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RESUMEN

El Derecho civil no solo opera como rama del Derecho en su propio &mbito, sino que
también se constituye como derecho supletorio del Derecho mercantil. Esta situacién
provoca que diferentes materias mercantiles, en algunas ocasiones, no se encuentren
reguladas por su propia legislacion, siendo necesario acudir a los postulados del Codigo
Civil, propios de una rama del derecho distinta. Por otro lado, es comdn encontrar
duplicidades legislativas en ambas parcelas del derecho que plantean la duda de la

necesidad de esta dualidad legislativa.

El proposito principal de este trabajo es analizar la Teoria General de las Obligaciones y
los Contratos Civiles y Mercantiles, realizando un estudio detallado de la compraventa

como uno de los contratos mas comunes en el trafico econémico.

El estudio de la regulaciéon general del contrato de compraventa, civil y mercantil y el
examen detallado de la Jurisprudencia del Tribunal Supremo relacionada con el mismo
que se realiza en el trabajo, muestra cuales son los criterios identificativos y las

diferencias entre los dos tipos de contrato y su insuficiencia.

PALABRAS CLAVE: civil, mercantil, obligacion, contrato y compraventa.



ABSTRACT

Civil Law not only operates as a branch of law in its own area, but also constitutes a
supplementary law of Commercial Law. This situation causes that different mercantile
issues are not regulated by their own legislation, being necessary to resort to the postulates
of the Civil Code, typical of a different branch of law. On the other hand, it is common
to find legislative duplications in both branches of law that raise the question of the need

for this legislative duality.

The main purpose of this work is to analyze the General Theory of Obligations and Civil
and Commercial Contracts, making a detailed study of the sale as one of the most

common contracts in economic traffic.

The study of the general regulation of the contract of sale, civil and mercantile and the
detailed examination of the jurisprudence of the Supreme Court related to the same that
is carried out at work, shows what are the identifying criteria and the differences between

the two types of contract and its insufficiency.

KEY WORDS: civil, commercial, obligation, contract and sale.
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1. INTRODUCCION

El objeto principal de este trabajo seré analizar la problemética de la ley aplicable en
materia de obligaciones y contratos, distinguiendo y analizando los preceptos mas
importantes del Codigo Civil y del Cédigo Mercantil. ¢Existe una posicion uniforme
respecto a este problema? Para responder a esta pregunta abordaré el estudio de esta
materia comenzando por las teorias doctrinales referentes a las “Fuentes del Derecho”,

para poder dilucidar la ley aplicable ante supuestos concretos.

A su vez, realizaré un estudio de las Teorias de Obligaciones y Contratos tanto en su
vertiente civil, como en la mercantil, para poder analizar el “papel” supletorio del Derecho
civil respecto del Derecho mercantil, lo cual provoca duplicidades legislativas cuyas
soluciones no son las méas adecuadas y practicas. Igualmente, ilustraré las caracteristicas
principales del contrato de compraventa civil y mercantil, y cuestionaré la idoneidad de
éstas valorando la jurisprudencia aportada por el Tribunal Supremo en lo referente a este
contrato tan importante en el trafico juridico habitual. Por ultimo, se estableceran las
conclusiones finales que haya podido esclarecer y valoraremos su suficiencia y acierto en

nuestro ordenamiento juridico.

El método seguido en este trabajo girara en torno al planteamiento del tema principal
sobre la dualidad regulatoria y las vicisitudes que esto conlleva, haciéndonos pensar sobre
la practicidad de la ley civil o mercantil y, sobre todo, su necesidad. La importancia del
sistema civil, en concreto del Derecho de Obligaciones, en el &ambito social y econémico
se muestra en que constituye el medio a través del cual las personas colaboran
econdémicamente intercambiando todo tipo de bienes y servicios. Por ello, nos debemos
preguntar qué diferencias existen entre las obligaciones y actuaciones del trafico juridico

privado respecto de las obligaciones contractuales reguladas en la legislacion civil.

Cuando hablamos de “Derecho supletorio” nos referimos a ese conjunto de normas
juridicas que deben ser aplicadas en caso de que otra norma prevista inicialmente para

regular una cuestion concreta, no lo haga. Un claro ejemplo en este ambito lo encontramos
5



en el articulo 4.3 del Cadigo Civil, el cual dice: “Las disposiciones de este Codigo se
aplicaran como supletorias en las materias regidas por otras leyes”. El motivo de que
exista una dualidad regulatoria en &mbitos que, en principio, son distintos, me hace pensar
si la ley es tan eficaz como nosotros creemos Y si es posible que este fendmeno al que nos

hemos acostumbrado pueda resolverse de una manera méas practica.
2. PROBLEMATICA DE LAS FUENTES DEL DERECHO MERCANTIL

Las fuentes del Derecho mercantil son las mismas que para todo el ordenamiento juridico
espafol, las cuales estan establecidas en el articulo 1.1 del Cddigo Civil, que son las
siguientes: la Ley, la costumbre y los Principios Generales del Derecho. Por tanto,
queremos plantear los problemas concretos relacionados con las fuentes del Derecho que
se incluyen bajo el Derecho mercantil .

El articulo 2 del Coédigo de Comercio establece que “los actos de comercio, sean 0 no
comerciantes los que los ejecuten, y estén o no especificados en este cddigo, se regiran
por las disposiciones contenidas en él; en su defecto por los usos del comercio observados
generalmente en cada plaza; y, a falta de ambas reglas por las del Derecho comun”. Este
articulo y su estudio es de gran importancia porque se considera una ley bésica del
Derecho mercantil, aunque es cierto que su importancia se ha visto reducida debido a
diferentes causas.

Las causas por las que la relevancia del Cédigo de Comercio se ha visto mermada se
deben, entre otros motivos, a que algunas materias o partes que originariamente estaban
reguladas por este Codigo han pasado a ser reguladas por leyes especiales, es decir, fuera

del Cddigo (por ejemplo, leyes societarias). Otro de los motivos que ocasionaron éste

! Bercovitz Rodriguez-Cano, Alberto., Apuntes de Derecho Mercantil, Aranzadi, Navarra, 2019, p. 75



declive fue que materias que estdn consideradas como parte del Derecho mercantil, no
solo no estan reguladas por el Codigo de Comercio, sino que se redactaron con total
independencia respecto a él. Ejemplo de esto ultimo lo representan las normas de

competencia.

Pero, ¢cudl es la importancia real que representa el articulo 2 del Codigo de Comercio?
Establece que en defecto de norma legal se deberan aplicar los usos de comercio
“observados generalmente en cada plaza” (ndtese en el lenguaje la antigiiedad del texto)
y, si tales usos no existen, se aplicaran las reglas del Derecho comin. Se modifica y
desnaturaliza el orden de prelacion de fuentes establecido en el articulo 1 del Codigo
Civil, el cual establece que la ley debe ser aplicada con preferencia a los usos o la
costumbre. Todo lo dicho anteriormente no debe desvirtuar lo establecido en el articulo
1.3 del Cddigo Civil, el cual dice que la costumbre rige en defecto de ley aplicable
“siempre que no sea contraria a la moral, el orden publico y que resulte probada”. Pero
no debemos olvidar que para que estos usos de comercio existan debe darse un
comportamiento generalizado dentro de un sector o “plaza”. Los usos de comercio han
perdido la importancia que gozaron en su momento debido a que se ha dado un aumento
de disposiciones legales y a la diferencia entre las costumbres en el momento de la
promulgacion del Codigo y el siglo XXI.

Pero existen supuestos concretos en los que es posible aplicar el Derecho civil a supuestos
mercantiles. El orden de prelacion de fuentes del articulo 2 del Cédigo de Comercio puede

verse alterado en ciertas situaciones, que son las siguientes:

1° Cuando estemos ante una norma civil de caracter imperativo y, por lo tanto, no puede

ser derogada.

2° Cuando la ley mercantil recurre al Derecho comin para regular una determinada
cuestion. Debemos destacar la relevancia del articulo 50 del Cédigo de Comercio, el cual
dice que “los contratos mercantiles, en todo lo relativo a sus requisitos, modificaciones,
excepciones, interpretacion y extincion y a la capacidad de los contratantes, se regiran,
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en todo lo que no se halle expresamente establecido en este Codigo o en las Leyes
especiales, por las reglas generales del Derecho comun”. Por lo tanto, en materia de
contratos de caracter mercantil el Derecho comun se aplicara de modo preferente a los
usos de comercio, a no ser que los propios contratantes, mediante el ejercicio del principio

de libertad de pactos, acuerden aplicar un uso determinado?.

Este dltimo supuesto rompe con la nocion del orden de prelacion de fuentes aprendido
segun el articulo 2 del Codigo de Comercio. Como bien dijimos anteriormente, existe una
parte muy importante del Derecho mercantil, que puede entenderse como Derecho de la

Competencia, la cual no sigue en su formacion la linea del Derecho mercantil tradicional.

3. NATURALEZA DE LAS OBLIGACIONES CIVILES Y MERCANTILES.
3.1 Obligaciones contractuales

La relacion obligatoria es el medio por el cual las personas colaboran econémicamente
entre si, es decir, el mecanismo de intercambio de bienes y servicios. Por lo tanto, a pesar
de que ya conocemos la posible aplicabilidad e influencia de la Teoria General del
Derecho de Obligaciones a otras ramas del derecho como el Derecho mercantil, Derecho
administrativo... no debemos ignorar que existe una naturaleza economica y patrimonial
dentro del Derecho de Obligaciones. Podria decirse que el Derecho de Obligaciones se
constituye como el derecho del comercio diario, el cual practicamos con asiduidad, ya
que el nimero de relaciones obligatorias que se realizan cada dia en un afio puede llegar

a ser inabarcable.

2 Bercovitz Rodriguez-Cano, op.cit., p. 119.



Analizando el Derecho de Obligaciones, es preciso conocer qué es una relacion
obligatoria. La “obligacion” constituye una relacion juridica entre dos sujetos o partes, en
la que una de ellas (la parte acreedora) se encuentra facultada para exigir de la otra parte
(deudora o titular del deber) una determinada prestacion, la cual consiste en hacer o
abstenerse de hacer cierta cosa. Este concepto nos permite distinguir una parte activa y
otra pasiva. La parte activa posee un derecho de exigir y recibir la prestacion debida por
el deudor. Si el deudor incumpliese con su obligacion, el acreedor tiene la posibilidad de
dirigirse contra el patrimonio de la parte deudora. En cambio, la parte deudora es titular
de un “deber juridico”, en virtud del cual estd obligado a realizar un determinado
comportamiento, el cual consiste en hacer o abstenerse de hacer una cosa, para lo cual

responde con su patrimonio en caso de no cumplir con la obligacion requerida.

Uno de los elementos principales de la relacion obligatoria es objeto, es decir, en torno a
lo que gira la relacion establecida entre las partes. El objeto de la obligacién o de la
relacién juridica es la prestacion, que como bien hemos dicho antes es aquello que el
acreedor esta facultado a reclamar y recibir®. Del mismo modo, la prestacion u objeto
comprenderia la conducta que el deudor debe prestar, la cual establece el articulo 1088
del Codigo Civil que dice: “toda obligacion consiste en dar, hacer o no hacer alguna cosa”.
En este caso nos encontramos con que la obligacidn queda sujeta al comportamiento del
deudor, y puede ser un acto u omisién. Pero, ¢debe tener esta prestacion u objeto un

caracter patrimonial o econémico?

El objeto de las relaciones juridico patrimoniales u obligatorias esta formado, como bien

dice Diéz-Picazo*, por bienes que son susceptibles de recibir una determinada valoracion

3 Diez-Picazo Ponce de Leon, L., Fundamentos del Derecho Civil Patrimonial I, Civitas, Madrid, 1996,
pp. 54-55.
4 Ibid., pp. 56-58.



economica, lo cual significa que estos bienes pueden ser de diversa naturaleza, y deben
satisfacer una necesidad o interes de la persona en cuestion. Segun éste autor los posibles
objetos de las relaciones juridicas patrimoniales son: las cosas materiales, las energias de
la naturaleza, los bienes inmateriales o creaciones del espiritu humano, o un
comportamiento especifico de otra persona susceptible de reportar una utilidad al otro
sujeto de la relacion.

El estudio sistematico del Codigo Civil revela que todas las obligaciones tienen un
caracter patrimonial o econdmico. Por lo tanto, generalmente el interés del acreedor viene
infundado por esta motivacion, aunque esta afirmacién no venga especificada en el texto
del Codigo se intuye por la redaccion de otros articulos. Como bien apunta Lete del Rio®,
si la conducta de la parte deudora no fuera susceptible de ser valorada econdmicamente,
no constituiria una obligacién en sentido técnico. Este hecho se debe a que debemos
interpretar el Codigo Civil relacionando los articulos 1088 y 1911, este ultimo dice: “Del
cumplimiento de las obligaciones responde el deudor con todos sus bienes, presentes y

Sfuturos”.

Pero a pesar de la importancia del caracter patrimonial como eje vertebrador de las
obligaciones contractuales, exista la posibilidad de que la prestacidn no sea patrimonial,
aunque sea susceptible de valoracién econdémica en caso de incumplimiento. En este
ultimo caso nos referimos, por ejemplo, a las obligaciones de “no hacer” en las que la
prestacion del deudor consiste en la omision o abstencion de un determinado

comportamiento o conducta.

> Lete del Rio, J.M y Lete Achirica, J., Derecho de Obligaciones, Aranzadi, Pamplona, 2006.
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3.2 Teoria general de las obligaciones y de los contratos civiles y mercantiles.

El principal tema de estudio de este trabajo sera el reflejado en el titulo de este apartado,
que esta enmarcado dentro de la Contratacion Privada, materia que se encuentra duplicada
en nuestra legislacion. Antes de adentrarnos en el andlisis principal, debemos distinguir
previamente entre Teoria General de las Obligaciones y los Contratos Civiles y la Teoria
General de las Obligaciones y Contratos Mercantiles, siendo esta ultima criticada por la
doctrina ya que pone en duda su propia existencia, razon que explicaremos mas adelante.
Todo ello sin dejar de lado las regulaciones relativas a esta materia que se encuentran
tanto en el Cadigo Civil como en el Cédigo Mercantil.

En cuanto a la Teoria General de las Obligaciones, conocemos de sobra la regulacion
civil. La encontramos en el Libro IV del Cdédigo Civil en la que se establece que una
obligacion es una relacién o vinculacién juridica que surge entre dos 0 mas personas,
basada en dar, hacer o no hacer algo, y en la que se distingue la parte deudora y acreedora.
Pero si antes dijimos que la Teoria General de las Obligaciones Mercantiles es objeto de
critica por parte de la doctrina es porque su regulacién en el Codigo de Comercio se limita
a unos pocos articulos y, ademas, a diferencia del Cadigo Civil con el articulo 1088, no
encontramos un concepto tipificado de la obligacion mercantil. Por lo tanto, debemos
remitirnos a la regulacion civil, estableciéndose asi un concepto general. Tampoco es
posible encontrar un articulo que establezca las fuentes de las obligaciones mercantiles,
en cambio si lo encontramos en el Codigo Civil donde el articulo 1089 dice: “Las
obligaciones nacen de la ley, de los contratos y cuasi contratos, y de los actos y omisiones

ilicitos o en que intervenga cualquier género de culpa o negligencia”.

Por tanto, en cuanto a la regulacién de las obligaciones mercantiles no encontramos un
concepto de las mismas, pero tampoco de sus fuentes. Entonces podriamos preguntarnos
qué articulos tratan esta materia, la de las obligaciones, dentro del Codigo de Comercio.
Estos articulos, basicamente, son el 61, 62 y 63, los cuales tratan los términos de gracia o

cortesia para su cumplimiento, la exigibilidad de la obligacion y la mora,
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respectivamente®. Si nos fijamos en la redaccion de estos articulos que acabo de enumerar
podemos ver que queda reflejado el interés patrimonial de que la obligacion se cumplira,
obteniendo asi la prestacion acordada. Esto se debe a que en estos tres articulos del
Codigo Mercantil no quedan establecidos términos de gracia o cortesia, no podra ser
exigida la obligacion inmediatamente (salvo en caso de una ejecucion inmediata) y la

existencia de una “mora automatica”.

Pero a pesar de estas especificidades que acabamos de mencionar, todo lo relativo a la
naturaleza, efectos y clases de obligaciones deberemos acudir a los respectivos articulos
del Codigo Civil, es decir, al Capitulo Il del Titulo I, del Libro IV. No encontramos
tampoco ciertas regulaciones que autores doctrinales’ consideran importantes como las
siguientes: la cesion del contrato, la solidaridad de los deudores y produccion de intereses

moratorios.

En cuanto a la Teoria General de los Contratos Civiles y Mercantiles, encontramos cierta
similitud con la expuesta anteriormente. La Teoria General de los Contratos Civiles esta
regulada ampliamente en el Cédigo Civil en su Titulo 11, dentro del Libro IV, y en el
articulo 1254 de este codigo encontramos la definicién y concepto de contrato: “El
contrato existe desde que una o varias personas consienten en obligarse, respecto de otra
u otras, a dar alguna cosa o prestar algun servicio”. Por otro lado, el Codigo de
Comercio alberga un conjunto de disposiciones, denominadas “Disposiciones generales
sobre los contratos mercantiles” (articulos 50 — 63), en las que se especifican las
condiciones propias de este tipo de contratos. Lo relevante de este estudio es ver como el

articulo 50 del Codigo de Comercio, con el que comienza esta regulacion, desde un primer

& Martin Rodriguez, M. A., La unificacion civil y mercantil en la contratacion privada, Cerasa, Madrid,
2006, pp. 101-103.
”Vicent Chulia, F., Compendio critico de Derecho Mercantil, Editor J. M. Bosch, Barcelona, 1991.
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momento nos remite al Codigo Civil para lo relativo a las materias de la Teoria General
del Contrato, diciendo lo siguiente: “Los contratos mercantiles, en todo lo relativo a sus
requisitos, modificaciones, excepciones, interpretacion y extincion y a la capacidad de
los contratantes, se regiran, en todo lo que no se halle expresamente establecido en este

Cdbdigo o en las Leyes especiales, por las reglas generales del Derecho comun”.

La regulacion en el Codigo de Comercio es muy escasa y origina duplicidades
innecesarias segun diferentes autores partidarios de la unificacion civil y mercantil, como
M2 Angeles Martin Rodriguez®. Por ejemplo, el articulo 51 del Codigo de Comercio que
establece el principio de libertad de forma de los contratos mercantiles encuentra su
regulacién semejante en el Codigo Civil en los articulos 1254 y 1258, o también
encontramos que en el articulo 57 del Cédigo de Comercio queda reflejado el principio
de buena fe, igual que en el articulo 1258 del Cddigo opuesto. Por ultimo, y a modo
ejemplificativo, podemos comprobar cdmo hasta las normas de interpretacion del
contrato que se encuentran en los articulos 1281 a 1289, son aplicables al contrato

mercantil, si recordamos lo establecido en el articulo 50 del Cédigo de Comercio.

Estos articulos que hemos mencionado, y algunos mas, establecen duplicidades
legislativas, mientras intentan diferenciar el contrato mercantil del contrato civil,
pretendiendo mostrar el caracter especial de la materia mercantil respecto de la otra. El
problema de este hecho es la falta de criterios identificativos claros que nos permitan
establecer notas diferenciales respecto de los dos tipos de contratos. Para superar esta
problematica, la de identificar las notas caracteristicas del acto de comercio y el “acto
civil” podemos considerar la solucion establecida en el articulo 2 del Codigo de

Comercio. Pero el problema nace de la imposibilidad de encontrar una identificacion clara

& Martin Rodriguez, M. A., op.cit., pp. 103-110.
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de un acto de comercio simplemente por estar incluido en este Cddigo, ya que existen
actos de comercio no incluidos en el mismo y, ademas, el objetivo principal del contrato
como medio de transmisién de bienes en el ambito econdmico queda representado tanto

por el contrato civil como por el mercantil.

De este modo, hemos podido dilucidar como la problemaética de la norma aplicable ante
supuesto contractual, ya sea civil o mercantil, ofrece distintos criterios para poder
diferenciarlos. En primer lugar, uno de los criterios seria el acto de caracter objetivo, es
decir, acto civil o de comercio, atendiendo a la naturaleza del acto que se realiza. Este
criterio ha sido considerado erréneo por cierta parte de la doctrina® que aboga por el
criterio subjetivo, es decir, considerar que la esencia del Derecho mercantil se encuentra
en la figura del sujeto profesional. En segundo lugar, seria un criterio mas subjetivo, en
el que la regulacion especifica de un contrato en concreto hace referencia al sujeto que
realiza el contrato como criterio delimitador de esta materia, para asi diferenciarlo de los
contratos realizados por otro tipo de sujetos, aunque realmente el factor decisivo, como
observaremos posteriormente en el estudio de la compraventa, no es el sujeto en si, sino
su intencién. En tercer lugar, podriamos considerar un tercer criterio delimitador
caracterizado por estar especificado en la legislacion, ya que ciertas materias estan
reguladas por leyes especiales que limitan la intromision de otras ramas del derecho en la
misma. Por Gltimo, tenemos la opcidn de que en el Codigo que analicemos se encuentren
remisiones especificas a otras leyes o normas, haciéndolas, asi normas supletorias en el

caso de que se den los supuestos sefialados en la ley.

9 Garrigues, J., Hacia un nuevo Derecho Mercantil, Revista de Estudios Politicos, vol. 11, n.6, 1942, p.
205.
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3.3 Naturaleza de la relacion obligatoria mercantil

Una vez que hemos analizado las distintas teorias generales de las obligaciones y los
contratos civiles y mercantiles, y al haber comprobado como los criterios identificativos
de las mismas no son claros y suficientes, analicemos la base histérica del Derecho
mercantil y de las relaciones obligatorias dentro del mismo.

Este Derecho nace en la etapa de la Baja Edad Media, siendo sus principales sujetos los
comerciantes de la época, los cuales se organizaban en gremios. La caracteristica
principal de esta “lex mercatoria” era su caracter usual o consuetudinario. Posteriormente,
en la Edad Moderna, la etapa consuetudinaria deja paso a la etapa legislativa, entonces
los usos y la costumbre empiezan a convertirse en leyes escritas, y éstas se aplican con
caracter coercitivo. En este proceso fueron esenciales las “Ordenanzas Comerciales”, lo

que origind el comienzo de la estatalizacion de este Derecho consuetudinario original.

Tras el triunfo de la ideologia liberal, el cual a su vez surgio después de la Revolucion
Francesa, en el siglo XIX el Estado asume una funcion legislativa de forma exclusiva. Y
la legislaciéon en forma de codigos es un buen mecanismo para conseguir una unidad
nacional en torno a estos textos normativos. Pero no debemos pasar por alto que la
influencia liberal y “revolucionaria” de los cddigos es un eje vertebrador. Como bien
explica Martin Rodriguez?®, la abolicion de ciertos privilegios de clases tras la revolucion,
la proclamacion de los principios de igualdad de todos los ciudadanos ante la ley y de
competencia o iniciativa, obligaron al legislador del Codigo de Comercio francés a
adecuar éste a los preceptos revolucionarios!!. Este razonamiento queda reflejado

perfectamente en la Exposicion de Motivos del Codigo de Comercio de 1885, el cual dice:

10 Martin Rodriguez, M. A., op.cit., p. 53.
1 Girén Tena, J., Tendencias actuales y reforma del Derecho Mercantil (estudios), Civitas, Madrid, 1986.
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“Mientras el Codigo antiguo, el de 1829, parece ser el coddigo propio de una clase de
ciudadanos, cuya calificacion hace depender muchas veces la calificacion de los actos
que realizan, el Proyecto propende a regir todos los actos y operaciones mercantiles

cualquiera que sea el estado o profesion de las personas”.

Pero es necesario hacer una aclaracion acerca del alcance de la figura principal del
comerciante en el Cédigo de Comercio de 1885 y el sentido que posee en nuestros dias.
En un principio, cuando este Codigo aun no habia sufrido las pertinentes modificaciones,
representaba a un comerciante como empresario individual, no en su vertiente social, de
ahi que fuese denominado como el “Cddigo de la tienda y el almacén”. Pero este concepto
no se adecua con la realidad social y econdémica de nuestros tiempos, en los que el
empresario social tiene una gran relevancia en la legislacion mercantil, hecho que queda
mostrado tras las diferentes modificaciones del Cddigo de Comercio que podemos
constatar en la redaccion de articulos como el 16 o el 25.

El Derecho mercantil es aquel Derecho privado especial que tiene por objeto al
empresario, al estatuto juridico de ese empresario y a la peculiar actividad que éste
desarrolla en el mercado. En este sentido, por empresario se entiende aquella persona,
natural o juridica, que ejercita en nombre propio una actividad empresarial, constituyendo
ésta un modo especial de desarrollar, dentro del mercado, una actividad econémica
cualificada. El Derecho mercantil es Derecho privado, distinto y separado del Derecho
civil, y se encuentra contenido en el Cddigo de Comercio de 1885 y en las leyes

mercantiles posteriores.
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Siguiendo la doctrina mercantilista?, para diferenciar estas dos ramas (Derecho civil y
Derecho mercantil) se puede recurrir a un doble sistema. El primer sistema lo integran
dos apartados: subjetivo y objetivo. El subjetivo establece que un acto sera mercantil
cuando se aplique a un comerciante, el cual ha de entenderse como empresario. El
objetivo basa su teoria en el “objeto”, tratando la naturaleza de los “actos de comercio”,
sin tener en cuenta los sujetos que los realicen. Nuestro sistema en Espafia puede
considerarse objetivo, y éste a su vez posee dos criterios. EI primero de ellos es de caracter
inclusivo y considera actos de comercio aquellos que estén establecidos por la ley. El
segundo criterio es de caracter analogo y establece actos de comercio no solo aquellos

establecidos por la ley, sino todos aquellos de naturaleza anéloga.

Este sistema no aporta demasiada seguridad, dado que en teoria casi cualquier acto puede
considerarse de naturaleza andloga a uno de los que establezca la ley. En cualquier caso,
estos criterios se encuentran comprendidos en el articulo 2, parrafo segundo, del Codigo
de Comercio, que establece que “Seran reputados actos de comercio los comprendidos en

este Codigo y cualesquiera otros de naturaleza analoga”.

Esta redaccion desprende incertidumbre, debido a la falta de rigor y especificidad en
cuanto al objeto de regulacion, es decir, a los actos de comercio. Si tenemos en cuenta
que la primera via de delimitacién del objeto de la relacion que nos ofrece el Cadigo, a
través de su articulo 2, es una enumeracion indirecta especificando como actos de
comercio “los comprendidos en este Codigo™. El propio texto evita aportar una definicion

precisa de actos de comercio, asi como de una enumeracion de actos de esta naturaleza.

12 Suarez Llanos Gomez, L., Introduccién al Derecho Mercantil, Thomson, Pamplona, 1998.
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Aqui, ademas de la enumeracion ofrecida, tenemos que ser cuidadosos con los posibles
contratos también regulados por el Codigo Civil, tema base y esencial de este trabajo.

Pero la segunda via de delimitacion posible, la “analogica”, remarca mas la falta de
precision de este texto normativo. Segln Bercovitz®, esta tarea de interpretacion del
criterio analdgico no es nada facil, debido a que los criterios que deben ser utilizados
varian dependiendo del contrato que se esté analizando. En algunos de ellos se recurre a
criterios objetivos, como en el caso de la compraventa, pero en otros se utiliza un criterio

subjetivo.

A continuacién, hablaremos de los sujetos de la relacion mercantil que, como hemos visto
al principio de este epigrafe, ya no solo establece al comerciante como figura subjetiva
principal, sino que incluye el concepto de empresario, tanto individual como social. El
Cdodigo de Comercio no ofrece una definicién o concepto de empresario, solo prevé que
son comerciantes los que, teniendo capacidad legal para ejercer el comercio, se dedican a
él habitualmente, y las compafiias mercantiles o industriales que se constituyan segun los

preceptos del Codigo mencionado.

Pero, siguiendo los escritos de la doctrina4, es empresario la persona natural o juridica
que, por si o por medio de representantes, ejercita en nombre propio una actividad
econdmica de produccion o de distribucion de bienes o de servicios en el mercado,
adquiriendo la titularidad de las obligaciones y derechos nacidos de esa actividad

(concepto juridico).

13 Bercovitz Rodriguez-Cano, A., op.cit., p.39.
14 Garrigues, J., Tratado de Derecho Mercantil, Revista de Derecho Mercantil, Madrid, 1947.
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Podriamos decir que el Derecho mercantil esta influenciado por una finalidad profesional,
que no esta reflejada en sus preceptos ni en el Cddigo de Comercio. Esto se debe,
principalmente, a qué si nosotros separamos el concepto de acto de comercio de la esfera
del sujeto comerciante, encontramos actos de comercio realizados de manera aislada y

esporédica por personas que no son comerciantes.

De esta manera, seguimos corroborando que no existen mecanismos legales que nos
permitan diferenciar la materia de regulacion mercantil, para asi distinguir entre contratos
mercantiles y contratos civiles. En este momento nos debemos preguntar qué justifico la
creacion de este Derecho especial y su codificacion, y los motivos que encontramos son

de naturaleza historica, econémica y social.

Por lo tanto, y resolviendo una de las dudas planteadas en parrafos anteriores, el cédigo
tiene una clara vision objetiva de los actos de comercio como elemento configurador del
Derecho mercantil. Todo ello a pesar de no tener una definicién explicita de actos de

comercio, como bien hemos explicado anteriormente.

Para concluir este apartado, me gustaria plantear dos dudas. La primera de ellas es si se
puede considerar la legislacion mercantil como una rama del derecho suficientemente
especial, como para ser separada de la legislacion civil en materia de obligaciones y
contratos. La segunda de las cuestiones seria pensar en qué contratos o relaciones
obligacionales estan tipificadas en las dos legislaciones, estableciendo asi una duplicidad

legislativa.

En estos momentos existen materias que han sido legisladas tanto por el Codigo de
Comercio como por el Codigo Civil, solo hay que fijarse en el Titulo IV del Libro | del
Caodigo de Comercio para comprender que ciertas relaciones juridicas o contratos también
encuentran su lugar en el Codigo Civil actual. Entre ellos podriamos destacar la

compraventa, depdsito o fianza, entre otros.

Por ejemplo, las diferencias entre la compraventa civil y mercantil, reguladas

respectivamente en los articulos 1445 del Codigo Civil y 325 del Cddigo de Comercio,
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quedan especificadas por la cosa, que debe ser “mueble” en la compraventa mercantil, y
por la intencién del comprador de revender lo comprado, esto Ultimo también en el
contrato mercantil. Si una persona compra un aparato de aire acondicionado para uso
particular estariamos ante una compraventa civil, pero si este particular compra cuarenta
aparatos para después revenderlos e instalarlos, claramente representaria una
compraventa mercantil. Pero si el particular utilizado para este ejemplo se dedica a la
venta de productos alimentarios, y compra seis aparatos de los ya mencionados para
usarlos en sus instalaciones y, de esta forma, vender sus productos de alimentacién y
lucrarse. En esta Ultima hipotesis seria mercantil, simplemente porque el objeto de la
relacion es utilizado para ser utilizado en su actividad mercantil. En mi opinidn la linea

divisoria en este supuesto es poco clara y muy ambigua.

4. MATERIAS CONCURRENTES EN LA LEGISLACION CIVIL Y MERCANTIL

4.1 Planteamiento

En el apartado anterior pudimos comprobar como el Derecho mercantil dejo de lado su
caracter profesional, lo cual reservaba esta materia para un grupo de personas que
desarrollaban actividades especificas de forma profesional, para pasar a estar delimitado
de una manera objetiva por la naturaleza del acto que se desarrollaba. Aunque después
pudimos entender que debido a la realidad social y econémica en la que nos encontramos,
esta rama del Derecho estd mé&s relacionada con el Derecho de la Empresa y con su
correspondiente contrato. Y a pesar de tener ante nosotros una materia separada y
autonoma del Derecho civil, lo cierto es que existen zonas de duplicidad legislativa en las
que tanto el Caodigo Civil como el Codigo de Comercio regulan los mismos supuestos,
siendo necesaria de esta manera establecer unos criterios de separacion de estas dos ramas
del Derecho. El hecho de tener un Cddigo Civil promulgado mas tarde que el
correspondiente texto en el &mbito mercantil, propicia que, sobre todo en materia de
contratos, encontremos ante mismos supuestos la misma respuesta legislativa, o

regulaciones distintas.
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Por ello, debemos establecer los limites entre estas dos disciplinas para comprender mejor
su regulacion y para conseguir interpretar correctamente los preceptos y materias que
analicemos. Pero previamente debemos tratar dos cuestiones que nos resultaran de gran

ayuda antes de abordar nuestro problema.

La primera de ellas es la redaccion del articulo 50 del Codigo de Comercio, el cual dice:
“Los contratos mercantiles, en todo lo relativo a sus requisitos, modificaciones,
excepciones, interpretacion y extincion y a la capacidad de los contratantes, se regiran,
en todo lo que no se halle expresamente establecido en este Cdédigo o en las Leyes
especiales, por las reglas generales del Derecho comun”. Este precepto no debe dejarnos
indiferentes ya que, aunque se resalta el caracter supletorio del Derecho comin en las
materias enunciadas, lo cierto es que en materia de contratacion el Derecho civil establece

los principios bésicos.

La segunda de las cuestiones es que debemos tener en cuenta que la relacion e
interdependencia del Derecho mercantil y del Derecho civil se modifica segun su
evolucidon. Y uno de los hechos més relevantes es que el Derecho mercantil ha sufrido
una generalizacion que ha provocado que su especificidad y caracter especial sean cada
vez mas difusos, lo cual disminuye las posibilidades de diferenciar este “Derecho

especial” del Derecho comun®®.

El principal tema de estudio en este epigrafe versara sobre el Derecho de Sociedades, ya
que podemos considerar que las sociedades mercantiles son las figuras juridicas
protagonistas en el trafico econémico-juridico y, por ello mismo, representan la realidad

actual.

15 Martin Rodriguez, M. A., op.cit., p. 92.
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4.2 Derecho de sociedades

La razon para realizar un apartado referente al Derecho de Sociedades se debe a la
importancia de esta materia en el trafico econémico vy juridico de nuestros dias. Como
hemos podido comprobar el Cédigo Mercantil no regula con precision la realidad social
en la que vivimos, ya que podemos considerar que la figura principal del comerciante ha
dado paso a distintas entidades juridicas que representan las sociedades, siendo la figura
del empresario social la protagonista en esta materia. Por ello, debemaos realizar una labor

de aproximacion para representar esta evolucion que ha sucedido.

El sujeto mercantil puede acogerse a formas distintas a la del empresario individual, la
cual es la “originaria” de nuestro Codigo de 1885. En este caso nos referimos a la forma
del empresario social o societario, configurando la sociedad mercantil, que es la forma
sobresaliente de nuestro sistema. Esta situacion es ldgica y se debe a diversos factores,
entre ellos la limitacion de responsabilidad del empresario social, que no puede ser
disfrutada por el empresario individual. Y otro motivo es que la forma societaria permite
Ilevar a cabo inversiones de capital de gran dimension, imposibles en la forma individual,

debido a la concentracion de grandes masas de capital.

Pero la sociedad mercantil, regulada en el articulo 116 del Codigo de Comercio, ha
convivido en nuestra legislacion espafiola con la sociedad civil del articulo 1665 del
Cdédigo Civil, que dice: “La sociedad es un contrato por el cual dos o mas personas se
obligan a poner en comun dinero, bienes o industria, con animo de partir entre si las

ganancias”.

Por lo tanto, tenemos dos tipos de sociedades, si lo clasificamos de una forma
excesivamente general y no entramos en los distintos tipos de sociedades mercantiles,
Sabiendo esto debemos pensar que deben existir diferencias en el proceso formativo de
estos dos tipos de sociedades. Pero lo cierto es que tal diferenciacion no existe. Si
realizamos un estudio organizado de los articulos correspondientes del Codigo de
Comercio, arts. 116 y ss., junto con los del Codigo Civil, 1665 a 1798, encontraremos que
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se requieren mismos presupuestos para la constitucion de una compafiia mercantil y

civil®,

Los requisitos mencionados son los que se exponen a continuacion. El primero de caracter
subjetivo, ya que se precisa para la constitucion de una sociedad dos 0 méas personas o
socios. El segundo de ellos es objetivo, refiriéndose este a lo aportado a modo de capital,
ya sea patrimonio o bienes. El tercer elemento es organizativo y consiste en la realizacion
de una serie de actividades de forma organizada que comprenden la “actividad” o
“negocio” desarrollado en la sociedad. Como ultimo elemento comdn en la formacion de
estas sociedades seria la finalidad constitutiva, que es el animo de lucro, reflejado en los
articulos 1665 del Codigo Civil y 116 del Cdédigo de Comercio.

Existe una diferenciacion clara entre la sociedad mercantil y la civil. Quedaran
constituidas como mercantiles todas las sociedades que estén reconocidas en el Codigo
de Comercio y, también, aquellas sociedades que se dediquen a ejercer actos de comercio,
sin tener en cuenta la forma que adopten. En cambio, seran sociedades civiles aquellas
que no cumplan los dos presupuestos anteriores, es decir, el de forma y que su objeto no
sea ejercer actos de comercio. Aun asi, no debemos pensar en la sociedad civil como una
institucidn juridica similar a la mercantil, ya que como bien afirma la doctrina, la sociedad
mercantil es la Gnica que consigue desenvolverse con facilidad en el trafico econémico.
Por tanto, la sociedad civil seria entendida como una forma més cercana a la comunidad

de bienes, siendo por su realidad juridico-econdémica posiblemente innecesaria.

A pesar de lo anterior, también encontramos otro tipo de sociedades denominadas

“mixtas”, reguladas en el articulo 1670 del Cédigo Civil. Este tipo de sociedades son

16 Sebastian Quetglas, R., Fundamentos de Derecho Empresarial, Civitas, Navarra, 2018, pp. 31-35.
23



sociedades civiles que por su objeto pueden representar o revestir cualquiera de los tipos
de sociedades especificadas en el Codigo de Comercio, siéndoles aplicables la normativa

legal que contiene dicho texto.

La jurisprudencia ha resumido, sin ser muy explicita, los criterios identificativos de las
sociedades mercantiles respecto de las civiles en: criterio de la forma social y criterio
objetivo material. El altimo criterio es el mas comun en la jurisprudencia del Tribunal
Supremo?’, en el que se consideran mercantiles aquellas sociedades que tengan una
actividad comercial como objeto. Por lo tanto, se considerarian mercantiles las sociedades
que se constituyeron con el objetivo de realizar actos de comercio, término que no esta
especificado en el Codigo de Comercio y, por otro lado, seran civiles en las que no
concurra esta circunstancia. Este argumento utilizado por la jurisprudencia no parece

claro a la hora de resolver el problema.

La doctrina, por otro lado, ha sido mas sutil a la hora de establecer las diferencias
existentes entre las sociedades civiles y mercantiles. Segun Paz Ares'® “Actualmente el
deslinde se hace mas lo mercantil para lo muy organizado empresarialmente; lo civil para
lo embrionario. No obstante, (...) la linea divisoria debe trazarse siguiendo el linde que
separa las empresas organizadas (en las que predomina el factor capital, que buscan un
lucro capitalista y hacen célculo de capital) y las empresas simplificadas (en las que
predomina el factor trabajo, y la busqueda de un lucro meramente profesional, y que

operan sobre la base del llamado 'calculo natural’)”.

5. ESTUDIO DE LA COMPRAVENTA MERCANTIL Y CIVIL.

17 Sentencia del Tribunal Supremo niim 121/2012, de 7 de marzo (version electronica- base de datos
Thomson Reuters Aranzadi Instituciones. Ref. RJ 2012/5269) Fecha de Gltima consulta: 25/04/2020.
18 Paz-Ares, Candido., Comentario del Codigo Civil, Ministerio de Justicia, Madrid, 1991, pag 1395.
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El motivo que justifica la inclusion del estudio del contrato de compraventa es la
importancia que tiene este contrato en el trafico econdémico diario y su regulacion tanto

en la normativa civil, como en la mercantil.
5.1 Compraventa civil

Empezaremos analizando el contrato de compraventa civil. Este contrato esta regulado
en el articulo 1445 del Cédigo Civil, el cual dice que por el contrato de compra y venta
uno de los contratantes se obliga a entregar una cosa determinada y el otro a pagar por
ellaun precio cierto, en dinero o signo que lo represente. En este caso podemos comprobar
como uno de los caracteres fundamentales de este contrato es el consentimiento de las
partes, el cual perfecciona el mismo y otorga a las partes el derecho a exigirse las
obligaciones establecidas. Analizando el sentido literal del precepto antes mencionado
también aprendemos que el contrato civil de compraventa se caracteriza por: exigir
desplazamientos patrimoniales por las partes del contrato, establecer una relacion de
reciprocidad entre las partes y por representar la funcién econémica del contrato, a través
del dinero o signo que lo represente, como forma de cambio y medida del valor de las

cosas.

Respecto a uno de las cuestiones relevantes dentro de la materia de contratos y
obligaciones, el sujeto que lo celebra, debemos prestar atencién al articulo 1457 Cdédigo
Civil, el cual hace referencia a la capacidad para celebrar este contrato. Este precepto
establece que todas las personas capaces de contraer obligaciones lo son también para
celebrar el contrato de compraventa, a excepcion de concretas prohibiciones establecidas

por la ley, las cuales se especifican en el articulo 1459.

Podriamos creer que segun una interpretacion literal del articulo principal de este contrato
el vendedor simplemente se obliga a entregar la cosa objeto del mismo, pero no tiene la
obligacion de transmitir la propiedad. Lo cierto es que el vendedor puede obligarse a
transmitir el dominio de la cosa, ya sea de forma expresa o téacita, segun la situacion del
caso. Este hecho ultimo es lo que con normalidad ocurre en el trafico econémico ordinario
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del dia a dia, es decir, que la finalidad del contrato de compraventa es la traslacion del

dominio®®.

Como elementos diferenciales de este contrato civil tenemos la “cosa” objeto del contrato
y el precio. Respecto a la cosa que puede ser objeto del contrato puede ser material o
inmaterial, aunque esta Ultima queda establecida en una regulacion especifica dentro del
Codigo Civil (“de la transmision de otros derechos reales e incorporales’), imaginemos
como objeto del contrato un derecho o un crédito. EI Cddigo Civil establece los requisitos
que debe cumplir la cosa para ser objeto de la compraventa; en primer lugar, debe ser
real, es decir que exista en el momento de celebrarse el contrato o posible que exista en
el futuro; en segundo lugar, como bien indica el art. 1445 del Codigo Civil, debe ser
determinada, no necesariamente en el momento de celebrarse el contrato, siempre que no
haya la imperiosa necesidad de establecer un nuevo acuerdo para fijarlo; en tercer lugar,
que la cosa objeto sea de “licito comercio”; por ultimo, cierto sector doctrinal?® establece
que la cosa debe ser propiedad del vendedor y por lo tanto considera la compraventa de
cosa ajena nula absolutamente. Pero como hemos podido ver el precepto principal que
rige este contrato no establece una propiedad del vendedor, sino la transferencia de la
posesion, aungue en ocasiones los usos del comercio nos hacen entender que si se produce

el traslado del dominio sobre la cosa.

El vendedor no solo esta obligado a la entrega de la cosa, como es légico, sino también a
conservarla con la diligencia de un buen padre de familia, segun el articulo 1094 del
Cadigo Civil. Por lo tanto, el vendedor respondera de la perdida de la cosa cuando obre

con dolo o negligencia, o se haya constituido en mora.

1% Diez - Picazo, L. y Gullén Ballesteros, A., Sistema de Derecho Civil, Tecnos, Madrid, 2018, p.27.
20 Herbosa Martinez, I., El contrato de compraventa civil, Civitas, Pamplona,2013.
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En referencia al precio, el comprador tiene el deber de pagar el precio establecido en el
lugar y tiempo que hayan sido establecidos. Si no estuvieran fijados, debera hacerse en el
lugar y tiempo en que se realice la entrega de la cosa objeto de compraventa®’. En
resumen, es la cantidad de dinero que el comprador debe entregar a cambio de la cosa
recibida. Como caracteristicas principales del precio en la compraventa civil encontramos
las siguientes: debe ser cierto o real, en dinero o signo que lo represente; tiene que ser
determinado, o por lo menos susceptible de determinacion.

Afadiendo una nota caracteristica mas debemos hablar del plazo de prescripcién para
reclamar el precio en la cosa vendida que seré de tres afios, segun el articulo 1967.4 del
Cadigo Civil.

Por altimo, respecto a la forma que puede adoptar este contrato nos remitimos al principio
de libertad de forma, dentro de las especificidades legales que exige el articulo 1280 del
Cadigo Civil, es decir, la constatacion del acto en documento pablico cuando estamos

ante un supuesto de compraventa de bienes inmuebles.

5.2 Compraventa mercantil

El Cddigo de Comercio en su articulo 325 comienza estableciendo qué podemos entender
por compraventa mercantil diciendo que lo seran aquellas que consistan en “la
compraventa de cosas muebles para revenderlas, bien en la misma forma que se
compraron, o bien en otra diferente, con dnimo de lucrarse en la reventa”. Por lo tanto,

podemos comprobar en este primer articulo la importancia de la finalidad lucrativa como

21 Albadalejo Garcia, M., Derecho Civil, 11., Ed. Jose M° Bosch Editores, Barcelona, 1997.
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caracteristica diferenciadora respecto de la compraventa civil. Esta interpretacion de este
contrato nos puede hacer creer que el hecho de que exista un comprador que
posteriormente lo revende se refiere a una compraventa profesional, es decir, que el sujeto
que realiza esta accion es un comerciante habitual. Pero este analisis no es correcto ya
que, por ejemplo, una persona que no se le conoce como comerciante, puede comprar un
producto para posteriormente revenderlo y de esta forma lucrarse con el beneficio, estaria
realizando una compraventa mercantil. Pero no podemos dejar de lado que el articulo que
hemos mencionado hace referencia a “cosas muebles”, lo cual debe hacernos pensar si
existe la compraventa mercantil de cosas inmuebles. La respuesta a esta pregunta la
encontramos en el articulo 326 del Cédigo de Comercio, articulo que excluye ciertos

contratos del &mbito mercantil.

Este articulo que acabamos de mencionar dice que no tendrén la consideracion de
mercantiles: “1.° Las compras de efectos destinados al consumo del comprador o de la
persona por cuyo encargo se adquirieren; 2.° Las ventas que hicieren los propietarios y
los labradores o ganaderos, de los frutos o productos de sus cosechas o ganados, o de
las especies en que se les paguen las rentas; 3.° Las ventas que, de los objetos construidos
o fabricados por los artesanos, hicieren éstos en sus talleres; 4.° La reventa que haga

cualquier persona no comerciante del resto de los acopios que hizo para su consumo.”

Tras esta exposicion trataré de responder en primer lugar a la anterior cuestion referente
a la existencia de la compraventa mercantil de bienes inmuebles. El articulo 326 Codigo
de Comercio no hace una referencia expresa de este tipo de contrato de compraventa
como excluyente del caracter mercantil. De este modo la cuestion continGa abierta. Pero
si tenemos en cuenta el articulo 2 Cédigo de Comercio, el cual hemos analizado en
profundidad en este trabajo, vemos como dice que tendran la consideracion de actos de
comercio, no solo aquellos que estan expresamente regulados en el Codigo en cuestion,
sino también aquellos de naturaleza analoga. Este Gltimo hecho es el que propicia que

gran parte de la doctrina no niegue el caracter mercantil a la compraventa de bienes
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inmuebles, porque si se cumplen las condiciones estipuladas en el articulo 325 respecto
al animo lucrativo del comprador para revender la cosa. Este caracter puede verse
reflejado en una compraventa de este tipo, distinta de la de cosa mueble. A pesar de todo,
esta compraventa de bienes inmuebles no deja de ser una cuestion discutida, ya que tras
la reforma del Codigo de Comercio se suprimio la disposicién legal que denegaba el
caracter mercantil a este tipo de contrato, pero no se incluyé ninguna mencion expresa al
mismo. De este modo nos encontramos ante una arbitrariedad de la Jurisprudencia que

decide si aplica o0 no la norma de la analogia del art. 2 del Cédigo de Comercio.

Este Gltimo precepto que acabamos de analizar refleja que el apunte principal lo establece
el animo de los contratantes y no tanto los sujetos que intervienen. Debemos recordar
aqui la pérdida de importancia del caracter subjetivo del Cédigo, por ello no es relevante
para que se establezca la compraventa mercantil que los sujetos sean comerciantes o

empresarios.

Otra cuestion que suscita el texto del articulo 326, cuando lo ponemos en comparacion
con el articulo 325, es la siguiente. La compraventa mercantil es aquella en la que el
objeto de la compra es la reventa, para de esta forma obtener un beneficio lucrativo con
esta reventa. Pero el articulo 326.4 dice que no tendra la consideracion de mercantil la
reventa que haga cualquier persona no comerciante del resto de los acopios que hizo para
su consumo. ¢ Cémo es posible que se establezca en un articulo que la accion de revender
tiene carécter mercantil y, en el siguiente articulo, se niegue lo dicho? En mi opinién, la
contradiccion existente entre estos articulos refleja la clara ambigiiedad de la redaccion

del Cddigo de Comercio.

En lo que respecta al objeto de la compraventa mercantil tenemos unas caracteristicas
especificas. Este debe existir, ser licito y posible. Al igual que en la teoria general de los
contratos civiles, el objeto o la cosa en la compraventa mercantil debe ser determinada o

determinable. Para ello se utiliza el articulo 327 del Codigo de Comercio, relacionando
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el objeto con “muestras” o haciendo referencia a la calidad reconocida en el trafico
comercial. Este articulo dice lo siguiente: “Si la venta se hiciere sobre muestras o
determinando calidad conocida en el comercio, el comprador no podra rehusar el recibo
de los géneros contratados, si fueren conformes a las muestras o a la calidad prefijada
en el contrato. En el caso de que el comprador se negare a recibirlos se nombraran
peritos por ambas partes que decidiran si los géneros son o no de recibo. Si los peritos
declarasen ser de recibo se estimara consumada la venta, y en el caso contrario, se
rescindird el contrato, sin perjuicio de la indemnizacion a que tenga derecho el

comprador”.

El precio en la compraventa mercantil realiza una clara remision a la teoria civil como se
ha comprobado en anteriores apartados. El precio debe ser cierto, y debe expresarse en
dinero o signo que lo represente, del mismo modo que en los articulos 1446 y 1447 del
Cadigo Civil. Del mismo modo, que éste sea cierto no significa que deba ser especificado
y determinado numéricamente, sino que tenga la posibilidad de ser determinable. Una de
las caracteristicas de este tipo de compraventa la encontramos en la diferenciacion entre
compraventas a precio firme o a precio variable. Las primeras seran aquellas cuyo precio
no puede variar cualesquiera que hayan sido las condiciones pactadas para la entrega. En
cambio, las segundas son las compraventas cuyo precio si que puede variar teniendo en

cuenta las distintas circunstancias del mercado o su modificacion.

Otra de las cuestiones relevantes en la compraventa mercantil es el plazo de prescripcion
para reclamar el precio que es de cinco afios, teniendo en cuenta la remision que realiza

el articulo 943 del Codigo de Comercio al articulo 1964 del Cédigo Civil.

Podemos incluir que las diferencias de forma general entre la compraventa mercantil y la
civil son las que vamos a enunciar a continuacion. En primer lugar, destacamos la
importancia del animo negocial como eje vertebrador de la compraventa mercantil, ya

que se constituye como un contrato en el que una persona compra un bien (bien mueble,
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en principio) para luego revenderlo, y de esta forma lucrarse con la reventa. Y, en segundo
lugar, la propia accion de revender lo adquirido previamente.

5.3 Analisis jurisprudencial del contrato de compraventa

En este apartado estudiaremos diferentes sentencias que nos permitan diferenciar con

mayor claridad los criterios identificativos de la compraventa civil y mercantil.
5.3.1 Sentencia del Tribunal Supremo 570/1999, 25 de junio de 199922,

Empezaremos con la Sentencia del Tribunal Supremo 570/1999, 25 de junio de 1999, en
la cual analizamos el recurso interpuesto por una de las partes ante el incumplimiento de
un contrato de suministro. Nos encontramos en un proceso con dos entidades mercantiles,
“Vegetales Congelados S.A” y “Pedro José Villar S.A”, en la que una de ella reclama a
la otra el abono de la cantidad indemnizatoria, es decir, al precio estipulado en el contrato
y los intereses devengados ante la ausencia de cumplimiento de la obligacion de pago del
precio. En este supuesto en concreto la sociedad “Pedro José Villar S.A.” habia acordado
con la parte contraria del contrato servir 500.000 kilos de patatas “Red Pontiaz”, limpia
y puesta sobre camion entre los dias 1 de septiembre y 1 de octubre del afio 1992. Esta
sociedad demandd que la parte compradora no quiso hacerse cargo de 400.710 kilos de
patatas. Por lo tanto, en este contrato de compraventa observamos que el objeto debe tener
unas caracteristicas muy concretas y debe ser entregado en el momento estipulado.

En primer lugar, debemos fijarnos en la naturaleza de la cosa, ya que como bien hemos
aprendido en este trabajo, la compraventa mercantil esta tipificada como aquella en la que

22 Sentencia del Tribunal Supremo ndm. 570/1999, de 25 de junio (version electronica- base de datos
Thomson Reuters Aranzadi Instituciones. Ref. RJ.1999/5963) Fecha de Gltima consulta: 13/04/2020.
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el objeto del contrato es una cosa mueble y, ademas, existen unas excepciones especificas
en las que el objeto de la compraventa no puede ser considerado como mercantil. En
segundo lugar, debemos prestar atencion al animo negocial de la parte compradora,
porque para que podamos considerarla como una compraventa mercantil debe existir la

intencion de lucrarse con la reventa de la cosa adquirida a traves del contrato en cuestion.

En esta sentencia el Tribunal Supremo analizé el motivo primero del recurso interpuesto,
que se basaba en la infraccién de los articulos 325 y 326 del Codigo de Comercio. Esta
infraccion habia sido cometida por la Sala “a quo” y por el Juzgado de Primera Instancia
al calificar como compraventa civil el contrato estipulado entre las partes. En este caso la
Sala primera del Tribunal Supremo basa su decision en la jurisprudencia para decir que
el elemento caracteristico e identificador de la compraventa mercantil es la intencién del
comprador, es decir, el &nimo, el cual estd compuesto por dos vertientes. Por un lado,
revender los productos comprados, ya sea en la misma forma en la que fueron comprados
o transformandolos de forma adecuada. Por otra parte, la resolucion advierte de la
importancia, obvia, del elemento subjetivo de la intencion de lucrarse a través de la
reventa de los productos o mercancias adquiridas. Podemos interpretar al comprador en
la compraventa mercantil, a traves de la vision del Tribunal, como un intermediario entre
el productor de las mercancias o bienes y el consumidor final. L6gicamente en este caso
la intencion del comprador es adquirir 500.000 kilos de patatas para revenderlas tras
haberlas sometido a las manipulaciones pertinentes, en este caso un proceso de
congelacion. Por estos motivos el Tribunal consider6 incorrecta la calificacion que habia

sido realizado, considerando este contrato como una compraventa civil.

Es en este momento donde debemos preguntarnos ¢;por qué los anteriores 6rganos
jurisdiccionales que conocieron el asunto lo calificaron como una compraventa civil? Esta
interpretacion sucedié por un motivo sencillo, ya que se debe a calificar este contrato de
compraventa dentro de las excepciones estipuladas en el articulo 326 del Cédigo de

Comercio. El articulo 326. 2° considera que las ventas realizadas por los propietarios y
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los labradores o ganaderos de los frutos o productos de sus cosechas o ganado, o de las
especies en que se les paguen las rentas no tendran la consideracion de compraventas
mercantiles. De esta forma, se considerd que el supuesto que analizamos ahora era una
compraventa civil, porque la empresa vendedora era propietaria de los productos o
cosecha que vendia. Pero, el sentido con el que esta redactado este precepto no se refiere
a los propietarios de los productos, sino a los propietarios de los fundos donde son
cultivados y cosechados esos productos. Por ello, el Tribunal acepto la estimacion de este
motivo aunque considerase que el supuesto trataba de una compraventa mercantil, ya que
al ser una Sociedad Andnima operaba la mercantilidad subjetiva por forma, alejandose

del agricultor individual representado en el articulo 326.2°.

El motivo segundo de este recurso alegaba que se habia cometido una infraccion en lo
referente a los articulos 327 y 328 del Cddigo de Comercio. Como bien dijimos en
parrafos anteriores, este contrato estipulaba la entrega de un producto muy especifico,
conocido ampliamente en el sector de mercado que analizamos, y se debia entregar en un
momento determinado. Esta calidad que se le supone al producto y que es conocida en el
mercado esta relacionada con el art. 327 ya que se estipula que, si las caracteristicas y
calidad de los productos estdn en consonancia con lo establecido en el contrato, el
comprador no podra rehusar el recibo de los productos. La Unica posibilidad que tendria
el comprador de rechazar el recibo de las mercancias seria a través de los dictamenes de
peritos, todo ello con arreglo al articulo 2127 de la Ley de Enjuiciamiento Civil. Esta
razén planteada en el recurso estaba motivada por la mala calidad de las patatas recibidas,
segun el comprador, pero esto no fue indicado una vez que las patatas se recibieron, como
indica un fax entre las partes. Respecto al articulo 328 se puede llegar a una conclusién
similar, ya que, la facultad que concede este precepto al comprador para examinar el
material o los productos recibidos y, de este modo, rechazar su aceptacion, no fue
realizada en ningiin momento. Por lo tanto, no se encuentra justificacion legal alguna para
que el comprador actle de esta manera, rechazando hacerse cargo de 400.710 kilos de

patatas.
33



El motivo tercero de este recurso denunciaba la infraccion del articulo 329 del Cédigo de
Comercio. Por lo tanto, se alegaba que el vendedor no entreg6 en el plazo establecido,
entre el 1 de septiembre y el 1 de octubre de 1992, las mercancias estipuladas en el
contrato. En el contrato se indico que la entidad compradora se comprometia al pago de
los portes en destino, lo que significa que las mercancias viajaban a portes debidos y, en
este caso particular, el lugar de la entrega de los productos era el domicilio del vendedor.
Como indica el Tribunal en esta sentencia, la vendedora en ningn momento hizo caso
omiso de las instrucciones de la compradora y, de hecho, recibi6 las primeras entregas
del producto méas tarde de este plazo sin protesta alguna, alegando dificultades de
produccion y almacenaje. De este modo, este “Fundamento de Derecho” muestra que esta
alegacion por parte del comprador del incumplimiento del vendedor no es acorde con la
“buena fe” exigida en las operaciones comerciales. Ademas, la parte recurrente en el
motivo tercero alego infraccion de los articulos 1253, 1255 y 1281 y siguientes, lo cual
desestimd el Tribunal por considerar que la parte recurrente alegaba preceptos inconexos
entre si, mezclando cuestiones de hecho y de derecho.

De esta forma el Tribunal fallé a favor de la parte vendedora en el contrato, desestimando
los motivos segundo, tercero y cuarto, y de esta forma declaré no haber lugar al recurso
interpuesto por la entidad compradora.

5.3.2 Sentencia Tribunal Supremo 242/2015, de 13 de mayo de 201523,

Este proceso judicial comenzé en 2008 con la interposicion por la parte actora (Busc

Person Telecomunicaciones, S.L.) de una demanda en la que se suplicaba que se

2 Sentencia del Tribunal Supremo nim. 242/2015, de 13 de mayo (versién electrénica- base de datos
Thomson Reuters Aranzadi Instituciones. Ref. RJ 2015/2247) Fecha de Gltima consulta: 13/04/2020.
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condenase a la parte demandada (Alcoyana Telecomunicaciones S.L.U.) a pagar la
cantidad de siete mil doscientos veintiséis con ochenta y cuatro euros (7.226,84 euros)
mas, los intereses legales correspondientes y al abono de las costas causadas en el presente
procedimiento. Este procedimiento dio lugar por el impago, por parte de la entidad

demandada, de una factura, la cual se reclamd a través de la demanda.

La sociedad demandada, a partir de ahora Alcoyana, se opuso a las pretensiones de la
parte contraria, alegando que no existieron las relaciones comerciales antes mencionadas
desde el ejercicio economico del afio 2005. A su vez, afiadié que esa factura, causa
principal del proceso, se produjo por la adquisicion de una aplicacion integrada de
gestion, cuya funcién era la administracion de su negocio. Esta aplicacion, segun el
contrato con fecha 21/09/2004, incluia instalacion y formacion del personal de Alcoyana,
pero segun la misma una vez que la aplicacion quedo instalada, no se impartié ninguna
formacion personal al equipo de la entidad demandada, aunque siguieron efectuando el
pago del precio estipulado. Ademas, Alcoyana reconocié que sucedieron diversos
problemas en el funcionamiento de la aplicacion, los cuales no les permitian poder
utilizarlo. Por lo tanto, acordaron con la entidad contraria rescindir el contrato y desde

octubre de 2005 no pag6 ninguna cuota mas.

La sentencia desestimé la demanda en primera instancia al interpretar que la operacién
que realizaron las partes no podia considerarse como compraventa mercantil, sino como
civil. Esta decision, que estaba especificada en la Sentencia del Juzgado de Primera
Instancia, estaba motivada en el fundamento principal del caracter mercantil de la
compraventa, el &nimo subjetivo del comprador. Por lo tanto, el caracter mercantil no se
establece por la venta en si, sino por la venta de lo comprado por la persona que adquirié
la “cosa”, todo ello con la intencidén de obtener un lucro, ya sea en la misma forma en la
que lo adquirié o tras su transformacion. Pero, llegados a este punto debemos pensar si
una entidad o empresa que adquiere este producto, una aplicacion de gestion interna,

puede ser el objeto comercial adecuado para ser revendido posteriormente a su
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adquisicién. El Tribunal especifico que esta aplicacion implicaba un uso meramente
interno en la compafiia que lo adquiria y que este producto fue concedido en “licencia de
uso”, por ello la entidad compradora no podia revenderlo tras su adquisicion. Ademas de
lo anterior, también qued6 demostrado que Alcoyana no pudo obtener ningun beneficio
de esta operacion, por lo que se perdia el elemento diferenciador de la compraventa
mercantil. De esta forma, se interpret6 que la compraventa que se realizo era civil y esto
afectaba al plazo de prescripcion, el cual es de tres afios, segun el articulo 1967.4° del

Cadigo Civil, por ello la accion habia prescrito.

Posteriormente la actora recurrio la sentencia en apelacion y la Audiencia estimo el
recurso, Yy revoco la sentencia reclamada. Esta decision se baso en la interpretacion que
hizo el Tribunal de los articulos 325 y 326 del Cédigo de Comercio, y del articulo 3.1 del
Codigo Civil, de manera conjunta. Esta Gltima norma establece un principio de
interpretacion de las leyes segun el sentido propio de sus palabras, en relacion con el
contexto o la situacion del supuesto de hecho. En este caso el Tribunal decidi6 adoptar la
postura que tiene en cuenta “el fin empresarial o de negocio de la produccion,
transformacion o inversion”, lo cual produce en la sociedad compradora un lucro y
ganancia, para asi atribuir a este negocio la naturaleza mercantil. Podriamos decir que el
Tribunal observé en la adquisicién de la aplicacion integrada una mejora en el proceso
productivo, es decir, la compradora no compra un producto para consumirlo, lo cual seria
acorde con la interpretacién civil, sino que lo utiliza para implementar su produccion, y
de esta forma obtener una ganancia. Por estos motivos expuestos, en la sentencia se
establecié que no se podia aplicar el plazo de prescripcion de tres afios, regulado en el
articulo 1967.4 del C. Civil, sino el de quince afios del articulo 1964, por remision del

articulo 943 del Cadigo de Comercio.

Ante esta resolucion, la demandada interpuso recurso de casacion ante el Tribunal
Supremo. EI motivo Gnico de la denuncia era la infraccion por indebida aplicacion de los

articulos 325 y 326 del C. Comercio, en relacion con el articulo 943, y los articulos 1964
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y 1967 del C. Civil. Por lo tanto, se denunciaba la atribucién a la compraventa del caso
concreto del caracter mercantil y a los plazos de prescripcion de la accion para reclamar
aplicados. Segun la parte recurrente la compraventa fue civil y no mercantil, y deben ser
aplicados los plazos de prescripcion establecidos en el articulo 1967 del C. Civil, y para
sustentar esta postura recurrio a jurisprudencia de este Tribunal, como las sentencias de
9 de julio de 2008, 10 de noviembre de 1989 o 20 de noviembre de 1984. Tanto en la
sentencia que analizamos, como en las anteriores que acabamos de mencionar, podemos
interpretar una vision clara y uniforme del Tribunal Supremo respecto a la cuestion que
tratamos. Este considerd que quedaba suficientemente acreditado, a través de la doctrina
aportada, que la aplicacion informatica aplicada de gestion interna, la cual habia sido
cedida en concepto de “licencia de uso”, no puede ser objeto de reventa. En esta sentencia
podemos establecer que el criterio de la reventa esta considerado como un requisito
esencial para poder establecer que una compraventa es mercantil, y en el caso que
tratamos el bien, una aplicacién integrada de gestion, no es posible que se revenda por su

naturaleza.

El problema que encontré el Tribunal Supremo fue que, a pesar de que en la
jurisprudencia citada por el recurrente se demostraba que la accién de revender es
fundamental para reputarle el considerar mercantil a la compraventa, el articulo 325 no
regula objetivamente “el caracter” de la reventa. Se refiere a la misma en el apartado 4°
del articulo 326 para no conferirles el caracter mercantil cuando la compra es realizada
por una persona no comerciante y la misma revende el “resto de los acopios que hizo para

su consumo”. Lo que incluyé el Tribunal fue jurisprudencia®* que sefialaba que la compra

24 Sentencia del Tribunal Supremo nim.397/2003, de 21 de abril (versidn electrénica- base de datos
Thomson Reuters Aranzadi Instituciones. Ref. RJ 2003/3719) Fecha de ultima consulta: 13/04/2020.
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realizada por un empresario con el animo de destinar el producto u objeto comprado a su
explotacion o integracién industrial debe considerarse mercantil, esto es lo que se llama
compraventa-inversion. Pero el Tribunal, ademas, afiadié que existia otra corriente
doctrinal que consideraba que un contrato de compraventa y arrendamiento de obra, por
ejemplo, no podia reputarse mercantil, sino un contrato mixto de compraventa pues el
fabricante se obligd, ademas de a la entrega, al montaje de la maquinaria. En nuestro caso
el precio del contrato correspondia a la venta de un programa-aplicacion de solucién
integrada informatica, para la administracion del negocio de Alcoyana, es decir, era una
herramienta para un mejor funcionamiento administrativo, pero también el contrato

incluia la formacion del personal de la entidad recurrente.

Por lo tanto, tras lo expuesto se afirmd que la entidad vendedora en este contrato es un
distribuidor de esta herramienta informatica que proporciona a las empresas compradoras
para mejorar la gestion interna a nivel administrativo, pero estas empresas compradoras
no pueden comprar para posteriormente revender, ya que se trata de una licencia de uso.
Este tipo de productos (aplicaciones informaticas) vienen estipulados en el art. 96 del
Real Decreto Legislativo 1/1996 de 12 de abril (TR de la Ley de Propiedad Intelectual)
donde dice que se entenderan por programa de ordenador aquellas secuencias de
instrucciones con el fin de ser utilizadas directa o indirectamente en un sistema
informatico y, del mismo modo, debe incluirse toda la documentacion preparatoria
necesaria para su uso. En definitiva, el Tribunal fall6 a favor de la entidad compradora
estableciendo que estabamos ante un contrato mixto y que por ello debia considerarse
como una compraventa civil, donde no se podia producir la reventa caracteristica de la

compraventa mercantil.
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5.3.3 Sentencia Tribunal Supremo 119/2020, 20 de febrero de 2020%°.

En 1993 tres hermanos y sus dos hermanas, las cuales son actoras en este recurso, junto
con la madre de todos ellos, suscribieron un contrato de “permuta, compra de acciones y
otros derechos y division de comunidad”. En este contrato mencionado se establecia la
titularidad de acciones que correspondian a cada uno de ellos dentro del grupo empresarial
familiar, el cual estaba integrado por cuatro sociedades andnimas. En este mismo contrato
se estipuld que la totalidad de las acciones correspondientes a las hermanas se transmitiera
a su hermano, D. Esteban, adquiriéndolas para su sociedad de gananciales, y por las que
deberia abonar a sus hermanas (Dfia. Irene y Dfia. Esther) la cantidad de 90.050.000

pesetas a una y 97.050.000 a otra.

Posteriormente, D. Esteban y sus hermanas suscribieron un conjunto de pdlizas de
novacion, por las que se extinguia la obligacion original, sustituyéndola por otra nueva y
distinta. En este caso en concreto, una de las sociedades familiares (“Empresa Familiar
S.A.”) pasé a ocupar la posicion ocupada anteriormente por D. Esteban, es decir, la de
parte deudora, y se fijaron las cantidades adeudadas en concepto de pago del precio de la
venta accionarial. Las hermanas, mas tarde, interpusieron una demanda contra la sociedad
en la que se solicitaba la condena a esta Gltima a abonar las cantidades correspondientes
a cada una de ellas, cantidad compuesta por el principal y los intereses devengados, y
también al pago de las costas procesales. La sentencia, que fue condenatoria para la
sociedad demandada, fue recurrida por la misma alegando que el sistema del computo de
los intereses de demora no habia sido aplicado correctamente segun el articulo 1.101 del

Cadigo Civil y que el plazo para hacer efectivo el precio habia prescrito, ya que entendia

% Sentencia del Tribunal Supremo nim. 119/2020, de 20 de febrero (versién electrénica- base de datos
Thomson Reuters Aranzadi Instituciones. Ref. JUR 2020/67041) Fecha de Gltima consulta: 18/04/2020.
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que la compraventa de acciones y participaciones debia considerarse contrato civil y no
mercantil. Este recurso fue desestimado por el 6rgano jurisdiccional superior al que
promulgd la sentencia, considerando que las acciones interpuestas por las demandantes
constituian interrupciones de la prescripcion y que teniendo en cuenta que el contrato de
compraventa realizado entre las partes era de caracter mercantil, el computo del plazo del
devengo de los intereses de demora era el dia siguiente al acordado para el pago, es decir,

el “dies a quo”.

El siguiente paso de este proceso fue el recurso de casacion interpuesto por la sociedad
en el que se denunciaba la incorrecta aplicacion del articulo 325 del Codigo de Comercio
en relacion con los articulos 1.445 y 1.100 del Cddigo Civil. Como bien suponemos, la
parte recurrente considera que no se ha interpretado correctamente el articulo 325 Codigo
de Comercio, ya que considera que la compraventa es civil y por ello el sistema aplicable
al computo del pazo para el devengo de los intereses de demora es el establecido en el
articulo 1.100 del Cdédigo Civil y, ademas, denuncia la postura opuesta de la sentencia
recurrida respecto a la doctrina jurisprudencial del Tribunal Supremo, en lo que se refiere

a la prescripcion de las acciones civiles.

Esta sala abordd en la cuestidn preliminar la problematica en cuestion: si estibamos ante
una compraventa civil o mercantil de acciones sociales. El recurrente considera que, de
acuerdo con el art. 325 Cddigo de Comerio, la compraventa realizada es de caracter civil
y por ello el régimen legal aplicable respecto al computo del plazo para el devengo de los
intereses de demora es el correspondiente al art. 1.100 del Cdodigo Civil y, por lo tanto,
no al art. 63 del Codigo de Comercio. Se invoco en defensa de los intereses de la parte
recurrente jurisprudencia de esta Sala, en concreto la sentencia 686/2011 que abordd la
cuestion sobre la calificacion de civil o mercantil de una compraventa de acciones. En
este caso la decision del Tribunal sigui6 una corriente jurisprudencial que considera que
el elemento identificador de la compraventa mercantil frente a la civil es el &nimo del

comprador, consistiendo éste en lo siguiente: la reventa de los productos o géneros
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adquiridos y el &nimo de lucro. Entre los argumentos que utiliz6 este Tribunal se
encuentran también otras doctrinas, distintas a la alegada por la parte recurrente. Una de
ellas se identifica por establecer que “la compra de un empresario con el propoésito de
destinar el objeto comprado a la explotacion industrial debe reputarse mercantil, siendo
en este caso el elemento principal la integracion del objeto de compra en el proceso
productivo”. Otra corriente mencionada por el Tribunal es la que ha considerado el
contrato mixto siempre como civil, piénsese por ejemplo en un contrato de compraventa
y arrendamiento de obra. La decision del Tribunal estuvo motivada por una interpretacién
del art. 326 Codigo de Comercio, respecto a la cual dicen que no debe ser “exhaustiva”,
es decir, que las ventas que no se encuentren tipificadas en el articulo antes mencionado
no quiere decir que se puedan subsumir dentro de los presupuestos del art. 325 C.Com.
Para ello deben concurrir el elemento intencional del vendedor y la reventa, términos que

hemos tratado de forma suficiente en este trabajo.

El 6rgano, por altimo, concluyo que la propia naturaleza del objeto de venta nos lleva a
calificar la presenta compraventa como civil, ya que el objeto en ningin momento fue
destinado a una hipotética reventa para obtener un beneficio lucrativo. De este modo, la
calificacion de este contrato como civil proviene de la naturaleza del objeto por la cual se
excluye, al ser una venta parcial de las participaciones sociales de una sociedad, la

consideracion de contrato mercantil.
6. CONCLUSIONES

Respecto al primer tema abordado, las fuentes del derecho, he observado como el orden
de prelacion de fuentes establecido en el art. 2 Codigo de Comercio no se corresponde
con la linea seguida por el Coédigo Civil, ya que el primero dice que en defecto de norma
legal deberan ser aplicados los usos de comercio y, en defecto de estos ultimos las reglas
del Derecho comdn. El espiritu critico con el que ha sido realizado este trabajo nos debe
invitar a pensar qué usos generalizados pueden suplir la aplicabilidad del Derecho civil o

“comun”. Pero los usos a los que hace referencia el Cédigo de Comercio, el cual fue
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promulgado en 1885, no tienen ninguna relacion con los usos o la costumbre de la
actualidad, lo cual indica que la redaccion de esta norma no esté provista de las necesarias
actualizaciones que le permitan regular la realidad vigente. De esta forma, considero que
existe una falta de adecuacion entre la realidad social que vivimos y la norma regulatoria,
creando inseguridad a la hora de interpretar los preceptos del Cédigo de Comercio. Mas
aun si lo que intentamos dilucidar es el orden de prelacion de fuentes especifico.

Respecto de la caracterizacion de la relacion obligatoria mercantil, el sistema en el
Derecho espafiol debe considerarse objetivo, ya que el criterio subjetivo del Codigo ha
quedado obsoleto, debido a que la figura del comerciante se ha modificado para pasar a
ser “empresario”. Por lo demas, el criterio objetivo es impreciso por referirse a los actos

de comercio regulados como tales por la ley o tengan una naturaleza analoga.

La tercera conclusion es el desajuste que existe entre la realidad social y econémica y la
regulacion existente en el Codigo de Comercio. EI comerciante ha dejado de ser la figura
principal en el trafico econémico-juridico para dejar paso al empresario y la figura
juridica relevante es la empresa o sociedad. Este es el motivo por el que se analiz6 en el
punto 4.2 de este trabajo la regulacion de las sociedades mercantiles. ES curioso que exista
una semejanza casi idéntica en los presupuestos constitutivos de tanto las sociedades
mercantiles como de las sociedades civiles, teniendo articulos similares en ambos
cbdigos. Este argumento no nos debe hacer pensar que la sociedad mercantil y la sociedad
civil son entidades juridicas similares que se pueden confundir, ya que en verdad son
entidades muy diferentes, siendo la sociedad mercantil la Unica capaz de desenvolverse

facilmente en el trafico econémico.

En dltimo lugar, tras el andlisis realizado de la Jurisprudencia del Tribunal Supremo
respecto a las diferencias existentes entre los dos tipos de compraventa creo que los
argumentos diferenciadores son escasos. La argumentacion principal utilizada por el

“Alto Tribunal” es insuficiente ya que basa sus decisiones, normalmente, en el caracter

42



subjetivo de la compraventa, es decir, fija la atencion en la intencion del comprador en la

compraventa.

Los argumentos que he podido aprender respecto a las compraventas civil y mercantil. Si
tuviéramos que resumir en tres apartados las diferencias existentes entre estos dos tipos
de compraventa diriamos lo siguiente: primero, estan regulados en cuerpos legislativos
distintos y esta es una de las diferencias mas importantes ya que en el Codigo de
Comercio, respecto a la compraventa mercantil, en su art. 326 se especifican las
compraventas que no seran consideradas mercantiles, lo cual nos hace pensar que seran
civiles; segundo, el art. 325 del Cdédigo de Comercio dice que “sera mercantil la
compraventa de cosas muebles”, por lo tanto en un primer lugar excluye la compraventa
mercantil de cosas inmuebles; tercero, debemos incluir del articulo de la segunda
diferencia el factor subjetivo, es decir, la intencion del comprador de revender lo

adquirido en la compraventa con la intencidn de obtener un beneficio.
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