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OBJETIVO:  
 

El objetivo que persigo con mi trabajo es estudiar y analizar, con datos reales, cuál fue la 

estrategia de crecimiento del grupo automovilístico “Palausa 2001” desde su comienzo 

hasta la actualidad, así como sus expectativas de futuro. Igualmente, busco profundizar en 

las operaciones que se llevaron a cabo, en la gestión del grupo y en cómo se fueron 

añadiendo al negocio diversas marcas de automóviles (incluso competidoras) para 

conseguir así unos beneficios mayores.  

 
 

METODOLOGÍA: 
 
Para la realización de este trabajo pretendo llevar a cabo distintos métodos de trabajo.  

 

En primer lugar, para la elaboración de los antecedentes utilizaré todos los datos, cuentas 

e informes proporcionados por el grupo “Palausa 2001 S.L”. En este bloque pretendo 

poner en contexto al grupo automovilístico, así como observar con las cuentas de 

pérdidas y ganancias y los balances de situación, cómo ha sido su evolución desde el año 

2001 hasta la actualidad con respecto a los beneficios, al número de empleados y al 

número de concesionarios en propiedad.  

 

Para la elaboración del resto del trabajo utilizaré un método deductivo, estudiando 

primero el sector en el que nos encontramos y las variables que nos afectan como grupo y 

posteriormente, el negocio en la actualidad, su fortalezas, debilidades y futuro próximo.  

 

Por último, las conclusiones reflejarán el estudio realizado durante toda la investigación.  
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