Propuesta TFG BA — Berta Andreu
1. Posibles objetivos (¢,cémo voy a generar valor diferencial?):

A raiz de mis recientes entrevistas para el mundo del PE he descubierto que, para que un
FS se fije en un potencial candidato de cara a comprar un majority stake en la empresa,
lo principal es identificar aquellas que estén infravaloradas en comparacidn con sus peers
del sector de cara a poder “comprar barato y vender mas caro”, main purpose de un FS
para sacarle el IRR esperado (debe estar entre el 20-25% minimo, un retorno que
sobrepasa cualquier tipo de retorno de acciones y todavia mas, retornos de deuda). Por
ello, por un lado me gustaria utilizar los Transformers de cara a identificar oportunidades
infravaloradas en el sector Telecom a través del analisis de sus informes financieros y
buscando signos de infravaloracion.

Por otro lado, tras hablar con mi padre también nos hemos dado cuenta de que a dia de
hoy, el sector Telecom se caracteriza por requerir grandes inversiones de Capex, y aun
mas después de que todas las empresas del sector se hayan contagiado (erroneamente)
unas a otras sintiendo la obligacion de crear su propia infraestructura de fibra 6ptica, con
todo lo que ello conlleva. Por este motivo, seria inteligente identificar potenciales
sinergias que puedan surgir de la fusion de dos empresas del sector de cara a
“apagar” por completo una de las fibras y generar ahorros significativos. De este
modo, se utilizarian los Transformers de cara a analizar documentos de fusiones previas,
declaraciones regulatorias y otros datos del sector, con el objetivo de detectar duplicacién
de infraestructuras, principalmente redes de fibra dptica.

Por ultimo, otra opcion interesante seria intentar fusionar ambas ideas (deteccion de
oportunidades de compra infravaloradas e identificacion de sinergias estructurales
basadas en infraestructuras duplicadas en el sector Telecom). De este modo, el objetivo
del trabajo seria identificar situaciones como la siguiente:

« Unaempresa de Telecom A tiene su red de fibra éptica, pero esta
experimentando un periodo de bajos ingresos y sus acciones estan
infravaloradas.

o Laempresa de Telecom B, su competidora directa, busca expandirse y adquirir
A. Un andlisis de sinergias muestra que gran parte de la red de fibra de A es
redundante para B.

« El andlisis combinado revela que la adquisicion no solo es financieramente
atractiva por la infravaloracién de A, sino que B puede obtener ahorros
significativos al eliminar la duplicacion de la red de fibra, lo que incrementa aun
mas el valor de la operacion.

De este modo, utilizaria el NLP y los Transformers no solo para detectar oportunidades
infravaloradas, sino también para identificar las sinergias ocultas que podrian hacer que
una adquisicién sea alin mas rentable.
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3. Metodologia

Recurriremos a una metodologia mayormente inductiva para analizar una serie de datos
(tales como informes financieros y transacciones precedentes) con el fin de identificar
patrones o tendencias a partir de ellos.

Gracias a esta metodologia, sera mas sencillo descubrir qué signos son indicadores de una
M&A no solo atractiva financieramente sino por potenciales sinergias de reduccion de
costes duplicados, identificando asi oportunidades de compra. Asimismo, a partir de los
resultados, seremos capaces de formular teorias sobre las sinergias estructurales en este
sector, pudiendo ademas ajustar el enfoque a medida que vayamos descubriendo nuevos
hallazgos, lo que es especialmente valioso en un campo tan dindmico como el de las
Telecoms.
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