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Objetivos 

• Analizar cómo ha afectado la llegada de las Insurtech al mundo asegurador tradicional 

• Identificar qué papel juegan los brokers de seguros dentro del ámbito de las Insurtech 

(i.e., describir su modelo de negocio B2B2C y B2B) 

• Estimar qué potencial tienen los seguros adaptados al mundo conectado (i.e., 

coberturas sobre bienes digitales). ¿Se puede considerar seguros de nicho? 

• Materializar el role específico del big-data en las Insurtechs que actúan como brokers 

de seguros 

• Señalar y evaluar los potenciales obstáculos que se pueden encontrar estos nuevos 

players de cara a establecer una posición sólida en el mercado (e.g., cadena compleja 

de monetización a través de pasarelas de pago y aseguradoras, ratios de renovación de 

coberturas muy bajos, falta de brand awareness en el consumidor final) 

Índice provisional 

➢ Introducción 

- Contextualización del mercado asegurador español 

- Definición de Insurtech y su evolución 

- Objetivos del análisis 

➢ Impacto de las Insurtech en el mercado asegurador tradicional 

- Aquí irían unos subapartados con las principales características de las Insurtech 

➢ Rol de los brokers de seguros en el ámbito Insurtech 

- Modelos de negocio B2B2C y B2B 

- Ejemplos de colaboración entre brokers y plataformas Insurtech 

➢ Potencial de los seguros adaptados al mundo conectado 

- Concepto de seguros para bienes digitales (e.g., dispositivos móviles) 

- Definición de los seguros de nicho 

- Oportunidades y desafíos en un entorno conectado 

➢ Rol del Big Data en las Insurtech que actúan como brokers 

- Aquí irían unos subapartados con sus principales funciones 

➢ Obstáculos para las Insurtech de cara a consolidar su posición en el mercado 

- Complejidad de la cadena de monetización (e.g., pasarelas de pago, aseguradoras) 

- Retos en la fidelización y renovación de coberturas 

- Falta de Brand awareness y confianza del consumidor final 

Metodología 

En cuanto a la metodología, sería interesante utilizar un enfoque mixto que combine: 



(i) Análisis cualitativo (e.g., lectura bibliográfica, estudio de casos reales o incluso 

entrevistas y/o encuestas a profesionales) para comprender el contexto y la 

situación actual del mercado asegurador tradicional, las Insurtech y los brokers de 

seguros 

(ii) Análisis cuantitativo para analizar la penetración de los seguros sobre bienes 

digitales e identificar el crecimiento de las Insurtech.  

(iii) Por último, también podríamos hacer uso de técnicas como el análisis SWOT para 

evaluar las fortalezas, debilidades, oportunidades y amenazas dentro de dicho 

sector.  
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