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RESUMEN.

Este trabajo analiza las principales caracteristicas de la banca islamica y las
fuentes de rentabilidad de este sistema, que se ha establecido como alternativa
relevante para los creyentes musulmanes. De las caracteristicas, cabe destacar
que no se cobra interés, que se limita el tipo de actividad a financiar y que no se
permiten las operaciones con un alto grado de incertidumbre. De esta forma, se ha
revisado la literatura principal para determinar la forma en que los bancos
islamicos ganan dinero, y se ha comparado su funcionamiento con el de los
bancos occidentales. Tras el andlisis, se ha concluido que pese a que las fuentes
de rentabilidad y la forma de operar de ambos tipos de banca son diferentes, el
resultado econdmico que obtienen es el similar. Se plantea por tanto la banca
islamica como una fuente de financiacién alternativa a través de contratos
especificos que pueden financiar gran parte de la actividad de empresas

europeas.

Palabras clave: banca isldmica, banca occidental, tipos de interés, fuentes de

rentabilidad.



ABSTRACT.

This paperwork analyses the main characteristics of Islamic banking and the
sources of return of this system, which has been established as an important
alternative for Muslim believers. Regarding the characteristics, the most relevant
are that it doesn’t use any interest rate, that the activity to financed is limited and
that the operations with a high degree of uncertainty are not permitted. The main
literature has been reviewed in order to determine the way in which Islamic banks
make money, and its operation has been compared with that of the Western,
interest-based, banking. After the analysis, it has been concluded that although the
sources of return and the operating of both systems are different, the economic
result that they get is similar. Islamic banking has been propounded as an
alternative source of financing through a number of contracts that can finance the

main activities of the European companies.
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1. INTRODUCCION.

En el contexto internacional actual, la poblacibn musulmana esta
protagonizando unas tasas de crecimiento altas. Asimismo, un elevado porcentaje

de los paises con mayor crecimiento son de mayoria musulmana.

Segun las estimaciones que ofrece Pew Research Center (2011), la poblacion
mundial de musulmanes pasara de los 1,6 billones® de habitantes en 2010 hasta
los 2,2 billones en 2030, lo que supone un crecimiento del 35%. Asimismo, se
espera que en 2013 un total de 79 paises superen el millbn de habitantes con

creencias musulmanas.

De forma adicional, y de acuerdo con los datos ofrecidos por Ernst & Young en
su World Islamic Banking Competitiveness Report 2012-2013, diez de los
veinticinco mercados con un mayor crecimiento en el periodo 2000-2010 son

paises de mayoria musulmana (Anexo 1).

Dado este aumento de la poblacién musulmana en todo el mundo, la demanda
por un sistema financiero acorde a los preceptos del Islam esta creciendo
considerablemente. En este sentido, el sistema de banca islamica se ha

establecido como una alternativa relevante para los creyentes musulmanes.

La banca islamica hace referencia a un sistema de banca que cumple con los
preceptos de la Sharia?, cédigo de conducta que guia todos los aspectos de la
vida musulmana. El banco islamico es a la vez una institucion social y financiera,
qgue trabaja para el desarrollo econémico y social del mundo musulméan. Para
cumplir con los principios de la Sharia, la banca islamica ha desarrollado una serie

de caracteristicas que la diferencian del sistema de banca occidental, basado en

1 La formulacién de billones se realiza atendiendo al término anglosajon, donde un billén

equivale a mil millones.

2 La Sharia es la Ley sagrada del Islam. Constituye tanto un cuerpo de derecho como un

codigo de conducta. Abarca la totalidad de los preceptos de Ala referidos a los hombres y

establece deberes religiosos, politicos, privados y publicos.



los tipos de interés. Destacan la prohibicién de operar utilizando tipos de interés,
asi como invertir en determinadas actividades censuradas por el Islam, o la

especulacioén financiera como finalidad de las operaciones.

El estado de la cuestibn es que la mayoria de la literatura existente que
aborda el tema de la banca islamica se centra en describir sus principios basicos,
problemas y dificultades operativas, asi como a analizar la situacion de los activos

islamicos y las caracteristicas de los contratos que utilizan en sus operaciones.

Hay un interés cada vez mayor por comunicar los principios de la banca
islamica (Bancos Centrales de los paises islamicos), asi como por entender sus
caracteristicas (diferentes autores, entre los que destacan Abuamria, Ayub vy

Usmani).

Se plantea entonces un sistema de banca distinto al occidental, surgiendo la

necesidad de profundizar en sus diferencias y similitudes.

1.1 Objetivo.

El objetivo de este trabajo es doble. Por un lado, ofrecer una visién de los
principios basicos de la banca islamica, que hacen que se postule como un
sistema de banca alternativo al occidental. Y por otro lado, analizar los tipos de
operaciones que los bancos islamicos realizan de forma mayoritaria, con la
finalidad de identificar como se gana dinero en este sistema bancario sin recurrir a
los tipos de interés y con los principios religiosos como parte de la cultura
empresarial financiera, para comparar sus fuentes de rentabilidad con el sistema

de banca occidental.

Se parte de la hipdtesis de que los bancos islamicos ganan dinero y que
existen otras fuentes de rentabilidad, aunque no sea la aplicacion de tipos de

interés.



1.2 Metodologia.

En primer lugar, se ha revisado la literatura principal existente, para explicar
los principios basicos del sistema de banca islamico, asi como la situacion actual
de la banca islamica y los problemas operativos que presenta cuando opera en

paises no islamicos.

En segundo lugar, se han seleccionado los contratos mas utilizados por los
bancos en sus operaciones, para analizar el funcionamiento del negocio bancario
islamico. En concreto, se ha investigado el tipo de actividad que cada contrato
financia, asi como la forma en que el banco obtiene ingresos a partir de ellos y
cOmo suponen un coste de financiacion para los clientes. De forma adicional, se
ha comparado cada contrato con la banca occidental con el fin de identificar
posibles diferencias y similitudes entre los dos sistemas, para una comprension

mas completa.

La banca islamica constituye un sistema con unas caracteristicas propias, que
lo diferencian del sistema de banca occidental. A continuacién, se expondran los
principios basicos de la banca islamica, que derivan de los preceptos de la Sharia
y que hacen que se origine una forma diferente de entender el negocio bancario,
respecto a su aproximacion de occidente. También se analizara la situacién actual
de la banca islamica en cuanto al volumen y la evoluciéon de sus activos, y se
ofrecera una serie de dificultades que presentan estos bancos como consecuencia

de operar en mercados no islamicos.



2. LA BANCA ISLAMICA.

La banca islamica se fundamenta en realizar la actividad financiera propia de
un banco (tomar y prestar dinero), pero de acuerdo con las normas y preceptos de
la Ley islamica. De esta forma, la religion se une a la actividad realizada, e influye

en la forma de llevarla a cabo

2.1 Principios de la banca islamica.

Para cumplir con los preceptos de la Ley islamica, destacan tres normas
basicas que el Islam propone en el desarrollo de sus finanzas: la prohibicion del
cobro de interés, la ausencia de incertidumbre y especulacion en sus operaciones,

y la prohibicion de comerciar con productos incompatibles con la ley islamica.

A continuacion se procede a revisar en qué consisten estas normas y sus

implicaciones practicas sobre la actividad bancaria:

1. La prohibicién del cobro de interés: la prohibicién de la Riba, que se
traduce como tipo de interés, es el eje sobre el que se sustenta la
financiacion islamica, y la hace, en principio, tan distinta de la occidental.

La Sharia no se opone al beneficio o a las ganancias, al contrario, el Coran
favorece la creacién de riqueza (Cabellos et al, 2009). Lo que en la Ley
islamica se prohibe tajantemente es la remuneracién basada expresamente
en el transcurso del tiempo, lo que se conoce como el interés occidental. La
riqgueza generada por una operacion ha de estar vinculada a la rentabilidad
del activo financiado. Es decir, en una inversion, el inversor ha de asumir el
riesgo tanto de las pérdidas como de las ganancias. No cabe, como sucede
en los préstamos de dinero que acostumbramos a ver, que el prestamista
recupere (o pueda recuperar) el importe concedido, aunque la actividad

financiada registre pérdidas.



Por otra parte, cabe destacar que el dinero no tiene valor intrinseco, es un
mero instrumento que facilita el trafico comercial, un modo de definir el valor
de algo. Las ganancias derivadas del dinero estan prohibidas en el Islam ya

gue su circulacion no genera actividad econdmica real.

Asimismo, y segun Abuamria (2007), el interés restringe los beneficios
econodmicos de la mayoria de la poblacién, gente con un nivel adquisitivo
medio, dejando los beneficios en manos de un reducido numero de
personas, lo cual va en contra de la justa distribucion de la riqueza y

constituye un motivo mas para su prohibicién.

Aunque la Sharia no es ajena al cambio de valor de los bienes objeto de
comercio. Esta no prohibe que dos partes acuerden un precio distinto para
un mismo bien que sera pagado con precio aplazado y no al contado; por
ejemplo, que una determinada maquinaria valga hoy 200 unidades
monetarias (u.m), pero 220 u.m en dos afos, cuando el comprador termine
de pagarla. Esta diferencia en el importe vendria dada por la variacion del
precio del bien en relacion a la oferta y la demanda, fijada de comun
acuerdo por las partes en el momento del cierre del negocio comercial, y
nunca por el mero transcurso del tiempo. Pese a que juridicamente esta
diferencia de 20 u.m no se considera interés de acuerdo con la Sharia, el
resultado econdmico si resulta idéntico al cobro de interés. Para poder
entender con mas detalle este tipo de acuerdos entre el banco y el cliente

se analizaran detalladamente los principales contratos en el apartado 3

La ausencia de Gharar y Maysir: existe Gharar cuando una transaccion
estd basada en la incertidumbre, donde no hay forma de saber cuél sera el
resultado de la operacion. Cualquier venta o acuerdo contractual que
entrafia el elemento de Gharar esta prohibido. Si bien este término no ha de
confundirse con el riesgo inherente a todo negocio. La definicion juridica de

Gharar (Ayub, 2007) es la siguiente: “la venta de una cosa que no existe en



el presente, o la venta de una cosa cuya consecuencia no es conocida con
exactitud, o la venta de algo que conlleva azar y una de las partes no puede
estar segura de que ésta pueda llevarse a cabo”.

Las condiciones para que exista Gharar son tres (Cabellos et al, 2009):

a) El grado de desconocimiento o incertidumbre ha de ser elevado.

b) Solo puede darse en relacibn con actos o negocios que conlleven
prestaciones reciprocas. En este sentido, estaria exento de ser
considerado Gharar la donacion de la cosecha futura (sobre la que hay
incertidumbre). Sin embargo, la venta de ésta si estaria considerada
Gharar.

c) El elemento desconocido o sobre el que existen dudas ha de ser un

elemento esencial del contrato, como por ejemplo, el precio.

La incertidumbre no puede ser evitada en ningln tipo de negocio, ya que en
toda operacion existe un componente de riesgo de mayor 0 menor
probabilidad ajeno a las decisiones del empresario. La asunciéon de riesgos
es mas bien una condicidbn necesaria para la obtencién de beneficios
empresariales. Por esto, los bancos isldmicos deben llevar a cabo rigurosos
analisis de viabilidad de sus operaciones, y ho embarcarse en negocios que
entrafien un riesgo excesivo. El problema para el cumplimiento de la Ley
islamica surge a la hora de medir el grado de incertidumbre asociado a
cada operacién. Solo aquéllas operaciones con un alto grado de
incertidumbre, y que afecte a un elemento central del contrato (como el
precio), estaran prohibidas al considerarse Gharar. Aunque en este sentido
existe un debate en torno a lo que se considera una incertidumbre excesiva,
y a cOmo se mide, ya que ambos aspectos pueden variar dependiendo de

la persona o institucion que los analice.

El término Maysir, por su parte, significa ganancia facil o adquisicion de
riqueza mediante la suerte (Ayub, 2007). Incluye, a los efectos de su

aplicacion en la financiacion islamica, un elemento de especulacion en el

10



que cabe la posibilidad de que una de las partes en una transaccién lo
pierda todo. Invertir en productos derivados con fines especulativos queda
pues terminantemente prohibido por la Sharia. Se trata en definitiva de una
forma de Gharar y tiene por efecto mas llamativo que los juegos de azar,

como la loteria, no estén permitidos.

Comerciar con productos prohibidos por el Islam: en el marco de la
financiacion islamica, el bien objeto de la transaccion es fundamental, ya
que estd expresamente prohibido invertir o comerciar con determinado tipo
de bienes, productos o servicios. Como consecuencia, se prohibe financiar
todas aquellas actividades consideradas inmorales e incompatibles con la
Ley y tradicion islamica. En términos mas amplios, la Sharia prohibe la
financiacion de toda actividad considerada dafiina para la sociedad en su
conjunto, como las vinculadas al consumo de alcohol o drogas, los juegos
de azar y apuestas de cualquier tipo, la industria porcina, la pornografia o la

fabricacion y venta de armas de destruccion masiva, entre otros.

Una vez analizadas las principales normas que fundamentan la banca islamica, se

analizara la situacion actual de la misma, para conseguir una vision del volumen

de activos que este sistema de banca maneja, y su evolucién a lo largo de los

ultimos arios.

2.2 Situacién de la banca islamica.

De acuerdo a los datos ofrecidos por Ernst & Young en su World Islamic

Banking Competitiveness Report 2012-2013, se espera que el valor de los activos

de los bancos islamicos traspase los $1.8 trillones® en 2013, superando los $1.3

3 La formulacion de trillones se realiza atendiendo al término anglosajon, donde un trillon

equivale a un millén de millones
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trillones a los que ascendia en 2011. Esto representa un crecimiento anual medio
del 17%. (Anexo 2).

En dicho informe se incluye ademas una comparativa del crecimiento de la
financiacion entre bancos islamicos y occidentales, por sector, durante el periodo

2008-2011, tal y como se muestra en la Tabla 1.

Tabla 1: Tasa de crecimiento de la financiacion en la banca occidental y la
islamica (2008-2011), por sector.

Banca Banca
Occidental Islamica
Corporate 4,2% 8,3%
Government 12,9% 10,0%
Personal 8,5% 30,4%
Real Estate 10,2% 12,8%
Services 12,8% 23,5%

Fuente: Elaboracion propia a partir de Ernst & Young (2012).

La comparativa entre estos dos tipos de bancos varia dependiendo del tipo de
financiacion que se considere. Por lo general, el crecimiento de la financiacion ha
sido superior en la banca islamica, a excepcion del Government Financing. En el
resto de sectores, tales como Real Estate, Services o Corporate, el crecimiento en
la banca occidental ha sido inferior al crecimiento en la banca islamica, si bien las
diferencias entre ambas no son tan evidentes como en el caso de Personal
Financing. Este tipo de financiaciébn ha crecido un 30.4% en el periodo, con
respecto al 8.5% que ha crecido en la banca occidental. Esta diferencia se debe
principalmente a que la aceptacion por parte de los clientes en los que operan los

bancos islamicos ha aumentado.

Como se acaba de exponer, la banca islamica viene protagonizando un
importante crecimiento, aunque el hecho de operar en mercados y paises no
islamicos hace que tenga que hacer frente a una serie de problemas operativos,

gue se explican a continuacion.
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2.3 Dificultades que presentan los bancos islamicos.

Los bancos islamicos tienen que hacer frente a una serie de dificultades que
derivan del hecho de que operen en paises no islamicos (Abuamria, 2007).

Al igual que el resto de bancos, estan obligados a preservar un porcentaje de
sus depdsitos y sus cuentas de inversion como una reserva legal del Banco
Central, a cambio de un determinado interés. Sin embargo, como esto contraviene
uno de los principios basicos del sistema financiero islamico, que prohibe los
intereses, los bancos islamicos depositan esta cantidad sin recibir ningun interés.
Esto les supone no aprovechar la reserva como una inversion, algo que si que

hacen el resto de bancos occidentales.

De forma adicional, como el sistema financiero islamico se basa en los
preceptos de la Sharia, se requiere de los funcionarios de los paises en los que
opera un buen conocimiento de la legislacion y del Derecho islamico en lo que a

asuntos financieros se refiere, lo cual puede suponer una dificultad.

Los bancos islamicos afrontan ademas una serie de dificultades derivadas del
desconocimiento por parte de la sociedad del funcionamiento de la banca islamica,
al tratarse de un sistema al que la sociedad occidental no esta acostumbrada. Por
esto, los bancos islamicos con presencia en paises occidentales se esfuerzan en
dar a conocer este sistema, sus principios y objetivos, con el fin de conseguir una

mayor aceptacién y conocimiento®.

Los intereses son una parte basica del funcionamiento del negocio bancario
occidental, por lo que el hecho de que la Sharia prohiba a los bancos islamicos la
aplicacion de tipos de interés en sus operaciones, hace que sea necesario analizar
cudles son las fuentes de rentabilidad que permiten a las entidades desarrollar su

actividad y asegurar su presencia en el mercado.

4 Destacan las iniciativas llevadas a cabo por el Islamic Bank of Britain (IBB), que a
través de su pagina web se esfuerza por comunicar las caracteristicas de la banca

islamica.
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En este sentido, y para poder establecer un sistema de banca alternativo al
occidental, que cumpla con los preceptos impuestos en la Sharia, los bancos
islamicos han desarrollado una serie de contratos sobre los que fundamentan su
actividad comercial. Estos contratos se muestran como una alternativa a los tipos

de interés, y cada uno satisface una necesidad bancaria diferente.

En el siguiente apartado se procede a analizar las fuentes de rentabilidad de

los bancos islamicos.
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3. FUENTES DE RENTABILIDAD DE LOS BANCOS ISLAMICOS.

El crédito bancario o los préstamos que los bancos ofrecen a hogares y
empresas para llevar a cabo sus proyectos son un eje muy importante en la
actividad econdmica. En este aspecto, los bancos islamicos se diferencian del los
occidentales en el sentido de que los segundos se erigen en calidad de
prestamistas que cobran los intereses  previamente  acordados,
independientemente de los resultados del negocio, teniendo la oportunidad de
ejecutar las garantias que se hubiesen acordado en caso de impago. Mientras que
los primeros ejercen un papel mas activo en el proceso de financiacion,
cumpliendo con el principio de asociacion entre esfuerzo y capital que estipula la
Sharia, y asumiendo tanto los riesgos del negocio como la coposesion de bienes.
Los bancos islamicos cumplen con el principio de reparto de pérdidas y ganancias
cuando se asocian con un cliente, ya que les correspondera una parte de los
beneficios que se generen de dicha asociacion, aunque también seran

responsables de las pérdidas que puedan tener lugar.

Antes de profundizar en cada uno de los distintos tipos de contratos que los
bancos utilizan como alternativa a los tipos de interés, se realizard un breve

analisis sobre el concepto juridico de contrato en la legislacién islamica.

Uno de los principios fundamentales en los que se apoya la Sharia (Cabellos
et al, 2009) es el principio de autonomia de la voluntad, que se manifiesta en un
doble sentido: libertad para contratar y libertad para pactar los términos y

condiciones que las partes estimen oportunos.

El concepto islamico de contrato es similar a la definicion dada por el articulo
1.254° del Cédigo Civil. De esta forma, el contrato islamico se perfecciona, al igual
que el espafol, con el concurso de la oferta y la aceptacién, es decir, el

consentimiento de las partes, que se obligan a dar alguna cosa o0 a prestar un

5 P , Rt .. . . .
Segun el articulo 1254 del Cdédigo Civil, el contrato existe desde que una o varias personas consienten en
obligarse, respecto de otra u otras, a dar alguna cosa o prestar algun servicio.
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servicio. Aunque para que un contrato islamico tenga validez ha de cumplir con las

siguientes tres condiciones:

e Su objeto ha de ser licito teniendo en cuenta la Ley islamica.

e Su causa ha de ser especifica y estar exenta de Gharar
(incertidumbre).

e El bien objeto del contrato ha de existir en el momento de su
perfeccionamiento. Esta condicion difiere de la posibilidad que ofrece el

Cédigo Civil en su articulo 1.271°.

Los principios reguladores de los contratos y obligaciones en la Sharia tienen
un encaje adecuado en el Derecho Espaiiol (Cabellos et al, 2009), sin que existan
grandes fricciones con las disposiciones del Libro IV del Cdodigo Civil. Existen,
como es evidente, peculiaridades y divergencias, aunque ninguna es, en principio,

insuperable.

Como se ha comentado anteriormente, los bancos islamicos utilizan una serie
de contratos para desarrollar su actividad, y constituyen una alternativa a los tipos
de interés para cumplir asi con la Ley islamica. Los mas importantes, por ser los

mas utilizados por los bancos, son los seis siguientes:

e Musharakah.
e Mudarabah.
e Murabaha.

e ljarah.

e Istisna.

e Qard Hassan.

6 Segun el articulo 1271 del Cédigo Civil, pueden ser objeto de contrato todas las cosas que no estan fuera
del comercio de los hombres, aun las futuras.
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Cada uno de ellos se destina a financiar operaciones comerciales
determinadas. Por ejemplo, los contratos Musharakah y Mudarabah se utilizan
para financiar proyectos y operaciones empresariales. Por su parte, los contratos
Murabaha e ljarah estan destinados a financiar la adquisicion y el arrendamiento
de activos cuando los clientes no cuentan con los suficientes fondos. Mientras que
el objeto del contrato Istisna es la financiacién para la construccion inmobiliaria; y
el del contrato Qard Hassan es la financiacion de aquéllos colectivos mas
necesitados en la sociedad, ofreciendo préstamos a un tipo de interés cero, en los

que solo se devuelve el nominal.

Estos son los contratos a los que se recurre con mayor frecuencia, tal y como

se aprecia en la Tabla 2, Tabla 3 y Tabla 4.

En la Tabla 2 se muestra la proporcion que cada contrato representa sobre el

total de la financiacién en seis paises diferentes en el afio 1994.

Por su parte, la Tabla 3 representa la proporcion de cada contrato sobre el
total de financiacion de Malasia durante el periodo 2001-2005, y la Tabla 4

muestra esa misma proporcion en el caso de Bahrein en el afio 2002.
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Tabla 2: Porcentaje que cada tipo de contrato representa sobre el total de la
financiacion de cada pais en el afio 1994

Pais Tipo de Contrato %
Murabaha 96
Bahrein | Mudarabah y Musharakah

(Qard Hassan *
Murabaha 70

Qard Hassan 4

Bangladesh Mudarabah y Musharakah 3
Otros Contratos 23
Murabaha &4

ljarah 9

Malasia | Mudarabah y Musharakah 4
(Qard Hassan *

Otros Contratos 3
Murabaha 4
Tanez ljarah 19

Mudarabah y Musharakah

Otros Contratos *

Murabaha 61
ljarah 17

Turquia | Mudarabah y Musharakah 1
Qard Hassan *

Otros Contratos 21
Emiratos Murabaha 85
Arabes | Mudarabah y Musharakah 4
Unidos Otros Contratos 11

Fuente: Elaboracién propia a partir de Haron, (1998 pp. 23-50)
*: Menos de 0,5%

En la Tabla 2 se puede apreciar que el contrato mas utilizado en todos los
paises analizados es el contrato Murabaha. La finalidad de este contrato es la
financiacion de bienes de consumo, materias primas, vehiculos y viviendas, entre

otros.
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Dado que en la Tabla 2 se refiere a informacién sobre el afio 1994, siendo
necesario analizar si hay cambios considerables en la proporcion de cada contrato
sobre el total de financiacién de los bancos, informacién mas actualizada se puede
dar para la situacion de Malasia entre los afios 2001-2005, que se muestra en la
Tabla 3.

Tabla 3: Porcentaje que cada mecanismo de financiacion representa sobre el
total de la financiacion de Malasia entre los afios 2001-2005.

Tipo de Contrato 2001 2002 2003 2004 2005
Murabaha 55,3 56,4 539 56,9 47 6

ljarah 26,5 26,3 29 24 316
Mudarabah y Musharakah 14 0,7 0.5 0,5 03
Istisna 0,9 1,3 06 1,2 09

Otros Contratos 15,9 15,3 16 174 196
Total 100 " 100 " 100 " 100 7 100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Smolo (2010).

En esta tabla, cuyos datos son mas cercanos temporalmente, se puede
observar que el contrato Murabaha sigue teniendo un gran peso sobre el total de
financiacion de los bancos islamicos. El contrato ljarah, que se utiliza para el
arrendamiento de ciertos activos, y se asemeja al contrato renting propio del
sistema de banca occidental, también ha visto aumentada su participacion. Por su
parte, los contratos Mudarabah y Musharakah tienen un bajo uso pese a que su

planteamiento parece idoneo para la financiacion de proyectos empresariales.

Para determinar si los datos de la Tabla 3 son representativos del resto de
paises, la Tabla 4 muestra la situacion de Bahrein en el afio 2002, al no ser
posible obtener datos para el periodo 2001-2005 dada la dificultad de conseguir

informacion sobre la proporcién de los tipos de contrato en cada pais.
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Tabla 4: Porcentaje que cada contrato representa sobre el total de
financiacién en Bahrein en el afio 2002.

Tipo de Contrato %
Murabaha 7415
ljarah 13,36
Mudarabah y Musharakah 6,33
Istisna 09
Otros Contratos 0,26
Total 100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Cook (2005).

Analizando la Tabla 4, se puede apreciar que sigue la misma tendencia que la
Tabla 3. Esto es, el contrato que representa una mayor proporcion sobre el total
de financiacién es el contrato Murabaha, mientras que el contrato ljarah, también
supone una parte importante, y los contratos Mudarabah, Musharakah e Istisna

representan una reducida proporcion sobre el total de financiacion.

A continuacion se expondran los principales contratos que los bancos
islamicos utilizan como alternativa a los tipos de interés. En concreto, se realizara
un analisis de las caracteristicas y funcionamiento de cada uno, asi como sus

posibles diferencias y similitudes con el sistema de banca occidental

3.1 Principales contratos.

Como se ha comentado en el anterior apartado, los bancos islamicos utilizan
principalmente seis tipos de contratos, cada uno destinado a satisfacer una

necesidad comercial diferente de sus clientes.

Antes de profundizar en cada uno de ellos, en la Tabla 5 se ofrece un resumen
donde se indican las principales caracteristicas de cada contrato, asi como una
posible semejanza en el sistema de banca occidental, y la fuente de rentabilidad

gue cada uno constituye para el banco islamico.
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Tabla 5: Resumen de los seis contratos mas utilizados por los bancos

islamicos

Tipo de Principal caracteristica Equwa_llente en Fuente de rentabilidad
contrato occidente
El banco financia el Préstamo con interés. Se Parte del beneficio le
Musharakah proyecto del cliente . ' corresponde al banco por ser
: tendra que devolver ) o
aportando capital y : . socio. Si éste supera el
. independientemente del . B’
compartiendo su capital aportado, habra
. e resultado del proyecto. o
administracion. generado rentabilidad.
El banco aporta capital Los bancos occidentales Al igual que en el contrato
Mudarabah para financiar el . gua’ g o
. ofrecen préstamos con Musharakah, la rentabilidad
proyecto, siendo . 3 . . L .
- : interés para financiar el se genera Unicamente si el
Unicamente el cliente el . e
i’ proyecto. proyecto obtiene beneficios.
encargado de la gestion.
El banco adquiere a un
Murabaha tercero el activo que el En occidente se recurre | La fuente de rentabilidad es
cliente demanda para a los préstamos al el margen aplicado al coste
vendérselo a precio de consumoy a las de adquisicion del producto
adquisicién mas un hipotecas. gue demanda el cliente.
margen.
El banco adquiere un
ljarah prpducto para Los bancos occidentales El margen que los bancos
arrendarselo al cliente a aplican constituye la fuente
: recurren a los contratos -
cambio del pago de unas : : de rentabilidad de este
renting y leasing.
cuotas, donde se ha contrato.
incluido el margen.
El banco financia la Al igual que en los dos
Istisna realizacion de un En el sistema de banca contratos anteriores, en las

proyecto inmobiliario a
cambio del pago de unas
cuotas por parte del
cliente.

occidental se utilizan las
hipotecas

cuotas que paga el cliente se

incluye un margen, que es la

fuente de rentabilidad para el
banco.

Qard Hassan

Préstamo sin ningun tipo
de interés ni margen
para financiar a los mas
necesitados. Unicamente
se devuelve el nominal.

Producto tipico del
sistema bancario
islamico. Se asemeja a
la banca ética en
occidente por su
componente social.

El objetivo de este tipo de
contrato es el beneficio
social, no el econémico. No
ofrecen rentabilidad para el
banco aunque fomentan el
equilibrio y desarrollo social.

Fuente: Elaboracion propia.

En los siguientes epigrafes se procedera a analizar cada tipo de contrato mas

detalladamente.
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3.1.1 MUSHARAKAH.
Concepto:

Musharakah es una palabra de origen arabe que se traduce como “compartir”.
Arshad, et al (2010), define el contrato de Musharakah como: “un acuerdo entre
dos 0 mas personas para llevar a cabo un determinado tipo de negocio, con vistas

a compartir los beneficios a través de una inversion conjunta”.

Este tipo de contrato es un instrumento financiero de participacion en el capital
basado en la asociacion o joint venture entre el banco y uno o mas clientes. De
esta forma, cada una de las partes contribuye con un porcentaje (no
necesariamente igual) de los recursos requeridos para llevar a cabo un proyecto
comercial, industrial o empresarial. Bajo jurisprudencia islamica, Musharakah hace
referencia a una empresa conjunta formada para llevar a cabo algun tipo de
negocio en el cual todos los socios comparten el beneficio de acuerdo a su
porcentaje de participacion. De la misma forma, se tiene que hacer frente a las
pérdidas en funcién de las contribuciones de cada socio.

Dixon (1992) define Musharakah como la participacion conjunta del banco y
del empresario (0 empresarios) en el capital de una empresa o proyecto. De esta
forma, el banco recibe un porcentaje preestablecido de la potencial ganancia, Si
bien, en el caso de pérdidas, el banco las asume en proporcién a su contribucion
en el capital total de la empresa. Se cumple asi con el principio de reparto de

pérdidas y ganancias, tan caracteristico de la banca islamica.

De acuerdo a las anteriores definiciones de Musharakah, las principales ideas
de esta asociacion son: en primer lugar, la contribucion de capital a una empresa o
proyecto, tanto nuevo como existente. En segundo lugar, el reparto equitativo del
beneficio generado, asi como de las posibles pérdidas que puedan darse. En
tercer lugar, el control conjunto de la inversion por parte de los socios. Y por

altimo, que la responsabilidad de los socios es ilimitada, por tanto, cada uno de
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ellos es plenamente responsable de las acciones y compromisos en asuntos

financieros.

En este tipo de sociedad, los participantes deben acordar por adelantado la
distribucion de las ganancias, asi como de las pérdidas. La distribucion de las
ganancias se realiza en funcion de un ratio acordado en el contrato por las partes.
Mientras que las pérdidas se afrontan por cada uno de los socios en funcion del

porcentaje exacto de participacion en el capital del proyecto.

Caracteristicas del contrato:

El contrato de Musharakah establece una relacion de participacion entre las
partes. Son tres los requisitos que, como en casi todos los sistemas juridicos, se
exigen para alcanzar la eficiencia del contrato. En primer lugar, el consentimiento;
la perfeccion del contrato exige que el consentimiento sea prestado libremente por
todas las partes intervinientes, siendo nulo el consentimiento viciado por haber
sido prestado por error, violencia o dolo. En segundo lugar, el objeto del contrato
ha de estar permitido por la Ley islamica. Y por ultimo, la causa, es decir, el motivo
determinante que lleva a las partes a celebrar el contrato, ha de ser una causa

justa e igualmente permitida por la Ley islamica.

Estas condiciones son comunes a todo contrato establecido bajo la Ley
islamica. A continuacién se expondran una serie de caracteristicas especificas del

contrato Musharakah, de acuerdo a Arshad, et al (2010).

i. Contribucién de capital:

Las caracteristicas del capital aportado a la empresa son las siguientes:

e Ha de ser facilmente disponible.

e Todas las partes que compongan el contrato tienen que contribuir en él,
aungue no necesariamente en la misma proporcion.

e El capital puede tomar la forma de activos monetarios, como el efectivo; o

de activos no monetarios, tanto tangibles como intangibles. En caso de que
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se aporte capital a través de activos no monetarios, el valor de mercado del
mismo en el momento de constitucidon del contrato determinara la

proporcion del socio en el capital.

La cantidad total de capital que cada socio tiene que aportar debe estar
determinada por adelantado, antes de la constitucion del contrato. Asimismo, cada
una de las partes podra aportar esta cantidad en un solo pago o de forma
escalonada. Se podran ademas realizar ampliaciones de capital por mutuo
acuerdo de todas las partes. En este aspecto, los socios podran acordar la
variacion de la proporcién de capital o del ratio de reparto de los beneficios y
pérdidas de cada uno de ellos, asi como el cambio de los socios presentes en el

contrato.

El hecho de que alguna de las partes no realice la contribucion de capital en
las fechas acordadas puede constituir un incumplimiento del compromiso, de
acuerdo a las condiciones y términos presentes en el contrato. Los socios tienen la
opcion de dar por terminado el acuerdo o pueden acordar revisar el acuerdo en

funcién de la proporcion actual de contribucion de capital.

Una vez constituido el capital, todos los derechos, obligaciones vy
responsabilidades de los activos aportados en el contrato de Musharakah, seran
asumidos de manera solidaria por los socios. Cualquiera de los socios que actle
por su cuenta, y sin el consentimiento del resto, llegando a provocar una situacion
perjudicial para la empresa, sera responsable de su mala conducta o negligencia
hacia la sociedad en su conjunto. De esta forma, cualquier socio que se comporte
de esta manera y que sea culpable de una pérdida de capital, sera responsable de

reembolsar esta pérdida.

ii. Administracion de la sociedad:

La empresa resultante del contrato Musharakah debe ser administrada de

alguna de las siguientes formas:

e Por todos los socios.
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e Por uno o algunos socios.

e Por una tercera parte ajena al contrato.

Uno de los principios basicos del contrato Musharakah es que cada socio tiene
derecho a tomar parte en la administracion del negocio y a trabajar en el mismo.
Sin embargo, las partes pueden acordar que la administracion de la empresa

recaiga sobre uno o alguno de los socios (0 sobre una tercera parte).

En caso de que la sociedad esté administrada por algunos socios 0 por una
tercera parte, los socios no ejecutivos no deberdn actuar en nombre de la
sociedad. De forma adicional, este tipo de socios tendra derecho a un reparto de
beneficios que sea proporcional a su participacion en el capital de la empresa, y

nunca superior a este ratio de inversion.

Por su parte, los socios ejecutivos tendran derecho a recibir una remuneracion
por sus servicios de administracion, de forma adicional al reparto del beneficio que
les corresponda. Esta remuneracion podré ser en forma de un mayor reparto del

beneficio.

Sin embargo, si todos los socios se comprometen a trabajar en la
administracion de la empresa, cada uno de ellos sera considerado como agente
del resto en todos los asuntos relativos al negocio. Cualquier trabajo realizado por
uno de ellos en el curso normal del negocio, se considerard como autorizado por

todos los socios

ii. Reparto del beneficio.

Se considerara beneficio a la cantidad que excede al capital una vez
deducidos los costes y gastos atribuibles al negocio estipulado en el contrato de
Musharakah. Cuando se haya formalizado un contrato de Musharakah para un
proyecto especifico, sblo seran descontados aquellos gastos que estén

directamente relacionados con el proyecto.

El ratio de reparto del beneficio puede ser proporcional al porcentaje de
contribucion de capital de cada socio, o puede ser un ratio previamente acordado
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por todos los socios, independientemente de su contribucion de capital. Si bien el
ratio acordado se aplicara en base a los beneficios obtenidos por la empresa, y
nunca en base a la inversion de cada uno de los socios. En este sentido, un
contrato de Musharakah en el cual se estipula que una de las partes recibira un

40% de su inversion cada afo, independientemente del beneficio, no seria valido.

De la misma manera, sera nulo todo contrato en el cual se establezca que uno
de los socios recibira una cantidad fija del beneficio, ya que en algunos casos se
podria privar a otro socio del porcentaje del beneficio que le corresponde. Por
ejemplo, si en un contrato formado por tres socios, se acuerda que uno de ellos
recibira 100.000€, independientemente del beneficio, y que los otros dos recibiran
cada uno un 33%, si la empresa obtiene 200.000€, esa cantidad fija que recibiria
el primer socio privaria a los otros dos de un porcentaje del beneficio que les

correspondia.

Estd permitido, como se ha comentado con anterioridad, que los socios
ejecutivos, que se encargan de la administracion de la empresa, reciban un
porcentaje del beneficio que sea mayor a su porcentaje de contribucién al capital.
En cuanto a los socios no ejecutivos, el porcentaje del beneficio que les
corresponda no podra ser superior a su aportacion de capital, pudiendo ser incluso

inferior.

Existe un debate en la jurisprudencia islamica suni ’ con respecto al reparto
del beneficio de la sociedad. Por un lado, la escuela Maliki estipula que para
conseguir la validez del contrato Musharakah es necesario que cada socio reciba

una parte del beneficio exactamente igual a su proporcién de inversion al capital.

" El Islam implica un enorme caudal normativo que se organiza en torno a una serie de
escuelas juridicas. A lo largo de la historia del Islam han sido varias las escuelas que se
han desarrollado. Por diversas circunstancias, algunas de estas escuelas no han
sobrevivido hasta nuestros dias, mientras que otras se han mantenido activas hasta la
actualidad. Las cuatro escuelas que marcan el mapa ideoldgico del Islam suni son:
Hanafi, Maliki, Shafi'i y Hanbali. (Al Fatah, 2003. pp 54).
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Por otro lado, la escuela Hanbali considera que el ratio de reparto del beneficio
puede ser distinto de la aportacion de cada socio si hay libre consentimiento por

cada uno de ellos.

La escuela Hanafi ofrece un tercer punto de vista en este debate. Segun esta
corriente de la jurisprudencia islamica, puede ser valido un contrato de
Musharakah en el cual exista una diferencia entre la proporcion de beneficio que
recibe cada socio y su contribucion al capital de la empresa. La razon es que la
proporcion que se recibe del beneficio depende no sélo de la contribucion al
capital, sino también de la calidad el trabajo que cada socio aporte y del tipo de
responsabilidad que tenga cada uno. De esta forma, si se establece un contrato
donde dos socios aportan la misma proporcidon de capital, y donde ambos
contribuyen con trabajo a la sociedad, es posible que uno de ellos reciba un
porcentaje del beneficio mayor, ya que la calidad de su trabajo puede ser mejor, o
porque tiene un grado de responsabilidad mayor.

iv. Distribucion de las pérdidas:

Se produce una pérdida de capital cuando un activo, tanto una inversion como
un inmueble, disminuye de valor. La pérdida no se contabiliza hasta que el activo
es vendido a un precio de venta inferior al precio de adquisicion.

La pérdida debe ser compartida por todos los socios en funcién de su
proporcion de aportacion al capital. No estard permitido que en un contrato de
Musharakah uno de los socios tenga un trato preferente con respecto al resto en
cuanto al reparto de la pérdida. Es decir, no sera valido el contrato en el que se
establezca que a algun socio le corresponde un porcentaje de las pérdidas menor

a su porcentaje de aportacion al capital.

Sin embargo, tras la contabilizacion de una pérdida, uno de los socios podria
aceptar, sin necesidad de una clausula previa, hacerse cargo de la pérdida a la

gue tenga que hacer frente otro socio.
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Las pérdidas producidas por mala conducta, negligencia o incumplimiento de
las condiciones establecidas en el contrato por algin socio ejecutivo, deberan ser

afrontadas por ese socio exclusivamente.

Existe unanimidad en las escuelas de la jurisprudencia islamica en cuanto a la
proporcion de las pérdidas que cada socio debe asumir. Cada socio afrontara las
posibles pérdidas en funcién a la proporcién de su inversién. Es decir, si un socio
aporto un 40% del capital de la empresa, debera soportar el 40% de las pérdidas,
y Si este porcentaje se sitha por encima o por debajo del 40%, el contrato se

consideraréa nulo.

v. Originacion del contrato Musharakah:

Las partes que celebren el contrato deben tener la capacidad legal de

participar en un contrato y no estar restringidos por ningun tipo de Ley.

Una vez se haya realizado el desembolso del capital de la sociedad, los socios
pasaran a tener derechos sobre los beneficios y responsabilidad hacia las posibles
pérdidas. Ademas, cualquier condicibn de mutuo acuerdo que no contravenga la

Sharia pasara a ser obligatoria para los socios.

Al establecer este contrato, los socios ejecutivos reciben una serie de
derechos a parte del derecho sobre los posibles beneficios. Estos son:

e El derecho a vender los bienes de mutua posesion ya que cada socio
representa al resto y todos tienen derecho a comprar y vender para
fines del negocio.

e El| derecho a comprar materias primas o cualquier otro tipo de
existencias utilizando los recursos pertenecientes a la sociedad.

e El derecho a contratar personal para llevar a cabo algun tipo de
proyecto.

Vi. Resolucidn del contrato Musharakah:

El contrato Musharakah podra concluir en los siguientes casos:
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En caso de que se establezca un contrato Musharakah entre una institucion
financiera islamica y un cliente, se dard por concluido dicho contrato en los

siguientes casos:

a) Si ambas partes deciden poner fin al contrato después de haber
resuelto las posibles obligaciones que quedasen pendientes para
cada parte.

b) Por el fallecimiento del cliente.

c) Por orden judicial obtenida por la institucion financiera.

d) Si se han producido pérdidas significativas que hacen imposible que
se siga llevando a cabo el proyecto.

e) Por insolvencia o situacion de quiebra de cliente.

f) Por violacion de las condiciones estipuladas en el contrato por alguno

de los socios.

Si se da alguna de las situaciones mencionadas, se procedera a la resolucién
de las responsabilidades que alguna de las partes tenga pendiente, y a la
liquidacion de los activos. Sin embargo, cabe afadir que el beneficio obtenido por
la liquidacién de los activos de la empresa debe distribuirse de la siguiente forma:
en primer lugar, pagar los gastos derivados de la liquidaciéon; en segundo lugar,
hacer frente a las responsabilidades financieras que hubiesen podido surgir
durante el proyecto; y por ultimo, distribuir el resto entre los socios en proporcion a

su aportaciéon de capital.

Asimismo, y de acuerdo con Usmani (2002), el contrato Musharakah se dara

por terminado en cualquiera de estas tres circunstancias:

1) Si el propoésito por el cual se formo el contrato se ha alcanzado. Por
ejemplo, dos socios deciden entrar en este tipo de contrato para llevar
a cabo un determinado proyecto, como puede ser la compra de una
cantidad especifica de ropa para su posterior venta sin transformacion.
Si la ropa es vendida en su totalidad, entonces el beneficio obtenido se

repartira entre los socios en funcion del ratio acordado. Mientras que

29



en caso de que haya pérdidas, éstas serdn asumidas dependiendo de
la proporcion de contribucion al capital de cada uno.

2) Cada socio tiene derecho a dar por concluido el contrato en cualquier
momento (a menos que se indique lo contrario al comienzo del
contrato), después de habérselo comunicado al resto. Para disolver la
empresa, si los activos que la componen son en forma de efectivo, se
producira a una distribucion proporcional de los mismos entre los
socios. Mientras que si no son liquidos, los socios pueden acordar bien
liquidar los activos, o bien repartir los activos sin liquidarlos.

En caso de que hay disputa entre los socios en cuanto a liquidar los
activos o repartirlos sin liquidar, se procedera a la segunda opcién. No
se puede obligar a uno de los socios a liquidar los activos de los cuales
es co-propietario, ya que se han obtenido mediante su trabajo en el
proyecto. Sin embargo, si se da el caso de que los activos no pueden
ser distribuidos (por ejemplo, maquinaria), entonces se procedera a su

venta y al reparto del ingreso generado.

3) Siuno de los socios fallece mientras que el contrato esta vigente, éste
se dard por concluido. Los herederos del socio fallecido tendran en
este caso la opcion de continuar ellos con el negocio, haciéndose

cargo de la parte del capital que les corresponde.

4) También se dard por concluido en caso de que uno de los socios
pierda las capacidades necesarias para poder ejercer la actividad

comercial requerida por el contrato.

Sin embargo, en caso de finalizacion del contrato por peticion de uno de los
socios, sin que se haya cerrado el negocio o sin que se haya terminado el
proyecto iniciado, las partes interesadas en continuar con la empresa pueden

hacerlo si hay un mutuo acuerdo entre todos los socios. El hecho de que uno de
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los socios quiera dar por terminado el contrato no implica que los demés tengan
que abandonar el proyecto, por lo que podran comprar su parte de la empresa. En
este aspecto, la cantidad a pagar debera ser fijada por mutuo acuerdo, y en caso
de que no se llegue a una cantidad que satisfaga los intereses de las partes, el
socio que salga de la empresa puede obligar al resto a liquidar los activos y recibir
su parte de los mismos. Si bien el problema surge cuando los activos de la
empresa estan invertidos a un horizonte temporal largo, por lo que si un socio
decide abandonar y reclama la liquidacion de los activos y su reparto, puede ser

muy negativo para los intereses de la empresa.

Conclusion:

Por tanto, en este tipo de contratos el banco islamico realiza la funcion de un
accionista que participa en el proyecto con su capital, compartiendo con el cliente
o el empresario la administracion del mismo. El contrato de Musharakah se
establece como una alternativa propuesta por los bancos islamicos a los tipos de
interés. En lugar de prestar una determinada cantidad de dinero a un cliente que
desee realizar un proyecto, y recibir en cada periodo la amortizacién del préstamo
mas los intereses, los bancos isldmicos firman con el cliente un contrato de
Musharakah. De esta forma, y tras contribuir ambas partes en los recursos de la
empresa o proyecto, el banco puede participar en la administracion del mismo
como un socio mas, aportando su experiencia con el fin de que se consigan

resultados satisfactorios y ganancias que se puedan repartir entre las partes.

El banco recuperard los fondos aportados mediante la distribucion de
beneficios, llegando incluso a obtener una plusvalia. No se limita a prestar dinero y
esperar unos intereses a cambio, independientemente del resultado econémico
del proyecto del cliente, sino que el beneficio extra que pueda conseguir sera fruto
del trabajo que haya aportado en la asociacion. Esta plusvalia que el banco pueda
conseguir a través del beneficio generado por el proyecto constituye la fuente de

rentabilidad de este contrato.
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A través de este contrato, la banca islamica constituye un gran apoyo para
emprendedores y PYMES que no consiguen financiacion de la banca occidental

incluso cuando el proyecto que proponen tiene buena viabilidad.

Aunque pese a las buenas perspectivas que presente un proyecto, el banco se
arriesga a no poder recuperar su inversion, pudiendo incluso tener pérdidas. Este
riesgo hace que los bancos sean cuidadosos a la hora de firmar este tipo de
contratos con los clientes, y que dediquen todos sus esfuerzos en la correcta
gestion de los proyectos que se lleven a cabo. El hecho de que no exista ninguna
garantia que el banco pueda ejecutar en caso de no poder recuperar su inversion,
al contrario que en la banca occidental, hace que tengan que llevar a cabo

rigurosos analisis de viabilidad del proyecto a financiar.

Situacion de los contratos Musharakah:

Dado su positivo impacto socio-econdmico, se podria pensar que este tipo de
contratos constituyen una importante fuente de financiacion en la banca islamica.
Sin embargo, y atendiendo al peso de este tipo de activos con respecto al total de

activos islamicos, se puede apreciar que esto no es asi.

Para estudiar la situacion actual del contrato Musharakah, se analizara la
situacion de la financiacién en Pakistan. Este pais ocupa el noveno lugar de los 57
paises que conforman la Organizacion para la Cooperacion Islamica en cuanto al
Producto Interior Bruto del afio 2012, segun los datos del Fondo Monetario
Internacional (Octubre 2012).

Tomando en consideracion la situacion de los activos islamicos en Pakistan,
se puede apreciar que, tal y como muestra la Figura 1, la proporcion de los

contratos Musharakah con respecto al total de financiacion es muy baja.
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Figura 1: Financiacion del contrato Musharakah en comparacién con la
financiacion bruta de la banca islamica en Pakistan (billones Rupias
Pakistanies)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de Ahmed, et al (2013).

En 2006, la financiacion total en la banca islamica de Pakistan ascendia a los
65,7 billones de rupias pakistanies®, mientras que la financiacién a través del
contrato Musharakah era de 0,53 billones, es decir, un 0,8% del total de
financiacion del pais. Este porcentaje aumentd ligeramente hasta el afio 2010,
donde la financiacion de este tipo de contratos pasé a constituir un 2,9% del total
de financiacién. En el afio 2011, bajé hasta situarse en el 2,4%.

El grafico muestra ademas que el total de financiacion islamica crecié muy
rapidamente en Pakistan, pasando de 65,7 billones de rupias pakistanies en 2006,
hasta los 211,8 billones en 2011. Sin embargo, la financiaciéon de los contratos
Musharakah simplemente pasé de los 0,533 billones en 2006 hasta los 5,1 billones

en 2011. El bajo crecimiento de este tipo de financiacion hace indicar que el

® Los billones estan expresados de acuerdo al sistema anglosajén, donde un billén

equivale a mil millones.
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crecimiento de otros tipos de financiacién en la banca islamica de Pakistan tuvo

que ser mayor.

Ahmed, et al (2013) ofrecen asimismo una serie de razones por las cuales el
contrato de Musharakah ha experimentado un crecimiento tan bajo, pese a ser
uno de los métodos de financiacion (junto al contrato Mudarabah, que se explicara
mas adelante) con mayor aceptacion entre los juristas islamicos. Estas razones

son las siguientes:

e Falta de requlacion por parte de los Bancos Centrales: al ser la industria de

la banca islamica de reciente aparicion®, los Bancos Centrales no han
puesto a disposicion de los paises una base regulatoria y unas directrices
apropiadas.

e Falta de interés por parte de los bancos: la falta de interés por parte de la

administracion de los bancos es otra de las razones por las cuales el
contrato de Musharakah ha venido experimentando un crecimiento tan bajo
en los ultimos afos. Al decir falta de interés, el informe se refiere a que los
empleados del banco desconocen las caracteristicas del contrato, en cuanto
a sus reglas y condiciones, y también desconocen las reglas de la Sharia.

e Falta de apoyo gubernamental vy leqgal: continuando con el caso de Pakistan,

en este pais existe un sistema bancario dual, por un lado del de la banca
occidental, y por otro el de la banca islamica. El primero ha tenido el apoyo
legal de los sucesivos gobiernos desde el nacimiento del pais en 1947,
mientras que el segundo se encuentra en una etapa de desarrollo, ya que
fue introducido en el sector privado en el 2002, por lo que se enfrenta a una

gran cantidad de obstaculos morales y legales.

e Falta de experiencia: los productos de los bancos islamicos son nuevos
comparados con los occidentales, sobre todo en aquellos paises donde la
banca islamica ha tenido una tardia implantacién. Por lo tanto, los

responsables de los bancos y los clientes no estan familiarizados con

° En Pakistan se introdujo en el afio 2002.
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productos como la Musharakah y no tienen demasiada experiencia a la hora
de comercializarlos.

e Riesqo de pérdidas: el contrato de Musharakah se basa en la asociacién de

dos 0 mas personas (entre ellos la instituciébn bancaria), para llevar a cabo
un determinado proyecto. De esta forma, se procedera al reparto de los
beneficios, pero también de las pérdidas. El futuro en este caso es incierto,
ya que pese a una buena administracion de la sociedad, pueden darse
pérdidas o beneficios. El contrato Musharakah es, por tanto, mas arriesgado
que otras formas de financiacion para los bancos islamicos, lo que influye en
su bajo crecimiento.

e Falta de interés por los consumidores: dado que existen formas de

financiacion mas cémodas y con menos riesgo para los clientes que entrar
en un contrato Musharakah con el banco, la demanda por este tipo de
financiacion es baja.

e Discrepancia de los clientes a la hora de compartir los beneficios: en

ocasiones los clientes no quieren compartir una parte del beneficio de su
negocio y prefieren seleccionar productos de rentabilidad fija para el banco

como pueden ser la Murabaha o la ljarah, que se explicaran mas adelante.

A continuacion se analizara el contrato Mudarabah, cuya fuente de rentabilidad es
similar a la del contrato Musharakah, aunque existen diferencias sustanciales

entre ambos.
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3.1.2 MUDARABAH.

Es una variante del contrato de Musharakah donde una parte contribuyente
aporta todo el capital a una segunda, que contribuye exclusivamente con el
trabajo. La financiacion procede del primer participante, llamado Rab-ul-Maal
(duefio del capital), mientras que la direccion y el trabajo son responsabilidad

exclusiva del segundo, llamado Mudarib (emprendedor). (Abuamria, 2007).

Existen dos tipos de contrato Mudarabah:

e Mudarabah restringido: en este tipo de contratos, el socio que aporta el

capital indica al que aporta trabajo el tipo de negocio donde el dinero
tiene que ser invertido.

e Mudarabah sin restricciones: en este caso, el socio que aporta capital

confiere al otro total libertad para invertir los fondos en el negocio que
éste considere oportuno. Sin embargo, el Mudarib tiene una serie de
restricciones con respecto al uso del capital, ya que no va a poder realizar
préstamos, o incurrir en gastos extraordinarios, ajenos a la rutina
comercial normal de la empresa, sin expreso consentimiento del Rab-ul-

Maal.

Antes de profundizar mas en este tipo de contrato, cabe realizar un analisis de
las principales diferencias entre los contratos de Musharakah y Mudarabah, que se

resumen en la Tabla 6:
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Tabla 6: Diferencias basicas entre los contratos Musharakah y Mudarabah

Musharakah Mudarabah
Todos los socios invierten en Solo un tipo de socio (Rab-ul-
el capital del proyecto. Maal) invierte.

Todos los socios participan
en la administracion del
negocio y pueden trabajar en
el mismo.

La administracion de negocio solo
puede ser llevada a cabo por un
tipo de socio (Mudarib).

Solo los socios que han aportado
Todos los socios hacen frente | capital se responsabilizan de las
a las pérdidas en funcion de pérdidas. Sin embargo, esto esta
su porcentaje de participacién | sujeto a que el socio que aporta
en el capital. trabajo haya actuado con la
debida diligencia.

La responsabilidad de los socios
(Rab-ul-Maal) esta limitada al
capital aportado.

La responsabilidad de los
socios es ilimitada.

Dado que todos los socios
combinan sus aportaciones
en una sociedad comun, los
activos del negocio pasan a

ser propiedad conjunta de

todos ellos.
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Usmani (2002).

Los activos adquiridos por los
socios que aportan trabajo durante
el desarrollo del negocio, son
propiedad de los socios que
aportaron capital inicialmente.

Caracteristicas del contrato Mudarabah:

El contrato Mudarabah posee unas caracteristicas particulares que lo
diferencian del contrato Musharakah. Estas caracteristicas vienen recogidas en los

siguientes apartados:

i. Distribucion de las pérdidas y ganancias:

Para conseguir la validez del contrato es necesario que todas las partes
acuerden al comienzo del mismo la proporcion del beneficio (de haberlo) que a
cada uno le corresponde. La Sharia no estipula ninguna proporcién

predeterminada, sino que deja este aspecto al mutuo acuerdo de las partes. Los
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socios podran establecer la misma proporcion para cada uno, o podran asignar
proporciones distintas segun el socio de que se trate. Sin embargo, la proporcion
que le corresponda al socio que aporta capital nunca podra ser mayor que la
proporcion de su inversion. En caso de que no se haya establecido ningun ratio al

constituir el contrato, se repartiran los beneficios a partes iguales entre las partes.

Al igual que en el contrato Musharakah, el ratio de reparto acordado se
aplicara en base a los beneficios obtenidos por la empresa, y nunca en base a la
inversion de cada uno de los socios. De la misma forma, no esta permitido que
uno de los socios reciba una cantidad fija del beneficio, ya que en algunos casos
se podria privar al otro socio del porcentaje del beneficio que le corresponde.

Se pueden establecer ademas diferentes proporciones en funcion de los
posibles negocios a los que se dedique el Mudarib. Puede estipularse que si éste
se dedica a una determinada actividad, como por ejemplo, comerciar con trigo,
recibird un 30% del beneficio, mientras que si comercia con harina recibira un
40%.

Por regla general, el socio que se encarga de la administraciéon del proyecto
no tendra derecho a reclamar ningun tipo de sueldo, honorario o remuneracién por
su trabajo, sino que Unicamente podra recibir la parte del beneficio que le
corresponda, en caso de haber.

Todas las escuelas juridicas se muestran unanimes con respecto a este punto.
Sin embargo, la escuela Hanbali de la jurisprudencia islamica suni entiende que el
socio que aporta trabajo continuo en el proyecto, podra cargar a la cuenta de la
sociedad los gastos diarios en los que pueda incurrir. Asimismo, la escuela Hanafi
estipula que Unicamente podra cargar a la cuenta de la sociedad los gastos
generados del desempefio de su trabajo cuando el socio se encuentre fuera de la

ciudad por motivos de negocio.

De esta forma, las partes se repartiran el beneficio generado en funcion al

ratio acordado para cada una de ellas. Asimismo, la parte del beneficio que de
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mutuo acuerdo se quede dentro de la sociedad como reservas, debera ser

sustraida de la parte del beneficio que le corresponde al socio que aporta capital.

Si el negocio incurre en pérdidas, el inversor (Rab-ul-Maal) soportara la
pérdida solo hasta donde haya contribuido con su financiacién. Es decir, en ningun
momento tendrd4 que hacer frente a una pérdida superior a su porcentaje de
contribucion de capital. Sin embargo, en caso de que la pérdida en el negocio se
haya producido por una negligencia del socio responsable de su gestion, o por una

mala conducta del mismo, éste sera el que tenga que hacer frente a las pérdidas.

De haber pérdidas, el emprendedor (Mudarib), no se vera en la obligacion de
asumirlas, aunque tampoco compensara su esfuerzo invertido en el trabajo. Sin
embargo, de acuerdo con Abuamria (2007), el Mudarib podria asumir una parte de
la pérdida de forma voluntaria para ganar la confianza del inversor (o los

inversores), y mostrar asi su compromiso con el proyecto.

ii. Terminacion del contrato Mudarabah:

El contrato Musharakah se dara por concluido cuando el periodo especificado
para la realizacion del proyecto termine. Asimismo, podra ser cancelado en
cualquier momento por cualquiera de las partes, con la Unica condicion de que se
avise con antelacion al otro participante. Si los activos de la empresa en el
momento de suspension del contrato estuvieran en efectivo, y si hubiera alguna
ganancia por encima de la cantidad principal, se procederia a su distribucién entre
las partes en funcion del ratio acordado al comienzo del contrato. Si los activos no
tuvieran forma de efectivo, se le daria al socio que aporta trabajo la posibilidad de
venderlos o liquidarlos, de modo que la cantidad a repartir pueda ser determinada.

Existe debate entre los juristas musulmanes en cuanto al plazo que es
necesario dejar antes de que cualquiera de los socios decida cancelar el pacto y

dar por concluido el contrato.

Por un lado, las escuelas Hanafi y Hanbali consideran que el espacio de

tiempo que hay que dejar debe ser suficiente para que la parte que pueda sufrir
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algun tipo de prejuicio con la disolucién, pueda actuar y desenvolverse, dentro de
este margen de tiempo que se le proporciona. Por otro lado, las escuelas Shafi'i y
Maliki se decantan por la opinion de que no se puede imponer un plazo maximo
antes de suspender el contrato. Sin embargo, si que reconocen la posibilidad de
establecer un plazo minimo antes del cual ninguna de las partes puede disolver el
contrato. Es decir, consideran que es posible incluir una clausula en la que se
estipule que durante los primeros seis meses el contrato no podra ser cancelado
por ninguna de las partes. Aunque no reconocen la posibilidad de incluir una
clausula donde se establezca que si alguno de los socios quiere romper el

contrato, debe de comunicarlo con al menos quince dias de antelacion.

Pese a estas diferencias en la jurisprudencia, se puede concluir, por regla
general, que cada parte es libre de terminar el contrato en el momento que lo

desee y que le parezca oportuno (Abuamria, 2007).

No obstante, esta libertad conferida a ambas partes de poder cancelar el
contrato en cualquier momento, puede ser perjudicial y crear dificultades. Por
ejemplo, el socio que aporta trabajo puede haberse embarcado en una serie de
inversiones a largo plazo, y si el socio que aporta capital decide dar por concluido
el contrato, podria ser negativo para los intereses de la empresa, ya que resultaria
complicado liquidar los activos que estan invertidos. Puede ser también que la
empresa esté en mitad del proceso de fabricacion de bienes, y que tenga un
pedido que completar para uno de sus clientes. Si en este momento una de las
partes decide dar por terminado el contrato e interrumpir la actividad de la
empresa, el incumplimiento de la entrega del pedido podria acarrear una sancion
gue seria perjudicial para la sociedad. Por lo tanto, seria conveniente que las
partes acordaran a la hora de firmar, que el contrato no se pueda deshacer por
ninguna de los socios durante un tiempo determinado o bajo unas circunstancias

especificas.
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iii. Campos de aplicacién del contrato Mudarabah:

En el &mbito de su actividad, los bancos islamicos pueden llevar a cabo
contratos Mudarabah con sus clientes: cuando éstos depositan su dinero en el
banco, y a cambio esperan recibir algun tipo de retorno, estan actuando como
socios Rab-ul-Maal (inversores), mientras que el banco asume la funcion de
Mudarib, es decir, socio que se encarga de la administracion de los fondos. De
esta forma, el banco gestionara los fondos de sus clientes durante el periodo de
tiempo estipulado con el objetivo de obtener un beneficio a repartir en funcién del
ratio acordado. Este reparto de los beneficios constituye el retorno que los socios
exigian al haber depositado su dinero en el banco. Sin embargo, corren el riesgo
de que se produzcan pérdidas, por lo que tendrian que hacer frente a las mismas

en funcion del capital aportado.

De forma adicional, el banco puede realizar la funcion de intermediario entre
los clientes que depositan su dinero, y los clientes a los cuales provee de fondos
para llevar a cabo sus proyectos. El banco puede plantearse actuar de
intermediario en el contrato por dos motivos: bien porque en ese momento no
tiene la capacidad o liquidez necesaria para actuar de socio Rab-ul-Maal (inversor)
con el emprendedor; o bien porque no tiene la suficiente experiencia como para
actuar de gestor de los fondos que han depositado sus clientes. Sin embargo, es
poco comun que se den estas circunstancias, y el banco preferird entrar en el
contrato Mudarabah directamente con el emprendedor y realizando la funcion de
inversor, ya que la rentabilidad que obtendra del proyecto sera mayor que si actia
de intermediario entre los depositantes y el emprendedor.

En caso de que se de alguna de las dos situaciones previamente descritas, el
papel de intermediario del banco permite la creacién de un vinculo entre los
inversores y el gestor o emprendedor, de tal forma que la actividad economica

pueda tener lugar.

La Figura 2 resume los vinculos entre cada una de las partes:
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Figura 2: estructura del contrato Mudarabah cuando el banco realiza la

funcion de intermediario entre el emprendedor y los depositantes.

Capital Capital >
- —_—
Depositantes Banco Emprendedor
D o m—
Pérdidas y Pérdidas y
ganancias ganancias

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Abuamria (2007).

Cuando se de este tipo de contrato, en el que el banco actia de intermediario,

se tienen que crear dos contratos:

Uno entre los clientes que depositan su dinero en el banco, actuando como
Rab-ul-Maal (inversores), y el propio banco, que actia como Mudarib
(gestor de fondos). Supongamos que se acuerda un contrato de dos afios
en el cual los depositantes invierten €1millon, y se establece que el banco
recibira el 40% de los posibles beneficios y los inversores el 60%.

Otro entre el banco actuando de proveedor de fondos (socio Rab-ul-Maal) y
el cliente que desea llevar a cabo algun tipo de emprendimiento pero que
carece de los fondos necesarios para ello. En este caso, se acordaria un
contrato con duracion de dos afios, y el banco le entregaria la cantidad
acordada (€1millon), de forma que recibiera el 70% del beneficio, y el

emprendedor el 30%.

Si a los dos afios se obtiene del proyecto un total de €1,5millones, el

emprendedor obtendra €150.000, ya que le corresponde el 30% del beneficio. El

banco recuperara el capital de €1millon, mas el 70% de los beneficios, es decir,

€350.000. EI millén se devolvera a los depositantes, mas el 60% del beneficio

obtenido por el banco. De forma que finalmente, el banco obtendra €140.000 y los
depositantes €210.000.
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Como se ha comentado anteriormente, al realizar la funcién de intermediario,
el banco obtendra una rentabilidad menor que si entra en el contrato Mudarabah
directamente con el emprendedor. En el ejemplo expuesto anteriormente, al
realizar la funcion de intermediario acaba recibiendo el 28% de los beneficios del
proyecto. Mientras que si dispusiera de la liquidez necesaria para entregarsela al
emprendedor sin tener que recurrir a los depositantes, recibiria el 70% de los

beneficios.

Obviamente, este tipo de inversion implica un gran riesgo para el banco. Sin
embargo, es un riesgo calculado, ya que antes de aprobar la financiacién del
proyecto, el banco realiza un estudio de viabilidad econdmica y, en todo caso, la
responsabilidad del banco se circunscribe en el peor de los casos a asumir una

pérdida equivalente a una parte o al total del capital invertido, nunca superior.

Actualmente, se utiliza el contrato de Mudarabah para la financiacion de
muchos tipos de inversiones, sobre todo en industrias como la aerondutica y otras

de elevado componente tecnoldgico (Abuamria, 2007).

Conclusioén:

Los bancos islamicos, por tanto, llevaran a cabo este tipo de contratos como
una alternativa a los préstamos con intereses, de forma similar a lo que ocurria
con los contratos Musharakah previamente explicados. Cuando un emprendedor
desea llevar a cabo una determinada actividad, pero carece de los fondos
necesarios, el banco, en lugar de ofrecerle un préstamo con un determinado tipo
de interés a amortizar en un plazo establecido, constituye un contrato de
Mudarabah, para cumplir asi con los preceptos impuestos en la Sharia, que
prohibe los intereses. El banco islamico recuperara la inversion una vez el negocio
haya generado los beneficios que se espera del mismo, pudiendo incluso obtener
una plusvalia si el beneficio supera el capital aportado al negocio. De la misma

forma que con los préstamos con interés occidentales, en los que el banco corre el
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riesgo de que el emprendedor incurra en mora, en el contrato Mudarabah el banco
corre el riesgo de que no se generen beneficios suficientes que le permitan

recuperar siquiera la inversion.

Al igual que en la banca occidental, en la banca islamica las entidades deben
llevar a cabo un estudio de la viabilidad comercial del proyecto, tanto en los
contratos Musharakah como en los contratos Mudarabah. Al no cobrar intereses y
depender de los beneficios del negocio para obtener una plusvalia, es necesario
determinar no so6lo que el negocio sea viable y no se incurra en pérdidas, sino que
los beneficios resultantes sean acordes al riesgo tomado. En los bancos islamicos
cabe ademas que estos estudios sean mas exhaustivos, ya que a diferencia de los
bancos occidentales, no disponen de garantias tales como la hipoteca o los
avales, que puedan ser ejecutados en caso de que el emprendedor no pueda

devolver el capital invertido por el banco

De la misma forma que se recurre a los contratos Mudarabah para poder
financiar a los emprendedores que necesitan fondos cumpliendo con los preceptos
de la Sharia, desde el punto de vista de los clientes que depositan su dinero en el
banco islamico, este tipo de contratos es idoneo para poder ofrecerles una
rentabilidad a sus depdsitos, cumpliendo también con la Ley islamica. Esta
rentabilidad no es la misma que en la banca occidental, donde los clientes reciben
un tipo de interés determinado por tener su dinero depositado en una entidad por
un periodo de tiempo determinado. Como la Ley islamica prohibe el interés, los
clientes que quieran tener depositado su dinero en el banco, no podran recibir
ningun retorno, ahora bien, los que quieran obtener una rentabilidad de sus
depdsitos, podran participar con la entidad en un contrato Mudarabah de la forma
en que se ha explicado anteriormente. La plusvalia que obtendran, equivalente a
la rentabilidad de los depodsitos en los bancos occidentales, sera resultado del
trabajo realizado por el emprendedor que usO esos fondos, y del riesgo que
asumieron los depositantes. De esta forma, obtienen una cantidad de dinero

adicional que se ha generado cumpliendo con los preceptos de la Sharia, y no
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meramente por el transcurso del tiempo, como ocurre con los depdsitos en los

bancos occidentales.

Tanto en el caso de la entrega de fondos al emprendedor como en el de los
depdsitos de los clientes, se origina una plusvalia que en términos econdémicos
funciona de la misma forma que el interés aplicado en los bancos occidentales. Es
decir, tanto los depositantes como el banco obtendrdn una plusvalia a su
inversion, los primeros por depositar su dinero en la entidad, y los segundos por
proveer de fondos a los emprendedores que los necesiten. La naturaleza
financiera de la plusvalia que obtienen no se corresponde con la aplicacién de un
tipo de interés, aunque en la practica, el resultado econdmico de la misma

equivale al pago de un interés.

Tras la finalizacion del contrato, el banco obtiene ademas del capital invertido,
una parte del beneficio que haya podido generarse. En un banco occidental, tras el
vencimiento del préstamo habria recibido el principal mas unos intereses. Por lo
tanto, ambos tipos de banca, tanto la occidental como la islamica, si difieren en
sus principios y en la forma de llevar a cabo operaciones comerciales, obtienen un
resultado econémico semejante, aunque en un caso se denomine interés y en otro

plusvalia.

Si bien el resultado que obtienen es similar, la actividad de los bancos
islamicos frente a los occidentales podria considerarse mas social. Cuando pese a
la debida diligencia del emprendedor, el negocio incurre en pérdidas, el banco no
s6lo no obtiene ninguna plusvalia ni recupera su inversion, sino que ademas hara
frente a las pérdidas. En la banca occidental, aunque el emprendedor no pueda
devolver el préstamo, bien porque no se han generado beneficios o bien por
impago del deudor, el banco exigird la devolucién del mismo, y podra ejecutar

alguna de las garantias disponibles.

Existen paralelismos entre el contrato de Mudarabah y las entidades de capital
riesgo en cuanto a la toma de participacion temporal del capital de una empresa y

de sus beneficios. Asimismo, también se encuentran semejanzas con respecto a
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la banca ética occidental, que limita la financiacion de determinadas actividades, al

igual que ocurre en la banca islamica.

Una vez explicados los contratos Musharakah y Mudarabah, que tienen que
ver con la asociacion empresarial para financiar proyectos, se pasa a analizar el
contrato Murabaha, que tiene que ver con la financiacion de bienes de consumo,
materias primas, viviendas y vehiculos, entre otros, y es el mas utilizado por los

bancos islamicos, como se expuso con anterioridad.

3.1.3 MURABAHA.

El comercio es una de las actividades mas comunes de los bancos islamicos
(Ayub, 2007). Mientras que los bancos occidentales financian el comercio
proporcionando fondos, los bancos islamicos tienen que intervenir en los procesos
de compra-venta de bienes, para que el beneficio que obtengan esté justificado
por la asuncion de riesgos empresariales y por el trabajo de intermediacion, no
sélo por la mera prestacion de recursos para la adquisicion de los bienes. En este
contexto, mediante la utilizacién del contrato de Murabaha los bancos islamicos
son capaces de financiar gran cantidad de operaciones, que se explicaran mas

adelante.

Caracteristicas:

El contrato Murabaha es una operacion comercial que realiza el banco,
comprando un producto en base a la demanda de un cliente que no posee los
fondos necesarios para realizar €l mismo la compra. De esta forma, revendera el
producto al cliente por el precio al que lo adquiri6 mas un margen de ganancias
previamente acordado en un contrato de compra-venta. El cliente debera retribuir

el precio bien a plazos o bien en un Unico pago en la fecha determinada.

En la Figura 3 se resume el funcionamiento del contrato Murabaha:
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Figura 3: estructura del contrato Murabaha

Compra de la

Mercancia
Banco |« Vendedor
Venta
Pago (precio de
futuro (un P
compra
solo plazo .
: MAs
0 varios)
W margen)
Cliente

Fuente: Elaboracion propia

Este contrato no es un préstamo con intereses, sino un contrato de compra-

venta, y como tal debe cumplir con las siguientes condiciones:

e El coste de la mercancia debe ser conocido tanto por el banco como por el
cliente.

e La cantidad que se adjudicaria el banco debe ser conocida por las dos
partes y fijada de mutuo acuerdo antes de llevar a cabo la adquisicion de la
mercancia.

e El contrato debe cumplir con los criterios de legitimidad del Islam.

e El contrato debe cumplir con todos los requisitos de un contrato de venta.
Ambas partes deben estar en plenas facultades fisicas y psiquicas a la hora

de firmar el contrato.

El contrato Murabaha puede ser utilizado como un medio de financiacion tanto

a corto como medio y largo plazo y principalmente se destina a:
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a) Financiacion para la compra de materias primas, inventario, equipos y otros
activos por parte de las empresas.

b) Financiacion para la compra de bienes de consumo por parte de las
familias.

c) Financiacion para la compra de viviendas.

d) Financiacion para la compra de vehiculos.

e) Financiacion para la compra de productos tecnolégicos.

f) Financiacion para la utilizacion de determinados servicios (educacion,
medicina, entre otros) que pueden ser adquiridos en forma de paquetes por

el banco y revendidos después a los clientes.

En el sistema de banca occidental, cuando los clientes necesitan financiacion
para la adquisicion de un activo, las entidades realizan un préstamo a los mismos
a un determinado tipo de interés que tendrdn que amortizar segun los plazos
establecidos. Por el contrario, en el sistema de banca islamica, cuando se da esta
situacion, el cliente comunica al banco el producto que quiere adquirir y sera éste
el que lo compre, para vendérselo al cliente por el precio de adquisicion mas un

margen de beneficios previamente establecido.

De esta forma, y de acuerdo con Usmani (2002), el contrato Murabaha
constituye el 66% del total de financiacion realizada por los bancos islamicos a

nivel mundial.

En la banca occidental, si un cliente incumple alguno de los pagos, debera
hacer frente a los recargos por mora correspondientes. Sin embargo, los bancos
islamicos no pueden cargar al cliente cuotas adicionales derivadas de su
incumplimiento de pago. En este sentido, los tribunales o el comité de resolucion
correspondiente podran imponer a los clientes que hayan incurrido en mora el
pago de compensaciones. Estas compensaciones se destinaran a fines benéficos
y a proyectos de interés publico y no podran ser recibidas por el banco, salvo en

casos excepcionales, donde asi se estipule en la resolucion.
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Al financiar la compra de viviendas a través del contrato Murabaha, es
necesario que el banco isldmico lleve a cabo rigurosos estudios de viabilidad de la
operacion, ya que si el cliente no puede hacer frente a las cuotas del contrato, el
banco no podra ejercer ningun tipo de garantias, como ocurre en las operaciones
gue se llevan a cabo en el sistema de banca occidental, donde el banco puede
ejecutar la hipoteca y obtener la posesion de la vivienda como compensacion de

los impagos del cliente.

Uno de los riesgos del contrato Murabaha estriba en que el banco islamico,
antes de vender la mercancia a su cliente, la compra de hecho y en el transcurso
del traspaso de propiedad, debera asumir la responsabilidad de todo cuanto le
pueda afectar, sea prejuicio, averia o pérdida, ya que durante ese periodo es el
duefio de la propiedad. Esta responsabilidad nunca podra recaer sobre el cliente

mientras la posesion de la mercancia la siga teniendo el banco.

Conclusiones:

La mayoria de los bancos e instituciones financieras admiten el contrato
Murabaha como una fuente de financiacion adecuada y acorde con los preceptos
de la Ley islamica, si bien muchos expertos del Derecho Isldmico lo han
rechazado y se oponen al mismo por considerarlo un instrumento financiero que
se asemeja a la forma de operar de los bancos occidentales que utilizan intereses
(Abuamria, 2007).

Pese a estas criticas, el contrato Murabaha se ha postulado como la fuente de
financiacion mas utilizada por los bancos islamicos, como se ha comentado
anteriormente. El funcionamiento del contrato es diferente del de los préstamos al
consumo utilizados por los bancos occidentales, ya que la entidad participa de
forma activa en la adquisicion de la mercancia demandada y asume riesgos
adicionales a los presentes en un préstamo occidental, puesto que es responsable

de todo lo que pueda afectar a la mercancia en el transcurso de traspaso de
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propiedad. El banco occidental prestara los fondos para financiar la actividad
comercial, a cambio de recibir un determinado tipo de interés hasta vencimiento

del préstamo.

Tanto el contrato Murabaha como los préstamos al consumo tipicos del
sistema de banca occidental se erigen como instrumentos de financiacion ideales
cuando el cliente desea adquirir un determinado bien, tanto para uso familiar como
empresarial, pero sin embargo no posee los fondos necesarios para ello. Pese a
las diferencias de funcionamiento de cada uno, el resultado para las dos partes

que intervienen, el cliente y el banco, es similar.

El banco isldmico adquirird la mercancia a cambio de un determinado precio, y
posteriormente se la vendera al cliente aplicando al precio de adquisicion un
margen. Cuando el cliente paga esta cantidad, aunque el margen no surja de
aplicar un determinado tipo de interés al precio de adquisicion, el resultado
econdémico para el banco supone lo mismo que el cobro del principal y los
intereses tipicos en un préstamo occidental. Lo mismo le pasa al cliente, que

pagara una cantidad superior a la necesaria para adquirir ese bien en el mercado.

La diferencia que el cliente paga en el préstamo occidental se origina al aplicar
el tipo de interés correspondiente durante el tiempo que esté vigente el mismo. Sin
embargo, en el contrato Murabaha el margen se justifica por la intermediacién en
la compra de la mercancia, y por la asuncion de riesgos adicionales a los

presentes en los préstamos.

Cuando el contrato Murabaha se utiliza para financiar la compra de viviendas
de uso familiar, o de edificios de uso empresarial, se puede apreciar la existencia
de una fuente de financiacion similar en el sistema de banca occidental, que son
las hipotecas. Tanto en el contrato Murabaha como en las hipotecas, se entrega al
cliente la posesion de la vivienda a cambio del pago de unas cuotas previamente
establecidas. Si bien la estructura es similar, existen diferencias significativas. En
primer lugar, el banco islamico participa de manera activa en la compra de la

vivienda, ya que se encarga de adquirirla para vendérsela posteriormente al
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cliente con quien formalizé el contrato, mientras que los bancos occidentales se
dedican a la financiacion de la vivienda, proporcionando fondos al cliente pero sin
participar en el proceso de compra. Esta participacién es lo que justifica que los
bancos islamicos puedan incluir un margen sobre el coste de la vivienda en las
cuotas que cargan al cliente. En segundo lugar, y en caso de impago de las cuotas
por parte de los clientes, los bancos occidentales tienen derecho a ejecutar la
garantia y tomar posesion de la vivienda. Esto esta prohibido en la banca islamica,
por lo que se debe ser riguroso al financiar viviendas utilizando estos contratos.
Pese a sus diferencias, tanto el contrato Murabaha como la hipoteca hacen que el

banco obtenga una plusvalia al financiar la compra de viviendas.

Por consiguiente, teniendo en cuenta el resultado econémico para el banco y
para el cliente, independientemente de la fuente del sobreprecio y de sus
caracteristicas, tanto el contrato Murabaha como los préstamos al consumo y las
hipotecas son fuentes de financiacion similares, si bien son tipicos de sistemas de

banca muy distintos.

En caso de que los clientes necesiten arrendar un activo en lugar de adquirirlo,
y carezcan de los fondos necesarios para ello, se utiliza el contrato ljarah, que se

explica a continuacion.

3.1.4 IJARAH.

Si bien el contrato de Murabaha se utiliza cuando el cliente desea adquirir un
determinado producto, pero no tiene los fondos necesarios para llevar a cabo él
mismo la compra, el contrato ljarah se postula como una alternativa cuando el
cliente se ve en la necesidad de alquilar el producto por un periodo de tiempo
determinado.
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Caracteristicas:

De esta forma, el contrato ljarah es una fuente de financiacion, a corto o a
largo plazo, que consiste en la transferencia del usufructo de un determinado
activo, durante un periodo de tiempo determinado y a cambio de una tasa de
alquiler acordada previamente. Los bancos islamicos utilizan este tipo de contratos
como fuente de financiacion, en lugar de recurrir a préstamos con interés para la

adquisicion de activos.

La necesidad de este tipo de contratos surge de la misma forma que en los
contratos Murabaha, es decir, el cliente no posee los fondos necesarios para
adquirir un producto demandado. Aunque a diferencia del contrato Murabaha, el
contrato ljarah funciona como un tipo de alquiler, ya que el cliente podra usar el
producto durante el tiempo que esté vigente el contrato, y al finalizar el mismo,

dejara de pagar las cuotas y le devolvera al arrendador su propiedad.

i. Determinaciéon de las cuotas:

Las cuotas a pagar por el cliente a cambio del alquiler del activo se calcularan
a partir del coste total en el que el banco tuvo que incurrir para su adquisicion. De
esta forma, y teniendo en cuenta el numero de periodos en los que el contrato

estara vigente, se obtendra la cuantia de los pagos a realizar por el cliente.

Una vez ha dado comienzo el contrato, el banco no podra aumentar las cuotas
de forma unilateral, si bien ambas partes pueden estipular al comienzo del
contrato fechas en las cuales se llevard a cabo una revision tanto de las cuotas

como de los periodos.

Para contratos de larga duracion, pueden acordarse incrementos anuales de
la cuota a pagar por el cliente en relacién a algun punto de referencia, como
pueden ser la inflacion, la tasa de crecimiento o la tasa de retorno de algun sector
de la economia. De acuerdo con Ayub (2007), la Sharia permite que el aumento
periodico de la cuota de alquiler esté ligado a un tipo de interés de referencia,

como el LIBOR. Esto es asi ya que se utiliza Unicamente como un tipo de
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referencia, por lo que el contrato no constituiria una operacion financiera con
intereses. Los incrementos periddicos de la cuota teniendo en cuenta el LIBOR
hacen que estén basados en un tipo de referencia acorde con la situacion del

mercado.

ii. Asuncién de los gastos:

Dado que el banco tiene la propiedad del activo y ha sido quien lo ha
adquirido, es responsable de todos los gastos generados de la compra del mismo

y de su entrega al cliente (como pueden ser los gastos de aduana).

El banco islamico va a poder tener en cuenta estos gastos a la hora de
calcular la cuota a la que tendra que hacer frente el cliente, aunque una vez que
ha dado comienzo el contrato, es responsable de los gastos generados del

mantenimiento o reparacion del activo.

iii.  Fin del contrato ljarah:

Ninguna de las partes podra poner fin al contrato de forma unilateral,

Gnicamente si hay mutuo acuerdo entre ambos.

Al finalizar el contrato, el cliente debera devolver el activo al banco, quien
durante la vigencia del acuerdo ha tenido la propiedad del mismo. Sin embargo,
existe una férmula alternativa al contrato ljarah, conocido como contrato Igtinae,
que funciona de la misma forma, con la excepcion de que incluye una opcion de
compra al finalizar el contrato. ElI banco compra el activo y lo arrienda al cliente,
quien lo paga a plazos, durante un periodo de tiempo establecido, al término del

cual el arrendatario se convierte en el propietario del activo.

Conclusioén:

El contrato ljarah constituye una importante fuente de financiacion cuando los
clientes desean alquilar un determinado activo pero carecen de los fondos

necesarios para adquirirlo.
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Este tipo de contrato posee caracteristicas particulares de la banca islamica,
aunque pese a ser una fuente de financiacion tipica del sistema bancario islamico,
se pueden encontrar similitudes en el sistema de banca occidental, que son los

contratos de renting y leasing.

Al igual que en el contrato ljarah, en el contrato de renting caracteristico de la
banca occidental, se ofrece al cliente la posibilidad de alquilar un determinado
activo a cambio de unas cuotas periddicas durante la vigencia del contrato. Al
finalizar el mismo, el cliente debera devolver el activo, ya que no le corresponde la

propiedad del mismo.

De forma adicional, el contrato leasing, tras cuya finalizacion se incluye la
posibilidad de hacer efectiva la opcion de compra del activo, se asemeja al

contrato Igtinae, variante del contrato ljarah.

Pese a las diferencias de ambos sistemas de banca, se puede apreciar que
aun operando de forma distinta, en los dos existen fuentes de financiacion

similares.

Cuando un cliente desea adquirir una vivienda ya construida, pero no dispone
de los fondos necesarios, formaliza un contrato Murabaha con el banco, como se
explicé anteriormente. Aunque en el caso de que el cliente necesite financiacion
para la construccién de un inmueble, puede recurrir al contrato Istisna, que se

analiza en el apartado siguiente.

3.1.5 ISTISNA.

El contrato Istisna es un instrumento financiero caracteristico del sistema de
banca islamica que se utiliza para la financiacion inmobiliaria. En este contrato, el
cliente realizara el pago fijo de unas cuotas al banco con la condicion de que éste
lleve a cabo el proyecto de construccidon demandado, con las caracteristicas

previamente acordadas. Evidentemente, el banco podra encargar a una tercera
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parte la realizacion del proyecto, de forma que Unicamente asuma la funcion de

financiacion.

Este contrato de utiliza para la financiacion de un activo que aun no ha sido
construido, por lo que durante el tiempo que esté vigente el contrato, existira cierta
incertidumbre sobre el mismo. Como se ha comentado con anterioridad, uno de
los principios basicos del Islam es la ausencia de Gharar™® (incertidumbre), por lo
que a la hora de seleccionar los proyectos a financiar, deben llevarse a cabo
rigurosos estudios de viabilidad. Habra que analizar la parte técnica del proyecto,
para determinar si es viable su implantacion, y que no esté basada en la

incertidumbre.

Caracteristicas:

i Fijacion del precio:

El banco fijara el precio teniendo en cuenta el coste incurrido para llevar a
cabo el proyecto, mads un margen sobre el coste previamente acordado con el
cliente. De esta forma, y en funcién del nimero de cuotas de las que se compone

el contrato, se estableceran los pagos periédicos que el cliente tendra que realizar.

Estas cuotas tendran que comenzar a pagarse una vez se ha constituido el
contrato. Aunque esta fuente de financiacion ofrece més flexibilidad que los
contratos de Murabaha o ljarah, ya que ambas partes pueden acordar un
calendario de pagos donde varie la cantidad a pagar en cada cuota. Es decir, se
puede acordar que, por ejemplo, la cantidad a pagar en el primer afio sea mayor
que en el segundo, y a partir de ahi vaya disminuyendo, mientras que en los otros
dos contratos mencionados las cuotas son de la misma cuantia hasta su

vencimiento.

19 | a Sharia prohibe toda transaccién basada en la incertidumbre, es decir, toda

transaccion donde no hay forma de saber cudl sera el resultado de la operacion.
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ii. Cancelacion del contrato:

Cualquier parte, después de haber informado previamente a la otra, puede
cancelar el contrato, siempre y cuando la construccion del proyecto no haya
empezado a llevarse a cabo. Una vez que ha comenzado, el contrato no podra

cancelarse de forma unilateral, Gnicamente de mutuo acuerdo.

iii. Entrega del activo:

No es necesario que se establezca una fecha exacta en la cual tenga lugar la
entrega del activo que ha sido construido. Sin embargo, el cliente puede
establecer un periodo limite a partir del cual cualquier retraso en la entrega por
parte del banco hara a éste responsable de una penalizacién calculada en funcién
del retraso con respecto a la fecha limite de entrega. Esta penalizacion se

descontara del precio total que el cliente tenga que pagar.

iv. Usos del contrato Istisna:

El contrato Istisna se aplica en la financiacion de unas operaciones

especificas, como pueden ser:

a) Construccion de viviendas.
b) Construccién de fabricas y edificios de uso empresarial.
c) Construccion de obras publicas (puentes, autopistas, hospitales, etc.)

V. Funcionamiento del contrato:

Cuando el cliente firma con el banco un contrato Istisna, el primero se
compromete a realizar una serie de pagos periédicos a cambio de que el segundo
lleve a cabo la construccion del activo demandado. Puesto que la construccion de
viviendas, fabricas, autopistas, o el activo que se haya establecido en el contrato
es una actividad a la cual el banco no se dedica, llevara a cabo un contrato Istisna

paralelo con una tercera parte que se encargue de esta construccion.

De esta forma, cuando esa tercera parte finalice la construccion, entregara el

activo al banco y éste al cliente. La cantidad que el banco cobrara al cliente
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incluira el coste en el que ha incurrido al contratar a la empresa constructora mas

un margen previamente acordado.

En la Figura 4 se detalla la estructura del contrato Istisna cuando el banco

firma a su vez un contrato paralelo con una tercera parte que lleva a cabo la obra.

Figura 4: estructura del contrato Istisna

Eﬂtrega final del activo Enfrega del activo

Cliente Banco Constructar

Pago de cuotas Pago de cuotas

Fuente: Elaboracion propia

Conclusion:

Atendiendo a su funcionamiento, el contrato Istisna, al igual que se explicé en
el contrato Murabaha, se asemeja a las hipotecas utilizadas en el sistema de
banca occidental para financiar viviendas. Aunque, mientras que en el contrato
Murabaha lo que se financia es la adquisicion de la vivienda, en el contrato Istisna,

se financia su construccion.

La hipoteca se diferencia del contrato Istisna en que en el primero existen
garantias que el banco puede ejecutar en caso de que el cliente incumpla el pago
de alguna de las cuotas; asimismo, en el segundo se da una participacion activa
en el proceso de construccion de la vivienda, tanto si la lleva a cabo el banco

como si lo lleva a cabo una tercera parte, que es lo mas habitual (Usmani, 2002).

El margen que los bancos cargan a los clientes por la financiaciéon del proyecto

se asemeja a los intereses pagados por los clientes en las hipotecas del sistema
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de banca occidental. Los juristas islamicos (Hassan, et al, 2001) justifican este
margen, no como la aplicacion de un tipo de interés, sino como una compensacion
por la participacion en el proceso de construccion, tanto si la llevan a cabo ellos

como si se la encargan a un tercero.

3.1.6 QARD HASSAN.

Son un producto tipico del sistema bancario islamico. Consisten en un
préstamo para personas necesitadas que es devuelto en la fecha acordada sin
ningun tipo de interés ni margen de beneficios para la entidad. El cliente
Gnicamente devolvera lo que le habian prestado, aunque el banco le puede cargar
los costes administrativos derivados de la tramitacion del préstamo. Todos los
bancos islamicos deben realizar este tipo de préstamos, ya que representan un

componente ético y de equilibrio social al que el sistema bancario islamico aspira.

El préstamo Qard Hassan es mas un acto de caridad que una transaccion
comercial, ya que no representa ningun retorno para el banco. Los principales

objetivos que se buscan a través de este producto son (Faroop, 2011):

e Distribuir la renta de forma que la diferencia entre pobres y ricos se
estreche.

e Incrementar el poder adquisitivo de los mas necesitados, de lo cual se
beneficiara toda la economia.

e Minimizar los efectos del desempleo en la economia y la sociedad.

e Mejorar la situacion de los més pobres de la sociedad.

Una vez analizados los seis contratos mas utilizados por los bancos islamicos, se

procedera a realizar una conclusién
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4. CONCLUSION.

La banca islamica presenta unas caracteristicas derivadas de la creencia
religiosa que influyen en la forma de entender el negocio bancario, y hacen que se

diferencie del sistema de banca occidental.

En primer lugar, resaltar la prohibicibn de cobrar tipos de interés, de
embarcarse en riesgos excesivos, y de invertir en productos incompatibles con la
Sharia. Estas limitaciones influyen en la forma de llevar a cabo la actividad
bancaria, teniendo que desarrollar una serie de contratos para adaptarse a estas

normas.

Del total de financiacion de los bancos islamicos hay seis tipos de contratos
que representan la mayoria de dicha financiacién. Cada uno de ellos tiene una
finalidad especifica en relaciébn con el bien o actividad que financia y se regula
juridicamente con figuras mercantiles y riesgos distintos para las partes. Sin
embargo, y aunque ninguno de ellos aplica un tipo de interés, si suponen una
fuente de rentabilidad para el banco, por lo que la actividad bancaria islamica

obtiene su rentabilidad a través de otras fuentes distintas al tipo de interés.

En resumen se pueden destacar las siguientes caracteristicas de cada tipo de

contrato:

En los contratos Musharakah y Mudarabah, la fuente de rentabilidad para el
banco es parte del beneficio que se genera en el proyecto financiado. ElI banco
Gnicamente obtendra rentabilidad si el negocio consigue beneficio, que se repartira
entre los socios. El hecho de que el banco se involucre en el negocio, asumiendo
no solamente los riesgos que tienen que ver con la calidad crediticia del cliente,
sino ademas los riesgos inherentes a todo proyecto comercial, pudiendo incluso
tener pérdidas, hace que desde el punto de vista de la Ley islamica se legitime la
plusvalia que obtienen. Esta plusvalia no deriva de aplicar un tipo de interés al
capital aportado, tal y como ocurre con los préstamos en el sistema de banca

occidental, si bien el resultado econémico para el banco puede ser el mismo. Si el
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negocio consigue resultados satisfactorios y genera beneficio, el banco islamico
obtendra una plusvalia. Esta rentabilidad también se genera en los bancos
occidentales, aunque en su caso el cliente esta obligado a devolver el nominal
mas los intereses, sea cual sea el resultado del negocio, existiendo garantias que

el banco podréa ejecutar en caso de impago.

En definitiva, los contratos Musharakah y Mudarabah suponen una forma de
financiacion que implica mas vinculaciéon con el bien financiado y sus riesgos
inherentes que un préstamo en el que se tiene la garantia personal o hipoteca
correspondiente. La rentabilidad de estos contratos estd sujeta a que el negocio
obtenga beneficios, y aunque la fuente de esta rentabilidad es diferente en los dos
sistemas bancarios, en ambos casos se obtiene un resultado econdémico con

respecto al capital aportado al cliente.

Por otra parte, en los contratos Murabaha, ljarah e Istisna, la fuente de
rentabilidad para el banco esta en el margen que aplica al coste de adquisicién o
construccion del activo que entrega al cliente. Este margen no se fundamenta en
la aplicacion de un tipo de interés, sino que deriva del hecho de que el banco tiene
que involucrarse en la compra o construccién del activo, y de que es responsable
de todo lo que le ocurra al mismo hasta que se lo entrega al cliente. Esto hace que
se legitime el margen aplicado, y que no sea considerado interés para la Ley
islamica.

Las caracteristicas y las fuentes de rentabilidad de estos contratos son
diferentes de las de los préstamos al consumo y las hipotecas utilizadas en el
sistema occidental. Aunque el beneficio que puedan conseguir sea similar, la
forma de obtenerlo es sustancialmente distinta. El banco islamico vende el activo a
un precio superior al de mercado, pero debe adquirirlo previamente. La fuente de
rentabilidad en la banca islamica es el margen que se aplica al tener un papel
activo en el proceso de compra, frente a la fuente de rentabilidad basada en el tipo

de interés.
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En definitiva, tanto la banca islamica como la occidental son sistemas que
abordan el negocio bancario desde distintas perspectivas, lo que da lugar a que
cada uno desarrolle una forma de llevar a cabo esta actividad en funcion de su
cultura, usos y costumbres y leyes correspondientes. Ahora bien, en ambos, como
bancos que son, captan fondos y financian actividades con el fin de obtener una
rentabilidad.

Destacar que la banca islamica esta altamente influenciada por el componente
religioso, que afecta a sus caracteristicas y hace que no sélo busque el beneficio
econdémico, sino ademas el beneficio social del entorno en el que opera acorde a

Sus principios.

El hecho de que no pueda operar con tipos de interés hace que surja una
actividad bancaria novedosa con respecto a la occidental, principalmente a través
de los seis contratos explicados anteriormente. No obstante, aunque el origen de
la rentabilidad sea diferente, la forma de financiar de la banca islamica no es tan

distinta de las alternativas de financiacion en el sistema financiero occidental.

Del analisis del sector de la banca islamica se evidencian unas perspectivas
de crecimiento sustanciales que lo convierten en una alternativa de financiacion

para las empresas.

Este trabajo permite conocer mejor en qué consisten los principales contratos
con los que operan los bancos islamicos para poder ser utilizados como alternativa
de financiacion para empresas occidentales. Financiacion que en estos momentos
es fundamental teniendo en cuenta las caracteristicas del sistema de crédito en

Europa frente a las expectativas de crecimiento de los bancos islamicos.
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ANEXOS.

Anexo 1: Tasa Compuesta de Crecimiento Anual del Producto Interior Bruto
de los 25 mercados con mayor crecimiento en el periodo 2008-2011

Qatar 12,8%

China 10,3%

Kazajistan 8,5%

India 7,4%

Vietnam 7,2%

Nigeria 6,4%

Ghana 5,6%

Rusia 5,3%

Indonesia 5,2%

Malasia 5,0%

Emiratos Arabes Unidos 4,9%

Egipto 4,9% Paises con
Ucrania 4,7% mayoria
Corea del Sur 4,6% musulmana
Tailandia 4,4%

Turquia 4.2%

Colombia 4.1%

Argentina 4,1%

Polonia 3,9%

Chile 3,8%

Brasil 3, 7%

Sudafrica 3,6%

Arabia Saudi 3,4%

México 2,3%

Fuente: Elaboracion propia a partir de Ernst & Young (2012)
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Anexo 2: Crecimiento de los activos de los bancos isldmicos (2011-2013) en
billones de $.

257 1.811
131
89

1.334

Valor de los Resto de Valor de los
activos de Sudeste Es_t,a_dos paises con activos de

los bancos o asiaticos ; los bancos
Bt asiatico presenciade >
islamicos en del Golfo banca islamicos en

2011 islamica 2013

Fuente: Elaboracidon propia a partir de Ernst & Young (2012).
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GLOSARIO DE TERMINOS.

Sharia: Ley sagrada del Islam. Constituye tanto un cuerpo de derecho como un
codigo de conducta. Abarca la totalidad de los preceptos de Ala referidos a los

hombres y establece deberes religiosos, politicos, privados y publicos.

Riba: Término &rabe utilizado para referirse a los tipos de interés. La prohibicion

de la Riba es el eje sobre el que se sustenta la actividad financiera islamica.

Gharar: Se traduce como incertidumbre. La Ley islamica prohibe todas las

operaciones basadas en la incertidumbre.

Maysir: Significa adquisicion de riqueza mediante la suerte, donde no ha podido

controlarse el resultado de la accion.

Musharakah: Contrato utilizado por los bancos islamicos para financiar proyectos
y operaciones empresariales. El banco aporta capital, pasando a ser socio del
cliente y compartiendo la administracion del proyecto. De esta forma, le
corresponde parte del beneficio generado, lo que constituye una fuente de
rentabilidad para el banco islamico. Aunque en caso de darse pérdidas, tendra que

hacer frente a parte de las mismas dada su condicién de socio.

Hanafi: Una de las cuatro escuelas de la jurisprudencia islamica suni, fundada por
Abu Hanifa Al-Nu’'mal ibn Thabit.

Maliki: Una de las cuatro escuelas de la jurisprudencia islamica suni, fundada por
Malik ibn Anas.

Shafi’i: Una de las cuatro escuelas de la jurisprudencia islamica suni, fundada por
Ash- Shafi’i.

Hanbali: Una de las cuatro escuelas de la jurisprudencia islamica suni, fundada

por Ahmad ibn Hanbal.
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Mudarabah: Contrato utilizado por los bancos islamicos para la financiacion de
proyectos empresariales. En este caso, el banco se limita a aportar fondos al
cliente, pasando a ser socio del mismo, pero sin encargarse de la administracion
de la sociedad, que es tarea Unicamente del cliente. Al banco le correspondera
una parte de los beneficios generados, y también tendrd que hacer frente a un
porcentaje de las pérdidas en caso de haberlas.

Rab-ul-maal: Uno de los socios del contrato Mudarabah. Es el encargado de

aportar fondos, y no podréa tomar parte en la administracién de la sociedad.

Mudarib: Es el socio que en el contrato Mudarabah se encarga de administrar la

sociedad.

Murabaha: Contrato utilizado por los bancos islamicos para la adquisicion de
bienes de consumo y viviendas. Es una alternativa a los tipos de interés y consiste
en que el banco adquiere el activo que el cliente demanda a cambio del pago de
unas cuotas previamente pactadas que incluyen el precio de adquisicion y un
margen de beneficio. Este margen constituye la fuente de rentabilidad para el

banco islamico.

ljarah: Contrato de similar funcionamiento al Murabaha. Se utiliza como alternativa
al tipo de interés cuando el cliente tiene la necesidad de alquilar un determinado

bien.

Igtinae: Contrato que se aplica en las mismas circunstancias que el ljarah, si bien

en el Igtinae el cliente tiene la posibilidad de adquirir el bien al finalizar el contrato.

Istisna: Contrato utilizado por los bancos islamicos para financiar la construccion

de un bien inmueble a cambio del pago de unas cuotas por partes del cliente.

Qard Hassan: Préstamo sin intereses donde Unicamente se devuelve el nominal.

Utilizado por los bancos islamicos no como una forma de obtener rentabilidad, sino
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como una forma de beneficio social, ya que esta fuente de financiacién esta

destinada a los mas necesitados, como una forma de conseguir equilibrio social.
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