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RESUMEN

La evolucién econémica de Estados Unidos y la Union Europea desde inicios del
2000 hasta la actualidad responde a las medidas econdmicas que han sido implementadas
en cada region. Se evalua el impacto de las medidas implementadas con la intencion de
poder concluir qué medidas o politicas econdmicas mejoran la situacion econoémica.
Ademas, dicha situacion econdémica se entiende desde una doble perspectiva, la del
Crecimiento Economico y la del Desarrollo Econdmico. Es decir, no solo se estudia como

esas medidas afectan al Crecimiento, sino que también se estudia el Desarrollo.

Palabras clave: productividad laboral, Crecimiento Econdmico, Desarrollo Econdmico,

indice de Desarrollo Humano, politica fiscal y politica monetaria.



ABSTRACT

United States’s and the European Union’s economic evolution since the year 2000
has been determined by the economic measures that have been implemented in both
regions. The impact of the implemented measures is evaluated in order to come up with
the measures or policies that can improve the economic situation. Moreover, that
economic situation is from the economic growth view and from the economic
development perspective. In other words, not only are how those measures affect the

growth studied but is how studied how they impact on economic development.

Key words: labor productivity, economic growth, economic development, Human

Development Index, fiscal policy and monetary policy.



1. Introduccién

1.1.Proposito y contextualizacion del tema

Este trabajo tiene como objetivo evaluar el éxito que las diferentes politicas
econdmicas desarrolladas en Estados Unidos y Europa han tenido en términos de
Crecimiento y Desarrollo desde inicios del siglo XXI. La razén por las que se han
seleccionado estas dos regiones es la importancia que suponen a nivel econémico, siendo
consideradas las lideres de la economia mundial y afectando, cualquier cuestion de
comercio e inversion internacional, no solo a sus relaciones mutuas sino a la economia
global (Lewis y et al., 2018). En definitiva, el objetivo al realizar el estudio es entender

los elementos clave que han permitido crecer mas a una region que a otra.

El Trabajo se desarrollara sobre los siguientes conceptos, en primer lugar, el
Crecimiento, un concepto que mide las variaciones de lo que puede producir un pais en
un periodo, lo cual puede ser medido en términos de Producto Interior Bruto (Chen,
2018). Sin embargo, el Crecimiento es un concepto limitado que es superado por el de
Desarrollo Econémico (Jiménez Herrero, 1996), que no solo mide el crecimiento, sino la
esperanza de vida, el nivel educativo, en definitiva, el nivel de bienestar de una sociedad.
Por consiguiente, crecer econémicamente ayuda a alcanzar mayores cotas de desarrollo,
pero no lo implica necesariamente (The Boston Consulting Group, 2015). Desde inicios
de los 90, el foco de andlisis econdmico se modifico, pasando de plantearse cuanto era
capaz de producir un pais, a preguntarse cuan bien viven los habitantes de dicho pais
(Alviar y Lopez, 1996).

Desde los afios 80 la economia norteamericana multiplicé su tamario por 2,67
medido en términos de Producto Interior Bruto hasta el afio 2017, frente al 2,07 de la
economia europea en el mismo periodo (Fondo Monetario Internacional, 2018). Por tanto,
esta diferencia sera estudiada con la intencion de poder encontrar las causas de la misma,
para ello se realizara un contraste acerca de qué politicas han impactado de mayor manera

en el crecimiento de cada region.

No obstante, este trabajo, como se menciond con anterioridad, no se cifie

exclusivamente a un analisis del Crecimiento, sino que también se estudiara el Desarrollo.



Existen paises que no son capaces de trasladar su crecimiento econémico a bienestar
social. Un claro ejemplo, descrito en un informe realizado por la consultora The Boston
Consulting Group en 2015, es la comparacion entre Estados Unidos y Alemania; ambas
regiones crecieron lo mismo entre el 2006 y el 2013, 1,1% (Banco Mundial, 2018), sin
embargo, el bienestar aleman crecid a una tasa anual del 6% frente a una tasa menor del
1% en el caso de Estados Unidos (Wharton School, 2015) .

El contexto en el que se llevard a cabo el estudio acerca del crecimiento y
desarrollo son las tltimas décadas, desde los 2000 hasta la actualidad. A nivel geogréfico,

las dos areas de estudio son la Unién Europea y Estados Unidos.

1.2. Justificacion

1.2.1. Estado de la cuestion

En la actualidad, empresas como Google, Facebook, Apple 0 Amazon se han
vuelto necesarias en la vida de muchos ciudadanos europeos, de hecho, de las diez
compafiias con mayor capitalizacion a nivel mundial, ocho son estadounidenses y las
otras dos chinas (FXSSI, 2019). La visién que prima es la de que Estados Unidos es una
potencia econdmica superior a Europa, en concreto, el 42% de la poblacién sitia a EEUU
como primera potencia, el 32% a China y, tan solo, un 9% a la Unién Europea (Pew
Research Center, 2019). De hecho, Estados Unidos es capaz de crecer mas que la Union
Europea tanto a nivel de Producto Interior Bruto como a nivel de productividad (Meyer
y et al. (2014).

Profundizando en las razones por las que Estados Unidos estd mejor posicionado
para crecer, hay que situarse a inicios de siglo, cuando se produce una inversion del
crecimiento de la productividad, el crecimiento en la productividad laboral media
(medido como PIB por hora trabajada) se acelerd en los Estados Unidos desde un 1,2%
en el periodo 1973-1975 hasta el 2,3% en el periodo 1995 a 2006 (Ark Bart, y otros,
2008). Por el contrario, en la Unidn Europea de los 15 paises que la constituyeron
experimentaron hasta el 2004 un frenazo en el crecimiento de la productividad entre esos

dos periodos de tiempo. En el caso de estos 15 estados, el crecimiento anual de la



productividad laboral cayé desde una tasa del 2,4% anual entre 1973 y 1995 a un 1,5%
entre 1995-2006 (Ark Bart, y otros, 2008).

Con este trabajo, se pretende arrojar luz sobre las variables que han permitido a
Estados Unidos hacerse méas productivo y hacer que Europa fuera mas lento (Ark Bart, y
otros, 2008). EIl nivel de productividad de un pais mantiene una estrecha relacion con
Crecimiento Econdmico, por lo que, si se pretende entender las palancas del crecimiento,

se ha de entender el concepto de productividad (Jorgenson, 1991).

En lo relativo a los hechos acontecidos en la ltima década de estudio, tras el 2006,
Ilegd una profunda crisis econdmica de la que Estados Unidos ha salido con mayor
rapidez gracias al uso de una politica monetaria no convencional que permite generar
mayor inversion y, por tanto, mayor empleo y Crecimiento (Perrotini, 2015). Por contra,
tenemos que la Union Europea es mucho mas lenta en la implementacion de medidas
econdmicas debido al mayor nimero de instituciones y estructuras (Georgieva, 2011), lo
que agudizara las diferencias en el Crecimiento. Por ello, aunque Estados Unidos haya
conseguido mayores niveles de productividad, Crecimiento y haya actuado con mayor
rapidez durante la crisis, no ha conseguido traducir dicho Crecimiento en mayor bienestar
(The Boston Consulting Group, 2015). Al contrario que Europa, quien genera mayores
cotas de bienestar haciendo que los ciudadanos gocen de mayor calidad de vida (Wharton
School, 2015).

Por consiguiente, se estudiara qué puede hacer Europa para incrementar su
crecimiento potencial, asi como poder concluir que elementos o variables deben ser
implementadas en Estados Unidos para aumentar su bienestar social. No solo se trata de
crecer, sino de mejorar la calidad de vida de los ciudadanos, creando una sociedad mas
justa, mas equitativa, con mayor educacion y esperanza de vida, en una palabra, méas
bienestar. Ademas, mayor bienestar, puede redundar en mayor productividad y, por tanto,

mayor Crecimiento (Anan y Send, 2000).

Por ultimo, hay que mencionar que todo esto se enmarca en el debate europeo
sobre el Estado de Bienestar y su posible obsolescencia, y sobre si unos menores
impuestos podrian conducirnos a mayor crecimiento que permitiera mayor Dsarrollo
(Desislava, 2017).



1.2.2. Motivaciones

Mi union del interés por la macroeconomia con una creciente preocupacion por el
Desarrollo y Crecimiento Econdémico europeo me ha llevado a plantearme qué elementos
0 politicas son necesarias para poder lograr mayor Crecimiento y Desarrollo. Con este
estudio busco encontrar las claves y medidas, que, de ser implementadas, ayudarian a
Europa y Estados Unidos a generar mayores cotas de bienestar y, por tanto, a mejorar la

calidad de vida de los ciudadanos de ambas regiones.

1.3.0bjetivos

El objetivo del trabajo consiste en evaluar el éxito de las diferentes politicas y
medidas econdmicas implementadas en términos de Crecimiento y Desarrollo Econémico
en las economias norteamericana y europea desde inicios del siglo XXI. Para ello, se
analizaran las distintas medidas implementadas en las economias norteamericana y
europea desde el 2000 hasta la actualidad, asi como su impacto medido en términos de

Crecimiento y Desarrollo.
Este objetivo general se concreta en los siguientes objetivos especificos:

-ldentificar las medidas econémicas implementadas en las economias

estadounidense y europea en el periodo 2000-2017.

-Determinar el impacto de las medidas implementadas en las economias
norteamericana y europea sobre el Crecimiento y Desarrollo para poder evaluar el nivel
de relevancia de cada medida. En ese sentido, no solo se busca ver las diferentes medidas
que han sido aplicadas en una region u otra, sino que también se busca concretar el

impacto de cada medida de manera individualizada.

-Conocer el nivel de calidad de vida en ambas regiones, buscando determinar qué

region tiene mayor nivel de Desarrollo y calidad de vida.
-Evaluar la importancia del Crecimiento Econdmico para el Desarrollo de un pais.

Es decir, determinar si una regién, a pesar de crecer menos que la otra, puede crecer mas

en términos de calidad de vida que la que crece mas a nivel econdémico.
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1.4. Metodologia

En primer lugar, se han organizado las ideas y cuestiones a las que este trabajo
busca dar respuesta. Se necesitan estudiar los conceptos y formas de medicion de
Crecimiento y Desarrollo, asi como las politicas monetarias y fiscales llevadas a cabo en
cada una de estas regiones. Esto es lo que constituird el marco teorico, para poder definirlo
se lleva a cabo una revision bibliografica, es decir, esta revision de literatura es un paso
anterior a la construccion del marco tedrico ya que es el proceso por el que se obtendra
toda la informacion relevante sobre el problema a investigar (Cortés y Ledn, 2004, citado

en Calle, 2016). Posteriormente, como se ha mencionado, se elabora el marco teorico.

Tomando como punto de partida que el objetivo principal es la determinacién y
medicion del impacto de las medidas econdémicas implementadas en EEUU y UE desde
el aflo 2000 con la intencion de relacionarlo con el Crecimiento y Desarrollo, habiendo
revisado la literatura y establecido el marco te6rico, se pasa a determinar la hipétesis a
validar. En este caso consiste en que Estados Unidos ha crecido méas y estd mejor perfilado
para continuar en esa senda de Crecimiento pero no es capaz de transformarlo en bienestar
de su poblacion, lo que es conseguido por diferentes paises de la Union Europea (The
Boston Consulting Group, 2015). Adicionalmente, se realizard un andlisis de impacto
sobre las consecuencias de las medidas implementadas en cada economia, esto es,

cuantificar el efecto de las politicas llevadas a cabo sobre Crecimiento y Desarrollo.

A lo largo del trabajo se sefialan numerosos informes que analizan y estudian el
Crecimiento y el bienestar, incluso haciendo una comparacién de ambas variables en el
mismo contexto objeto de este trabajo. El elemento clave de este trabajo busca poner el
foco en las medidas y politicas implementadas determinando cuales de ellas han generado
Crecimiento y Desarrollo.

De cara a poder individualizar y cuantificar dicho impacto, se utilizard una
metodologia de tipo cuantitativo. Dado que, en primer lugar, se ha de determinar qué
region ha crecido mas y ha desarrollado mayor bienestar, se requiere analizar diferentes
bases de datos de Organismos Internacionales, en concreto, el trabajo se apoyara en datos
del Banco Mundial, del Fondo Monetario Internacional, de Eurostat y de la OCDE. Sobre
dichos datos, se aplicara un analisis estadistico a través del calculo de porcentajes y
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medias. Con este analisis, se podra ver de manera precisa en qué momentos una economia
crece o decrece, pudiendo determinar las medidas que habrén estimulado o perjudicado
dicho Crecimiento y Desarrollo. Es decir, el analisis estadistico permitira afinar y ser mas

precisos en el estudio de las medidas implementadas en cada region.

Gracias a dicho andlisis, se obtendran unos resultados que seran vinculados al
contenido extraido de la revision de literatura. A través de tal revision, se buscara poder

encontrar las politicas y medidas causantes de dicho Crecimiento y Desarrollo.

Las fuentes en las que se basa este trabajo son multiples. En primer lugar, las bases
de datos empleadas son de caracter multidisciplinar (Google Scholar, EBSCO y Dialnet)
y especializado (ScienceDirect). En segundo lugar, la revision de literatura se ha centrado
en articulos de periddicos especializados, revistas cientificas, publicaciones académicas
e informes de conferencias (KEIO-UNU-JFIR, Tokyo), consultoras (The Boston

Consulting Group) e incluso escuelas de negocio (Wharton).

1.5. Estructura del trabajo

Este trabajo se divide en siete capitulos. En primer lugar, la introduccion, que trata
sobre los conceptos de Crecimiento y Desarrollo, la justificacion del trabajo y la
contextualizacion. También se exponen en este apartado los objetivos especificos y el

proposito general del trabajo, asi como la metodologia empleada.

En el segundo capitulo se aborda el marco tedrico. Dentro de este apartado, se
estudiaran los conceptos de Crecimiento Econémico y Desarrollo. ElI concepto de
Crecimiento se fundamenta en el cambio cuantitativo de la riqueza generada en un afio
en un pais determinado (Castillo Martin, 2011). Para medirlo se han analizado diferentes
indicadores, entre ellos, el PIB nominal, per capita, en paridad de poder adquisitivo, el
PNB y el PMI. Ademas, se han estudiado la tasa de desempleo y un indicador de
competitividad dada su estrecha relacion con el Crecimiento Economico. La
competitividad es un elemento que contribuye de manera directa a crecer y precisamente,

ese Crecimiento genera unas consecuencias a nivel de empleo (Galindo, 2016).
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Sin embargo, el Crecimiento esta sujeto a limitaciones como la imposibilidad de
medir el mercado negro o el cefiirse estrictamente a cuanta actividad econémica se genera
en vez de fijarse en la calidad de vida de la poblacion (David Pilling, 2019). De hecho,
esta Gltima limitacion es la que se pretende superar con el concepto de Desarrollo

Econdmico.

El Desarrollo es un concepto més amplio que el Crecimiento (John Mckay
Jiménez Herrero, 1996). Ambos van de la mano, habiendo una correlacién entre ellos
positiva, pero crecer no implica necesariamente desarrollarse mas (The Boston
Consulting Group, 2015). El concepto de Desarrollo aparece para suplir las limitaciones
del concepto de Crecimiento Econdmico. En concreto, se tiene en cuenta la calidad de
vida de la poblacién y la sostenibilidad del medio (Von Weizsacker y otros, 1997, en

Martin Palmero y otros, 2004).

El Desarrollo se mide habitualmente a través del indice de Gini y la curva de
Lorenz, del indice de Desarrollo Humano (IDH) y del indice creado por la consultora
BCG llamado SEDA. A través de estos indicadores se podra estudiar como es la calidad
de vida de la poblacidn teniendo en cuenta factores como la sostenibilidad, la educacion,
la sanidad o la igualdad

Una vez han sido delimitados estos conceptos y su manera de medicion, se
definiran los distintos elementos a través de los cuales se puede potenciar ese Crecimiento
y Desarrollo, la politica monetaria y la politica fiscal. Para ello se estudia lo que dice la
doctrina acerca del Crecimiento y Desarrollo, asi como acerca de su evolucion en la

literatura econdmica a lo largo del tiempo.

Tras ello, se desarrolla el tercer capitulo del trabajo donde se describe la situacion
de ambas economias a través de los principales indicadores econdmicos. Se estudia como
ha ido evolucionando tanto el Crecimiento como el Desarrollo en Estados Unidos y la

Union Europea desde el 2000 hasta la actualidad.

En el siguiente apartado se lleva a cabo un anélisis empirico, donde se analizan
los datos extraidos del Fondo Monetario Internacional (FMI), del Banco Mundial (BM),
de Eurostat y de la OCDE (Organizacion para la cooperacion y el Desarrollo Econémico)

13



con la intencién de realizar un analisis de impacto sobre las medidas que fueron

implementadas durante el periodo de tiempo estudiado.

En el quinto capitulo, se recogen las conclusiones del Trabajo donde seran
expuestos los principales resultados de la investigacion y se contrastaran con los objetivos

planteados.

Por dltimo, en el apartado sexto se detallan las posibles futuras lineas de

investigacion identificadas en el desarrollo del presente estudio.

Por Gltimo, se incluyen las referencias, ordenadas por orden alfabético y siguiendo el

sistema APA, empleadas para la fundamentacion y elaboracion del trabajo.

2. Marco tedrico

2.1.Crecimiento Econémico

2.1.1. Concepto de Crecimiento Econémico

El Crecimiento Econémico es el cambio cuantitativo o expansion sostenida de la
riqueza generada por un pais en un afio (Castillo Martin, 2011). El proceso de Crecimiento
provoca variaciones relevantes en el marco de la economia objeto de tal Crecimiento, esto
impacta en diversos niveles: politico, social y cultural (Rostow, 1991). De hecho, los
efectos positivos generados por el Crecimiento en términos de empleos, distribucion de
renta y bienestar, han contribuido a que las politicas implementadas se evalten conforme

al Crecimiento Economico que generan (Galindo, 2006).

De hecho, a mayores tasas de Crecimiento, mayores probabilidades de un aumento
en el nivel de empleo (Kagan, 2019). Ademas, el Crecimiento también combate la
desigualdad, pues niveles de empleo altos, implica que mas poblacion percibe renta
(OCDE, 2012). Como se vera en la parte de Desarrollo, el nivel de actividad econémica
(a mayor Crecimiento, mayor nivel de actividad econdmica se alcanza) es una de las

variables empleadas para calcular el nivel de bienestar de una sociedad (The Boston

14



Consulting Group, 2015). Por estas tres razones se valoran las politicas implementadas

se evallen conforme al Crecimiento Econémico que generan (Galindo, 2006).

Con la intencion de alinear una economia hacia el Crecimiento, se necesita ser
competitivo ya que ser competitivo contribuye de manera directa al Crecimiento
(Jorgenson, 1991). EI Foro Econdmico Mundial define la competitividad como el
conjunto de politicas, instituciones y factores que determinan el nivel de productividad
de un pais (Atkinson, 2013). El Unico concepto relevante de la competitividad desde una
perspectiva de pais es la productividad (Porter en Atkinson, 2013). Esto proporciona la
idea de que la competitividad y la productividad van de la mano, y que ser competitivo
necesariamente por ser productivo. Por tanto, para buscar Crecimiento Econémico, se
debe orientar la economia hacia ser competitivo, lo que pasa por ser productivo
(Jorgenson, 1991).

2.1.2. Medicién del Crecimiento Econdmico

De manera estricta, el Crecimiento Econdmico puede ser medido a través de
diferentes indicadores entre ellos, el Producto Interior Bruto (PIB), el PIB en paridad de
poder adquisitivo, el PIB per capita, el Producto Nacional Bruto y el PMI (OCDE, 2018).

1. PIB

El Producto Interior Bruto es un indicador econémico que refleja el valor de todos
los bienes y servicios producidos por una economia en un periodo de tiempo determinado,

y por tanto, sirve para medir la riqueza de un pais (Sevilla, 2016).

En primer lugar, el PIB puede ser visto desde un triple enfoque, desde la demanda,
como el total de bienes y servicios finales consumidos, desde la oferta, como el sumatorio
del valor afadido, y desde la renta (Callen, 2008). Dependiendo del enfoque, se puede
calcular de una u otra forma el PIB, o a traves del método de gasto o del valor afiadido o
a través del de rentas. No importa el método seleccionado ya que el resultado siempre

debe coincidir con independencia del método empleado (BBVA, 2016).
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Desde el punto de vista de la demanda, el Producto Interior Bruto es el resultado
de sumar consumo privado, inversion, gasto publico y exportaciones netas, que se obtiene
de restar las exportaciones menos las importaciones (Tily, 2009). Por consiguiente, para
obtener un PIB mas elevado habra que incentivar alguna de esas variables. Los
keynesianos defienden que sea el gasto publico la variable a incentivar, de forma que, en

momentos de recision, sea el Estado quien tire de la economia. (Argoti, 2011)

El sector publico puede ser analizado desde una doble perspectiva, de un lado
desde los ingresos, y de otro, desde los gastos (Shah, 2005). Los ingresos son obtenidos
principalmente de los impuestos y de las cotizaciones a la Seguridad Social. A mayor
presion fiscal, menor renta disponible queda a los ciudadanos para ahorrar y consumir;
pero mayor nivel de gasto publico (Shah, 2005). El gasto publico es empleado para pagar
por servicios basicos como la sanidad, educacion, seguridad, justicia y defensa (Shah,
2005).

En ocasiones se produce un desfase entre el nivel de gastos y de ingresos; en caso
de ser superiores los gastos, se produce un déficit que debera ser financiado con la emisién
de deuda. Una deuda por la que habra que pagar unos intereses y se afiadira por tanto a
los gastos publicos. El sector publico, incluyendo déficit y deuda publica, serad

desarrollado en el &mbito de la politica fiscal. (EAE Business School, 2013)

Desde la perspectiva de la oferta, a mayor creacion de valor afiadido, mayor PIB.
Para incrementar esa generacion de valor, hay que analizar una serie de fuentes sobre las
que se asienta el crecimiento econémico de un pais (Jorgenson, 1991). Estas fuentes son:
el capital, el mercado laboral y la productividad (Jorgenson, 1991). De esta forma, si una
economia crece al 3%, hay que desengranar cuanto se debe al capital, cuanto la mano de
obra y cuénto al incremento de la productividad. Este economista americano analiza el
Producto Interior Bruto desde el punto de vista de la oferta y no de la demanda,
considerando que aumentar la productividad, no solo mejora la competitividad de un pais,
sino que redunda en mayor crecimiento del Producto Interior Bruto. Por tanto, desde esta
perspectiva, estimular la productividad y competitividad conduce a mayor Crecimiento

Econdémico.
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En cuanto a la forma de calcular el PIB desde la perspectiva de la oferta, consiste
en sumar todo el valor afnadido generado (BBVA, 2016). Sin embargo, para no caer en
duplicidades y no contabilizar, por ejemplo, la harina dos veces, la primera cuando la
adquiere el panadero y la segunda vez cuando el panadero vende el pan; solamente se
suma el valor afiadido por cada agente econdémico, de esta forma, este método implica
realizar el sumatorio de todo el valor generado por una economia. Para obtener el
Producto Interior Bruto se debe sumar los impuestos indirectos y restarle las subvenciones
(BBVA, 2016).

Por altimo, el enfoque desde la renta consiste en entender el PIB como la suma de
todos los ingresos obtenidos por todos los agentes econdémicos, es decir, en vez de
entender la economia como lo que se gasta en la demanda, entenderla como lo que se
ingresa gracias a esa demanda (Ross, 2018). Desde este enfoque, el PIB seria el resultado
de sumar las rentas de los trabajadores, el Excedente Bruto de Explotacion y, los
impuestos indirectos menos las subvenciones. Las cotizaciones a la Seguridad Social y
las indemnizaciones, ademas de los salarios estan incluidas en la primera partida
mencionada. En cuanto al Excedente Bruto de Explotacion, este incluye los alquileres,

las rentas procedentes de la inversion y los intereses (BBVA, 2016).

2. PIB per cépita

El Producto Interior Bruto per capita es el resultado de dividir el valor de todos
los bienes y servicios producidos en un afio en una determinada region o pais entre el
nimero de habitantes en esa region o pais (Panorama Educativo de México, 2009). Este
indicador muestra cual es la riqueza generada en un afio por un habitante (Panorama
Educativo de México, 2009).

Este indicador, ademés de tener en cuenta el crecimiento econémico incluye el
crecimiento de la poblacion. Ante un caso hipotético en el que un pais “A” crece un 1%
y la poblacion aumenta un 2% y un pais “B” crecer ese mismo 1% pero reduciéndose la
poblacion en un 2%. En el segundo caso la riqueza se reparte entre menos habitantes, y,

por tanto, el cociente se incrementara por encima de lo que lo hara el otro pais.
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3. PIB en Paridad de Poder Adquisitivo

En cuanto al PIB medido en paridad del poder adquisitivo, busca descontar el
efecto divisa y precio entre paises con la intencion de mostrar cual es el poder adquisitivo
de cada pais (OCDE, 2019). De acuerdo con The Economist (2019), el PIB medido en
paridad de poder adquisitivo consiste en medir el coste de una cesta de productos de un
pais y compararla con otro teniendo en cuenta el tipo de cambio. Cabe mencionar que
The Economist cred, en 1986, un indice que busca comparar los precios reales de cada

nacién en funcién del coste de un Big Mac (The Economist, 2019).

4. Producto Nacional Bruto

Ademas del PIB, otra forma de medicion de la riqueza es el Producto Nacional
Bruto, que, a diferencia del PIB, refleja la produccion de una nacion dentro y fuera de las
fronteras en vez de reflejar solo la interior (Samuelson y Nordhaus, 2002). La principal
consecuencia es que se excluye la produccion interior realizada a través de factores

productivos no nacionales (Cabello, 2019).

5. PMI

Un indicador empleado para ver la evolucién de la actividad econémica es el PMI
manufacturero (Kopp, 2019). Este indice es elaborado, mensualmente, a través de una
encuesta a gestores de grandes empresas en funcién de los pedidos encargados y de la
evolucion de la empresa (Kopp, 2019). Su medicion es llevada a cabo por una empresa
(IHS Markit), y en caso de que el indicador sea superior a 50, muestra expansion y en

caso de que sea inferior a 50, muestra contraccion econdémica (Kopp, 2019).

Por el momento, se han mencionado variables que no recogen los datos
comparados en términos interanuales ya que ofrecen el dato agregado de un periodo de
tiempo determinado, pero no lo comparan con los periodos previos, para e€so se necesitan
las tasas de crecimiento. Gracias a estas tasas se podra descubrir las variaciones
experimentadas por la variable objeto de estudio (Pliego, 2004). Matematicamente se
calcula dividiendo la diferencia entre la variable “t” menos la del anterior afio, “t-1”, entre
la variable “t-1” (Pliego, 2004).
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En cuanto a los indicadores de desempleo y competitividad, existe la tasa de

desempleo y el Indice de Competitividad Global.

La tasa de desempleo se calcula dividiendo el nimero de parados entre el total de
poblacién activa multiplicado por cien (Kagan, 2019). Esta tasa refleja el nimero de

personas que buscan trabajo y no lo consiguen (Kagan, 2019).

Para medir el nivel de competitividad de un pais, se emplea el Global
Competitiviness Index (Foro Econdémico Mundial, 2018). Este indice es calculado
teniendo en cuenta cuatro grandes variables, el capital humano, el ecosistema para la
innovacion, los mercados y el entorno. Se fundamenta en la evolucion de la productividad
y se visiona como un elemento que indica que paises estdn mejor posicionados para el
crecimiento (Foro Econdémico Mundial, 2018). Es mas, de acuerdo con el informe, el 70%
del crecimiento econémico de un pais puede ser explicado por este indicador. Ademas,
se asocia la competitividad con el nivel de bienestar de dicha sociedad; lo cual explica,
que los primeros puestos del indice estén copados por paises con un elevado indice de

Desarrollo Humano.

2.1.3. Limitaciones del concepto de Crecimiento Econdmico y sus

indicadores

No obstante, si bien casi todas las actividades realizadas por los agentes
econdémicos estan recogidas en los indicadores recogidos en el apartado anterior, hay
determinadas actividades econdmicas que no estan incluidas por su dificil medicion como
por ejemplo el comercio llevado a cabo en el mercado negro (Callen, 2008). Ahondando
en las criticas, los indicadores de Crecimiento, especialmente, el PIB, siempre se ha visto
como el fin (mayor Crecimiento) y no como un medio para alcanzar otros fines tales como
la felicidad de la poblacidon o el incremento de calidad de vida (David Pilling, en la web
del Foro Econdémico Mundial, 2018). Ademas, el hecho de que el PIB se incremente no
significa que la poblacidn tenga una situacion econdémica méas holgada ya que, en muchas
ocasiones, ese Crecimiento beneficia a una parte de la poblacion y no alcanza a todos;
esto es, de hecho, una de las principales limitaciones del PIB como medida e indicador
de Desarrollo o calidad de vida (David Pilling, en la web del Foro Econémico Mundial,
2018).
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Otro inconveniente es que también existen actividades economicas no medidas
por este indicador como el trabajo realizado por voluntarios o por una ama de casa;
incluso determinadas actividades que antes se registraban en el PIB y que en la actualidad
son gratuitas (David Pilling, en la web del Foro Econémico Mundial, 2018). Por ejemplo,
el conocimiento gratuito provisto por Wikipedia no se reconoce como actividad
econOmica, y, por tanto, no se reconoce en el PIB. De la misma forma, hay determinadas
actividades que generan un mayor bienestar que otras y, a pesar de ello, se contabilizan
estrictamente en términos monetarios como por ejemplo el desarrollo armamentistico vale
lo mismo que la apertura de un hospital (David Pilling, en la web del Foro Econémico
Mundial, 2018).

2.2.Desarrollo
2.2.1. Concepto

Con el animo de dar respuesta a las limitaciones del concepto de Crecimiento
Econdmico surge a mediados del siglo XX el concepto de Desarrollo. Originalmente, el
concepto de Desarrollo fue creado debido al creciente interés vivido a mediados del siglo
XX por la justicia social, sin embargo, ese indicador seguia estando orientado a lo

econdémico (Jiménez Herrero, 1996).

A partir de los afios 70, se produce una reaccion ante lo que hasta entonces habian
sido las prioridades econémicas comenzando a valorarse otros indicadores como el nivel
de bienestar, la salud y alimentacion o la educacion (John Mckay en Jiménez Herrero,
1996).

Segun se avanza en el siglo XX, el concepto de Desarrollo evoluciona. A ojos de
la Comision Mundial sobre el Medio Ambiente y el Desarrollo de Naciones Unidas
(1987), el Desarrollo Econémico implica la satisfaccion de las necesidades presentes sin
perjudicar las potenciales oportunidades de crecimiento de las generaciones posteriores.
En definitiva, hay un claro enfoque basado en la sostenibilidad del medio (Von
Weizsicker y otros, 1997, en Martin Palmero y otros, 2004). El concepto de desarrollo
econdmico excede lo econdmico y también se basa en otras dos dimensiones, la social y
medioambiental. En linea con la definicion propuesta por Naciones Unidas, Von
Weizsicker define el Desarrollo como “duplicar el bienestar con la mitad de los recursos

naturales” (Von Weizsacker y otros, 1997, en Martin Palmero y otros, 2004).
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Una de las definiciones mas recientes de desarrollo establece que este consiste en
aquel proceso de mejora de la calidad de vida de los humanos y de las capacidades de
mejor de los niveles de vida, libertad y autoestima (Todaro y Smith, 2012). En definitiva,
el Desarrollo Econdmico excede el concepto de Crecimiento Econdmico y supera las
limitaciones de este, buscando tener en cuenta la calidad de vida de la poblacion y la

sostenibilidad del medio.
2.2.2. Medicién

El Crecimiento se mide en base a la actividad econdémica existiendo cierto
consenso sobre su medicion, sin embargo, hay diferentes formas de comprender y

aproximarse al concepto de Desarrollo econdémico (Castillo, 2011).

Adicionalmente, al ser un concepto méas amplio que el Crecimiento Econémico y
que requiere de medir variables que impactan en la sostenibilidad, en la justicia social, y
en el bienestar de la poblacion, los indicadores descritos en el apartado de crecimiento
quedan excedidos (Jiménez Herrero, 1996). Por tal motivo, existen diferentes
metodologias y formas de medicion del desarrollo entre las que destacan el Indice de
Desarrollo Humano (IDH) desarrollado por Naciones Unidas, el indicador de Evaluacion
del Desarrollo Econdmico Sostenible, desarrollado por la consultora The Boston
Consulting Group y el indice Gini y curva de Lorenz (Silve, 2013; y The Boston
Consulting Group, 2015).

El IDH, como describe el informe de Desarrollo Humano del programa para el
Desarrollo de Naciones Unidas (2018), se compone de tres factores, la salud, la educacion

y el nivel de vida:

En la variable de salud se elabora un indice compuesto que tiene en cuenta la
proteccion de salud, el namero de personas por dormitorio, el acceso a agua y el tipo de
piso (Informe Nacional de Desarrollo Humano de Guatemala, 2016).

La variable de educacion tiene en cuenta la esperanza educativa en nifios y la

escolaridad en adultos (Informe Nacional de Desarrollo Humano de Guatemala, 2016).
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Por ultimo, en relacion con la variable de nivel de vida, se calcula un agregado de
los ingresos en paridad de poder adquisitivo a nivel internacional (Informe Nacional de

Desarrollo Humano de Guatemala, 2016).

Desde los afios 90, afio en el que se publicd por primera vez, el concepto de IDH
ha ido evolucionando en consonancia con la evolucion del concepto de Desarrollo
Econdmico mencionado previamente (Informe de actualizacion estadistica de indicadores
e indices de Desarrollo Humano, 2018). Ademas, este informe sefiala como en los Gltimos
afios se ha modificado la forma de medir el desarrollo dadas las nuevas técnicas de

medicion y andlisis de datos.

Por otro lado, el IDH no tiene en consideracion determinadas cuestiones
importantes, entre ellas, el nivel de derechos humanos de un pais, no obstante, la principal
carencia del indicador es la falta de consideracion sobre la sostenibilidad medioambiental,
uno de los pilares del concepto de Desarrollo Econdmico (Jiménez Herrero, 1996). Con
la intencidn de corregir estos defectos, los informes de Desarrollo Humano del programa

de Naciones Unidas recogen informacion acerca de la desigualdad y de la sostenibilidad.

En segundo lugar, la consultora The Boston Consulting Group desarroll6 en 2015
un indicador llamado SEDA cuyo significado es “evaluacion del desarrollo economico
sostenible” y que se fundamenta en tres factores, econémico, de inversiones y de

sostenibilidad:

-Econdmico: refleja como las politicas fiscales y monetarias son capaces de crear
un clima inversor y macroeconémico que provoca un reparto y distribucién de los
recursos eficiente. Tiene en cuenta el ingreso per capita (medido en paridad de poder
adquisitivo), la estabilidad econémica (inflacion y volatilidad del crecimiento) y el

empleo (The Boston Consulting Group, 2015).

-De inversiones: considerado como un factor es critico a la hora de asegurar las
mejoras en capital humano y en los activos de una economia; lo que, finalmente, hace que
una economia sea competitiva. Este factor tiene en cuenta especialmente la inversion en

salud, educacion e infraestructura (The Boston Consulting Group, 2015).

-De sostenibilidad: se fundamenta en la integracién social y la proteccion

medioambiental. A la hora de determinar cémo de sostenible es una sociedad, tiene en
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cuenta la igualdad de rentas (indice de Gini), sociedad civil (igualdad de género y

cohesion social), gobierno y medioambiente (The Boston Consulting Group, 2015).

En ningdn caso este indice vincula politicas implementadas por los Estados y las

distintas mejorias que se han ido produciendo.

Resulta relevante destacar que el indicador de Evaluacion del Desarrollo
Econdmico Sostenible no es realizado por una Organizacién Internacional, sino que es

desarrollado por una consultora a diferencia del resto de indicadores de Desarrollo.

En tercer lugar, se estudia el indice de Gini y la curva de Lorenz. La curva de
Lorenz fue creada por Max.O Lorenz en el afio 1905 y el indice de Gini, fue creado por

el italiano Corrado Gini en 1912 (Gonzélez y otros, 2010).

En primer lugar, el indice de Gini es un indice empleado para medir la desigualdad
en los salarios y rentas, toma un valor entre “0” y “1”; siendo el “1” la mayor desigualdad
y “0” la mayor igualdad (Frees y otros, 2013). Para calcularlo se emplea la curva de
Lorenz, una curva que muestra en su eje “y” a la poblacién y en su eje “x” a las rentas.
La linea diagonal con angulo de cuarenta y cinco grados representa lo que seria
exactamente la igualdad, de hecho, se le denomina “linea de la igualdad” (\Vallés Ferrer,
2009).

Al indice de Gini se le realizan dos criticas principalmente (Rallo y Moncada,
2016). Por un lado, resulta demasiado simplista, en un nimero busca recoger cuan
igualitaria es una sociedad, es decir, si hay una distribucion de la renta igualitaria o si por
el contrario, una pequefia parte de la poblacion acumula la mayoria de ingresos (Rallo y
Moncada, 2016). Por otro lado, hay cuestiones que se le escapan como por ejemplo el
hecho de no tener en cuenta los alquileres o rentas en especie como los servicios publicos
sanitarios, es decir, solo se tienen en cuenta las rentas estrictamente monetarias e ignora

muchos elementos que contribuyen a la igualdad (Rallo y Moncada, 2016).
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2.3.Politica fiscal y monetaria.
2.3.1. Politica monetaria
2.3.1.1.Concepto

La politica monetaria consiste en fijar el limite de dinero en forma de efectivo y
depdsitos permitidos para circular en la economia (Duffy, 2017). Para adquirir bienes y
servicios se necesita dinero, ese dinero tiene la forma de efectivo o de reservas bancarias
lo que constituyen la oferta monetaria (Fernandez Diaz, 2011). En consecuencia, la
politica monetaria afecta a la economia, siendo los Bancos Centrales los que determinan
el nivel de efectivo y el nivel de reservas bancarias (oferta monetaria) asi como los tipos
de interés (Chen, 2019).

Una politica monetaria expansiva consiste en buscar incrementar la masa
monetaria, en otras palabras, se busca en aumentar la cantidad de dinero en circulacion y,
por consiguiente, aumentar la oferta monetaria (Bujan Pérez, 2019). Como se mencionaba
con anterioridad, a la hora de adquirir bienes y servicios se hace uso de la oferta monetaria
la cual se intercambia entre los agentes econdmicos. Desde esta perspectiva, se puede
afirmar que, para incrementar el PIB, se debe incrementar la oferta monetaria (Fernandez
Diaz, 2011). A sensu contrario, una politica monetaria contractiva consiste en reducir el

dinero en circulacion.

Para controlar tal oferta monetaria, los bancos centrales modifican los conceptos
de MO (dinero en efectivo), M1 (MO mas depositos liquidos), M2 (M1 mas depdsitos a
corto plazo) y M3 (M2 mas depdsitos a largo plazo) (Bernal, 2014). A través de la
reduccion o incremento de la oferta monetaria, se produce una apreciacién o depreciacion
del valor del dinero, lo que conllevara mayor o menor inflacion (Bernal, 2014). En caso
de incrementar la oferta monetaria, se llevara a cabo una depreciacién del dinero, y esto
hara que para comprar lo mismo necesitemos mas dinero, por lo tanto, se produciria
inflacion (Bernal, 2014). Por tanto, resulta fundamental una politica monetaria adecuada
dado que, a través de ella, se modifica el coste de financiacion de los agentes econdmicos
(dado el cambio en el valor del dinero) y, de esta forma, los niveles de consumo e

inversion varian, produciendo cambios en la produccion y el empleo (Bujan Pérez, 2019).

En funcion de como se articule la politica monetaria (sea expansiva o contractiva),

esta tendra unos efectos u otros. Una politica monetaria expansiva, que incremente la base
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monetaria, provocara un incremento de la actividad econ6mica, y éste, un alza de los
precios (Banco de Espafia, 2019). Aunque el control de precios sea el objetivo principal,
predecir las tasas de inflacion esperadas con precision es extraordinariamente complicado
(Stock y Watson, 2007, en Hua y Wu, 2018). Por el contrario, una politica monetaria
contractiva provocara una contraccion en la actividad econdmica y una tendencia bajista

en los precios (Bloomenthal, 2019).

Cabe mencionar el principio general de neutralidad del dinero en el largo plazo.
Esto implica que, aunque un tipo de politica monetaria u otra, puede afectar al producto
y al desempleo en el corto plazo, en el largo plazo no afecta a estas variables, Unicamente
al nivel de precios. Por tanto, en el largo plazo, la basqueda de objetivos que no sean la
estabilidad de precios, no son acertados pues la politica monetaria no es util a nivel de
Crecimiento Economico en el largo plazo. De hecho, la estabilidad de precios si que
contribuye a un mayor bienestar y Crecimiento; esta es la razon, segun el informe sobre
Politica Monetaria del BCE (2011) por la que el BCE est4 tan centrado en controlar los

niveles de precios.

Los Bancos Centrales ostentan el monopolio sobre la politica monetaria (BCE,
2001), una politica que responde a unos objetivos que son establecidos por dichos Bancos
Centrales pues la competencia pertenece en el caso europeo al Banco Central Europeo y

en el americano a la Reserva Federal (BCE, 2001).

En el caso europeo, la politica monetaria tiene como principal objetivo la
estabilidad de los precios, es decir, el control de la inflacién, pero en otras ocasiones, se
hace uso de ella con la intencion de estimular el Crecimiento Econémico o, incluso,
frenarlo. En funcion de los objetivos, se aplica un tipo de politica monetaria u otra,

pudiendo ser expansiva o contractiva (BCE, 2011).
2.3.1.2. Medidas

La aplicacion de la politica monetaria se lleva a cabo a través de diferentes
instrumentos: el acudir al mercado para adquirir activos financieros (operaciones de
mercado abierto), la posible modificacion del coeficiente de caja de los bancos (nivel de
liquidez minima legal) y las facilidades permanentes (Bujan Pérez, 2019; y BCE, 2011).
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En concreto, a través de los instrumentos mencionados, es como el BCE controla los tipos
de interés a corto plazo (BCE, 2011).

Las operaciones de mercado abierto son las que permiten controlar los tipos de
interes, gestionar la liquidez y, por tanto, la politica monetaria (Banco de Esparfia, 2019).
Este tipo de operacion es utilizada para incrementar o reducir la cantidad de dinero en
circulacion (Banco de Espafia, 2019). En caso de que se busque incrementar la oferta
monetaria, el Banco Central adquirird titulos financieros, tanto los originados en el sector
publico como en el privado. Esta compra de activos por parte del Banco Central conducira
a una reduccién del coste financiero de los agentes econémicos (Banco de la Republica
de Colombia, 2019), lo que genera la reaccién en cadena mencionada en la parte
conceptual de la politica monetaria. En concreto, hay tres categorias principalmente
(Banco de Espafia, 2019):

-Operaciones principales de financiacion y de financiacion a plazo mas largo. El
Banco Central inyecta liquidez de manera periddica y con un vencimiento variable en
funcidn de si estamos ante operaciones de financiacion a secas o de financiacion a plazo

mas largo (Banco Central Europeo, 1998).

-Operaciones de ajuste. Consisten en un tipo de operacion de mercado abierto
cuyo objeto es la regulacion de la situacién de la liquidez, manteniéndolo los tipos de
interés en el rango en el que el regulador pretenda, es decir, busca contrarrestar aquellos

efectos producidos por fluctuaciones inesperadas del mercado (Peiro, 2019).

-Operaciones estructurales. Las operaciones estructurales “se llevan a cabo
siempre que el Banco Central Europeo desea ajustar la posicion estructural del
Eurosistema frente al sector financiero con periodicidad o no. Se llevan a cabo
mediante la emision de certificados de deuda, operaciones temporales u operaciones

simples (Banco de Espafia, 2019).

Por otra parte, las operaciones de mercado abierto también pueden generar un
efecto perturbador, puede llegar a afectar negativa al sector financiero. Al introducir en
el sistema dinero, las valoraciones de los activos varian y, por tanto, la asignacion de

determinados recursos e inversiones puede variar (Fisher, 1976).
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En segundo lugar, la modificacién de los coeficientes de caja o también,
coeficiente de reservas. Los coeficientes de caja son “Depositos que las entidades de
contrapartida deben mantener obligatoriamente en los bancos centrales nacionales”
(Banco de Espafia, 2019). Son un instrumento de politica monetaria que afecta a las
necesidades estructurales de liquidez del mercado y permite estabilizar los tipos de interés
a corto plazo.” En definitiva, a mayores niveles de reservas minimas, menor oferta
monetaria ya que parte del dinero se retiene con motivo de garantizar la liquidez, de tal
forma, que para generar una politica monetaria expansiva se necesita reducir el

coeficiente de reservas (Jiménez, 2019).

En tercer lugar, las facilidades permanentes son todas aquellas operaciones
realizadas a un solo dia en las que se introduce o suprime dinero del sistema (Banco de
Espafia, 2019). Por consiguiente, a través de estas facilidades permanentes se regula la
cantidad de dinero en circulacion y poder controlar los tipos de interés diarios (Jiménez,
2019). Para ello, existen dos instrumentos, de un lado, la facilidad marginal del crédito;
de otro, la facilidad del deposito. La facilidad marginal del crédito es el instrumento que
permite incrementar el dinero en el sistema, con ella, las entidades financieras obtienen
liquidez durante un dia. Finalmente, la facilidad del deposito permite a las entidades
financieras depositar dinero en el banco central, de tal forma que el dinero en circulacion

se reduce (Banco de Espafia, 2019).

2.3.2. Politica fiscal
2.3.2.1.Concepto

La politica fiscal es una practica llevada a cabo por los Estados que implica la
gestion de impuestos e ingresos, asi como los niveles de gastos con la intencion de influir
en el sistema econdmico del pais. En consecuencia, la politica fiscal tiene dos vertientes,
la de ingresos del Estado (obtenidos de los impuestos) y la de gastos del Estado
(Expansion, 2019). La politica fiscal, por tanto, consiste en ajustar los impuestos e
ingresos del Estado a unos niveles de gasto determinados buscando influir en el sistema
econdmico del pais (Fidlin, 2017). La politica fiscal estd conectada con la politica
monetaria y, por consiguiente, en muchas ocasiones son combinadas para mejorar la

situacion econdémica de una nacién (Fidlin, 2017).
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La politica fiscal estd en manos de los gobiernos de cada Estado, la Unién Europea
no tiene competencias a nivel de politica fiscal, aunque si establece mecanismos de
supervision para que no se caiga en ciertos desequilibrios econémicos (Unién Europa,
2019). En cualquier caso, los gobiernos hacen uso tanto de la vertiente de ingresos como
de la de gastos para influir en la economia, no solo buscan crecimiento, sino que también
se satisfacen otros objetivos como por ejemplo el de buscar un pais con mas igualdad de
oportunidades (Fidlin, 2017).

Al igual que en el caso de la politica monetaria, la fiscal puede ser expansiva o
contractiva. En el primero de los casos, se incrementa el gasto publico o se reducen los
impuestos; la contractiva es a la inversa (Rodriguez Nava y Venegas, 2015). Es decir, la
expansiva, también llamada ciclica, pretende expandir e incentivar el PIB, frente a la

contractiva que busca desestimular el crecimiento (Rodriguez Nava y Venegas, 2015).

Desde la 6ptica Keynesiana, lo adecuado es emplear una politica fiscal contractiva
en tiempos de expansion y viceversa, no obstante, desde los afios 90, la mayoria de los
Organismos Internacionales han defendido otra postura (Williamsom, 1990, en
Rodriguez Nava y Venegas, 2015). Segun estos Organismos, debe haber disciplina fiscal,
la desregulacion del mercado y un menor protagonismo del Sector Pablico en la economia

(Williamsom, 1990, en Rodriguez Nava y Venegas, 2015).

En concreto, la politica fiscal expansiva consiste en incrementar la renta
disponible (a través de la bajada de impuestos o aumento del gasto publico) con el fin de
aumentar la actividad econdémica y el empleo. En cuanto a la politica fiscal contractiva,
esta consiste en incrementar los impuestos o reducir el gasto puablico; se aplica en
momentos de excesiva expansion en los que se necesita frenar la inflacion (Dornbusch y
Fischer, 1995).

Como se explico supra, el PIB es la suma de Consumo Privado, Inversion, Gasto
del Sector Publico y Saldo Neto del Sector Exterior (Exportaciones-Importaciones). En
la medida en que el Gasto Publico se incremente, también lo hara el PIB. Ahora bien, una
mayor presion fiscal redundara en menor renta disponible para el ciudadano y, por tanto,
una contraccion del Consumo Privado (Cloutier, 2017). En otras palabras, el Consumo
Privado suele representar dos tercios del Producto Interior Bruto por lo que una reduccion

de impuestos puede contribuir al aumento de la demanda agregada (Cloutier, 2017). No
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obstante, un estudio realizado por la Agencia de Estadistica del Trabajo norteamericana
asegura que la reduccion de impuestos tiene sentido si se concentra en las rentas medias
y bajas dado que, por ddlar ahorrado, una persona con ingresos altos ahorrara 86 centavos
frente a los 48 centavos de la persona con ingresos bajos. Esto significa que, para
estimular el Consumo, se ha de potenciar la bajada de impuestos a las rentas medias y
bajas (Cloutier, 2017). Ademaés de afectar a la demanda agregada, también afecta a la
oferta agregada. Reducciones al impuesto sobre las ganancias de capital favorecen la

formacion de capital y mejora la capacidad productiva de un pais (Cloutier, 2017).

La politica fiscal debe estar orientada hacia la competitividad, pues, mayores cotas de
competitividad se traducen en un mayor bienestar y riqueza (Foro Econdmico Mundial,
2018). De hecho, el Foro Econémico Mundial elabora anualmente un indicador de
competitividad que explica el 70% del crecimiento de cada pais. Ademas, al estar
asociada la competitividad al bienestar, aquellos paises que son mas competitivos son los
que tienen mejores Indicadores de Desarrollo Humano. Esto significa que las politicas y
medidas que se implementan en una economia deben estar orientadas hacia la
competitividad. La politica fiscal, y el papel del Estado en la economia es clave para

incrementar o reducir la competitividad (Tax Policy Center, 2018).

No obstante, en los ultimos afios se ha puesto en duda la efectividad, tanto de la
politica monetaria como de la fiscal a raiz de la crisis del 2008 (Moncada, 2016).
Inicialmente, muchos gobiernos subieron el gasto publico e incluso redujeron los
impuestos con la intencion de estimular la economia (Chistiano y otros, 2011, en
Kunkoro, 2018). Esto ha provocado que los déficits fiscales y la deuda publica se hayan
disparado haciendo dudar a los expertos de como de Utiles son los efectos de una politica
fiscal (Moncada, 2016). Tener déficit publico, que los gastos excedan a los ingresos,
conlleva incrementar la deuda pablica, lo que se traduce en un mayor pago de interés por
lo que cuantos mas intereses se pagan, menos capacidad existe para financiar el resto de
los servicios publicos y sobre todo, con la deuda se genera una carga para las generaciones
futuras (Kuncoro, 2018).

2.3.2.2.Medidas

El Estado obtiene ingresos y genera gastos articulandose a través de esta doble

vertiente de la politica fiscal. Los ingresos se fundamentan principalmente en los
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impuestos y las cotizaciones a las Seguridad Social. Los principales impuestos son el
impuesto sobre la renta, el impuesto sobre los beneficios empresariales, impuestos

especiales e impuestos al consumo (Agencia Tributaria, 2019).

Del otro lado, los principales gastos del Estado son dirigidos al pago de las
pensiones, asi como los gastos en educacion, sanidad, seguridad, justicia e
infraestructuras (Domenech, 2014). Ahora bien, dentro del gasto, se ha de separar el gasto
productivo que incentiva el Crecimiento y que permite justificar una mayor presion fiscal,
del gasto que no lo es (Domenech, 2014). El gasto considerado como productivo
(educacidn, infraestructuras e I1+D+i) no alcanza el 10% del PIB en los paises
desarrollados cuando los niveles promedios de gasto publico se sitian por encima del
35% (Domenech, 2014). No obstante, aunque mucha parte del gasto es considerado no
productivo, esto no significa que sea ineficiente. Ese gasto genera bienestar (seguridad,

transferencias que reducen la pobreza, ...) (Domenech, 2014).

Las dos palancas que puede usar el Estado es la reducciéon de impuestos o el
incremento del gasto publico si lo que se busca es una politica fiscal expansiva y viceversa
en caso de buscar una politica fiscal contractiva (Dornbusch y Fischer, 1995).

2.3.3. Combinacion de politica monetaria y politica fiscal

Los bancos centrales y los Gobiernos suelen compartir unos mismos objetivos,
entre ellos, la estabilidad de precios, el Crecimiento Economico y la reduccion del
desempleo, esto implica que a través de la combinacion de politicas pueden cumplir tales

objetivos con mayor facilidad (Kenton, 2017).

Un ejemplo de combinacién de politicas fue la implementada por EEUU desde
2008 hasta el 2010 ya que tanto la politica monetaria como la fiscal fueron expansivas
(OCDE, 2018). Sin embargo, no siempre se actla en esta direccion, y, en ocasiones,
politica monetaria y expansiva no van de la mano, produciendo diferentes consecuencias
(Kenton, 2017).
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Tabla 1: Combinacion de politica monetaria y fiscal

POLITICA MONETARIA
CONTRACTIVA EXPANSIVA

=

[ , -Crece inversion

E RECESION -La politica fiscal contrae
j = el PIB pero la monetaria
&) % lo incrementa.
‘F’j O -Bajada tipos de interés
<
S
—~ , . .,
5 <>C -Caida de la inversion
8 | -La politica fiscal CRECIMIENTO

Z | incrementa el PIB pero la . ) .,

< . (riesgo de inflacidn)

; monetaria lo contrae.

i | -Subida tipos de interés

Fuente: Elaboracion propia basado en el Aula de Economia

En la Tabla 1 se detallan los efectos que un tipo de politica fiscal y monetaria

combinada pueden generar. En caso de que ambas politicas tengan caracter contractivo,

se provocara una reduccion del Crecimiento o incluso una caida en recesion. La reduccion

del Gasto Publico reduce el PIB asi como el incremento de los impuestos provocan una

caida del Consumo vy, por tanto, del PIB. De la misma forma, una politica monetaria

contractiva perjudicaré a la Inversién contribuyendo a una contraccion del PIB (Leandro,

2013).

Por otra parte, en caso de gue una politica sea expansiva y la otra contractiva, se

produciran efectos contrarios. En caso de un incremento del Gasto pero una subida en los

tipos, se producira crecimiento por la parte del Gasto pero una caida en la Inversion. Si la

expansiva es la monetaria y la contractiva la fiscal el resultado sera al revés (Leandro,

2013).
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Por ultimo, la implementacion de politica monetaria y expansiva monetaria al
mismo tiempo conducen a un incremento del PIB, pero también genera riesgos

inflacionistas (Leandro, 2013).

3. Descripcion de las principales medidas implementadas desde el 2000 hasta la

actualidad en las economias y variables de las economias norteamericana y europea.

A continuacion, se describen las principales medidas que se han tomado desde los
2000 hasta hoy a nivel monetario y fiscal, asi como la evolucion del Crecimiento y
Desarrollo de ambas regiones. En primer lugar, se determinaran que las politicas seguidas
por la Unidn Europea, y; finalmente, las politicas implementadas en EEUU.

3.1. Unién Europea

3.1.1. Politica monetaria

La politica monetaria europea ha pasado por cuatro fases diferenciadas
(Constancio, 2018). La primera se inicia en 1999 y concluye en el 2003, es una estrategia
orientada al lanzamiento del euro (Constancio, 2018). Como ya se ha mencionado, el
Banco Central Europeo determina la politica monetaria buscando la estabilidad de
precios. Para conseguir ese control de los precios, emplea diferentes instrumentos. Segun
menciona Constancio (2018), inicialmente no se emplearon los mas idoneos, se dio
mucho valor al rol del dinero. En concreto, originalmente la M3 (incluye MO, M1, M2 y
parte de la oferta monetaria que incluye dep0sitos a largo plazo, fondos, y ciertos activos
liquidos) crecia al 4,5%, aunque llegé a situarse en cotas del 10% de crecimiento, esta
diferencia fue un riesgo para la inflacion, pues la oferta monetaria crecia a cotas muy altas
(Constancio, 2018).

La segunda fase comprende desde el 2003 hasta el 2007. De acuerdo con
Constancio (2018), en diversos paises de la Unidén Europea se empezaron a producir
desequilibrios econémicos en los que, dada la heterogeneidad de los Estados Miembros,
el BCE no pudo intervenir. En caso de haber intervenido, no teniendo en mente el objetivo
de la inflacion sino tales desequilibrios, heterogéneos entre Estados Miembros, las
consecuencias podrian haber sido mucho mas perjudiciales que los beneficios obtenidos
de acuerdo con la metodologia desarrollada por Lars Svensson. No obstante, dada la
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subida de la inflacién, los tipos de interés se incrementaron alcanzando una tasa del 4%
en 2007 (Constancio, 2018).

Tras esto, y segun continla describiendo el propio Constancio (2018), llega la fase
2008 a 2013, la fase de la crisis financiera global y de la gran recesion. Inmediatamente
después de la caida de Lehman Brothers los tipos fueron rebajados hasta el 2,5% y se
iniciaron mecanismos para garantizar la liquidez de los bancos. Estos mecanismos se
flexibilizaron sensiblemente con la intencion de facilitar a las instituciones financieras su
acceso a el crédito. Entre 2007 y la mitad del 2012 el balance del BCE se duplicé debido
a los programas de operaciones de mercado abierto, a partir de 2012 se inici6 un proceso
de reduccion del balance dada la mejora de la situacion del sistema financiero
(Constancio, 2018).

A finales del propio 2012 volvieron a reducirse los tipos, especialmente, por la
presion financiera a la que estaban viéndose sometidos los paises del sur de Europa
(Constancio, 2018). La recesion de 2012/2013 no fue responsabilidad de la politica
monetaria sino del programa de estabilidad fiscal en la que se sumergieron los Estados
Miembros (Constancio, 2018).

Finalmente, la ultima fase es la que comprende desde 2014 hasta la actualidad,
una fase caracterizada por una inflacion muy baja. A pesar de bajada en los tipos de
interés, en esos momentos la prediccion daba riesgos de deflacion (Constéancio, 2018). El
BCE achacé el riesgo de deflacion a un estancamiento de la demanda agregada producido
por la dureza de la politica fiscal aplicada en 2010-2012 y por el sentimiento de debilidad

econdmica tras dos recesiones.

En esta ocasion, era necesaria una politica monetaria mas expansiva que la
implementada la tercera fase (Constancio, 2018). Medidas no estandares fueron
implementadas incrementando el balance del BCE a través de la compra de activos
(operaciones de mercado abierto). Entre las medidas, un tipo negativo por depositar el
dinero, dos programas de compra de activos y bonos, asi como mayor facilidad para
financiar a largo plazo los bancos. A inicios de 2015, se puso en marcha un programa de

compra activos que incluia bonos soberanos. Segin Constancio (2018), en la actualidad

33



se puede afirmar que el programa de compra de activos fue la razon por la que se

eliminaron los riesgos deflacionistas y se estimul6 el crecimiento econémico.

En definitiva, desde el lanzamiento de la moneda Unica, los tipos de interés se
incrementaron en 1999 hasta alcanzar un tipo de 4,5%. Tras ello, desde el 2000 hasta el
2003 se redujeron los tipos hasta el 2%. A continuacion, volvieron a escalar hasta el 4%
para pasar posteriormente a una etapa de fuerte caida entre el 2008 y el 2016, situando el
tipo en el 0% (BCE, 2018).

Grafico 1 Evolucién tipos de interés en la UE:
2000-2016
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo.

Para modificar los tipos de interés, el BCE ha hecho uso de las operaciones de
mercado abierto, la modificacion del coeficiente minimo de reservas, asi como de las
facilidades permanentes (BCE, 2011). Se observa como la politica monetaria ha sido
expansiva entre los afios 2000 y 2004 asi como entre 2008 y 2016. Por el contrario, ha

sido restrictiva en 1999 y en el periodo 2004 a 2008.

3.1.2. Politica fiscal

La Union Europea no gestiona la politica fiscal pues son los Estados quienes
tienen las competencias en materia de politica fiscal. Ahora bien, si que existen ciertas
normas que constituyen un marco comun para todos los Estados Miembros, ese marco se
basa en el Tratado de Maastricht y en el Pacto de Estabilidad y Crecimiento (Union
Europea, 2019).
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Como ya se ha recogido anteriormente, la politica fiscal tiene dos vertientes, la de
gasto y la de ingreso. En el caso de la Union Europea, el gasto publico medio se ha situado
en torno al 45-47% del Producto Interior Bruto desde los 2000 hasta la actualidad
(Eurostat, 2018). Sin embargo, los ingresos medios no han alcanzado tal cota, situdndose
entre el 43 y el 45% (Eurostat, 2018).

Grafico2  Ingresos y gastos de los Estados Miembro de la
UE: 2000-2016
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Eurostat.

No obstante, de la misma forma que los ingresos de los Estados se han mantenido
practicamente constantes a lo largo de los afios, esto no se produce con los gastos. El nivel
de gasto de la UE se situaba en 2007 en 44,6% y alcanz6 en 2009 el 50% (Eurostat, 2018).
A partir de ese momento, se comenz6 a reducir gasto terminando en 2017 con un 45,8%
(Eurostat, 2018). Por tanto, entre el afio 2007 y 2009 se lleva a cabo una politica fiscal
expansiva, sin embargo, a partir del 2009 la politica fiscal deviene en contractiva
(Eurostat, 2018).

El desfase de ingresos y gastos constituye una fuente de endeudamiento y pone en
peligro la solvencia de los Estados en el largo plazo (Mendoza y Oviedo, 2004). Desde el
afio 2006 no ha habido ningun ejercicio en el que las cuentas de los Estados Miembros de
la UE en conjunto hayan estado equilibradas; siempre se ha producido un desfase de
ingresos y gastos (Eurostat, 2018). En la Tabla 2 se recoge el déficit fiscal medio de la

UE y de los principales Estados Miembros.
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Tabla 2: Evolucién del Déficit Pablico en la UE.

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Unién Europea -1,6% -09% | -2,5% -6,6% -6,4% -4,6% -4,3% -33% | -29% | -23% | -1,7% -1%
Alemania -1,7% 0,2% -0,2% -3,2% -4,2% -1% 0% -0,1% 0,6% 0,8% 0,9% 1%
Espafia 2,2% 1,9% -4,4% -11% -9,4% -9,6% -10,5% -1% -6% -5,3% -4,5% -3,1%
Francia -2,4% -2,6% -3,3% -7,2% -6,9% -5,2% -5% -4,1% -3,9% -3,6% -3,5% -2,7%
Italia -3,5% -1,5% -2,6% -5,2% -4,2% -3,7% -2,9% -2,9% -3% -2,6% -2,5% -2,4%
Polonia -3,6% -1,9% -3,6% -7,3% -1,3% -4,8% -3,7% -4,1% -3,7% -2,1% -2,2% -1,4%
United Kingdom -2,8% -2,6% -5,2% 10,1% -9,3% -7,5% -8,1% -5,4% -5,4% -4,2% -2,9% -1,8%

Fuente: Elaboracion propia con datos de Eurostat.

El hecho de que se produzcan mas gastos que ingresos contribuye al incremento

de la deuda. Como se describi6 en el marco tedrico, la deuda puede medirse en términos

absolutos (en cuyo caso siempre que hay déficit va en aumento) o en relativos (en funcién

del tamarfio de la economia). Como se puede comprobar en la Tabla 7 del Anexo, en la

UE durante la primera década del siglo, la deuda sobre el Producto Interior Bruto se

mantenia estable y en el en torno del 60% sobre el PIB, sin embargo, con la crisis iniciada

en 2008 se produjo una escalada de esta alcanzando el 86% (Eurostat, 2018).

Actualmente, se esta reduciendo y ya esta situada en el en torno del 81% (Eurostat, 2018).

2000 2017
UE 60,1% 81,6%
Alemania 58,9% 63,9%
Espafia 58% 98,1%
Francia 58,9% 98,5%
Italia 105,1% 131,2%
Polonia 36,5% 50,6%
Reino Unido 37% 87,4%

Fuente: Elaboracion propia con datos de Eurostat.

Tabla 3: Deuda Publica sobre el PIB en la UE.
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Grafico 3 Evolucion de la Deuda Publica UE:
2000-2016
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Fuente: Elaboracién propia con datos de Eurostat

3.2. Estados Unidos
3.2.1. Politica monetaria

Ainicios de siglo XXI se produce una breve recesién en EEUU, lo que desembocd
en una bajada en los tipos de interés por parte de la Reserva Federal (FED) (Bernanke,
2010). Tal bajada de tipos de interés se mantuvo incluso cuando se preveia un incremento
de la inflacién a partir de 2004 (Belongia e Ireland, 2015). La bajada de tipos de interés
fue réapida, pasando de un 6,5% al final del afio 2000 a 1,75% en diciembre de 2001, para
terminar, cayendo hasta el 1% en junio del 2003 (Bernanke, 2010). La bajada fue dréstica,
a pesar de que solo hubo un ejercicio de recesidn técnica, debido a que la recuperacién
era demasiado suave y no se estaba traduciendo en suficientes empleos de acuerdo con la
Reserva Federal. Ademas, la FED temia posibles riesgos de deflacion o de una inflacion
demasiado baja (Bernanke, 2010). No obstante, a partir del 2004 se empieza a producir

la recuperacion de los tipos de interés hasta alcanzar un 5,25% en 2006 (Bernanke, 2010).

A partir del 2007, tras la primera sefial de la Gran Recesion, la FED decidi6 actuar
rapido, implementando medidas de liquidez (aumentando la concesion de créditos a los
bancos). Ademas, también redujo los tipos de interés de manera consecutiva, de tal forma
que en la primavera de 2008 el tipo de interés objetivo era 2% (Bernanke, 2012). Antes

del 2009, los tipos de interés terminaron fijdndose en un rango entre el 0 y el 0,25%.
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Durante el 2009, la FED, tras comprobar que los mercados financieros requerian de
mayores medidas, tomé medidas extraordinarias con la intencion de dar apoyo a las
instituciones financieras con problemas de solvencia (Bernanke, 2012). Estas medidas
extraordinarias consistieron en incrementar el Balance de la FED lo que implico la
realizacion de operaciones en mercado abierto en virtud de las cuales, la FED adquiria
bonos a largo plazo (de Agencias estatales y el Tesoro). También adquirié titulos
asegurados con hipotecas (Bernanke, 2012).

El hecho de que la FED llevase a cabo un programa ambicioso de compra permitio
que todos esos productos financieros se encarecieran y los retornos exigidos a las
inversiones fuera inferior, lo que condujo a una mejora de las condiciones financieras y,

por tanto, se estimula la actividad econoémica (Bernanke, 2012).

Tras 2012 la situacion econdémica comienza a mejorar (Consejo de Gobierno de la
Reserva Federal, 2018), lo que se traduce en una mejora del empleo (Consejo de Gobierno
de la Reserva Federal, 2018). Debido a esto, la FED decide reducir ligeramente sus
operaciones en el mercado abierto (reduce el nivel de compras de 40 billones de dolares
mensuales a 35 billones en el caso de los titulos respaldados con hipotecas y de 45 billones
de délares a 40 billones en el caso de los titulos de deuda a largo plazo del Tesoro
estadounidense); aunque sigue aumentando su balance, pues el empleo y la inflacion aun
no estan en el nivel deseado segin se expone en el Informe de Politica Monetaria del

Consejo de Gobierno de la Reserva Federal (2018).

A partir de 2014, la situacion econdémica se consolida, tanto la inflacion como el
empleo se encuentran cercanos a los niveles deseados, por lo que los tipos de interés se
empiezan a elevar, concluyendo 2015 en el rango 0,25%-0,5% (Consejo de Gobierno de
la Reserva Federal, 2016). Los siguientes afios continua el incremento de los tipos de
interés a la par que la actividad econdmica sigue en expansion, alcanzando en 2018 el
2,25%.

Desde el afio 2000, la evolucién de los tipos de interés en Estados Unidos ha
seguido un comportamiento similar al europeo, desde el 2001 al 2003, los tipos de interés

caen, empezando a escalar de nuevo hasta el 2007, cuando superan el 5% (Reserva
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Federal, 2019). Tras ello, caen con fuerza. Finalmente, en 2015 empieza una recuperacion
lenta (Reserva Federal, 2019).

Grafico 4 Evolucion tipos de interés en EEUU:
2000-2018

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2011 2013 2015 2016 2017 2018

Fuente: Elaboracion propia con datos de la Reserva Federal.

3.2.2. Politica fiscal

En la economia norteamericana, el peso del Estado en la economia es un 20-25%
inferior que en la economiiia europea, es decir, el sector privado copa mayor
protagonismo. En términos de ingresos, el Estado ha ingresado en el periodo 2000 a 2017
una media que se sitta entre el 33 y el 34% del PIB (OCDE, 2018). De otro lado, el gasto
publico medio se sitla en el entorno del 37-38% (OCDE, 2018).

En el afio 2008 los gastos del Gobierno se situaban en un 39,8% del PIB,
alcanzando en 2010 un 43,2% (OCDE, 2018). En linea con la UE, a partir de ese momento
se reduce el gasto. La politica fiscal mantenida a partir del 2010 fue de carécter
contractivo (OCDE, 2018). No obstante, entre 2008 y 2010 es claramente expansiva pues

los gastos crecen y los ingresos caen (OCDE, 2018).
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Grafico 5
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la OCDE

De la misma forma que en el caso de la UE, el déficit fiscal constituye un riesgo

en la solvencia a largo plazo pues incrementa la deuda. Como se muestra en la Tabla 4,

desde el afio 2001 no ha habido ningun ejercicio en el que las cuentas estadounidenses

hayan estado equilibradas. Habiendo alcanzado durante determinados ejercicios un déficit
superior al 10% (OCDE, 2018).

Tabla 4: Evolucién del Déficit PUblico en EEUU.

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
EEUU | 0,34% | -1,85% | -5,30% | -6,41% | -5,78% | -4,45% | -3,33% | -3,99%

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
EEUU | -7,37% | -13,3% | -12,4% | -11,0% | -9,22% | -5,82% | -5,17% | -4,63%

Fuente: Elaboracion propia con datos de la OCDE

La acumulacién del déficit se ha terminado traduciendo en un incremento

sustancial de la Deuda Publica. Como se aprecia en la Tabla 5, EEUU supera ampliamente

los niveles de deuda europeos, situandose en la actualidad en el 136% del PIB (OCDE,

2018).
Tabla 5: evolucién de la Deuda Publica en EEUU.
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
EEUU | 72,1% 74,8% 80,4% | 81,8% | 88,8% 88,6% 85,9% 86,4%
2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
EEUU | 102,4% | 115,8% | 125,9% | 131,% | 132,7% | 136,3% | 135,6% | 136,6%

Fuente: Elaboracion propia con datos de la OCDE
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En conclusion, la politica monetaria de la UE es expansiva en los periodos 2000
a 2005 y desde el 2008 hasta la actualidad. Tiene carécter contractivo en el periodo 2005
a2007. En lo referente a la politica fiscal, es expansiva en los periodos 2000-2003 y 2008-
2010. No obstante, en el periodo 2008-2010 se suben los impuestos a la vez que el gasto
se incrementa por encima de lo que lo hacen los ingresos. En el periodo 2004-2007 y

2010-2016 la politica fiscal es contractiva.

Tabla 6: politica fiscal y monetaria en la Unién Europea desde el 2000.

Unién Europea Expansiva Contractiva
Politica Fiscal 2000-2003 y 2008-2010 2004-2007 y 2010-2016
Politica Monetaria 2000-2005 y 2008-actualidad 2005-2007

Fuente: Elaboracion propia con datos de Eurostat y BCE.

La politica monetaria es expansiva en Estados Unidos en los periodos 2000-2004
y 2008-2015. Por el contrario, es de caracter restrictivo en el periodo 2004-2007 y 2015-
2017. En cuanto a la politica fiscal, esta es expansiva en los periodos 2000-2004 y 2008
y 2010, siendo contractiva en el periodo 2004-2007 y 2012-2015.

Tabla 7: politica fiscal y monetaria en EEUU desde el 2000.

Estados Unidos Expansiva Contractiva
Politica Fiscal 2000-2004 y 2008-2010 2004-2007 y 2012-2015
Politica Monetaria 2000-2004 y 2008-2016 2004-2007 y 2015-2017

Fuente: Elaboracion propia con datos de la OCDE.

3.3.Crecimiento y Desarrollo

El Producto Interior Bruto nominal ha crecido en ambas regiones
significativamente durante el periodo 2000 a 2017; en concreto, el PIB estadounidense ha
pasado de 10,285 a 19,391 trillones de dolares (Banco Mundial, 2018). La Unién Europea
lo ha elevado desde 8,906 trillones de ddlares hasta los 17,282 trillones (Banco Mundial,
2018). Ahora bien, la UE lleg0 a alcanzar, en 2008, los 19,138 trillones de dolares (Banco
Mundial, 2018). Esto significa que el Producto Interior Bruto europeo aun no se ha

recuperado desde la crisis. Ambas regiones han crecido desde el afio 2000 hasta la
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actualidad, no solo en términos de PIB nominal, si no que también han crecido a nivel de

PIB en paridad de poder adquisitivo y en per cépita (Banco Mundial, 2018).

Desde el afio 2000 hasta el 2017, el PIB medido en Paridad de Poder Adquisitivo
ascendid en Europa un 92% y en Estados Unidos un 88,5% (Banco Mundial, 2018). En
cuanto al PIB per cépita, este también ha ascendido méas en la UE que en Estados Unidos,
en concreto, en Europa ha ascendido un 83% y en Estados Unidos un 63,3% (Banco
Mundial, 2018). Estos resultados son consistentes con el hecho de que la poblacion
norteamericana se ha elevado mas que la europea, haciendo que la riqueza se divida entre

mas poblacion (Banco Mundial, 2018).

Grafico 6 PIB en paridad de poder adquisitivo
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Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial.

En cuanto a las cifras de desempleo, estas han mejorado en la Unién Europea, en
concreto ha caido desde el 9,3% al 6,4% durante la ultima década (Banco Mundial, 2019).
En Estados Unidos, sin embargo, se mantiene en niveles similares (sobre el 4%) (Banco
Mundial, 2018). No obstante, la poblacién norteamericana ha crecido por encima que la
europea, provocando mayor cifra de poblacion activa, y, por tanto, mayor dificultad en la
reduccion del desempleo. En concreto, la poblacion activa norteamericana ha ascendido
desde los 146,7 millones hasta 164,1 millones de poblacion activa (Banco Mundial,
2018).
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Grafico7  Tasa de desempleo en EEUU y la UE:
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

Por ultimo, el pais con un mayor nivel de competitividad es Estados Unidos (Foro
Econémico Mundial, 2018). Los paises europeos estan repartidos entre la tercera
posicion, donde se sitia Alemania, y el nimero sesenta y ocho en la que se encuentra
Croacia (Foro Econémico Mundial, 2018). No obstante, los principales paises de la Unién
Europea (Alemania, Reino Unido, Francia, Italia, Espafia y Polonia) estan entre los

cuarenta paises mas competitivos del mundo (Foro Econémico Mundial, 2018).

Como se observa en el grafico nimero 23 incluido en el Anexo, mayores niveles
de competitividad se traducen en mayores niveles de renta bruta per capita en un pais. En
definitiva, y como es afirmado por el Foro Econémico Mundial (2018), mayor
competitividad va a conducir a mayor riqueza y bienestar, por tanto, las medidas
econdmicas que se implementen deben estar orientadas hacia obtener mayores niveles de

competitividad para asi lograr mayores niveles de Crecimiento.

En cuanto al Desarrollo Econdmico. Practicamente no se observan diferencias, en
cuanto al IDH, el estadounidense se situa aproximadamente en 0,924 (Naciones Unidas,
2018). En cuanto a la UE, varia en funcion del pais, pero la media ponderada en funcion
de la poblacion sitta su IDH en torno a 0,91 (Naciones Unidas, 2018). Tanto la UE como
EEUU gozan de un IDH muy alto gracias a su alta esperanza de vida, su elevada renta
per cépita y su buen nivel educativo. Por lo que se puede afirmar que la calidad de vida

es practicamente idéntica en ambas regiones. En el afio 2000, el IDH estadounidense se
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situaba en el 0,885, el europeo cerca de los 0,86 (Naciones Unidas, 2018). Es decir, a lo

largo de la década ha crecido ligeramente mas el IDH europeo que estadounidense.

Grafico 8 Evolucion IDH entre 2000 y 2017

0,96

0,04

0,92 e
0,9 /

0,88 —

0,86

0,84

0,82
0,8

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

e EEUU Alemania Francia e Rcino Unido Italia s Fspafia
Fuente: Elaboracion propia con datos del Programa de Desarrollo De Naciones Unidas

En cuanto a la distribucion de la renta y la igualdad, el indice de Gini
norteamericano se situé en 2016 en 41,5 puntos (Banco Mundial, 2019). En cuanto a la
Union Europea, no hay datos agregados, pero si de diferentes paises por separado. Para
ilustrar y tomar una referencia de donde puede situarse en la Union Europea se toman los
indices de Gini de los principales paises europeos: Alemania, Reino Unido, Francia, Italia
y Espafia. Estos paises representaron, en 2007, el 70% del Producto Interior Bruto
europeo (Eurostat, 2018). El indice de Gini aleman se sitlia en 31,7; el francés en 32,7; el
britanico en 33,2; el italiano en 35,4; y el espafiol, en 36,2 (Banco Mundial, 2019). Esto
significa que los paises de la Unidn Europea tienden a tener una distribucion de la renta
mas repartida, y, por tanto, serian mas igualitarios que Estados Unidos. No obstante, no
se debe olvidar que el indice de Gini puede resultar simplista y que determinadas rentas

en especie estan excluidas (Rallo y Moncada, 2016).

Como este trabajo tiene como objetivo el andlisis de las medidas que se han
implementado durante el actual siglo, se recoge la comparacién del indice de Gini actual
con el que habia a inicios de los 2000. El indice de Gini estadounidense ha crecido desde

los 40,4 hasta los 41,5. En linea con EEUU, la mayoria de los paises europeos analizados
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incrementan su Indice de Gini, en el caso de Espafia y Alemania la subida es notoria
(Banco Mundial, 2019). En el caso germano se pasa de 28,8 a 31,7 y en el espafiol de
31,8 (datos del 2003) a 36,2 puntos (Banco Mundial, 2019). La Unica excepcion a la
tendencia de subida de la desigualdad es Reino Unido (Banco Mundial, 2019). Desde el
2004 hasta la actualidad su indice de Gini cae en practicamente 3 puntos, desde 36 hasta
33,2 puntos (Banco Mundial, 2019). Esto significa que en términos generales ambas

regiones han seguido la misma tendencia con la excepcion de Reino Unido.

Tabla 8: Indice de Gini.

PAIS GINI en el 2000/05 GINI en el 2018
EEUU 40,4 41,5
Alemania 28,8 31,7
Francia 31,4 32,7
Reino Unido 36,0 33,2
Italia 34,9 35,4
Espafia 31,8 36,2

Fuente: Datos del Banco Mundial y Eurostat.

Por otra parte, otro de los indicadores que permiten medir el Desarrollo es el
SEDA. El grafico nimero 21 (Anexo) sitla a paises y ciudades-Estados dentro de un area

que tiene en cuenta la relacion existente entre el SEDA y el nivel de PIB per capita.

Se puede observar que los paises con mejores indices SEDA son los europeos,
norteamericanos y alguna ciudad-Estado asiatica como Singapur. Adicionalmente, se
muestra claramente una alta correlacion entre el PIB per capita y el SEDA; a mayor nivel
de renta, mayor SEDA, y, en consecuencia, mayor bienestar.

Sin embargo, en el grafico 22 (Anexo), se muestra como ha ido evolucionando en
los Gltimos afios el SEDA en funcion de la renta per capita. Los paises sobre el nivel de
referencia muestran que son capaces de generar mayor Desarrollo y bienestar en
comparacion de los paises por debajo del nivel de referencia para un mismo nivel de
crecimiento del PIB per cépita. En definitiva, crecer econOmicamente no implica
necesariamente mayor calidad de vida, aunque entre ambas variables existe correlacion
(la linea que muestra nivel de referencia tiene pendiente positiva, lo cual es reflejo de que,

a mayor crecimiento en el PIB en paridad de poder adquisitivo, mayor progreso en el
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indicador SEDA se produce). Se puede apreciar como Estados Unidos se encuentra
ligeramente debajo del nivel de referencia, lo que se traduce en que no es capaz de
transformar totalmente su crecimiento en bienestar. De la misma forma, muchos paises
europeos también se encuentran por debajo de dicho nivel (Francia, Italia, Suecia, Reino
Unido, ...), sin embargo, Alemania destaca y se encuentra muy por encima del nivel de

referencia.
4. Analisis empirico

En este apartado del Trabajo se estudiaran las relaciones entre los resultados
obtenidos a nivel de Crecimiento y Desarrollo con las diferentes politicas monetarias y
fiscales implementadas en cada region analizada. Para poder analizar en mas detalle el
efecto que las medidas implementadas han tenido, se ha dividido el andlisis en cuatro
periodos (2000-2004; 2005-2007; 2008-2010 y 2011-2017). Esta division responde a la
orientacion de las politicas monetarias y fiscales ya que se identifica como cada periodo
se caracteriza por tener una politica de un tipo durante la totalidad del periodo. Es decir,
cada cambio de periodo se produce una orientacién en las politicas econémicas. De esta
forma, se podré observar la evolucion del Crecimiento y Desarrollo en cada periodo y se

vinculara con las politicas que fueron tomadas en ese mismo periodo de tiempo.

En primer lugar, ya se han sefialado diferentes indicadores que reflejan
Crecimiento; de ellos, se han decidido usar el PIB per capita y el PIB en paridad de poder
adquisitivo. A pesar de las limitaciones de ambos indicadores, se han decidido seleccionar
estos por ser los dos que reflejan el nivel de actividad econdémica de un pais en su
totalidad. A diferencia del PIB, el PMI es un indicador que predice, no que muestra lo
que realmente ha ocurrido en el pasado (Kopp, 2019). Se descarta el Producto Nacional

Bruto por no tener el mismo valor explicativo que otras variables.

A nivel de Desarrollo, se ha descartado el indicador SEDA disefiado por la
consultora The Boston Consulting Group por ser el tnico no respaldado y elaborado por
Organismos Internacionales. En consiguiente, se trabajara con el indice de Desarrollo

Humano y con el indice de Gini (obtenido a partir de la curva de Lorenz).
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En el periodo 2000 a 2004 Estados Unidos consiguio crecer mas que la Unidn
Europea en términos de PIB paridad de poder adquisitivo (EEUU creci6 un 19,5% vy la
UE un 18%). A mayores niveles de crecimiento de PIB, mayor Crecimiento Econdémico.
Sin embargo, su crecimiento a nivel per capita fue inferior (EEUU creci6 un 15% y la UE
un 17,65%) (Banco Mundial, 2018). Esto se explica porque, a pesar de incrementar su
actividad econdmica a ritmos superiores a los de la Unidn, la poblacion norteamericana
también crecid més, en concreto, 10 millones en Estados Unidos frente a los 6 de la Union
Europea (Banco Mundial, 2018).

Grafico 9 Crecimiento PIB en paridad de poder
adquisitivo: 2000-2004
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

Gratfico 10 Crecimiento PIB per capita (PPA):
2000-2004
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Como se observa en los graficos 9 y 10, se produce un cambio de tendencia en el
afio 2001, este cambio de tendencia se debe a las diferentes politicas monetarias y fiscales
implementadas. A partir del 2001, y hasta el 2004, el PIB en paridad de poder adquisitivo
de EEUU crece un 15,6% y el de la UE un 13,3% (Banco Mundial, 2018).

A nivel monetario, Estados Unidos actué mas rapido que la Unién Europea, antes
de 2003 habia situado los tipos de interés a un nivel de un 1%. La Unidn necesito de un
afio mas para reducirlos hasta un 2% (Constancio, 2018). A pesar de las diferencias en la
politica monetaria, a nivel fiscal se producen diferencias de mayor intensidad. Desde el
afio 2000 al 2004, Estados Unidos incrementa su gasto publico en un 2,9% de su PIB a la
vez que reduce sus ingresos en un 3,7% (OCDE, 2018). Esto provoca un mayor déficit
que alcanza un 6,41% en 2003 (OCDE, 2018). A su vez, este déficit incrementa la deuda

lo que conduce en un menor crecimiento a futuro (EAE Business School, 2013).

En el caso europeo, el gasto publico se eleva en 1,3% del PIB y los ingresos caen
un 1,2%. La bajada de impuestos es tres veces mas reducida que la norteamericana y el
incremento del gasto pablico no llega a ser la mitad del incremento del gasto publico

estadounidense (Eurostat, 2018).

La combinacion y aplicacion de una politica monetaria y fiscal mas intensa en
Estados Unidos que en la Unién ha contribuido a que en ese periodo el Crecimiento fuera
superior en Estados Unidos. A pesar de crecer mas que la Union, el desempleo en Estados
Unidos se incrementa desde un 4% hasta un 6% frente a la Union Europea, donde se

mantiene estable (Banco Mundial, 2018).

Auln consiguiendo mayores tasas de Crecimiento, Estados Unidos no consigue
desarrollarse mas que la UE como se observa en el Grafico 11. De la misma forma, el
desempleo en el periodo 2000-2004 evoluciona mejor en la UE que en Estados Unidos
(Naciones Unidas, 2018).

48



Grafico 11 Evolucion IDH: 2000-2004
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

En cuanto al periodo que va a partir del 2004 hasta el 2007, la UE consigue
mayores tasas de crecimiento (Banco Mundial, 2018), a pesar de implementar politicas
fiscales y monetarias contractivas. Tanto en el 2005 como en 2006 y 2007, la UE crece
por encima de Estados Unidos a nivel de PIB en paridad de poder adquisitivo. Sin
embargo, a nivel per céapita EEUU crece mas en el afio 2005 (Banco Mundial, 2018).

Grafico 12 Crecimiento PIB en paridad de poder
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.
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Grafico 13 Crecimiento PIB per capita (PPA): 2004-2008
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

En la UE, los tipos de interés se elevaron hasta alcanzar un 4% en 2007. Por otro
lado, el gasto publico se redujo hasta el 44,6% del PIB y los ingresos ascendieron hasta
un 43,7%. Esto se traduce en una reduccion de casi 1% en términos de gasto y un
incremento de siete décimas en los ingresos de los Estados Miembros. En definitiva, es
un ajuste de 1,5% (la suma de la reduccién del gasto y el incremento de impuestos)
(OCDE, 2018).

Por otra parte, EEUU aument6 sus tipos de interés hasta alcanzar un tipo del
5,25% en 2007. Es decir, paso de un 1% en el afio 2004 a un 5,25% al final del periodo
(Bernanke, 2012).. Ademas, incremento su gasto en cinco décimas en el mismo periodo,
pero también modificd lo que ingresaba elevando la recaudacién en dos puntos

porcentuales. Esto condujo a que el ajuste total es identico al de la Unidn Europea.

A nivel de politicas y medidas implementadas, la mayor diferencia del periodo es
el mayor caracter contractivo de la politica monetaria estadounidense, y, por lo tanto, por
lo que Estados Unidos podria haber crecido por debajo de los niveles de la Union. Es
decir, la actividad economica no crecio tanto en EEUU producto de una politica monetaria
mas contractiva que la de la UE.
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Gracias al Crecimiento Econémico de ambas regiones, a pesar de que no se
revirtio el déficit pablico, la deuda en términos relativos al PIB se mantuvo estable e
incluso se redujo ligeramente. La deuda no recorta Crecimiento a corto plazo, de hecho,
es un instrumento util para estimular el crecimiento, sin embargo, sus consecuencias son
a largo plazo. En este periodo el desempleo se reduce en ambas regiones, pero
especialmente en la Unidn Europea, lo que es consistente con los datos de Crecimiento.
(entre el 2004 y el 2007 la UE crecié un 20,1% y EEUU un 17,9%; lo que hizo caer el
desempleo desde el 9% al 7% y del 6% al 5% respectivamente) (Banco Mundial, 2018).

Por ultimo, el IDH crecié especialmente en Alemania (0,018), Francia, Espafia
(0,16) e Italia (0,14), EEUU (0,01) super6 en crecimiento de Desarrollo a Reino Unido
(0,006) (Naciones Unidas, 2018). En este caso, la UE ha crecido mas y en media también

se ha desarrollado més que Estados Unidos.

Grafico 14 Evolucion IDH: 2004-2007
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

El siguiente periodo identificado es el 2008-2010. Los resultados de Crecimiento
tanto en términos de PIB en paridad de poder adquisitivo (el PIB estadounidense se
contrae casi un 1% Yy el europeo crece un 2,6%) como en PIB per capita son mas
beneficiosos para la Unién Europea (el PIB per cépita estadounidense cae un 2% vy el
europeo crece un 2%) (Banco Mundial, 2018). Este periodo se caracteriza por la
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combinacion de politica fiscal y monetaria en una misma direccion, la expansiva, lo que
condujo a elevados déficits que hicieron incrementar sustancialmente la deuda (Eurostat
y OCDE, 2018).

Grafico 15 Crecimiento PIB en paridad de poder adquisitivo:
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Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial.

Grafico 16 Crecimiento PIB per capita (PPA):
2007-2010
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

EEUU increment6 su gasto publico en el periodo 2008 a 2010 desde 39,8% hasta
43,2%, lo que significa un incremento de 3,4% (OCDE, 2018). En cuanto a los ingresos,
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se redujeron en un 1,7% del PIB. La UE también actué en la misma direccion,
incrementando los gastos en un 3,5% a la vez que reducia la recaudacion en dos décimas
(OCDE, 2018). En otras palabras, la politica fiscal de EEUU ha sido més ambiciosa pues
en total ha variado 5,1% del PIB frente al 3,7% europeo (OCDE y Eurostat, 2018). Esto
se ha traducido en un déficit de 13,13% en 2009 en EEUU y un 6,6% en la Unién Europa
en el mismo periodo, con una deuda de 125,9% y 83,4% respectivamente (Eurostat,
2018). Sin embargo, la mayor ambicion de la politica fiscal estadounidense no se ha
traducido en un mayor incremento de la actividad en EEUU (el PIB estadounidense se

contrae casi un 1% y el europeo crece un 2,6%).

A nivel monetario, los tipos de interés cayeron con mayor fuerza en Estados
Unidos situandose en el 0% en 2009. Por su parte, el BCE no los redujo hasta 2012 a ese

nivel, fijandolos en 2009 en el en torno del 1% (Constancio, 2018).

La mayor intensidad de la politica fiscal y monetaria de EEUU no le sirvieron para
poder crecer y salir de la recesion con mayor rapidez que la Union Europea en el corto
plazo. A pesar de esa mayor ambicion en las politicas, el desempleo se incrementd mas
en EEUU que en la Unidn Europea (en EEUU se elevé desde el 5% al 10% y en la UE
paso de situarse en el 7% a alcanzar el 10%) (Banco Mundial, 2018), posiblemente por la

mayor flexibilidad y dinamismo que caracteriza el mercado laboral americano.

Los resultados de Desarrollo no tienen una relacion directa con las tasas de
Crecimiento. Estados Unidos vuelve a ser el tercer pais con mayor crecimiento en su
Desarrollo, por detras de Reino Unido y Espafia a pesar de que crece por encima de la
Union Europea (en Reino Unido el IDH se incrementa en 0,007, y en EEUU y Espafia un
0,005) (Naciones Unidas, 2018).
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Grafico 17 Evolucion IDH: 2007-2010
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

A partir de 2011, el pais con mayor nivel de Crecimiento es Estados Unidos, de
hecho, en el periodo 2011-2016, EEUU crece mas en términos de PIB en paridad de poder
adquisitivo (EEUU crece un 24,45% y la UE un 20,9%), pero en términos de PIB per
capita hay afos en los que la UE se alza por encima de EEUU por el menor crecimiento
de su poblacion (el PIB per capitaen EEUU se incrementa un 19,0% y en la UE un 19,2%)
(Banco Mundial, 2018). Al crecer menos, la UE reparte la riqueza entre un nimero

inferior de personas.

Grafico 18 Crecimiento del PIB (PPA):
2011-2017
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.
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Grafico 19 Crecimiento PIB per capita (PPA):
2000-2017
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial.

La politica fiscal de este periodo es muy similar para ambas regiones, en EEUU,
no obstante, tiene un mayor caracter contractivo. El gasto se reduce en 4,1% del PIB y
los ingresos ascienden desde el 31% del PIB al 33,3%. Por tanto, se produce un ajuste
total de 6,3%. Por otra parte, la Union Europea reduce sus gastos en 2,3% e incrementa
en seis décimas sus ingresos. Por lo que el ajuste total europeo no alcanza el 3% del PIB.

A pesar del mayor ajuste realizado, como ya se ha mencionado Estados Unidos es
capaz de crecer mas que la Union Europea. El efecto retardo que caracteriza en ocasiones
las medidas econdémicas ha actuado, y las medidas implementadas entre el 2008-2010
dotaron a Estados Unidos de un gran impulso para crecer durante los siguientes afos.

El desempleo norteamericano cae hasta los niveles del 4% (un nivel de desempleo
similar al del 2007) (Banco Mundial, 2018). De la misma forma que la Union Europea
alcanza una tasa de desempleo similar a los momentos previos a la crisis y a sus mejores

momentos en términos de empleo (un paro cercano al 7%) (Banco Mundial, 2018).

Durante este periodo Estados Unidos es el pais que menor mejora del IDH tiene
(0,039 frente a 0,058 de incremento medio en los Estados Miembro de la UE) (Naciones
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Unidas, 2018), por lo que se observa una vez mas, que Crecimiento y Desarrollo no tienen

que ir de la mano necesariamente.

Grafico 20 Evolucion IDH: 2010-2017
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Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial.

En ambas regiones ha aumentado la desigualdad medida conforme al indice Gini
salvo en Reino Unido (cae casi 3 puntos, desde 36 a 33,2). Ahora bien, hay diferencia
entre los niveles de desigualdad en Europa y los de Estados Unidos. Este Gltimo se
caracteriza por una elevada desigualdad, probablemente por la menor proteccion social.
En Estados Unidos el indice Gini se sitia en 41,7 frente a los paises europeos donde tiende
asituarse entre 31y 36 (Eurostat y Banco Mundial, 2018). Ademas, el periodo 2000-2017
se ha caracterizado por una profunda crisis, lo que ha conducido a la pérdida de empleos
e ingresos de muchas familias durante determinados afios lo cual ha conducido a un

incremento de la desigualdad (Camacho, M. y Palmieri, G., 2016).
5. Conclusiones
A lo largo del Trabajo se han identificado las distintas medidas que han sido

implementadas desde inicios de los 2000 hasta la actualidad, en concreto, las medidas son

el incremento del Gasto Publico o la reduccion de los Ingresos desde la Optica de la

56



politica fiscal, y la variacion de los tipos de interés desde la monetaria. Se ha valorado el
éxito que han tenido en términos de Crecimiento y Desarrollo Econdmico en las
economias europea y norteamericana, lo que ha permitido satisfacer el objetivo principal

del Trabajo.

Con la intencion de poder las medir el impacto de las medidas anteriormente
mencionadas se ha decidido dividir el marco temporal 2000-2017 en cuatro periodos para
asi ver como evoluciona el Crecimiento y Desarrollo en funcion de las politicas fiscales
y monetarias implementadas. Se concluye que ambas regiones siguen de manera similar
las mismas politicas, la principal diferencia es la intensidad a la hora de aplicarlas. Es
decir, una de las conclusiones extraidas es como la UE y EEUU tienden a moverse en la
misma direccion tanto a nivel de Crecimiento y Desarrollo como en términos de actuacion

e implementacion de medidas.

En el primer periodo estudiado (2000-2004) se ha concluido que el mayor
Crecimiento estadounidense (EEUU creci6 un 19,5% y la UE un 18%) se debe
principalmente a la mayor intensidad con la que se aplicé la politica monetaria, pero
especialmente la fiscal. En este sentido, Estados Unidos redujo mas los tipos de interés e
incremento el Gasto y redujo los impuestos con mayor incidencia que la UE. A pesar de

ello no consiguié mayor Desarrollo.

En el siguiente periodo analizado (2004-2007), la tendencia cambia y es la UE
quien obtiene unas tasas de Crecimiento superiores a las norteamericanas. A nivel fiscal,
se lleva a cabo una politica contractiva y ambas regiones implementan un ajuste fiscal de
similares cantidades. Sin embargo, a nivel monetario la politica monetaria estadounidense

es mas contractiva que la de la UE.

De nuevo, se observa como el Desarrollo no tiene por qué ir alineado con el
Crecimiento necesariamente. El IDH estadounidense tiene un comportamiento mejor que
la media de la UE a pesar de tener menor Crecimiento. Esto avala la tesis de que, aunque
hay una correlacion positiva entre Crecimiento y Desarrollo, el Desarrollo excede al
Crecimiento y no solo depende de este.
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El siguiente periodo (2008-2010) se caracteriza por ser muy expansivo tanto a
nivel monetario como fiscal. Estados Unidos implementa sus politicas con mayor fuerza,
aunque no logra mayor Crecimiento en el periodo (el PI1B estadounidense se contrae casi
un 1% vy el europeo crece un 2,6%) (Banco Mundial, 2018). Ahora bien, incrementa su
Deuda Puablica a niveles superiores al 100% del PIB (llega a sobrepasar los 130%). Esto
puede poner en riesgo la solvencia en el largo plazo. Aunque EEUU no consiga mejores
cifras de Crecimiento en el periodo, la implementacion de una politica monetaria y fiscal

mas intensa le permitira iniciar el periodo 2011-2016 con un s6lido Crecimiento.

Por altimo, en el periodo 2011-2016 Estados Unidos crece por encima de la UE
(EEUU crece un 24,45% y la UE un 20,9%), a pesar de que reduce con mayor
contundencia que la UE el Gasto Publico, eleva los ingresos e incrementa de nuevo los
tipos de interés (Banco Mundial, 2018). A pesar de llevar a cabo unas politicas monetarias
y fiscales mas contractivas, su Crecimiento se debe al efecto retardo que en ocasiones se

produce.

Cabe mencionar el efecto retardo que caracteriza en ocasiones las medidas
econdmicas ha actuado, y las medidas implementadas entre el 2008-2010 dotaron a

Estados Unidos de un gran impulso para crecer durante los siguientes afios.

La regidn que mas crece también es la que mas se desarrolla. En concreto el PIB
en paridad de poder adquisitivo crece un 91,6% y el norteamericano un 88,5% (Banco
Mundial, 2018). En cuanto al Desarrollo, el IDH europeo (la media de los Estado
Miembro estudiados) asciende 0,058 frente al 0,029 de EEUU (Naciones Unidas, 2018).
Se puede concluir que Crecimiento y Desarrollo van de la mano. No obstante, si se analiza
el umbral de tiempo 2000-2017 en diferentes periodos, se comprueba como Crecimiento
y Desarrollo no tienen porque producirse simultaneamente. En cualquier caso, las
diferencias en el Crecimiento acumulado son muy reducidas. Es decir, ambas regiones se
comportan de forma similar desde el 2000 hasta la actualidad, no siendo asi en el &mbito

de Desarrollo ya que el crecimiento en el Desarrollo de la UE duplica al estadounidense.

Como ya se ha mencionado, en términos de Crecimiento, este ha sido similar en
ambas regiones. En lo que a Desarrollo se refiere, a pesar de ser dos de las regiones con
mayor calidad de vida y Desarrollo, han continuado mejorando. Es resefiable el hecho de
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que EEUU se ha desarrollado menos que la UE, esto no se debe tanto a la evolucion del

Crecimiento sino a la configuracion del Gasto Publico.

No obstante, EEUU tiene un IDH superior al de la Union Europea (0,924 frente a
0,91) (Naciones Unidas, 2018). Es decir, en media EEUU tiene mejor educacion, sanidad
y nivel de vida. La UE, por otro lado, tiene una distribucion de renta més igualitaria, lo
que significa que las clases sociales mas desfavorecidas no sufren tanto como lo pueden
hacer en EEUU (en EEUU se sitda en el 41,5 y en los Estados Miembro de la UE varia
entre 31 y 37) (Banco Mundial y Eurostat, 2018). Tanto las diferencias a nivel de IDH
como las diferencias a nivel de igualdad se estan reduciendo. En el primer caso se estan
mejorando los resultados del indicador, sin embargo, en el caso de la igualdad, ambas

regiones evolucionan negativamente.

La politica monetaria y fiscal son elementos relevantes en el Crecimiento y
Desarrollo de un pais. Especialmente, su impacto es mayor en el Crecimiento que en el
Desarrollo, pues Desarrollo y Crecimiento no tienen necesariamente que ir en la misma
direccién. En cualquier caso, se observa como en funcion del tipo de politica y de la

intensidad de esta, las tasas de Crecimiento mejoran o empeoran.

Otros elementos mencionados a lo largo del Trabajo han sido el déficit publico y
la deuda publica. La Unidn Europea ha tenido déficit fiscal desde el afio 2006 hasta el
2017 y el ultimo afo en el que Estados Unidos tiene superavit fiscal es en el 2000. Esto
significa que las cuentas publicas necesitan de financiacion para poder ejecutar todo el

gasto.

Tal financiacion requiere de emitir deuda, una deuda por la que hay que pagar
intereses. Como se ha mencionado, los efectos de esta deuda no son en el corto plazo sino
en el largo plazo. En la actualidad, en caso de una recesion, los Estados tendrian muy
complicado implementar politicas fiscales expansivas dado que la elevada deuda y el
déficit actual harian insostenible un recorte de impuestos o un incremento del Gasto

Publico.

En definitiva, la politica monetaria y fiscal pueden ser empleadas de tal forma que
se potencia el Crecimiento y el Desarrollo. A lo largo del periodo estudiado se ha
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demostrado que ambas han impactado en la economia. En el caso de EEUU, las politicas
han sido implementadas con mayor intensidad produciendo que los efectos fuesen méas
solidos tanto ante politicas expansivas como contractivas. Por el contrario, la UE las ha
aplicado con menos fuerza, y, por tanto, los resultados no han sido tan sélidos como los

estadounidenses.

Por ultimo, analizando la evolucion del desempleo desde el 2000 hasta la
actualidad en ambas regiones, se comprueba como el mercado laboral estadounidense es
méas flexible que el europeo y se adapta con mayor rapidez a las circunstancias
econOdmicas, sus bajadas y aumentos son mas pronunciados frente a la estabilidad
europea. El desempleo estadounidense toca un maximo en el 2010 alcanzando casi un
10% de desempleo teniendo en el 2000 y en el 2018 un desempleo del 4% (Banco
Mundial, 2018). Esto significa que en EEUU ha habido una diferencia de 6 puntos desde
un pico a otro. Sin embargo, la UE se mueve entre el 7%y el 11% (Banco Mundial, 2018),

lo que refleja un movimiento de solo 4 puntos porcentuales.

6. Futuras lineas de investigacion

A lo largo del Trabajo se han estudiado diversos conceptos en profundidad. Sin
embargo, ha habido otros sobre los que no ha habido oportunidad de profundizar y que,

por la relacion con el objeto del Trabajo, se identifican las futuras lineas de investigacion.

En primer lugar, los efectos de un excesivo endeudamiento por parte de los
Estados en el largo plazo. Como ya se ha mencionado, los Estados han hecho uso de la
deuda permitiéndose tener déficit de incluso mas del 10% del PIB. Una linea de
investigacion seria plantearse como afecta esto al Crecimiento y Desarrollo en el largo

plazo.

Ademas, se estudiaria el margen de maniobra que tienen los Estados ante una
potencial recesion. En la actualidad los tipos de interés europeos siguen mostrando que la
politica monetaria es de caracter expansivo y tanto la UE como EEUU contindan gastando
mas de lo que ingresan. La viabilidad de implementar una politica fiscal expansiva ante

una crisis esta en duda.
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En linea con esto, cabria plantearse cual es el peso ideal de un Estado en la
economia y como contribuye este al Desarrollo. Es decir, los Estados europeos sufren
menores niveles de desigualdad, cabe plantearse si es gracias a una mayor presencia
estatal o por la composicion del Gasto Publico (en caso de emplear mas dinero a politicas

sociales y menor a Defensa).

Por altimo, se propondria un estudio acerca de como impacta el Crecimiento en el
Desarrollo y si tal impacto varia en funcién del nivel econémico y social previo del pais.
Es decir, regiones como Estados Unidos o Europa tienen un alto Desarrollo y este no

depende tanto del Crecimiento como un pais con niveles de Desarrollo bajos 0 medios.

7. Anexo

Graéfico 21: transformacion del PIB en bienestar.

EXHIBIT 3 | Performance Differs in Translating GDP into Well-Being
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Grafico 22: transformacién del Crecimiento en bienestar.

EXHIBIT 4 | Performance Differs in Translating GDP Growth into Well-Being
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Gréfico 23: competitividad e ingresos.

Figure 2: Competitiveness and income
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Tabla 9: Evolucién de la Deuda Publica UE

2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008

Union
Europea | 60,1 59,3 58,8 60,3 60,9 61,5 60,1 57,5 60,7
Alemania | 58,9 57,7 59,4 63,1 64,8 67 66,5 63,7 65,2
Espafia 58 54,2 51,3 47,6 453 | 423 38,9 35,6 39,5
Francia 58,9 58,3 60,3 64,4 65,9 67,4 64,6 64,5 68,8
Italia 105,1 | 104,7 | 101,9 | 100,5 | 100,1 | 101,9 | 102,6 | 99,8 | 102,4
Polonia 36,5 37,3 41,8 46,6 45 46,4 46,9 442 46,3

Reino
Unido 37 34,3 34,4 35,6 38,6 39,8 40,7 41,7 49,7
2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 | 2016 | 2017

Union
Europea 73,3 78,8 81,4 83,8 85,7 86,4 84,4 83,3 81,6
Alemania | 72,6 81 78,6 79,9 77,4 74,5 70,8 67,9 63,9
Espafia 52,8 60,1 69,5 85,7 95,5 100,4 99,3 99 98,1
Francia 83 85,3 87,8 90,6 93,4 94,9 95,6 98,2 98,5
Italia 112,5 | 1154 | 1165 | 1234 129 131,8 | 1316 | 1314 | 131,22
Polonia 49,4 53,1 54,1 53,7 55,7 50,4 51,3 54,2 50,6

Reino
Unido 63,7 75,2 80,8 84,1 85,2 87 87,9 87,9 87,4
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