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Tutorias Previa cita: Martes a viernes, hasta las 18:30 h

Permite al alumno adquirir un conocimiento exhaustivo del asesoramiento juridico-
profesional en el @mbito del mercado inmobiliario, pudiendo asesorar juridicamente a
clientes que desarrollen su actividad en dicho @mbito o que contraten con empresas de
dicho ambito, conociendo y comprendiendo el concepto de conjunto inmobiliario, su
regulacion juridica y de figuras similares como condominios y propiedad, los tramites
juridicos necesarios y sabiendo elaborar la documentacion juridica que se exige sobre
conjuntos inmobiliarios.



mailto:atimon@icade.comillas.edu
mailto:abengoechea@icade.comillas.edu
mailto:amartinez@comillas.edu

CG1. Capacidad de andlisis y sintesis

CG4. Capacidad de resoluciéon de problemas

CGY7. Capacidad de trabajo en un contexto internacional

CG10. Capacidad de desarrollo de un aprendizaje autbnomo

CG12. Capacidad de aplicar los conocimientos teéricos ala préactica

CG13. Capacidad de negociacidn

CE 1. Poseer, comprender y desarrollar habilidades que posibiliten aplicar los
conocimientos académicos especializados adquiridos en el Grado a la realidad
cambiante a la que se enfrentan los abogados para evitar situaciones de lesion,
riesgo o de conflicto en relacion a los intereses encomendados o su ejercicio
profesional ante tribunales o autoridades publicas y en las funciones de
asesoramiento

RA2: Posee y desarrollla funciones de asesoramiento a clientes en un dmbito concreto
del ejercicio de la abogacia

RA3: Sabe evitar situaciones de lesion, riesgo o conflicto para los clientes en un ambito
concreto del ejercicio de la abogacia

RA4: Sabe defender los intereses de sus clientes ante Tribunales o autoridades publicas
de una rama concreta del ejercicio de la abogacia

CE10. Desarrollar destrezas y habilidades paralaeleccién de la estrategia correcta
parala defensa de los derechos de los clientes teniendo en cuenta las exigencias
de los distintos ambitos de la practica profesional

RAL: Sabe seleccionar la mejor estrategia de defensa de los derechos de los clientes
ante la jurisdiccion mercantil, contencioso-administrativa, civil y penal especial o laboral
o0 en los procedimientos administrativo y econémico-administrativo.




CE13. Desarrollar destrezas y habilidades paralaeleccién de la estrategia correcta
para la defensa de los derechos de los clientes teniendo en cuenta las exigencias
de los distintos ambitos de la préctica profesional Saber exponer de forma oral y
escrita hechos, y extraer argumentalmente consecuencias juridicas, en atencion
al contexto y al destinatario al que vayan dirigidas, de acuerdo en su caso con las
modalidades propias de cada &mbito procedimental

RAL: Sabe exponer oralmente argumentos juridicos en un ambito tanto procesal como
extraprocesal en la rama del Derecho de Empresa, Derecho de los Poderes Publicos,
regulacion administrativa y politicas comunitarias, Derecho de las Relaciones Juridicas
Privadas o Derecho de la Tributacion

RA2: Sabe redactar argumentos juridicos en un &mbito tanto procesal como
extraprocesal en la rama del Derecho de Empresa, Derecho de los Poderes Publicos,
regulacion administrativa y politicas comunitarias, Derecho de las Relaciones Juridicas
Privadas o Derecho de la Tributacion

CE14. Saber desarrollar trabajos profesionales en equipos especificos e
interdisciplinares

RAL: Posee habilidades y destrezas interpersonales para trabajar en equipos integrados por
personas con el mismo perfil profesional

RA2: Posee habilidades y destrezas interpersonales para trabajar en equipos
multidisciplinares

RAS: Posee habilidades y destrezas interpersonales para conocer cual es su funcién dentro
del equipo

RA4: Posee habilidades y destrezas interpersonales para poder determinar cuales son
los objetivos comunes del equipo

CE22. Desarrollar conocimientos sobre el asesoramiento juridico en el ambito de
la organizacién y financiacién de los servicios publicos, atendiendo, ademas, a un
marco de competencias descentralizadas, tanto a nivel autonémico como local y
comunitario

RAL: Desarrollar conocimientos avanzados en materia de Derecho inmobiliario privado,
para asesorar juridicamente a clientes que desarrollen su actividad en dicho ambito o
gue contraten con empresas de dicho ambito




CONTENIDOS

1. El precontrato y los tratos preliminares en las operaciones inmobiliarias.
e Compromisos de Confidencialidad
e Cartas de Interés
e “Heads of Terms” & “MOUs”
e Ofertas Vinculantes

2. Fase de “Due Diligence” Legal en las operaciones inmobiliarias. Estructuracién y
disefio de las operaciones inmobiliarias.

Las arras, el depdésito y el aval en una operacién inmobiliaria.
La opcién de compra de un activo inmobiliario.

La compraventa del inmueble.

o g &> w

Foérmulas de financiacion inmobiliaria y garantias habituales en las financiaciones
inmobiliarias.

7. El arrendamiento para uso distinto del de vivienda.
8. Introduccion a las operaciones de “sale and lease-back”.
9. El derecho de adquisicion preferente.

10. Complejos Inmobiliarios: la Division Horizontal del Inmueble y la Comunidad de
Propietarios.

11. Mecénicas de cierre para la implementacion y ejecucién de una operacion inmobiliaria.
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Péaginas web

Spanish Real Estate Press (www.realestatepress.es)
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Materiales

Materiales de apoyo a las clases: presentaciones, apuntes y casos practicos elaborados por

el profesor, disponibles en la plataforma Moodle.

Metodologia presencial: Actividades (30horas)

Lecciones de caracter expositivo sobre los principales requisitos y conocimientos para actuar
profesionalmente en el asesoramiento en el &mbito del negocio inmobiliario.

Método del caso: supuestos reales planteados por el profesor, y debatidos, a fin de
analizar las particularidades del asesoramiento y actuacion profesional en el ambito del
negocio inmobiliario.

Se desarrollaran simulaciones de actuaciones profesionales en dichos ambitos de
asesoramiento profesional con el fin de analizar su contenido y tener una vision practica
de cada tema.

Adicionalmente se solicitara a los alumnos la redaccion de escritos y documentos.

Metodologia no presencial: Actividades (45horas)

Resolucion de supuestos practicos planteados por el profesor.

Trabajo practico sobre los contenidos que integran la asignatura.
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Criterios de evaluacion

La evaluacion de alumno se realiza en base a:

1. La asistencia del alumno a clase (10% de la nota)

2. Preparacion y participacion activa en debates en las clases y actividades practicas
(40% de la nota)

3. Prueba o caso final, pudiendo elegir el profesor entre la preparacion previa por el
alumno (ya sea con caracter individual o en grupo), entrega por escrito y discusion
en clase de un caso préctico, o la realizacion en clase de un caso practico individual
0 una prueba de evaluacion (50% de la nota).




