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Conferenciante

El alumno ha de dominar la negociacion, preparacion, redaccion, andlisis, interpretacion
y valoracién de los contratos mercantiles mas habituales en la dindmica diaria de las
empresas.




CG2: Creatividad y espiritu emprendedor.

Abordar y responder satisfactoriamente a situaciones de forma nueva y original en un
contexto dado. Dar una respuesta satisfactoria a las necesidades y demandas personales,
organizativas y sociales, modificando o introduciendo elementos nuevos en los procesos y
en los resultados

CG9: Trabajo en un equipo:

Integrarse y colaborar de forma activa en la consecucién de objetivos comunes con otras
personas, areas y organizaciones.

CG10: Capacidad para trabajar en un contexto internacional.
Habilidad para trabajar en un contexto diferente en lo social, cultural y territorial

CE19. Conocer las tipologias contractuales integradas en la contratacion del sector
publico, sus elementos y régimen juridico aplicable a las mismas y aplicar los
mecanismos de intervencién administrativa econdmica, especialmente en
determinados sectores especialmente regulados

RA1: Distingue entre contratos administrativos y contratos privados de la Administracion,
reconociendo las tipologias contractuales y conociendo el régimen juridico aplicable a cada
una de ellas.

RA2. Prepara y redacta documentacion relativa a un expediente de contrataciéon
RAS: Identifica las potestades de intervenciéon administrativa en los distintos sectores

econdémicos y sus principios de aplicacién, y sabe distinguir y aplicar las técnicas de
intervencion previstas en el ordenamiento juridico-administrativo.

CE 20: Desarrollar conocimientos juridicos avanzados en materia de contratacion el
ambito de la empresa, analizar rigurosa y criticamente los contratos mercantiles mas
utilizados en el trafico juridico de las empresas y dominar los conceptos juridicos
sobre el cumplimiento e incumplimiento de los mismos en un entorno globalizado.

RA 1: Muestra conocimientos juridicos sélidos del régimen juridico de la compraventa
mercantil, identificando y diferenciando los diversos contratos mercantiles, necesarios en la
contratacion de las empresas, con capacidad para la gestion, entre otros, de contratos de
compraventa mercantil, transporte o distribucion en un entorno internacional globalizado.




BLOQUES TEMATICOS Y CONTENIDOS*

BLOQUE 1:

Introduccién a la contratacién: teoria general de los contratos y condiciones generales de

la contratacion.

BLOQUE 2:

Contrato de comision Contratos de distribucion comercial. Contrato de transporte.

Contratacion maritima. Contrato de agencia.

BLOQUE 3:

Elementos internacionales de la contratacion

BLOQUE 4

Responsabilidad civil contractual. Concepto y alcance

Diferencias con la responsabilidad civil extracontractual. Yuxtaposicién de
responsabilidades

Marco legal: CC, CCCat., PECL, otras

Criterios judiciales del TS en materia de responsabilidad contractual

Seguro de responsabilidad civil: Tratamiento de la responsabilidad civil contractual
Casos practicos
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Materiales de apoyo a las sesiones presenciales

Bloque 1: Condiciones generales de la contratacion.

ﬁ Ley de consumidores y usuarios de 2007

ﬁ Ley 3/1991, de 10 de enero, de Competencia Desleal .

Ley 7/1998, de 13 de abril, sobre Condiciones generales de la
& Contratacion.

Bloque 4: Responsabilidad civil contractual.

& SUPUESTOS DE RESPONSABILIDAD CONTRACTUAL

Propuesta de modernizacion C.civil en materia de obligaciones y
& contratos

ﬁ Principios de Derecho Europeo de los contratos I+lI.

& PPT: Sistema DE RESP CONTRACTUAL_Dic 2010 Il _2
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Articulos y papeles de investigacion

Paginas web

Apuntes

METODOLOGIA DOCENTE

Metodologia presencial: Actividades ( horas)

Seminarios y Lecciones de caracter expositivo en las que se presentan los principales
contenidos de forma clara y estructurada, con contenidos tedrico practicos

Pequefios ejercicios, en grupo y presenciales, que plantee en cada bloque el
profesor a partir de lecturas, materiales y modelos de contratos: 1 en bloque 1, dos en
bloque 2; 2 en bloque 3 y 1 en bloque 4.

Debates, en los que grupos presentan puntos de vista contrapuestos sobre las
fuentes de aplicaciéon, y se discute con el fin de convencer al oponente y demas
asistentes.

Metodologia no presencial: Actividades

Estudio y ampliacion bibliografica de contenidos.
Tres trabajos monogréficos, individuales, que implican la busqueda, consulta y




recopilacién de fuentes documentales y la redaccién de una reflexion personal sobre
documentacion aportada en las sesiones presenciales sobre los diferentes tipos de
contratos.

Elaboracion de contratos objeto de estudio.

EVALUACION Y CRITERIOS DE CALIFICACION

La evaluacién de alumno se realiza en base a :

1. Tres trabajos colectivos monograficos, autbnomos, en los que se valorara la
integracion de los resultados de la partes asignadas a cada miembro del grupo, el
conocimiento por parte de los alumnos de la regulacién juridica basica de los diferentes
tipos de contratos, valorandose la capacidad para interpretar los principales documentos
basicos que se acompafian, asi como la eleccion de la soluciébn contractual mas
adecuada de las planteadas en el supuesto en que el profesor les presenta; 45%

2. Participacion activa del alumno en el aula: participacion activa en la busqueda de
un resultado cooperativo; integracion de las opiniones ajenas en la argumentacion,
busqueda de informacién adicional, reflexion para la toma de postura personal sobre
temas concretos en los debates: 15%

3 Ejercicios de aplicacion practica presenciales: que valoren la capacidad y rapidez
del alumno para comprender las fuentes, nacionales e internacionales y tipologia
contractual: 40%.




