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Resumen: este trabajo pretende mostrar la influencia de economias emergentes sobre
paises ya desarrollados con los que mantengan una relacion comercial y/o historica.
Mediante el estudio de conceptos macroeconémicos como el PIB, la inflacion o el
desempleo, a la par que las magnitudes que los miden, se ha investigado acerca del poder
de Brasil, India y Ghana sobre Alemania, Estados Unidos y Reino Unido
respectivamente. Para ello, se ha realizado un andlisis teorico para asi sentar las bases del
trabajo y un analisis empirico basado en los datos de las naciones estudiadas durante el
siglo XXI y asi poder determinar hasta qué punto ha existido una influencia de las

economias en desarrollo sobre las ya emergidas.

Palabras clave: Economias Emergentes, Economias Desarrolladas, Brasil, India, Ghana,
Variables macroecondémicas, Conceptos Macroecondmicos, PIB, Desempleo, Inflacion,

Exportaciones, Balanza Comercial.

Summary: the main purpose of this work is to show the influence emerging economies
have over developed countries with which they have had commercial and/or historical
relationships. Through the study of macroeconomic concepts such as GDP, Inflation or
Unemployment and their variables, there has been a research of the power Brazil, India,
and Ghana have over Germany, U.S.A, and the United Kingdom, respectively. A
theoretical analysis has been done to lay the foundations of the work, while an empirical
analysis has been conducted based on data of the studied nations during the 21% Century
to determine the level of influence emerging economies have had over developed

countries.

Key Words: Emerging Economies, Developed Economies, Brazil, India, Ghana,
Macroeconomic Variables, Macroeconomic Concepts, GDP, Unemployment, Inflation,
Exports, Trade Balance.
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1.Fundamentos Bésicos del Trabajo

1.1 Introduccion

En la actualidad, la economia es el mayor motor que mueve el mundo y sobre el
que se basa la civilizacion tal y como se conoce. Este hecho, unido a la globalizacion,
hace que la disciplina macroeconoémica haya adquirido una mayor importancia con el
paso del tiempo. Se entiende macroeconomia como “La rama de la economia que trata
con toda la economia, y que se centra las siguientes magnitudes: problemas
macroeconomicos, teorias macroeconémicas, politicas macroecondémicas, y diferentes
formas de ver cdmo la economia funciona” (Arnold, 2008). Adicionalmente, “La
Macroeconomia proviene del griego “makro” que significa grande. La macroeconomia
se centra en el panorama general y no en los pequefios detalles, por lo que atiende a la
produccion total, al nivel de desempleo y a los tipos de intereses en general”. (Lieberman
& Hall, 2007)

Las diversas magnitudes son gestionadas de manera diferente en los distintos
paises, lo que, unido al proceso de globalizacion, hace que los efectos en otras economias
sean distintos. Estos cambios que se han producido a nivel global han generado nuevas
situaciones en la que los paises en desarrollo deben luchar para adaptarse, ya que
presentan mas dificultades que economias mas establecidas. Por otra parte, si estas
naciones consiguen moldearse correctamente, dispondran de ventajas que en afios
pasados no disponian como un mejor acceso a tecnologia y a otros tipos de bienes.

(Lascurain Fernandez, 2017)

Ahi es donde radica el interés y la motivacién por este trabajo, en poder estudiar
e investigar sobre la capacidad que tienen las economias en vias de desarrollo de poder
adaptarse a estas nuevas situaciones como consecuencia del proceso de globalizacion, y
cémo se complementan con otras naciones ya desarrolladas las cuales han dispuesto de
mayores ventajas y han conseguido superar obstaculos para llegar a su situacion actual y

poder llegar a resultados acerca de su interaccion y de si la influencia es positiva o no.



1.2 Objetivos del Trabajo

Este trabajo ha nacido con el objetivo de contestar a la siguiente pregunta ¢ Cuéles
son los efectos que tienen en el presente y tendran en el futuro las economias en vias de
desarrollo en otras economias ya desarrolladas? Esta pregunta sera la base en torno la que
gire el estudio, siendo las conclusiones el apartado donde se interpreten los resultados

obtenidos y donde se muestra la contestacion a la misma.

Asimismo, al igual que el objetivo principal, en este trabajo se han incluido una
serie de subobjetivos en forma de pregunta para ayudar en el estudio y la investigacion.
Las preguntas sobre las que se basan los subobjetivos son las siguientes: ;Qué son las
economias en desarrollo?, ¢Por qué estos paises los son?, ;Qué diferencias presentan con

respecto a otras naciones desarrolladas y entre ellas?

Por lo tanto, mediante el estudio de los subobjetivos se estableceran las bases
tedricas sobre las que recae la pregunta principal del trabajo para proceder posteriormente

al andlisis empirico y las conclusiones.

1.3 Metodologia

En los referido a la metodologia, se analizaran las naciones de Brasil, India y
Ghana a nivel macroeconémico, como naciones emergentes, y teniendo en cuenta las
distintas variables y teorias, poder comparar estas diversas magnitudes con otras
economias ya desarrolladas con las que tengan relacion, y asi poder determinar el impacto

que tienen sobre ellas.

Para alcanzar conclusiones fiables se observara la evolucion de los paises objeto
de estudio, teniendo en cuenta sus situaciones excepcionales, ademas de su impacto en
economias ya desarrolladas. El incremento en las relaciones entre naciones ha provocado
que incluso las minimas politicas economicas de una nacion, altere los planes de otras

con las cuales mantienen una proximidad geografica o comercial. Segn Herrera (2015):



“Podemos senialar el surgimiento de nuevas estructuras de decision que operan en tiempo
real y con alcance internacional, por otra parte la alteracion en curso de las condiciones
de competitividad de las empresas, regiones, paises y continentes; la desnaturalizacién
de los derechos, la desterritorializacion de las formas institucionales, la
descentralizacion de las diversas practicas del sistema capitalista, la desregulacion de
los mercados de capitales, la interconexion de los sistemas financieros, la reasignacion
geografica de las inversiones productivas, la proliferacion de los movimientos
migratorios y los cambios producidos con relacién a la division internacional del

’

trabajo.’

Por consiguiente, cada nacion estudiada tiene caracteristicas Unicas dependiendo
de su situacién actual, asi como de su pasado y sus expectativas. Ademas, se pretende
abarcar un mejor analisis al tener en cuenta diferentes paises y sobre todo diferentes
continentes, ya que, dependiendo de su situacion geografica, recursos disponibles o
acontecimientos historicos, han seguido distintos caminos para llegar a su posicion actual

y han influido en mayor manera para los futuros planes econémicos y de crecimiento.

Durante este estudio es necesario recopilar datos tanto de Brasil, India y Ghana,
como de las economias ya desarrolladas que tenga conexion con estas naciones
mencionadas. Se combinaran literatura cientifica sobre los temas tratados junto al analisis
de datos empiricos recopilados para poder llegar a conclusiones fiables. De esta manera,
las bases de datos son esenciales para recabar la maxima informacion disponible acerca
de la situacion y el pasado de las economias emergentes estudiadas, como de las ya
desarrolladas, ademaés de datos acerca del rendimiento de los paises observados para su

posterior comparacion.

1.4 Estructura

Todo el contenido estara dividido en 8 bloques. En primer lugar, se introducira el

tema a tratar, explicando los objetivos y temas principales de estudio a la par que las



intenciones y motivos que han llevado a realizar este trabajo. En segundo lugar, se
sentaran las bases teoricas sobre las que se va a sostener el mismo. La teoria es la previa
para iniciar cualquier actividad o trabajo, y es esencial, ya que sin los fundamentos
correctos la préactica esta abocada al fracaso. Por ello, en esta primera parte del trabajo se
estudiara el concepto de economias emergentes, asi como de los paises mas desarrollados
y de otros indicadores macroecondmicos Utiles como el PIB, la tasa de inflacion o la de
desempleo para el futuro andlisis de los paises seleccionados, poder diferenciar

correctamente los paises estudiados y poder recalar en una conclusion satisfactoria.

Posteriormente, se explicara el por qué la eleccion de las naciones fruto de estudio
(Brasil, India y Ghana). Para ello se investigara entre numerosos recursos de literatura
cientifica para explicar la inclusion de estos paises como economias emergentes,
apoyandose siempre en el marco tedrico donde se explican las principales magnitudes
econdmicas. Cada nacion tendra su espacio en el que se aportaran diferentes argumentos
sobre la condicion de estos paises en cuanto a naciones en vias de desarrollo. Estas

pruebas pueden ser diferentes, mostrando asi el mundo intercultural que hay actualmente.

En el cuarto bloque se encontrara la identificacion de los paises desarrollados con
los que las naciones estudiadas tengan una mayor relacion, ya sea econémicamente,
politicamente, histéricamente o de otras indoles. Se seguirad un proceso similar al anterior
bloque, ya que los recursos literarios cientificos seran de suma importancia para poder
establecer aquellos paises que sean dignos de inclusion en este estudio para poder
determinar la influencia de Brasil, India 0 Ghana sobre ellos. Asimismo, al igual que en

bloque anterior, habra apartados individuales para cada pais.

A continuacion, se presentara el analisis empirico de este trabajo. Una vez
explicadas todas las naciones que compondran este estudio, se examinaran los nimeros
de aquellas magnitudes y teorias macroecondmicas explicadas en el marco tedrico. El
analisis empirico permite analizar y concluir sobre el impacto que tienen las economias
emergentes sobre aquellas naciones ya desarrolladas. Para ello, no sélo se cotejaran los

datos de las naciones, sino que también se llevardn a cabo analisis estadisticos de



correlacion, en los que se mostrara la relacion existente entre los mercados emergentes
estudiados y sus respectivas naciones ya desarrolladas con las que tengan una mayor
conexion. Ademas, como ya se ha mencionado anteriormente, dichos datos se obtendran
de bases de datos provenientes de organizaciones oficiales como el Banco Mundial, La
Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econdémicos (OCDE), World
Integrated Trade Solutions (WITS), entre otras. En la ultima parte de este bloque se
llevara a cabo el anélisis y la comparacion final de todos los datos recopilados, asi como
la determinacion de los efectos de las naciones emergentes sobre los paises cuyas
economias ya estan desarrolladas, permitiendo la respuesta a la pregunta inicialmente

planteada como objetivo principal de este trabajo.

Por ultimo, una vez realizado el analisis empirico se presentaran las conclusiones
de este trabajo, basados en la basqueda y en la investigacion realizada. En este bloque se
mostraran todos los resultados obtenidos de la investigacion, tanto de la parte teorica
como de la empirica, para asi poder contestar con fiabilidad a la pregunta y establecer si
los mismos han sido negativos o positivos en relacidn con la cuestion principal del trabajo.
Para terminar también se presentan futuras investigaciones, temas muy interesantes para

posibles estudios.

Finalmente, se incluye una bibliografia en la que aparecen todas las fuentes

consultadas para la realizacion de este trabajo.

2.Marco tedrico

2.1 Medicion de la Actividad Econémica

La actividad econdmica y su medicion ha sido uno de los temas principales en la
literatura econdmica, en ese sentido, diversos autores, como Arnold, Mankiw entre otros,
han estudiados las diferentes maneras en las que se puede medir el rendimiento en una
economia. Segun Arnold (2008), las principales maneras de medir el desempefio
macroeconomico son mediante los precios, el nivel de desempleo, y la actividad

economica, que a su vez se mide con el Producto Interior Bruto (PIB) y el PIB real. Es



decir, para poder medir el rendimiento de una nacidn es necesario tener en cuenta la

actividad econdmica, la evolucion de los precios y del desempleo.

Ademas, cabe destacar la diferencia entre conceptos econémicos e indicadores.
Segun Horn (1993), los economistas se basan en estadisticas inequivocas antes que en
conceptos. Por ello, indicadores como el PIB, la tasa de inflacion o evolucion de los
precios, o el porcentaje de desempleados, son la base para poder estudiar los conceptos
econdmicos previamente mencionados. Ademas, estos indicadores proporcionar una via
de comparacion e informacion sobre qué ha ocurrido, qué ocurre y qué ocurrird sobre
estos conceptos. En definitiva, los indicadores econdmicos son los que nos aportan la
informacion de los diferentes conceptos que a su vez nos proporcionan una vision global

de la actuacion macroecondémica de las diferentes economias.

Por otra parte, cabe destacar la estrecha relacion entre el PIB y la comparacion de
distintas actividades econdmicas. Segun Miller, no es facil comparar dos economias las
cuales tengan enormes diferencias, por lo tanto, para su equiparacion se emplean los tipos
de cambio de divisas, asi como el verdadero poder adquisitivo (Miller, 2011). Finalmente,
segin el profesor Gregory Mankiw, “Los mejores datos para analizar el valor de una
economiay que mas usan los economistas y los dirigentes son el PIB, el indice de precios

al consumidor (IPC) y la tasa de desempleo”. (Mankiw, 2009).

El PIB se entiende como el valor monetario de todos los productos y servicios
finales producidos por una economia durante un afio (Case et al. 2012). Por lo tanto, es
un indicador de como se desenvuelve una economia, ya que se puede observar como
evoluciona entre diversos periodos y mostrar si hay crecimiento o decrecimiento

econémico.

Ademas, el PIB presenta diversas variantes que son muy utiles en diversos
contextos dependiendo en lo que se quiera estudiar. No obstante, para poder comparar
entre PIBs de distintos afios hay que utilizar la variable de PIB real. En esta magnitud se

toman los precios de un afio base y se calculan los PIB que se quieren comparar de nuevo

9



teniendo en cuenta los precios anteriores. Esto se realiza para eliminar el incremento de
los precios debido al paso del tiempo (Blanchard, 2017), y por tanto para poder

examinarlos de una manera mas justa y obtener asi conclusiones mas certeras.

El PIB real per cépita es una variable para tener en cuenta, en ésta se nos muestra
el PIB real total de una economia dividida entre todas las personas que lo componen. Esta
variable es de gran utilidad para la comparacién de las diferencias en el crecimiento de
distintas naciones, o el nivel de desarrollo que ha alcanzado cada una. Esto se debe a que,
si el nivel de desarrollo de cada nacion estuviera determinado por su PIB, los paises cuyas
economias generaran un mayor valor monetario serian las mas desarrolladas
independientemente de la variacidén en su poblacion, y eso no siempre es cierto. “Hay
ocasiones en las que el PIB de una nacion puede crecer un 100%, mientras que su
poblacién un 200%, lo cual indica que el capital por habitante ha descendido pese a un
incremento en el PIB real” (Miller, 2011). Asimismo, naciones cuyo PIB es alto se puede
deber a las dimensiones de su territorio o al facil acceso a importantes recursos, y no al
hecho de que estén totalmente desarrolladas, por lo que usar dimensiones incluyendo a la

poblacién acerca mas a la verdadera situacion del pais en cuanto al crecimiento.

Por ejemplo, Noruega en 2018 obtuvo un PIB de 434,167 miles de millones de
ddlares, mientras que China 13,608 billones de dolares (fuente: Banco Mundial). Viendo
Unicamente estos numeros se podria decir que China tiene un mayor desarrollo como
nacion que Noruega, ya que estas cifras no tienen en cuenta la forma en que el monto
generado esta distribuido entre los habitantes. De esta manera, utilizando el PIB per cépita
se obtendra una mejor vision de la distribucién de la riqueza, asi como del desarrollo del
pais entre todos sus habitantes. Siguiendo con el ejemplo anterior, Noruega en 2008
obtuvo un PIB per cépita de 81.297 miles de dolares, mientras que China 9.771 miles de

dolares.

El Banco Mundial en su informe titulado The Changing Wealth Of Nations
(World Bank Group, 2018), explica por qué indicadores como el PIB per capita estan

estrechamente relacionados con la riqueza y el crecimiento de las naciones. En este
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informe se muestra la correlacion entre diversas magnitudes. Por ejemplo, normalmente
hay un mayor PIB per céapita en aquellas economias que cuentan con mejor capital
humano, o, también entre el PIB per cépita y riqueza per cépita, ya que aquellas naciones
con mayor PIB per cépita, han visto como la riqueza de su poblacion también ha
aumentado durante las Ultimas décadas. Por lo tanto, observando el ejemplo mencionado
y la informacion proporcionada por el informe del Banco Mundial, el PIB per cépita
también es una variable de interés para poder determinar el nivel de riqueza y desarrollo

de un pais.

Para acabar con la variable del PIB, cabe destacar la existencia del Producto
Nacional Bruto (PNB). Segun Case et al. (2012) EI PNB se diferencia del PIB ya que
tiene en cuenta Unicamente los factores de produccion nacionales, aunque produzcan
bienes y servicios en naciones extranjeras, de manera que en esta variable tienen un valor
positivo aquellos bienes y servicios producidos en paises extranjeros, y un valor negativo
aquellos que hayan sido elaborados por factores extranjeros en territorio nacional. No
obstante, el PNB per capita muestra una informacion similar a la del PIB per cépita ya
que nos permite observar la manera en la que la riqueza producida por los factores de
produccién nacionales esta distribuida a lo largo de toda la poblacién y asi poder

determinar el nivel de desarrollo de una nacion.

Anteriormente se ha mencionado al IPC como indicador macroeconémico basico
para determinar la actuacion de un pais, asi como su situacion actual. “El IPC es un
sistema que hace un seguimiento en el cambio en los precios de ciertos bienes y servicios
comunmente comprados por consumidores. Estas adquisiciones incluyen comida,
residencias, vehiculos, ropa, educacion, entre otros. Muchos paises compilan el IPC, ya
que aporta gran informacion acerca de la inflacion...” (Dziak,2017). Adicionalmente, se
entiende el término inflacidon como “un aumento generalizado de los precios que no se
limita a determinados articulos. Como resultado, pueden adquirirse menos bienes y
servicios por cada euro, es decir, cada euro vale menos que antes.” (Banco Central

Europeo, 2020).
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Por lo tanto, el IPC seria el indicador macroecondmico que aportaria la
informacion acerca de los cambios que ha experimentado una economia, ademas de su
situacion actual. Por otra parte, la inflacion seria el concepto macroeconémico sobre el
que recaen los resultados del IPC y que aporta la informacion sobre posibles actuaciones
futuras en términos de tanto politicas fiscales como monetarias, la cuales se explicaran

mas adelante.

Ademas, se observa como indicadores explicados (PIB e IPC) o conceptos
econdmicos (actividad econdmica e inflacién) estan estrechamente relacionados, ya que,
si hay un aumento del IPC, el PIB se vera afectado negativamente porque la poblacion
tendré un poder adquisitivo mas bajo. Ademas, segin Andrés y Hernando (1996), pese a
que la inflacién puede tener efectos positivos a corto plazo debido a su relacion inversa
con la tasa de desempleo, tiene efectos perjudiciales a largo plazo al afectar a la capacidad

productiva de una nacién y por tanto a su crecimiento econémico.

Otro concepto para poder medir el desarrollo de una economia es el desempleo,
como ya se ha mencionado anteriormente. La tasa de desempleo (su indicador) se obtiene
mediante la division del nimero total de desempleados entre la cifra total de la poblacion
activa de un pais. Este ratio muestra el porcentaje de aquellos que desean trabajar, pero
no tiene trabajo (Mankiw, 2009). Este es un indicador muy Util para poder determinar la
situacion en la que se encuentra una economia actualmente, ya que cuanto menor sea el
porcentaje de la poblacion activa desempleada, mayores aportaciones estan realizando las
personas a la economia. Por ello, esta directamente relacionado con el PIB y con los

cambios en el IPC.

La Ley de Okun muestra esta relacion. Okun concluyo la existencia de una
relacion inversa entre el porcentaje de desempleados con el crecimiento del PIB, por lo
gue un incremento en la tasa de desempleo afectaria negativamente al crecimiento del
PIB y viceversa. (Okun, 1962). Esta unién muestra como la tasa de desempleo es una
variable muy til para observar la situacion actual de una nacion, asi como el éxito de las

medidas que se toman en ella, ya que afecta al desarrollo y crecimiento de una economia.
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Esto se aprecia debido a la situacién provocada por el COVID-19, ya que segun Goldman
Sachs la tasa de desempleo en Estados Unidos aumentara en un 15% contribuyendo a una
bajada del crecimiento del PIB entre un 24% y un 34% (Shahine, 2020). Asimismo, la
tasa de desempleo supone grandes aportaciones en la comparacion de diferentes paises
para observar las diferentes decisiones que toma cada nacion y que diferencias ha habido

en sus actuaciones en situaciones similares.

Las tres magnitudes mencionadas suponen el resultado de las politicas tanto
fiscales como monetarias que las autoridades decidan aplicar. Dependiendo de las
medidas tomadas, el porcentaje en inflacion o en tasa de desempleo sera mayor 0 menos,
mientras que el crecimiento del PIB sera positivo o negativo. Esto se muestra en el indice
de miseria o indice de malestar que segiin Dao y Loungani (2020) afecta a los individuos
de una economia y por tanto al desempefio de esta. Este indice agrupa tanto la tasa de
desempleo como inflacion y muestra como una subida importante en estas variables
podria provocar grandes estragos en una nacion, ya que “estudios realizados sobre
Estados Unidos y Europa muestran que incluso 15 o 20 afios después de perder su empleo
durante una recesion, los ingresos de las personas despedidas son 20% mas bajos que los
de trabajadores en una situacion similar que conservaron su puesto.” Para ello, los
gobiernos deben “sostener la demanda agregada por medio de medidas de politica
monetaria y fiscal, crear programas de empleo y seguro de desempleo para aliviar las
tensiones en los mercados de trabajo y proporcionar subsidios para limitar los despidos y

acelerar la recuperacion del empleo.”

2.2 Politicas y Medidas Econdémicas

En el ambito de las politicas econdmicas, existen dos tipos, fiscales y monetarias.
Normalmente son los gobiernos de cada nacion los que se encargan de las primeras. “La
disciplina fiscal se ha entendido, generalmente como una situacion en la que la deuda
publica es sostenible, o sea, una situacion en la que la restriccion presupuestaria del
gobierno se satisface de tal forma que se evita la acumulacién excesiva de deuda”

(Gonzalez-Paramo et al. 1991), y los bancos centrales de las segundas, “EIl mecanismo
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comienza con la distribucion de liquidez y el control de los tipos de interés a corto plazo

por parte del banco central.” (Banco de Espana, 1999)

En primer lugar, las politicas fiscales son medidas adoptadas por los gobiernos
para poder controlar la tasa de desempleo, la inflacion y por tanto el rendimiento y el
crecimiento de la economia. Consisten en modificar la recoleccion de impuestos, asi
como el gasto publico dependiendo de las intenciones que cada autoridad tenga. En
cuanto a las politicas monetarias, son medidas impuestas por las autoridades pertinentes
para determinar la cantidad de dinero que hay en una economia, para que a su vez afecte
a los tipos de interés y por tanto al gasto total de la poblacion. El principal objetivo con
la implantacion de estas es conseguir crecimiento econdmico a la par que controlar el

sistema de precios y la tasa de desempleo (McConnell et al.,2009).

Ambas politicas tienen a su vez dos tipos. En las politicas fiscales se encuentran
las expansivas Y restrictivas. Las primeras consisten en promover un mayor consumo y
gasto en la economia para potenciar su crecimiento. Este aumento del consumo se realiza
mediante una reduccion en la recoleccion de impuestos, aumentando el gasto publico en
inversiones 0 una combinacion de ambas. Por otra parte, se encuentran las politicas
fiscales restrictivas, cuyo objetivo es el contrario, reducir el gasto en una economia. En
este caso, los gobiernos pueden optar por aumentar la tasa impositiva, disminuir el gasto
publico o una combinacion de ambas. Mientras que en las politicas monetarias se
presentan la expansiva, en la cual se aumenta la cantidad de dinero disponible en una

economia y la restrictiva, en la cual se disminuye (Arnold, 2008).

La relacién existente entre la cantidad de dinero que circula en una economia con
los tipos de interés es inversa, cuanto méas dinero haya en una economia, menores seran
los tipos de interés y viceversa. El monto total de divisas se gestiona mediante los bonos,
de manera que, si se desea una mayor cantidad de dinero en la economia, la autoridad
pertinente comprar bonos en el mercado para asi inyectar mas moneda, haciendo que los
tipos de interés bajen (politica monetaria expansiva) ya que promueve el aumento del

gasto y es popular en periodos de recesion. En el caso de que se desee reducir la cantidad
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de moneda en una economia se llevaran a cabo politicas monetarias restrictivas. En este
caso, las autoridades venderan esos bonos en el mercado, haciendo que los tipos de interés
suban y que el acceso a inversiones sea menor. Estas practicas son habituales en caso de

inflacion alta (Lieberman and Hall, 2007)

Ambos tipos de politicas, fiscales y monetarias coinciden en el denominado
modelo IS-LM. En este modelo dos curvas coinciden llegando a un equilibrio entre la
curva del mercado de bienes y servicios (IS) y el mercado del dinero (LM). En el punto
en el que ambas curvas se solapan determina el nivel de produccion y de renta en el

mercado junto a los tipos de interés existentes.

Finalmente, las politicas tienen un impacto directo sobre la inflacion, el desempleo
y la actividad econdmica y sus indicadores. Este hecho hace que los gobiernos tengan que
valorar el impacto de estas sobre las distintas magnitudes y determinar que distribucion
es necesaria para conseguir una mayor estabilidad. “La politica macroecondémica conlleva
disyuntivas entre sus metas convencionalmente aceptadas. De este modo, la basqueda de
estabilidad macroeconémica centrada en el control de la inflacion puede implicar
sacrificios en el empleo y, de igual modo, las medidas contra ciclicas pueden empeorar
los desequilibrios sectoriales.” (Gosh, 2007) Por lo tanto, cada politica que haya adoptado
el gobierno de cada nacion, asi como los bancos centrales pertinentes han tenido

consecuencias en como los paises han rendido y como su desarrollo se ha visto afectado.

2.3 Crecimiento Economico: Medicion y teorias

Por ultimo, el crecimiento econdmico es una parte esencial para poder determinar
la situacion que atraviesan las diferentes naciones o el nivel de desarrollo que estas

pueden tener y facilitar asi la influencia que pueden tener unas sobre otras.

Segun el Banco Mundial, “el crecimiento economico se mide mediante el cambio
en el volumen de la produccion, en el gasto real o en los ingresos de sus residentes”

(Banco Mundial). Por otra parte, autores como Lieberman y Hall (2007) coinciden con la
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definicion del Banco Mundial, para ellos el crecimiento a largo plazo se puede diferenciar
entre el crecimiento total que experimenta una economia en su produccion total, o el
crecimiento total per cépita (equivalente al incremento en los ingresos de los residentes)
o el crecimiento en la productividad, es decir, el incremento en la produccion que realiza

cada trabajador.

El concepto de crecimiento econdmico ha sido abarcado por varios autores, lo que
ha llevado a diferentes posturas con el paso del tiempo. En primer lugar, las teorias de
crecimiento se remontan a 1776 cuando Adam Smith en su obra La Riqueza de las
Naciones establecio “hay pocos requisitos para llevar a un pueblo a la opulencia desde la
barbarie méas baja, salvo paz, impuestos, y una administracion tolerable, el resto viene por
el curso natural de las cosas”. Desde entonces, los modelos de crecimiento tuvieron una
vision mas pesimista en cuanto al crecimiento a largo plazo como los de David Ricardo
0 Thomas Robert Malthus o incluso Karl Marx, quién si predijo posibles altibajos

especialmente para las clases obreras (Sala-i-Martin y Snowdon, 2006).

Posteriormente aparecen las primeras teorias de crecimiento mas orientadas hacia
el keynesianismo. El modelo Harrod-Domar es considerado el punto de partida en cuanto
a los modelos de crecimiento se refiere. En su modelo, la produccion se basa en capital y
mano de obra, pero tiene en cuenta suposiciones orientadas a la ideologia de John
Maynard Keynes. Por ejemplo, al haber unos precios fijos, las compafiias eligen la mejor
manera de produccién por cada nivel de precios. Ambos economistas no creian en la
capacidad del mercado para poder conseguir pleno empleo, ya que se centra Unicamente
en el equilibrio en el mercado bienes y servicios y no incluye el mercado laboral.
(Salvadori, 2003).

En segundo lugar, se encuentran las teorias neoclasicas, entre las cuales destaca el
modelo creado por el economista Robert Solow. En ella Solow establece una ecuacion
central con las variables de produccion total (), capital (K) y fuerza laboral (L). Esta
forma de ver el crecimiento se basa en como alcanzar un punto de equilibrio y como

aumentando capital o fuerza laboral por una unidad, la variable restante crecera de la
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misma manera. Es una teoria de caracter exdgeno, ya que toma el cambio tecnologico y
el desarrollo del capital humano como los principales causantes del desarrollo, siendo
esto fuerzas externas que una economia no puede controlar. Sin ellos, se llega a un punto
en el cual el gasto de capital nuevo solamente puede igualar a la depreciacion total, por
lo que la economia no crece. No obstante, hay detractores de este modelo, segun el
macroeconomista Gregory Mankiw (2009), el modelo de Solow predice cuando la
economia llegard a su punto de equilibrio, que estard determinado por el porcentaje de
ahorro de las economias individuales y por el crecimiento de la poblacion, de manera que
este modelo no predice de manera correcta la relacion de convergencia de todos los paises,

ya que los paises menos desarrollados tienden a crecer mas que las economias mas ricas.

Finalmente, en las teorias de crecimiento destacan aquellas denominadas
enddgenas o de nuevo crecimiento. Segun el economista hispano-estadounidense Xavier
Sala i Martin (2003), estas teorias surgen debido a la insatisfaccion existente en los afios
80 con la teoria neoclésica ya que no explicaban correctamente factores determinantes
del crecimiento a largo plazo. Esto se debia a que el modelo de Solow, sin el componente
tecnoldgico, predecia que la economia terminaria convergiendo a un equilibrio sin un
crecimiento en el PIB per cépita. Para solucionar esto, se cambi¢ el concepto de capital
haciéndolo mas amplio, incluyendo también componentes humanos. De manera que con
estas nuevas teorias se pretende explicar la existencia de un crecimiento sostenido en la
economia, aunque no haya influencia externa, mediante factores internos, endégenos. En
este modelo también se incluyen variables como la tecnologia o el capital humano, solo
que el crecimiento se justifica mediante la evolucién de este Gltimo de manera interna,
sin necesidad de recaer sobre factores externos incontrolables. Por ello, “los porcentajes
de crecimiento per cépita vienen determinados la acumulacion de capital humano interno

en solitario, no se requiere un motor de crecimiento externo” (Lucas Jr, 1988)

Sin Embargo, segin Miller (2011), el crecimiento se entiende como el cambio en
el PIB real per capita de cada economia en un periodo de tiempo. No obstante, un
incremento no significa que el pais esté desarrollandose més deprisa, ya que las personas
con mayor renta pueden ver como sus ingresos aumentan mientras que las personas con

rentas mas precarias pueden estar estancados. En definitiva, un cambio positivo tanto en
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el PIB, en el PIB real o en el PIB real per capita puede determinar el crecimiento
economico, pero no el desarrollo de una nacién ni la distribucién de su riqueza. Esto es,

la existencia de diferencias entre crecimiento y desarrollo econémico.

Segun Vittorio Marrama (1965) y reflejado por el Centro de Estudios Politicos y
Constitucionales (CEPC) del gobierno de Espafia, se ha entendido durante afios el
desarrollo econdmico como el incremento en la renta nacional, siendo mayor cuanto mas
alto fuera auge de esta renta, pero esta definicion resulta imprecisa, ya que no se tiene en
cuenta el mayor reparto de la renta en favor de la poblacion. “Un mejoramiento de la
distribucion personal, regional y sectorial me parece un instrumento de mayor desarrollo
econdmico por cuanto pone en movimiento fuerzas econdémicas y extraeconémicas que,
a plazo méas o menos préximo, provocaran un mas rapido incremento de la renta. Si,
viceversa, no se lograse un mejoramiento de la distribucion o, peor todavia, si las
distribuciones empeorasen, el ritmo de aumento de la renta sufriria una contraccion.”
Segln Chau y Kanbur (2020), medir el desarrollo econdémico Gnicamente con la renta per
capita es demasiado restrictivo. Por ello, se debe tener en cuenta indicadores que influyen

en la renta y son influidos por ellas como educacion, salud o una poblacién formada.

A raiz de esto, un mayor desarrollo econémico se ve reflejado en el indice de
Desarrollo Humano (IDH) elaborado por el Programa de Naciones Unidas para el
Desarrollo (PNUD). “El Indice de Desarrollo Humano (IDH) del PNUD ha sintetizado
en un solo nimero el progreso humano, al combinar informacién sobre la salud, la
educacion y los ingresos de las personas. Con los afios, el IDH ha servido como una
herramienta comparativa de excelencia y como una plataforma fiable para la celebracion
de debates publicos enérgicos sobre las prioridades nacionales.” (PNUD, 2019)
Finalmente, el nivel de desarrollo no se basa Unicamente en el crecimiento econdémico,

sino también en mejoras en el sector de la tecnologia, la educacion, la salud, entre otras.

2.4 Economias Emergentes y Desarrolladas, Definicion y Diferencias

Observando el crecimiento econdmico, destaca la complejidad y la combinacion

de distintos factores. “El progreso economico solo puede producirse en un ambiente
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favorable. Por tanto, deben darse algunos requisitos previos, psicoldgicos, sociales y
juridicos. Asi, el desarrollo progresard méas en aquellos paises donde la ensefianza esté
difundida y se estimule la experimentacion.” (Irastorza, 1955) Esto se debe a la falta de

una férmula que permita a los distintos mercados alcanzar un nivel de desarrollo éptimo.

Por lo tanto, actualmente son notorias las enormes diferencias que hay entre unos
paises y otros en cuestion de progreso, como muestra el IDH mencionado anteriormente.
Segln ING (2019), “la historia del crecimiento econémico en el mundo es relativamente
reciente, y tiene mucho que ver con las situaciones sociales y politicas de cada pais.” Por
ello, diversos organismos internacionales como el FMI o el Banco Mundial han ido
clasificando las economias en diferentes grupos, por lo que es importante establecer las
caracteristicas de cada uno de ellos y cdmo estan divididos. De esta manera, en lo referido
a la clasificacion de los distintos paises, con el paso del tiempo, se han alcanzado
diferentes definiciones y formas de clasificar los paises. No todas las organizaciones

coinciden de manera exacta con su explicacion.

Segtn The Economist (2017), el término de “mercados emergentes” fue acuiado
por Antoine Van Agtmael alrededor de los afios 80, mientras trabajaba para el Banco
Mundial, mas concretamente en la division de Corporacién Financiera Internacional
(CFI). El término inicialmente lo definié como aquellas naciones que no son ni demasiado

ricas, ni demasiado pobre y no estdn muy cerradas a capital extranjero.

A raiz de esto, las mas altas estructuras econdmicas a nivel mundial han ido
cambiando la denominacion a las distintas naciones debido a distintos acontecimientos y
al desarrollo de la sociedad. EI Banco Mundial, el primer organismo el cual desarrolld
una clasificacion de naciones basada en datos, se introdujeron las categorias de “paises

29 ¢¢

con renta alta” “paises con renta media” y “paises con renta baja” en 1978. Desde
entonces este organismo utiliza el método Atlas el cual se basa en la renta nacional bruta.
Asimismo, ha habido multiples cambios hasta la diferenciacion de las economias en 4
categorias, paises con renta alta, con renta media-alta, renta media-baja y baja. (Prydz y

Wadhwa, 2019) De esta manera, las categorias anteriores quedaban eliminadas, aunque
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“era conveniente denominar a aquellos paises con ingresos medios y bajos economias en

desarrollo”. (Nielsen,2011)

No obstante, para determinar magnitudes en la diferenciacién entre naciones
desarrolladas y en vias de desarrollo de manera mas precisa, cabe destacar el informe
anual World Economic Outlook (WEO, 2020) realizado por parte del Fondo Monetario
Internacional (FMI) donde se especifican dichas variables. “El estudio se centra en los
principales aspectos de politica economica y en el andlisis de la evolucion y las
perspectivas de la economia.” Suele prepararse dos veces al afio, como documentacion
para las reuniones del Comité Monetario y Financiero Internacional, y es el instrumento
principal de las actividades de supervision mundial que realiza el FMI. Segun el informe
del FMI, los principales criterios para clasificar las distintas naciones son (1) nivel de
ingresos per capita, (2) nivel de exportaciones y (3) nivel de integracion en el mercado
global financiero. Cabe destacar que segun el apéndice estadistico del WEO “estos no son
los Unicos factores que influyen en la clasificacion de paises, pero son los que facilitan el

analisis y una forma significativa de organizar los datos”.

No obstante, basandose en los factores especificados por parte del informe del
FMI, aquellos paises con unos niveles de ingresos per capita mas altos, mayor nivel de
exportaciones y una mayor integracion en el mercado global financiero seran los que estén
mas desarrollados. Es necesario mencionar que con los datos recopilados se adaptaran a
las situaciones particulares de cada pais, ya que paises desarrollados mas pequefios Suiza
acumulan 285 mil millones de dolares de exportaciones mientras que economias
emergentes como India acumulan 295 mil millones de délares en exportaciones (Fuente:
Observatory of Economic Complexity, OEC). Si se tuviera que seguir estrictamente los
factores explicados en el informe WEO, se deberia considerar a Suiza como la economia
emergente, mientras que a India el pais desarrollado. Por ello, es necesario observar la
combinacion de los distintos factores mencionados anteriormente, asi como de otras

circunstancias que puedan influir.

Por otra parte, Schroders define a los mercados emergentes como:
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“Los mercados emergentes engloban una amplia gama de paises en diferentes regiones.
Dicho en términos sencillos: se considera que, en lineas generales, constituyen un grupo
de paises con un marcado potencial de crecimiento econémico que, a su vez, ofrecen unas
rentabilidades de inversion més solidas, aunque sujetas a un riesgo politico, juridico, de
contraparte y operativo mas importante. Esta evolucion suele responder a una clase
media en expansién y a un aumento de la riqueza, asi como a unas tendencias
demograficas y de ahorro positivas. En lo que respecta a la inversion, los principales
proveedores de indices tienen en cuenta una serie de factores a la hora de establecer una
definicion de mercado emergente. Ademas de evaluar los parametros econémicos, como
el PIB per capita, también hacen especial hincapié en el acceso al mercado.” (Rymer,

2020)

Asimismo, el MSCI Emerging Markets Index es uno de los indices de mercados
globales méas importantes. Segun sus requisitos, una economia emergente debe cumplir
ciertas exigencias en cuanto a desarrollo econémico, tamafio y liquidez y accesibilidad al
mercado. Para aquellas naciones emergentes “no hay requisitos en cuanto a sostenibilidad
del desarrollo econdmico, el tamafio de sus compafiias debe tener al menos un valor de
1551 millones de ddlares medido en “market cap” y deben tener una significante apertura
a la propiedad extranjera, facilidad para la entrada y salida de capital, una disponibilidad
para la inversion y al menos una modesta estabilidad en las instituciones. Ademas, los
requisitos para el desarrollo econémico son utilizados Unicamente para determinar la
clasificacion de los mercados ya desarrollados, mientras que esas distinciones no son
importantes entre mercados emergentes y mercados fronterizos debido a la gran variedad

en los niveles de desarrollos entre ambos universos” (MSCI,2019)

Adicionalmente, para Donatella Saccone, la diferencia entre paises desarrollados
y el resto se basa en el crecimiento y en la distribucion de la riqueza. De manera que se
consideran paises en vias de desarrollo como aquellos cuyo crecimiento anual en el PIB
per capita sea mayor que la media global, y cuyo nivel de PIB per céapita sea menor que

la media global (Saccone, 2017).
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2.5 Principales Indicadores aplicados a Economias Emergentes

A raiz de lo citado anteriormente, multiples autores y organizaciones coinciden en
varias variables determinantes para poder clasificar a las distintas economias. Entre ellos
Vercueil (2016), el cual establece diversos criterios para la consideracion de diferentes
paises como emergentes. En primer lugar, las economias en vias de desarrollo tienen unos
ingresos intermedios (entre el 10% y el 75% de la media de la Unién Europea), otro
criterio es un crecimiento mayor que las ya establecidas. Normalmente su crecimiento se
muestra en el PIB o en alguna de sus variaciones (PIB per capita, PNB, entre otras).
Finalmente, destaca el nivel de aperturismo hacia el exterior de los paises emergentes,
sobre todo hacia sus intenciones en aceptar capital extranjero. Este aperturismo se ha
convertido en un factor mas relevante con el paso del tiempo gracias al proceso de
globalizacion en el que nuestra sociedad se ha embarcado. Segun Luis Orgaz (2011) et
al.:

“dado que a partir del ario 2000 las economias emergentes se han consolidado como la
zona mas dinamica de crecimiento del mundo, al tiempo que el ritmo de ascenso de su
poblacién disminuyd, registrandose, por tanto, sustanciales aumentos del PIB per capita
—que se han traducido en mayores niveles de vida—, que se ha ido acercando a los de
los paises mas avanzados. Estos avances se han producido en un contexto de mayor
integracion de las economias emergentes en la economia mundial, constituyéndose asi al
mismo tiempo en beneficiarias y motores del proceso de globalizacion. La integracion se
ha materializado tanto en el ambito comercial —impulsada en buena medida por las
exportaciones, por el comercio entre los propios paises emergentes y, dentro de este, por

el intercambio de materias primas— como en el ambito financiero.”

Asimismo, segun el Corporate Finance Institute (2020) canadiense, las economias
emergentes destacan por tener una mayor volatilidad debido a una mayor inestabilidad
politica 0 movimientos de precios externos, un mayor crecimiento que otros paises ya
emergidos debido a una mayor industrializacion e inversion, un mayor atractivo para
inversores extranjeros por sus altos beneficios, y un nivel bajo-medio de renta per capita

debido a su mayor dependencia en el sector agrario, creciendo a la vez que el PIB.
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Como parte de estas nuevas relaciones en el &mbito global, destaca la importancia
de las exportaciones para las economias emergentes. Continuando con la tendencia del
FMI, las exportaciones se convierten asi en una variable para tener en cuenta para la
medicion del desarrollo y sobre todo del crecimiento. Segun el BCE (2010), “las
economias emergentes estdn muy abiertas al comercio internacional, lo que se refleja en
una creciente participacion en el comercio mundial. En cuanto a las exportaciones, la
participacion de las economias emergentes ha crecido desde un 19% a comienzos de los

afios 90, hasta el 35% recientemente.”

La tasa de inflacion es otra variable indicadora del rendimiento de las economias,
y debido a las caracteristicas Unicas de las naciones emergentes, la situacién que afronten
con respecto a la inflacion sera diferente a los paises mas desarrollados. Segin Augustus
N. Gbosi (2019), las economias emergentes se caracterizan porque hay una mayor
influencia y control del gobierno en la economia, asi como una tasa de inflacion y de
desempleo méas altas que en economias desarrolladas. En relacién con su primer
argumento, una mayor interaccion del gobierno en la gestion de la economia puede limitar
la capacidad de una nacion para integrarse correctamente en los mercados globales
financieros. Por otra parte, una tasa de inflacion alta y de desempleo puede lastrar a una
nacién a niveles bajos de ingresos per capita, lastrando asi su capacidad de desarrollo. Por
ello, numerosas organizaciones incluyen el aperturismo y la estabilidad de las
instituciones como condiciones para que una nacion se desarrolle correctamente, ya que

de lo contrario se puede dar una expansion mas limitada.

Continuando con la variable de la inflacion, cabe destacar la importancia de esta
para poder determinar el impacto de las naciones emergentes sobre las economias mas
establecidas. Segun Kosta Josifidis et al. (2014) los objetivos en cuanto a inflacidn entre
ambos tipos de paises varian, esto se debe a la gran importancia de los tipos de interés.
Las politicas monetarias para controlar la inflacion difieren entre naciones con diferentes
desarrollos por el denominado “fear of floating problem”. Los gobiernos de las economias

emergentes no quieren arriesgarse a una exposicion a tipos de interés que puedan fluctuar

23



de una manera muy amplia, por lo que estos son mas altos debido a que tienen que pasar

por los niveles de inflacidn, y no pueden fluctuar de manera libre.

Finalmente, los paises pretenden desarrollar sus infraestructuras para lograr
expandirse, “el sector de la construccion, las infraestructuras o grupo de acciones es
incapaz de lograr limitar la inflacion a corto y largo plazo. Esto indica la existencia de un
riesgo significativo asociado a una beta mercados emergentes”. (Magweba & Sibanda,
2020). Esto muestra como las economias emergentes se enfrentan a un mayor riesgo en
relacién con la inflacion, ya que, en el caso de un crecimiento menor o una desaceleracion
economica, al no tener infraestructuras tan desarrolladas, su IPC sube de una manera mas

elevada que lo haria en un pais ya desarrollado.

Asimismo, en el desempleo también se observa la misma tendencia que en la
inflacion. “Otra diferencia entre los ciclos de paises desarrollados y las economias
emergentes esta relacionado con el comportamiento del mercado laboral. Al contrario que
en las economias desarrolladas, los salarios son mas volatiles y prociclicos en dichas
economias” (Altug & Kabaca, 2017).

Observando la definicion de economias emergentes, el factor de aperturismo era
muy relevante para autores y organizaciones. Una mayor accesibilidad por parte de
inversiones extranjeras puede condicionar a una economia emergente. Segln el
economista Noruego Fritz C. Holter (1998), una inversion extranjera en infraestructura
reducira el desempleo del pais menos desarrollado, por lo que, en el caso de tener un gran
porcentaje de desempleo, las autoridades pueden optar por una inyeccion de capital
extranjero para paliar esa situacion. Pero los gobiernos de estos paises no podrian
desentenderse, ya que, una vez terminada esa inversion, el desempleo en el pais
emergente volveria a crecer, por lo que las autoridades deberian aplicar las politicas
necesarias para evitar eso, haciendo que estas medidas puedan afectar en gran medida las

inversiones extranjeras.

24



Adicionalmente, la inversion extranjera directa puede ser la forma mas eficiente
para los paises menos desarrollados para tener acceso a nuevas tecnologias. Claramente,
el impacto es mas positivo en economias locales las cuales sufran de un alto desempleo.
En primer lugar, porque hay un efecto directo, si el resto permanece constante, el
establecimiento de compafiias extranjeras incrementa la demanda de mano de obra en la
economia local. Por otra parte, hay un efecto indirecto, ya que las empresas foraneas
establecen una relacion con la economia local al demandar bienes intermedios y servicios
de produccion a los habitantes locales. Por lo tanto, estos efectos, directo e indirecto,
deberian terminar en una reduccion del desempleo, en un incremento de los salarios o en

una combinacion de ambos. (Bjorvatn et al. 2002)

Debido a lo mencionado anteriormente, autores coinciden en la existencia de una
mayor volatilidad en el mercado laboral de economias emergentes (no tiene por qué
plasmarse en un porcentaje mayor de desempleo, aunque es altamente probable que asi
sea). Por ello, las economias emergentes deben beneficiarse de la inversion internacional
para reducir esa volatilidad que caracteriza a su mercado laboral, y asi mejorar las
condiciones de vida de sus habitantes y lograr un mayor desarrollo. Mediante estas
inversiones internacionales se establecen conexiones entre paises desarrollados y
economias emergentes que hacen que se influyan mutuamente. Finalmente, determinar la

forma en la que influyen estas relaciones pretende ser el objetivo principal de este trabajo.

3.Mercados Emergentes: los casos de Brasil, India y Ghana

En este apartado de mostraran y explicaran los mercados emergentes
seleccionados para ser fruto de estudio y poder determinar si su influencia en economias
mas desarrolladas es positiva 0 negativa. Los paises seleccionados para ser fruto de
estudio han sido Brasil, India y Ghana, cada uno perteneciente a un continente distinto.
Esto se debe a las circunstancias Unicas que afectan a cada nacién por lo que al escoger
varias naciones de diferentes partes del mundo hay maltiples formas en que las economias

desarrolladas pueden verse impactadas por estos mercados emergentes.
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Por otra parte, los niveles de desarrollo y poder economico de los tres paises son
distintos, para asi disponer de diferentes formas en que estos mercados en vias de
desarrollo afectan a las economias més establecidas.

3.1 Brasil

Brasil es una nacion situada en América del Sur, siendo la méas grande en cuanto
a extension, alrededor de 8.500.000 km2 y numero de habitantes, 209.469.333 (2018).
Comparte fronteras con 11 paises entre los que destacan Argentina, Colombia o Uruguay,
con los que mantiene acuerdos para ‘“propiciar un espacio comun que generara
oportunidades comerciales y de inversiones” en la organizacién conocida como Mercosur

(Mercosur, 2020). Su capital es Brasilia y su moneda son los reales brasilefios.

Segtin el portal Iberglobal (2018), Brasil “Se trata de un mercado emergente, con
una creciente clase media. Alberga multiples oportunidades de negocio en sectores
diversos, aunque el entorno politico y de negocios (altas barreras de entrada) limitan el
apetito inversor. El desarrollo de infraestructuras basicas, el incremento de la inversion,
lareduccion de la gran brecha existente entre el nivel de desarrollo econémico de la region
del sureste (la mas rica) y la del noreste (la mas pobre), asi como la lucha contra la
corrupcion y la necesidad de mano de obra més cualificada son los principales retos a los
que ha de seguir haciendo frente el pais. “

A raiz de los principales indicadores econdmicos discutidos anteriormente, el PIB
brasilefio en 2018 aumenté hasta los 1,88 billones de dolares, con un crecimiento respecto
al afio anterior del 1.3%. La tasa de desempleo en 2018 fue de 12,33%, su tasa de inflacion
fue de 3,665%. Sus importaciones fueron de 273.547 millones de ddlares y sus
exportaciones de 280.743 millones de délares (Fuente: Banco Mundial). Finalmente,
Brasil se encuentra en el grupo de Desarrollo Alto del indice de Desarrollo Humano (este
indice elaborado por Naciones Unidas es mundialmente reconocido por determinar la
calidad de vida de los habitantes de cada pais) otorgandole el puesto 79, mientras que se
encuentra en el puesto 124 en cuanto a facilidad para hacer negocios (DoingBusiness.org,
2020)
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La economia brasilefia es una de las méas grandes del mundo, debido a la gran
extension del pais de los grandes recursos de los que dispone. Segln Santander Trade
Markets (2020), Brasil el mayor productor mundial de café, cafia de azlcar y naranjas y
uno de los mayores de soja. Ademas, al tener gran abundancia de bosques forestales, y la
mayor parte de la selva amazénica en su territorio, es el cuarto mayor exportador de
madera. La agricultura representa el 40% de las exportaciones, aunque contribuye con un
4,4% al PIB y solo emplea al 9,3% de la poblacion, pero aun asi ha logrado atraer a

numerosas empresas multinacionales especializadas en alimentos y biocombustibles.

Adicionalmente, Brasil dispone de numerosos minerales, especialmente hierro,
aluminio y cabron siendo un gran exportador de estos. También dispone de grandes
reservas de petrdleo, aumentando asi la posibilidad de convertirse en energéticamente
independiente en los proximos afios. Por otra parte, Brasil ha crecido en otras industrias
como la textil, la aerondutica, farmacéutica o automotriz. El sector industrial representa
un 18,4% del PIB total y emplea al 20,4% de la poblacion.

Finalmente, en la economia brasilefia el sector de los servicios aporta un 63.4%
del PIB y emplea al 70% de la poblacion. Entre las actividades mas importantes destacan
el sector de las telecomunicaciones, y especialmente el turismo, el cual ha incrementado

en los ultimos afios y es un segmento importante para tener en cuenta.

Continuando con la estructura econdmica, segun la Oficina de Informacion
Diplomatica en la actualizacion de la ficha de la nacion de Brasil en abril de 2019, el
73.,2% del PIB en 2016 pertenecio al sector servicios destacando el comercio, el gasto de
la administracion publica y otros servicios, en siguiente lugar se encuentra el sector
secundario el cual contribuyé con el 21,5% del PIB, destacando actividades como la
construccién y sobre todo la manufacturacion de productos, mientras que finalmente el
sector agropecuario contribuyé con un 5,3%. Por lo tanto, al equiparar informaciones

acerca de la estructura economica del pais y de su PIB, destaca una gran participacion del
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sector servicios, mientras que el sector secundario y el primario se encuentran en niveles

inferiores.

La eleccion de Brasil ha sido debido a su pertenencia al grupo de naciones
emergentes mas importante del mundo, el denominado BRIC. Este grupo fue acufiado por
el analista jefe de Goldman Sachs Jim O’Neill, e incluye a Brasil, Rusia, India y China
como los 4 paises emergentes mas importantes del mundo (Diaz Zufiga, 2019). Las
razones por las que Brasil, al igual que las naciones mencionadas anteriormente, se
considera un mercado emergente son las siguientes. “En primer lugar, se trata de paises
en desarrollo, de gran tamafio econémico, peso creciente en la economia mundial y
elevado potencial. En segundo lugar, son todos ellos paises de importancia sistémica para
la economia mundial, en cuanto que lo que sucede en sus economias nacionales tiene
repercusiones de gran calado no solo en su ambito regional, sino también en el global.
Finalmente, existen en todos ellos también la voluntad y la capacidad para ejercer una

influencia significativa en el gobierno de la economia mundial.” (Orgaz et al., 2011).

Acerca del crecimiento reciente de Brasil, segun Christensen (2013), se
experimentd un buen progreso econdémico durante el siglo pasado, pese a crisis
financieras e inestabilidad en los afios 80 y a finales de los 90. Esto provocé la
implementacién de nuevas politicas fiscales ademas de otras medidas para garantizar una
mayor estabilidad, lo que derivo en una reduccion importante en los niveles de pobreza.
Ademas, “Brasil ha conseguido disminuir considerablemente el nivel de pobreza en todas
sus regiones, cayendo hasta el 18% en 2014 y la pobreza extrema hasta el 5%
(Massarova, 2018). Actualmente se encuentran en 21% y 9% respectivamente. Esta
reduccion ha provocado el ascenso de la economia brasilefia, promoviendo un mayor
consumo e inversion, convirtiendo a Brasil en uno de los paises con mayor poder y
crecimiento de los Gltimos afios. Esta mayor inversion también ha provocado “un déficit
publico y un nivel de deuda publica muy elevados siguen siendo la principal debilidad
del cuadro macroeconomico brasilefio. Dado que el nivel de ingresos ya es relativamente
elevado (30% del PIB)” (CaixaBank, 2019).
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Ademas, acorde a las informaciones del grupo 1G Espafia (2018), la economia
brasilefia a finales del siglo pasado se centrd en el crecimiento econémico, pero sin
focalizar esfuerzos en las desigualdades sociales provocando una inflacién de casi el
3000% en 1990. Posteriormente privatizaron numerosos sectores con el fin de atraer a la
inversion extranjera. Desde comienzos de este siglo, Brasil ha sido una de las economias

que mas rapido ha crecido, convirtiéndose asi en una nacién emergente.

Por ultimo, de entre los principales socios comerciales de Brasil se seleccionara
una nacion cuya economia ya esté establecida con el fin de poder responder al objetivo y
los subobjetivos de este trabajo. Brasil tiene numerosas relaciones con otras potencias ya
desarrolladas, por lo que su situacién politica y econémica influye en &mbitos como la
inversion extranjera o el PIB de otras naciones debido a sus exportaciones e
importaciones. Segun el informe econdémico y comercial de Brasil elaborado por la
Oficina Econdmica y Comercial (ICEX) de Espafia en Brasilia en mayo de 2019, Brasil
desde comienzos de este siglo ha mostrado cierto aperturismo en cuanto a relaciones
econdmicas y comerciales con respecto a otras naciones, pero aun asi manteniendo un
estilo més proteccionista que otras naciones de la misma zona geografica, de ahi su bajo

puesto en la clasificacion Doingbusiness.org elaborada por el banco mundial.

Pese a esto, Brasil mantiene fuertes lazos con paises cuyas economias estan mas
establecidas. Entre sus principales socios comerciales destacan paises emergentes como
China o India u otros paises sudamericanos, aunque Estados Unidos o Japédn, ademas de
la Unidn Europea siguen teniendo una gran importancia en la agenda brasilefia. A nivel
de importaciones, China, Estados Unidos, Argentina, Alemania y Corea del Sur son las
principales naciones de las cuales se compran bienes y servicios (2017), mientras que los
principales paises consumidores de productos provenientes de Brasil son China, Estados

Unidos, Argentina, Paises Bajos y Chile.

Asimismo, “Los principales destinos de las exportaciones de de Brasil son China
($48 Mil millones), los Estados Unidos ($25,1 Mil millones), Argentina ($17,8 Mil
millones), los Paises Bajos ($7,57 Mil millones) y Alemania ($6,18 Mil millones). Los
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principales origenes de sus importaciones son China ($27 Mil millones), los Estados
Unidos ($20,4 Mil millones), Argentina ($9,3 Mil millones), Alemania ($9,3 Mil
millones) y Corea del Sur ($5,39 Mil millones).” (OEC,2020)

3.2 India

India es un pais situado en Asia. Actualmente es el segundo pais con mayor
numero de habitantes, por detrds de China, con 1,353 miles de millones de habitantes
(2018). Su extension es de alrededor de 3.300.000 de km2, comparte frontera con paises
como China, Pakistan o Nepal entre otros, su capital es Nueva Delhi y su moneda son las
Rupias Indias. (Gobierno de India).

Asimismo, durante este proceso de globalizacion que se esta llevando a cabo en
nuestra sociedad actual, “India tiene desde luego activos para ser considerado un actor
global. Primero, porque es la economia de mas répido crecimiento del mundo: en 2019
llegaré al 7,4% del PIB, y en 2020 al 7,7%. Segundo, por su crecimiento demografico
exponencial, que le estd haciendo superar China: en 2018 tenia 1.370 millones de
habitantes (China 1.390 millones), pero entre 2030 y 2040 la poblacion india superara
la de su vecino en un 8%, y entre 2050 y 2060 lo haré en un 25%. Su tercer activo es una
pujante clase media, que en 2018 englobaba ya al 20% de su poblacion, con una
prevision de alcanzar el 37% hacia 2050. Estos sectores profesionales, que han tenido
acceso a una mayor educacion, son menos tolerantes con la corrupcion, que se ha situado
en el centro del debate politico. Y, en la era de la telecomunicaciones, India es un pais
lider en TIC, con lo que ello representa en el marco del desarrollo tecnol6gico en
marcha.” (Borrell, 2019)

Por otras parte, basandonos en los indicadores econémicos que seran estudiados
posteriormente, India presenté un PIB de 2,719 billones délares en 2018 con un
crecimiento del 6,81% con respecto a su afio anterior. Present0 una tasa de desempleo del
5,33% y una inflacion del 7,66%. Finalmente, sus importaciones de otras naciones
tuvieron un valor de 642,698 miles de millones de délares, mientras que sus exportaciones

fueron de 536,624 millones de dolares (Fuente: Banco Mundial). Ademas, India se sitla
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en el puesto 129 en el indice de Desarrollo Humano, mientras que se encuentra en el
puesto 63 en la clasificacion de Doingbusiness.org en cuanto a facilidad para hacer
negocios en el pais.

India presenta condiciones geograficas, politicas o econdmicas diferentes a las de
Brasil por lo que la composicion de su economia difiere de la brasilefia. Aunque
inicialmente el sector servicios presenta un mayor porcentaje de la economia india,
seguido del sector secundario y del primario, los porcentajes no son exactamente iguales
a los de la economia mencionada anteriormente. Ademas, las actividades, bienes y

servicios pertenecientes a cada sector no son los mismo.

Conforme a la informacion ofrecida por Santander Market Trader (2020), la
economia india se basa principalmente en el sector agricola, siendo la cuarta potencia
agricola del mundo. Entre los cultivos mas importantes se encuentra el trigo, el maiz o el
té, mientras que es de los mayores en produccién de ganado bovino, ovino y pesquera.
Este sector representa un 14.6% del PIB y emplea al 43,2% de la poblacién activa del
pais, aunque la tendencia con respecto a estas actividades es la disminucion en favor de
otros sectores. El sector industrial supone un 26,7% del PIB y emplea a un 25% de la
poblacién. Entre las principales actividades destaca la industria quimica, el carbén, siendo
la principal fuente energética del pais, y el sector textil siendo el principal componente de
la industria. Finalmente, el sector terciario o de servicios supone casi la mitad del PIB
(49,1%) y emplea al 31,8% de la poblacién. Destacan las actividades tecnolégicas, entre
ellas las telecomunicaciones y especialmente la industria del software. Estas actividades
son los principales servicios que ofrece India al exterior, especialmente subcontratacién

de servicios TI, de negocios y programacion.

Para continuar, segun el informe de la Oficina de informacion diplomatica de la
Republica de India (junio 2019), el PIB de 2018 del pais asiatico estuvo distribuido de la
siguiente manera, un 17,4% pertenecié al sector agropecuario, un 28,8% al sector

industrial y finalmente un 53,8% al sector terciario. Por lo tanto, se aprecia como el sector
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servicios es el sector dominante de la economia india, aunque la distribucion de la

composicion de la economia no esté tan desigualada como la brasilefia.

India pertenece al grupo de paises denominados BRIC, debido a su gran
crecimiento y aumento de su poder econdémico durante las ultimas décadas. India logré
su independencia en el afio 1947. Tras esto, “las politicas econdémicas de la India fueron
influenciadas por Nehru, el primer jefe de gobierno, admirador de la socialdemocracia y
la planificacion central. Eso condujo a una economia altamente regulada y estrictos
controles sobre las inversiones de las empresas indias, muchos requisitos de licencias para
cualquier iniciativa empresarial, altos aranceles y otras barreras a las importaciones,
ademas de muy poco interés por las exportaciones. No habia casi inversion extranjera,
mientras proliferaban las empresas del gobierno. Como resultado, el crecimiento del
ingreso per capita en la India aumentd en menos de 1% anual hasta mediados de los afios
80.” (Becker, 2015)

Asimismo, segun Alcalde Cardoza (2016), a finales de los afios 70, India obtuvo
un importante desarrollo militar y ya en la década de los 80 y 90 se produjo una
liberalizacién econémica debido a la necesidad del pais de conseguir financiacion
extranjera, teniendo asi una mayor apertura hacia capital de otras naciones, esto, unido a
la eliminacion de topes de produccion, supuso el avance hacia una economia mas
emergente, aunque adn tenian un largo camino por delante hacia una economia méas

moderna y avanzada como otras de paises en desarrollo como el caso de China.

Posteriormente, a comienzos del siglo XXI, India experimenté un gran
crecimiento del PIB en parte gracias a la expansion del sector servicios. Esto se debid a
un aumento del consumo privado y el establecimiento de la clase media, un aumento en
el PIB gracias al incremento de la inversion extranjera y los bajos tipos de interés, el
aumento de las exportaciones de bienes y servicios y el aumento de la renta per capita y

reduccion de la pobreza. (Bustelo, 2006).
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India continud con un crecimiento elevado pese a la grave crisis econdmica de
2007, “el impacto de la crisis mundial sobre la economia real se puso de manifiesto en la
segunda mitad de 2008/09, cuando, contradiciendo los optimistas pronunciamientos
oficiales, la economia india crecié un modesto 5,8%, muy por debajo del 9,0% registrado
en el mismo periodo de 2007/08 y tras haber logrado un crecimiento del 7,8% en la
primera mitad de 2008/09”. (Vashisht &Pathak, 2009).

Actualmente India continda siendo una de las economias con mayor crecimiento
en el mundo. Actualmente, India tienes buenas condiciones demogréaficas debido a la
creciente poblacidn joven que se encuentra en edad para comenzar a trabajar. Para ello
seran necesarias varias politicas para la creacion de empleo en el pais. Ademas, la
economia aln necesita un mayor liberalizacion pese a las reformas y el aumento en el
gasto de infraestructura, empresas tecnoldgicas o manufactureras durante el gobierno de
Modi. (Caixabank,2019).

India, al ser una de las economias con mayor crecimiento en la actualidad y pasado
reciente, tiene maltiples relaciones comercial con otras naciones que han visto un gran
potencial al comerciar con el pais asiatico. Siguiendo el Informe Econémico y Comercial
(ICEX) redactado por el Gobierno de Espafia, en cuanto a importaciones en 2018, los
principales proveedores de bienes y servicios a India son China, Estados Unidos,
Emiratos Arabes Unidos, Suiza, y Arabia Saudi. Asimismo, la exportaciones indias tienen
como los destinos mas populares Estados Unidos, Emiratos Arabes Unidos, China, Hong
Kong y Singapur. Asimismo, segun los datos de World Integrated Trade Solution (WITS)
perteneciente al Banco Mundial, los principales proveedores de bienes y servicios a India
son China, Estados Unidos, Arabia Saudita, Emiratos Arabes Unidos e Irag. En cuanto a
las naciones que exportan mas productos indios, son las mismas que presenta el informe

realizado por el Gobierno de Espaia.

33



3.3 Ghana

El dltimo pais que va a ser estudiado es Ghana. Esta nacion se encuentra en el
continente africano, cuenta con una extension de alrededor de 240.000 km2 y una
poblacion de 29.767.108 habitantes en 2018. Comparte frontera con Togo, Costa de
Marfil y Burkina Faso, su capital es Acra, y su moneda el Cedi. Ghana se encuentra en
una posicion distinta a las economias emergentes previamente mencionadas. Lo
verdaderamente atractivo de Ghana es, dadas sus circunstancias historicas, geograficas y
demograficas, el gran progreso que esté realizando para poder convertirse en una de las
principales economias de Africa. “En las dos tiltimas décadas el pais ha hecho grandes
progresos hacia la democracia, con un sistema multi partido ganando asi su confianza.
Ghana esta dentro del top 3 paises en el continente africano en lo que a libertad de
expresion y libertad de prensa se refiere... Esto hace que posea un buen capital social”

(Banco Mundial).

En cuanto a los principales indicadores econdmicos que seran fruto de estudio
posteriormente, en 2018 Ghana contabilizd6 un PIB de 65,556 miles de millones de
dolares, con un crecimiento con respecto al afio anterior del 6,26%. Su tasa de desempleo
fue del 4,23% en 2017, con una tasa de inflacion de 9,873%. Finalmente, en 2018 el valor
de sus importaciones fue de 23,872 miles de millones de dolares, y el valor de sus
exportaciones fue de 23,118 miles de millones de ddlares (fuente: Banco Mundial). En el
IDH se encuentran en el puesto 142 mientras que en el ranking de Doingbusiness.org se
encuentra en el puesto 118, siendo el mejor pais de Africa occidental para hacer negocios.

La composicion de la economia de Ghana es similar a las de Brasil e India.
Destaca un dominio del sector servicios sobre el sector industrial y el sector primario,
aunque tenga sus particularidades. Segun Santander Trader Market (2020), Ghana, al
igual que India, es un pais de gran peso agricola en cuanto al empleo, ya que el 34% de
toda la poblacion activa se dedica a este sector, contribuyendo con el 18,3% del PIB total.
Entre los cultivos mas importantes destacan el café, el tabaco o caucho. La ganaderia
tiene un papel muy relevante, ya que el pais se ve obligado a importar carne y productos
lacteos para hacer frente a la demanda. Cabe destacar como la mayoria del sector agricola

estd compuesto por granjas de no méas de 10 hectareas.
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Las actividades industriales corresponden un 31.5% del PIB total. Ghana es un
pais rico en minerales del subsuelo, por lo que estas actividades se centran especialmente
en la mineria, como la extraccion de aluminio. La produccion de cemento o
procesamientos de alimentos también suponen gran parte del sector industrial, y
comparado con otras naciones de Africa, el sector del automavil esta mas desarrollado

por lo que el pais exporta coches a otros paises cercanos.

Finalmente, el sector de servicios es el mas amplio en cuanto a aportaciones al
PIB, ya que supone el 43% y emplea al 48% de la poblacion total del pais. EI sector
bancario, aunque adn tiene mucho margen de mejora, y especialmente el sector de las
telecomunicaciones son los mas importantes. Este ultimo destaca por el incremento de

usuarios con teléfonos méviles y los que lo utilizan como forma de pago.

Por otra parte, segin Ghana Statistical Service (GSS, 2020), el portal oficial del
gobierno ghanés con respecto a las estadisticas nacionales se muestra como en 2019 el
sector servicios ocupo el 47,2% del PIB total del pais, mientras que el sector secundario

tuvo un porcentaje de 34,2% vy el sector primario un 18,5%.

El desarrollo econdémico de Ghana aln no ha alcanzado el mismo nivel que Brasil
e India y mucho menos que otras naciones mas poderosas. Aln se encuentra en el inicio
para poder crear una economia prometedora, pero dispone de todos los ingredientes para
ello, empezando por los recursos y finalizando en la voluntad de sus habitantes y
dirigentes. “Ghana es sin duda un referente para el continente. La primera década del
siglo XX1 fue muy buena: durante 2007-2013 el PIB creci6 a una media del 8,3%...Cuenta
con una clase media formada, sus instituciones son mas estables, es democratica y su
indice de corrupcion es mas bajo que otros paises de la zona” (Oficina de Informacion
Diplomatica, 2019). Aunque no siempre desde su independencia en 1947 tuvo un

crecimiento tan grande como el que presenta en la actualidad.
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A finales del Siglo XX y principios del actual, Ghana experimentd grandes
adversidades en el desarrollo y crecimiento debido a la intencion de industrializar el pais
disminuyendo asi su nivel de importaciones. Esto unido a la inestabilidad econémica y
desequilibrios fiscales provocé una debilidad en el comercio incapaz de poder generar
exportaciones constantes. (World Trade Organization, 2001). Las elecciones en el pais
africano tuvieron un impacto negativo durante este tiempo que afectaron gravemente a su
situacion econdmica, provocando un aumento en el déficit. Ademas, a esta situacion se le
unieron gastos gubernamentales no contemplados en los presupuestos y una dependencia
extrema en los ingresos por impuestos, superando el 80% de lo ingresado por el gobierno
en 1999. (OECD, 2002).

El progreso de Ghana se puede apreciar enormemente en la financiacion exterior
que ha recibido el pais. Tanto naciones desarrolladas como emergentes han depositado
capital en el pais africano con el fin de poder expandir sus actividades mas alla de sus
fronteras. En cabeza se han situado naciones como China e India, mientras que otras ya
desarrolladas como Estados Unidos o Reino Unido han perdido poder. Paises Bajos es la
economia desarrollada la cual ha tenido un mayor peso en la inversién directa en
proyectos en Ghana. (Yeboah & Anning, 2020)

Desde 2007, Ghana ha experimentado un gran crecimiento posicionandola como
una de las naciones del continente africano con mayor potencial ya que han comenzado
con la explotacion de recursos como los hidrocarburos o el petroleo. Por lo tanto, el sector
de la construccion ha comenzado a destacar en el pais en detrimento del sector agrario el
cual ha visto como su porcentaje en el PIB se ha reducido. Ademas, este incremento en
la edificacion esta estrechamente relacionado con el sector de la energia ya sea en forma

de petroleo u otras maneras de generarla.

Ademas, el deseo de poder llegar a una economia que dependa menos de
importaciones, el gobierno ghanés pretende hacer que la nacion sea econémicamente mas
independiente y aumentar sus exportaciones. Para conseguir estos objetivos el gobierno

ha lanzado el proyecto Ghana Beyond Aid, con el cual pretenden desarrollar no sélo su
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economia, sino también a su poblacion. “Ghana Beyond Aid no es un plan para el
desarrollo o una estrategia que contengan una lista de proyectos que el Gobierno pretenda
implementar. Es més fundamental, pretende cambiar el ambiente con el que se persigue
el desarrollo para asegurar exitosas implementaciones de planes futuros que se adopten”
(Ghana Beyond Aid, 2019). Por ello, el gobierno ghanés tiene como objetivo ambiciosos
poder ofrecer una educacion gratuita hasta pasada la secundaria para asi poder desarrollar
mas a su poblacion joven, segun su ministro de finanzas Ken Ofori-Atta “La realidad es
que tenéis (en Europa) una sociedad vieja, y que sigue envejeciendo, y que nosotros

tenemos una sociedad joven” (Huete Machado, 2019)

Por ultimo, pese a las intenciones de Ghana de cambiar su composicion en lo que
a comercio exterior se refiere, tiene diversos socios comerciales con los que importa o
exporta bienes y servicios. En 2017, Las principales naciones cliente de Ghana son India,
China, Suiza, Paises Bajos y Estados Unidos. Por otra parte, los paises los cuales
suministran mas bienes y servicios al pais africano son China, Estados Unidos, Paises
Bajos, India y Reino Unido. (ICEX, 2019).

En 2018 la situacion cambid ligeramente ya que los principales paises cliente de
Ghana fueron India, China, Sudafrica, Suiza y Paises Bajos, mientras que los principales
paises que exportaron bienes y servicios a Ghana fueron China, Estados Unidos, Bélgica,
India y Reino Unido. (WITS)

4.Paises Desarrollados: los casos de Alemania, Estados Unidos y Reino
Unido

En este apartado se presentaran las naciones ya desarrolladas las cuales tienen una
gran relacién comercial, institucional y econdmica con los paises explicados con
anterioridad. En primer lugar, se estudiara la relacién de los indicadores econémicos
explicados en el marco tedrico de Brasil y Alemania. Esto se debe a las relaciones
comerciales que ambos paises mantienen, Brasil es de los principales importadores de

productos alemanes. De la misma manera, los indicadores de India y Estados Unidos
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seran comparadas de la misma manera debido a las grandes relaciones econdémicas que
ambos paises sostienen. Por ultimo, Reino Unido es la nacion desarrollada escogida para
estudiar la relacién con Ghana, sobre todo a causa de las relaciones histéricas que ambas
naciones mantuvieron en el pasado y a las relaciones comerciales que actualmente

mantienen.

4.1 Alemania

Alemania es un pais localizado en el centro de Europa, con una extension
aproximada de 357.020,70 km2 compartiendo fronteras con Francia, Suiza, Austria,
Bélgica o Polonia entre otros. Tiene de méas de 82 millones de habitantes (afio 2016), su
capital es Berlin y su moneda es el Euro. Se encuentra en el cuarto lugar en el indice de
Desarrollo Humano del PNUD, y en el puesto 22 en el ranking de Doingbusiness.org en

cuanto a la facilidad de hacer negocios.

Como indica el Ministerio de Asuntos Exteriores aleman (Auswartiges Amt,
2020) Brasil es el unico pais de América del Sur con el cual Alemania mantiene una
asociacion. Esta se basa en una cooperacion bilateral en multiples areas como el medio
ambiente, energia, ciencia e investigacion, defensa, asuntos sociales y laborales,
economia y comercio, entre otras. Esto se debe en parte a la gran cantidad de alemanes
que han emigrado a los largo de los afios al pais americano.

Las principales areas en las que el Ministerio Federal Cooperacién Econémica y
Desarrollo (BMZ, 2019) estd involucrada con el gobierno brasilefio son en la
conservacion y el uso sostenible de la selva, contribuyendo al Fondo Amazonico.
Ademas, colabora con la regularizacion de la propiedad en zonas amazoénicas para

promover el comercio entre pequefias comunidades agricolas.

Por otra parte, “compafias alemanas comenzaron a establecerse en Brasil hace
mas de 100 afios, mientras que compafiias brasilefias tienen una mayor tendencia a invertir

en Alemania con resultados exitosos.” (Traton Group, 2018)
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Asimismo, Alemania y Brasil mantienen relaciones comerciales constantes desde
mitad del siglo pasado, llegdndose a triplicar en los afios 70. En esta época Alemania se
convirtio en una economia esencial para Brasil, ya que el 10% de las exportaciones de las
exportaciones brasilefias tenian como destino Alemania, mientras que el 18% de las
importaciones brasilefias provenian de Alemania. En cuanto al flujo de bienes y servicios,
el petréleo, productos agricolas, materias primas y productos manufacturados con la
intencion de poder expandirlos por el resto de Europa tenian como destino Alemania
desde Brasil, mientras que materias primas quimicas y sobre todo maquinaria para el

aumento del nivel de industrializacién hacian el camino opuesto. (Grabendorff, 1982)

Pese al paso del tiempo las relaciones comerciales se mantuvieron fuertes. Tanto
las importaciones alemanas como las exportaciones hacia el pais europeo crecieron desde
2005 hasta 2008, mientras que en 2009 se redujeron debido a la grave crisis econémica.
El intercambio comercial crecio desde los 11,176 miles de millones de dolares hasta
20,877 y bajo en 2009 hasta los 16,04. En 2010, las principales exportaciones brasilefias
a Alemania fueron vehiculos y sus partes, café y especias, aeronaves y sus partes, entre
otras. En cuanto a las importaciones desde Alemania destacaban maquinarias, vehiculos

y sus partes y productos quimicos organicos. (Ministério Das RelacGes Exteriores,2012)

Durante esta época segun la fundacion Bertelsmann Stiftung, Alemania era de
sobra la mayor asociacion comercial de Brasil en la Union Europea tanto en
importaciones como exportaciones”. Ademas, los flujos comerciales eran mutuamente
beneficiosos. Desde las perspectiva alemana, exportar a Brasil creaba una oportunidad
para las empresas alemanas a llegar a nuevos consumidores debido al auge de la clase
media brasilefia y a una mayor cantidad de habitantes con alto patrimonio, a la par que
aportaba una mayor estabilidad en sus exportaciones debido a la alta demanda de partes
de maquinaria, productos quimicos y bienes de capital. Desde el punto de vista brasilefio,
las relaciones con Alemania ayudan a diversificar el riesgo comercial debido a sus

relaciones por su alta dependencia con China o Argentina. (Bastos et al. 2014)
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En 2018, Brasil importd bienes y servicios de Alemania por un valor de 10,55
miles de millones de ddlares, mientras que exportd productos con un valor de 5,21 mil
millones de dolares, resultando en un valor de intercambio comercial de 15,77 miles de
millones de ddlares. En cuanto a porcentajes, las importaciones alemanas supusieron el
5,83% de las importaciones totales brasilefias, mientras que el 2,83% de las exportaciones
tuvieron como destino Alemania. En cuanto a los productos comerciados entre ambas
naciones en 2018, las principales exportaciones fueron materias primas, bienes
intermedios, bienes de capital, maquinaria y productos relacionados con el reino vegetal.
Por otra parte, los bienes de capital, bienes intermedios, productos quimicos, maquinaria
y bienes de consumo fueron las principales importaciones desde Alemania hasta Brasil.
(WITS, 2020).

Finalmente, desde 2019 se oficializé el tratado entre la Union Europea y
Mercosur, el cual “elimina el 93% de los aranceles en las exportaciones de Mercosur y
otorgar un trato preferencial para casi todo el 7% restante, crea un mercado de bienes y
servicios de 800 millones de consumidores y casi una cuarta parte del PBI mundial y
culmina un proceso de negociacion que se extendio durante mas de 20 afios y que cobrd
un renovado impulso desde 2016.” (Mercosur-UE, 2019)

4.2 Estados Unidos de América

Los Estados Unidos es un pais que se encuentra en América del Norte. Comparte
frontera con México y Canada, tiene una extension de 9,82 millones de km2, su moneda
es el ddlar americano y su capital es Washington D.C. Segun el indice de Desarrollo
Humano de PNUD se encuentra en el puesto nimero 15 y segun el ranking de

Doingbusiness.org, Estados Unidos se encuentra en el sexto lugar.

Las relaciones comerciales entre Estados Unidos e India comenzaron durante

finales del siglo XVIII. “La autorizacion legal para el comercio entre India y Estados
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Unidos se did en 1792 gracias al Tratado de Jay entre Inglaterra y Estados Unidos.

Benjamin Joy de Boston fue elegido primer Consul en Calcuta en 1792.” (Kumar, 2009).

Posteriormente, desde la independencia de India en 1947 las relaciones entre
ambos paises han ido rotando por diferentes estados. Durante la Guerra Fria y las primeras
pruebas nucleares del pais asiatico, las relaciones de ambas naciones eran débiles,
mientras que en los ultimos afios se han fortalecido debido a cooperacion tanto econdmica
como politica. Sobre todo, a finales del Siglo XX, ya que en el afio 1991 el primer ministro
indio lanzé una serie de reformas para abrir la economia y los lazos con Estados Unidos.
Esto permiti6 mayores inversiones, iniciacion en la privatizacion de compafias o un

mayor control de la inflacion. (Council of Foreign Relations, 2020)

Ademas, desde comienzos del siglo XXI, India y Estados Unidos mantienen “una
importante asociacion estratégica para avanzar hacia intereses comunes, globales y
regionales.” Pese a ello, debido al crecimiento de India, el pais asiatico ha tomado ciertas
posturas y medidas con respecto a Estados Unidos. En primer lugar, las exportaciones
agricolas americanas con destino a India son muy limitadas debido a barreras de entrada.
Por otra parte, ambas naciones mantienen diversos acuerdos acerca del area de defensa,
sobre todo contratos en los que Estados Unidos provee con helicopteros entre otros
activos a India. Ademas, actualmente ambos gobiernos estan buscando posibles acuerdos
de caraa mantener y promover relaciones futuras. En primer lugar, se esta buscando desde
2018 un acuerdo bilateral entre ambos paises para comerciar sin la existencia de
aranceles. Asimismo, India y Estados Unidos mantienen posturas diferentes con respecto
a los estandares de la WTO en la que varios paises desarrollados han criticado a China o
India entre otros por impedir el progreso sobre todo en areas como el e-commerce o poder
reclamar tratos especiales al auto denominarse economias emergentes. (Congressional

Research Services, 2020).

Pese a esto, desde comienzos de siglo ha habido un enorme crecimiento en el
comercio entre ambas naciones. En el afio 2000, el intercambio de bienes y servicios fue

de 20 mil millones de ddlares, mientras que en 2018 fue de 142, siendo bienes el 61,6%
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del intercambio y servicios el 38,4%. (Embassy of India, 2019). Por otra parte, la
inversion directa desde Estados Unidos en India también ha crecido desde el afio 2000
hasta 2014. “Desde abril del 2000 a septiembre del 2014 ascendieron a cerca de 13,19 mil
millones, lo que constituye casi el 6% del total de la IED en la India, por lo que los EE.
UU. es la sexta mayor fuente de inversiones extranjeras directas en la India” (Ministry of

External Affairs, 2014).

Este incremento en las relaciones comerciales entre ambos paises ha hecho que
India se convierta en el duodécimo pais en el total de las exportaciones de Estados Unidos
y el décimo proveedor de importaciones en 2018. (Office of the United States Trade

Representative, 2019)

Por otra parte, Estados Unidos es el principal destino de exportaciones indias, con
un valor de 51,6 miles de millones de dolares y un 16,02% del total de la exportaciones
indias, mientras que es el segundo pais, tras China, del cual India importa una mayor
cantidad de bienes y servicios con un total de 38,90 miles de millones de ddlares, siendo
un 6,3% del total de las importaciones del pais. Los principales productos exportados de
India a Estados Unidos en 218 son bienes de consumo, bienes intermedios, piedra y
cristal, productos quimicos y productos textiles y relacionados con moda. En cuanto a las
principales importaciones desde Estados Unidos, destacan bienes intermedios, materias

primas, bienes de capital, piedra y cristal y fuel. (WITS, 2020)

4.3 Reino Unido

El Reino Unido es un estado compuesto por los paises de Inglaterra, Gales,
Escocia e Irlanda del Norte. Tiene una extension de 243.305 km2, su capital es Londres,
su moneda es la libra esterlina. Comparte frontera terrestre inicamente por Irlanda. Segln
el IDH desarrollado por el PNUD, Reino Unido se encuentra en el decimoquinto lugar
(con la misma puntuacién que Estados Unidos) y se encuentra en el octavo puesto en la

clasificacion Doing Business del Banco Mundial.
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Durante el siglo XVIII los britanicos comenzaron a involucrarse en conflictos
internos ghaneses, comenzando asi sus actividades en el pais. Desde mitad del siglo X1X
hasta la mitad del siglo XX, el Reino Unido extendié su control por la zona. Tras la
Segunda Guerra Mundial, Reino Unido fue delegando el gobierno en personas locales,
pero manteniendo a Ghana como colonia, hasta 1957 en la que Ghana declaré su
independencia. (The Commonwealth, 2020) Pese a ello, el pais africano seguiria
perteneciendo a la conocida Commonwealth of Nations britanica, la cual “es una
asociacion libre de estados soberanos del Reino Unido y antiguas dependencias britanicas
gue mantienen lazos de amistad, cooperacion, y agradecimiento a la monarca britanica

como simbolo de asociacion.” (Encyclopadia Britannica, 2020)

Pese a esto, Ghana pasaba por una profunda inestabilidad lo que provocé serios
riesgos de colapso de la economia. El PIB per cépita tuvo un crecimiento negativo desde
1960 hasta principios de los afios 80, llegando a caer un 3,2% durante la década de los
70. Por otra parte, gracias a las buenas relaciones con el Reino Unido, en 1987, Ghana
contd con apoyo Y ayudas britanicas para diversas reformas econdémicas. (U.S. Library of

Congress)

Ya en el siglo XXI, debido al gran crecimiento que ha experimentado Ghana,
ambas naciones han firmado un acuerdo estratégico en el que se comprometen a al
desarrollo econdmico, mantener la estabilidad en la region y promover la educacion y la
sanidad. Especialmente en el &mbito econémico, ambos paises han pactado promover
industrializacion sostenible, diversificacién econdmica, creacion de empleos y un mayor

comercio e inversion. (Ministry of Foreign Affairs and Regional Integration)

Por todo esto, segun el gobierno britanico, maltiples empresas y negocios ven a
Ghana como una region con gran valor para la inversion, ademas de la existencia de varias
empresas britanicas las cuales ya se han asentado y operan en diversos sectores en el pais
(UK.gov). Esta vision del gobierno britanico la plasmé el ministro para Africa Henry
Bellingham en 2011, ya que “Ghana era uno de los 14 mercados prioritarios para el Reino

Unido en Africa”, debido a que “Ghana alcanzo el estatus de pais de renta media, resistio
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mejor la crisis financiera global, y tiene esperanzas de crecimiento del 7% en el PIB, 15%

si se tienen en cuenta los ingresos del petréleo”. (Government of the UK, 2020)

En 2018, las exportaciones de Ghana con destino el Reino Unido tuvieron un valor
de 491,5 millones de ddlares, siendo un 2,87% de sus exportaciones totales. Por otra parte,
las importaciones tuvieron un valor de 604,1 millones de dolares, agrupando el 5,09% del
total de las importaciones ghanesas en 2018. En cuanto a los productos mas presentes en
la balanza comercial, destacan materias primas, combustibles, productos alimenticios,
bienes de consumo y productos vegetales, los cuales eran enviados desde Ghana hasta el
Reino Unido. Por otra parte, los productos que seguian el itinerario contrario eran bienes
de capital, bienes de consumo, maquinaria y electricidad, bienes intermedios y transporte.
(fuente: Banco Mundial)

5.Analisis Empirico

Tras el establecimiento de las bases tetricas sobre la clasificacion de las
economias, es necesario determinar las variables de estudio para responder a la pregunta
planteada al inicio del trabajo. En base a lo estudiado en el marco tedrico, se comparara
la variacion anual del PIB de cada nacion y del PIB per capita mostrando asi la influencia
de una nacion sobre otra en términos de crecimiento econémico. Ademas, se comparara
la tasa de desempleo y el IPC de los paises correspondientes. Finalmente, se cotejara la
evolucion de las importaciones y exportaciones de ambas naciones para poder determinar
hasta qué punto la evolucion en una de ellas afecta a la contraria, es decir, como afecta

una evolucion de las importaciones brasilefias a las exportaciones alemana o viceversa.

La franja temporal escogida para la comparacién de los datos es desde el afio 2000
hasta el afio 2018 (ambos incluidos), ultimo afio del que se disponen la totalidad de los
datos. El intervalo de 19 afios es util para poder mostrar el nivel de influencia que han
podido tener unos paises sobre otros, pero sin incluir afios pasados en los que la situacion

era muy distinta a la actual. Ademas, durante los afios escogidos ha habido multiples
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escenarios tanto politicos como economicos por lo que los datos reflejan diversas

circunstancias.

Por ultimo, la manera escogida para comparar los datos obtenidos es mediante
regresiones estadisticas comparando las variables macro de las naciones seleccionadas, y
ademas se hara una observacion para comprobar si se mueven en la misma direccion pese

a la posibilidad de no haber relacion directa.

5.1 El Caso de Brasil y Alemania

En primer lugar, se va a estudiar el caso de Brasil y Alemania, para ello se ha

realizado una regresion estadistica en Excel y una comparacion directa entre las variables.

La variable del crecimiento del PIB de Brasil y Alemania es la primera con la que
se ha obtenido una regresion estadistica (figura 1). En este caso, el cambio en el PIB
brasilefio no influye directamente en el cambio del aleman seria la hipétesis nula. Se ha
utilizado un intervalo de confianza del 90%, para asi tener una mayor probabilidad de
obtener datos significativos en cuanto a la posible influencia de Brasil sobre Alemania.
No obstante, al obtener una probabilidad mayor de 10% (0,1653), no se puede rechazar
la hipotesis nula y por lo tanto no podemos aceptar la hipotesis alternativa, siendo que el
cambio en el PIB de Brasil si tuviera una influencia directa sobre el aleméan. En el caso
de poder aceptar la hipoétesis alternativa, el PIB brasilefio influiria en un 0,25% sobre el

aleman.
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Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de 0,331701733

Coeficiente de 0,11002604
RA2 ajustado 0,057674631
Error tipico 0,021388635
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertad Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 0,000961464 0,000961464 2,10168248 0,165335406
Residuos 17 0,007777053 0,000457474
Total 18 0,008738517

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 95,0% Superior 95,0%
Intercepcion 0,007823079 0,0065453 1,195220909 0,24840865  -0,005986296 0,02163245 -0,005986296  0,021632454
GDP growth 0,252813819 0,174388265 1,449718069 0,16533541  -0,115113259 0,6207409 -0,115113259  0,620740898
Figura 1.

Por otra parte, comprobando si el crecimiento del PIB de ambas naciones se movid

en la misma direccidn, segun se observa en la figura 2, la variable de ambos paises siguio

la misma tendencia en el 74% del intervalo escogido (14 de 19 afios). En los afios 2000 y

2001, desde 2004 a 2014 y 2017 a 2018 ambas naciones comparten tendencia, ya que

experimentaron un crecimiento positivo del PIB, exceptuando el afio 2009 el cual fue

negativo debido a la crisis financiera global. Asimismo, los afios 2002 y 2003 Brasil

experimento un crecimiento positivo de su economia mientras que Alemania entré en una

recesion ya que su PIB se redujo en un 0,2% y 0,71% respectivamente. Finalmente, en

2015 y 2016 Brasil experimentd una recesion ya que su PIB cay6 un 3,55% y un 3,28%

durante ese periodo mientras que Alemania tuvo un crecimiento del 1,74% y 2,23%

respectivamente.
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Country Name |Brazil Germany

Country Code |BRA DEU

Indicator Name |GDP growth GDP growth
2000 4,39% 2,90%
2001 1,90% 1,70%
2002 3,05% -0,20%
2003 1,14% -0,71%
2004 5,76% 1,19%
2005 3,20% 0,72%
2006 3,96% 3,81%
2007 6,07% 2,98%
2008 5,09% 0,96%
2009 -0,13% -5,70%
2010 7,53% 4,18%
2011 3,97% 3,92%
2012 1,92% 0,42%
2013 3,00% 0,43%
2014 0,50% 2,23%
2015 -3,55% 1,74%
2016 -3,28% 2,23%
2017 1,32% 2,47%
2018 1,32% 1,53%

Fuente: Banco Mundial
Figura 2

Observando la regresion sobre el cambio en el PIB per céapita de ambos paises
(figura 3), la hipotesis nula seria la falta de influencia en la variable alemana por parte de
la brasilefia. En este caso, hay la probabilidad es de 5,18%, por lo que si se puede rechazar
la hipétesis nula y aceptar la alternativa, el cambio en el PIB per cépita brasilefio si tiene
influencia sobre el cambio en el aleméan. Por cada 1% de cambio en la variable brasilefia,

el PIB per cépita de Alemania cambiard en un 0,3779%.

Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de ¢ 0,446878018
Coeficiente de ¢ 0,199699963
RA2 ajustado 0,15262349
Error tipico 0,082607531
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertad Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 0,028947653 0,028947653 4,24203326 0,055087757
Residuos 17 0,116008071 0,006824004
Total 18 0,144955723

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 95,0% Superior 95,0%
Intercepcion 0,01916354 0,020386316 0,940019786 0,36037341  -0,023847826 0,06217491 -0,02384783 0,062174906
GDP per capita 0,241559613 0,117283601 2,059619688 0,05508776  -0,005887155 0,48900638 -0,00588715 0,489006381
Figura 3
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Similar al PIB, el crecimiento del PIB per capita de ambos paises siguid una
direccion similar (figura 4), ya que el 79% del tiempo estudiado (15 de 19 afios) la
variable macroeconémica de ambas naciones coincidio. En 2000 y 2001, de 2004 a 2008,
de 2010 a 2013, 2017 y 2018 fueron los afios en los que el PIB per capita de ambos paises
fue positivo, mientras que en 2003 y 2009 fue negativo. En 2002 el PIB per cépita
brasilefio si crecié en un 1,71% mientras que el alemén se redujo en un 0,37%. Lo
contrario sucedié de 2014 a 2016, ya que el PIB per capita del pais americano se redujo
0,35%, 4,35% y un 4,07% mientras que el aleméan crecié 1,80%, 0,86% y 1,41%. Cabe
destacar que en los afios 2003 y 2014 Brasil experimenté un aumento del PIB, pero su

PIB per cépita fue negativo.

Country Name |Brazil Germany

Country Code |BRA DEU

Indicator Name |GDP per capita growth (annual %) GDP per capita growth (annual %)
2000 2,91 2,76
2001 0,01 1,53
2002 1,71 -0,37
2003 -0,12 -0,77
2004 4,50 1,21
2005 2,03 0,78
2006 2,83 3,93
2007 4,97 3,12
2008 4,05 1,15
2009 -1,08 -5,46
2010 6,52 4,34
2011 3,03 5,87
2012 1,01 0,23
2013 2,11 0,15
2014 -0,35 1,80
2015 -4,35 0,86
2016 -4,07 1,41
2017 0,51 2,08
2018 0,53 1,22

Fuente: Banco Mundial
Figura 4
En lo que a la inflacion se refiere, observando la figura 5, la hipdtesis nula en la
regresion estadistica seria la falta de influencia de un cambio en el IPC brasilefio sobre
los cambios en el IPC aleman. En este caso, la probabilidad es de un 12%, por lo que no
se rechaza la hipdtesis nula y acepta la alternativa, es decir, no es posible determinar la
existencia de influencia en el cambio de ambas variables. El caso de poderse aceptar, la
relacion seria negativa, ya que por cada 1% de incremento en el IPC brasilefio, la tasa de

inflacién alemana disminuiria en un 0,087%.
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Resumen

Estadisticas de la regresion
Coeficiente de corre 0,363906919
Coeficiente de deter 0,132428245

RA2 ajustado 0,081394613
Error tipico 0,594600369
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertad Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 0,917433282 0,917433282 2,59492101 0,125616675
Residuos 17 6,010343182 0,353549599
Total 18 6,927776464
Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 95,0% Superior 95,0%
Intercepcion 2,026566162 0,376767302 5,378827061 4,9997E-05 1,231656638 2,82147569 1,23165664 2,82147569
Ilnflation, consumer I -0,087108857 0,054075463 -1,610875852 0,12561667  -0,201198111  0,0269804 -0,20119811  0,0269804
Figura 5

Acorde a la figura 6, la inflacion varia con respecto al PIB y PIB per cépita en lo
que se refiere a la direccidén que toma la variacion del IPC. En ambos casos la tasa de
inflacion es positiva pero su cambio anual no coincide durante el periodo estudiado.
Unicamente el 37% de los afios (7 de 19) coincide el movimiento de la tasa de inflacion,
esos afios son el afio 2000, desde 2008 a 2012, 2016 y 2018, creciendo en el afio 2000,
2008, 2010, 2011 y 2018 y decayendo los restantes.

Country Name |Brazil Germany

Country Code |BRA DEU

Indicator Name |Inflation, consumer prices (annual %) |Inflation, consumer prices (annual %)
2000 7,04 1,44
2001 6,84 1,98
2002 8,45 1,42
2003 14,71 1,03
2004 6,60 1,67
2005 6,87 1,55
2006 4,18 1,58
2007 3,64 2,30
2008 5,68 2,63
2009 4,89 0,31
2010 5,04 1,10
2011 6,64 2,08
2012 5,40 2,01
2013 6,20 1,50
2014 6,33 0,91
2015 9,03 0,51
2016 8,74 0,49
2017 3,45 1,51
2018 3,66 1,73

Fuente: Banco Mundial
Figura 6
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En cuanto a la variable del desempleo (figura 7), al igual que con el resto de las
variables estudiadas anteriormente, la hipotesis nula de la regresion consiste en la
ausencia de influencia en el cambio en la tasa de desempleo brasilefio sobre el aleman,
mientras que la hipdtesis alternativa seria la existencia de una directa relacion entre el
cambio en las tasas. Observando los valores obtenidos, la probabilidad es de un 48,73%,
muy por encima del 10%, por lo que no se puede rechazar la hipétesis nula ya que hay
altas posibilidades de que haya casos acordes a esta. Por lo tanto, la hipétesis alternativa
no podria aceptarse. Destaca la existencia de una relacion inversa entre ambas variables,
ya que, en el caso de poder aceptarse la hipdtesis alternativa, por cada incremento del 1%

de la tasa de desempleo brasilefia, la alemana disminuiria en 0,2317%.

Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de c 0,169703304
Coeficiente de d 0,028799211
RA2 ajustado -0,028330247
Error tipico 2,454769419
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertad Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 3,037679132 3,037679132 0,504104401 0,4873281
Residuos 17 102,4401793 6,0258929
Total 18 105,4778584

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95%  Superior 95% Inferior 95,0% Superior 95,0%
Intercepcion 9,160566348 3,00180174 3,051689333 0,007213117 2,827318276 15,4938144 2,82731828 15,4938144
Unemployment, -0,231724473 0,326371072 -0,710003099 0,4873281 -0,920307246  0,4568583 -0,92030725 0,4568583
Figura 7

Por otra parte, segun los datos de la figura 8, la tasa de desempleo de ambas
naciones siguioé la misma direccion el 68% de los afios (13 de 19). El porcentaje de
personas desempleadas se redujo en ambos paises los afios 2000, 2001, del 2006 al 2008,
2010, 2011, 2013, 2014 y 2018, mientras que crecid en 2003, 2005 y 2009. Siguiendo los
datos, la tendencia de ambas variables es coincidir en los afios donde descienden, mientras
que los afios en los que hay una coincidencia en el crecimiento en el desempleo son méas

€Scasos.
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Resumen

Country Name |Brazil Germany

Country Code |BRA DEU

Indicator Name |Unemployment, total (% of total labor force) |Unemployment, total (% of total labor force)
2000 9,89 7,92
2001 9,61 7,77
2002 9,37 8,48
2003 9,99 9,78
2004 9,11 10,73
2005 9,57 11,17
2006 8,64 10,25
2007 8,33 8,66
2008 7,34 7,52
2009 8,52 7,74
2010 8,36 6,97
2011 6,92 5,82
2012 7,19 5,38
2013 6,98 5,23
2014 6,66 4,98
2015 8,43 4,62
2016 11,60 4,12
2017 12,82 3,75
2018 12,33 3,38

Fuente: Statista
Figura 8

Por Gltimo, las Gltimas variables que seran fruto de estudio seran las importaciones

y exportaciones. Para ello se ha realizado una regresion teniendo en cuenta la relacion de

las importaciones brasilefias con las exportaciones alemanas y viceversa. En cuanto al

primer caso, la hipotesis nula seria la falta de relacion entre ambas magnitudes, mientras

que la alternativa seria la influencia en el cambio de las importaciones brasilefias sobre

las exportaciones alemanas. Observando la regresion estadistica (figura 9), el valor p es

inferior a 10% (0,0004), por lo que podemos rechazar la hip6tesis nula y aceptar la

alternativa. Por ello, las importaciones brasilefias si tienen influencia sobre las

exportaciones alemanas, ya que en el caso de que haya un cambio en las primeras de 1%,

las segundas se alteraran en un 0,3787%.

Estadisticas de la regresién

Coeficiente de ¢  0,72449975
Coeficiente de ¢  0,52489988
RA2 ajustado 0,49695282
Error tipico 0,07896237
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertcSuma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 0,117106383 0,117106383 18,7819317 0,00045095
Residuos 17 0,105995941 0,006235055
Total 18 0,223102324

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 90,0% 5uperior 90,0%
Intercepcién 0,029564 0,019705533 1,500289025 0,15188282 -0,012011046 0,07113904 -0,00471588 0,06384387
Import Growth 0,3787657 0,087397802 4,333812605 0,00045095  0,194372453 0,56315894 0,22672789  0,5308035
Figura 9
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Resumen

Por otra parte, segun se observa en la figura 10, también es posible determinar la
existencia 0 no de una influencia por parte de las exportaciones brasilefias en las
importaciones alemanas. Al igual que en el caso anterior, la hipotesis nula seria la falta
de relacion directa mientras que la alternativa seria la presencia de esta. El valor p es
inferior al 10% por lo que si podemos rechazar la hipotesis nula y aceptar la alternativa.
De esta manera, por cada 1% que cambien el nivel de exportaciones brasilefias, las

importaciones alemanas se moveran en la misma direccion un 0,6811%.

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de ca 0,90359252
Coeficiente de de 0,81647944

RA2 ajustado 0,80568411
Error tipico 0,05211336
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertcSuma de cuadrados Promedio de los cuadrados F /alor critico de F

Regresion 1 0,205403377 0,205403377 75,6326713  1,14993E-07
Residuos 17 0,046168638 0,002715802
Total 18 0,251572015

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%
Intercepcion -0,00688875 0,014275539 -0,482556522 0,63556568 -0,037007509 0,02323 -0,03172258 0,01794507
Export Growth 0,68119771 0,078328256 8,696704624 1,1499E-07 0,515939533 0,84645588 0,54493735 0,81745807

Figura 10

Del mismo modo que con las variables anteriores, también se ha llevado a cabo
una comparacion directa (figura 11) para comprobar si las importaciones y exportaciones
correspondientes se movian en la misma direccion. En el primer caso, la tendencia de
importaciones brasilefias y exportaciones alemanas coinciden en 12 de los 19 afios (63%),
en 8 de ellos creciendo (2003, 2004, 2006, 2007, 2010, 2013, 2016 y 2017) y 4 de ellos
decreciendo (2005, 2009, 2012 y 2015). Por otra parte, el cambio en el nivel de las
exportaciones brasilefias e importaciones alemanas coincidié en 10 de los 19 afios (52%).
En 2003, 2010, 2013, 2016 y 2017 crecieron mientras que, en 2001, 2005, 2009, 2012 y
2015 descendieron. Por ultimo, Gnicamente en los afios 2003, 2005, 2009, 2010, 2012,
2013, 2015, 2016 y 2017 las 4 variables coincidieron, pero en todos ellos la direccién del
cambio fue la misma, crecio en los afios 2003, 2010, 2013, 2016 y 2017 y decrecieron en
2005, 2009, 2012 y 2015.
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Reporter Name |Brazil Brazil Germany Germany
Indicator Import Growth |Export Growth |Import Growth |Export Growth
2000 7,93% 14,80% 5,77% 1,25%
2001 -0,45% 5,75% -2,96% 3,97%
2002 -15,03% 3,69% 0,91% 7,80%
2003 2,29% 21,12% 22,70% 21,52%
2004 30,03% 32,07% 19,34% 21,80%
2005 17,13% 22,60% 8,59% 7,17%
2006 24,11% 16,26% 18,26% 14,82%
2007 32,05% 16,58% 14,87% 18,44%
2008 43,42% 23,21% 12,58% 9,68%
2009 -26,17% -22,71% -22,11% -22,75%
2010 42,32% 31,98% 14,19% 12,60%
2011 24,47% 26,81% 18,94% 17,04%
2012 -1,35% -5,26% -7,78% -4,81%
2013 7,42% -0,22% 2,06% 2,73%
2014 -4,42% -7,00% 2,33% 3,26%
2015 -25,18% -15,09% -12,95% -11,33%
2016 -19,77% -3,08% 0,32% 0,66%
2017 9,59% 17,55% 10,07% 8,18%
2018 20,22% 10,17% 10,70% 8,00%

Fuente: Banco Mundial
Figura 11

5.2 El Caso de India y Estados Unidos

Al igual que en el caso de Brasil y Alemania, para el cambio anual en el PIB, en
el PIB per capita, en la tasa de inflacion, en la tasa de desempleo y en las importaciones
y exportaciones, se ha realizado una regresion estadistica para corroborar la existencia de
una relacién directa entre los cambios en ambos paises a la par que una comparacion

directa de estas variables.

En primer lugar, en lo que al cambio anual en el PIB se refiere, al hacer la
regresion, se entiende como hipotesis nula a la falta de relacion directa entre el cambio
en el PIB de India y el de Estados Unidos, siendo la hipdtesis alternativa la existencia de
dicha influencia. Como se puede observar en la figura 12, el valor p es mayor que 10%
del intervalo de confianza (50%) por lo que ni la hipotesis nula no se puede rechazar, ni

la alternativa aceptar. Por otra parte, la relacion entre el cambio en ambos PIBs es positiva
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puesto que en el caso de cumplir con el p valor, una alteracion del 1% del PIB indio,

supondria un movimiento en la misma direccion de 0,14% en el PIB americano.

Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacién multiple 0,16469075
Coeficiente de determinacién R"2 0,02712304

RA2 ajustado -0,03010501
Error tipico 1,51945323
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA
Grados de libertSGuma de cuadradosnedio de los cuadra F ‘alor critico de F
Regresion  : 1,094218604 1,094218604 0,47394661 0,50046474
Residuos 17 39,24854789 2,308738111
Total 18 40,34276649
Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% superior 90,0%

Intercepcién 1,11907643 1,426014995 0,78475783 0,44339475 -1,88955222 4,12770508 -1,36162884 3,59978171
GDP growth (annual %) 0,1435664 0,208539396 0,688437805 0,50046474 -0,29641326 0,58354607 -0,21921013 0,50634294

Figura 12

Observando la figura 13, ambos paises coinciden en 17 meses de los 19 estudiados

en cuanto a la direccion de su PIB. Exceptuando los afios 2008 y 2009, donde el PIB

americano decrecié un 0,14% y 2,54% respectivamente, hubo crecimiento en la actividad

econdmica los afios restantes para las dos naciones. Cabe destacar que pese a la grave

crisis econdémica en 2008 y 2009, India continu6é con un alto progreso ya que su PIB

crecio un 3,09% y un 7,86% durante ese periodo.
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Country Name |India United States

Country Code |IND USA

Indicator Name |GDP growth (annual %) |GDP growth (annual %)
2000 3,84 4,13
2001 4,82 1,00
2002 3,80 1,74
2003 7,86 2,86
2004 7,92 3,80
2005 7,92 3,51
2006 8,06 2,85
2007 7,66 1,88
2008 3,09 (0,14)
2009 7,86 (2,54)
2010 8,50 2,56
2011 5,24 1,55
2012 5,46 2,25
2013 6,39 1,84
2014 7,41 2,45
2015 8,00 2,88
2016 8,17 1,57
2017 7,17 2,22
2018 6,81 2,93

Fuente: Banco Mundial
Figura 13

En segundo lugar, la variable del PIB per capita ha sido fruto de estudio mediante
una regresion estadistica (figura 14) y una comparacion directa entre ambas naciones. La
hipotesis nula consiste en la falta de influencia por parte de India en el cambio del PIB
per capita de Estados Unidos, mientras que la alternativa seria la existencia de dicho
poder. Observando el valor p, estd muy por encima del 10%, siendo un 45,01% por lo que
rechazar la hipdtesis nula no es posible al igual que tampoco aceptar la alternativa. En el
caso de poder rechazar y aceptar las respectivas hipoétesis, la influencia del cambio en el
PIB per cépita indio seria de un 0,1531% por cada 1% de modificacion en la variable

americana.
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Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacién mdiltiple 0,18427095
Coeficiente de determinacién R"2 0,03395578

RA2 ajustado -0,02287035
Error tipico 1,50719351
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA
Grados de libertuma de cuadradaedio de los cuadr: F ‘alor critico de F
Regresion 1 1,357387026 1,357387026 0,59753818 0,45013401
Residuos 17 38,61774894 2,271632291
Total 18 39,97513597

Coeficientes  Error tipico Estadisticot  Probabilidad Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% superior 90,0%

Intercepcion 0,43805952 1,078449271 0,406193902 0,68966754 -1,83726955 2,71338859 -1,43801809 2,31413712
GDP per capita growth (annual %) 0,15311704 0,198080024 0,773005938 0,45013401 -0,26479529 0,57102936 -0,19146431 0,49769838

Figura 14

Asimismo, la tendencia que sigue el PIB per capita (figura 15) de ambos paises
durante el periodo estudiado es exactamente igual que la del PIB. La variable de ambos
paises experimentd crecimiento durante todos los afios estudiados, exceptuando en 2008
y 2009 donde el PIB per capita de Estados Unidos decayé un 1,08% y un 3,39%
respectivamente luego de la grave crisis financiera global. Pese a este evento, el cambio
en PIB per cépita indio siguid siendo positivo, lo que corrobora el auge de la clase media

y alta mencionada anteriormente.

Country Name |India United States

Country Code |IND USA

Indicator Name |GDP per capita growth (annual %) |GDP per capita growth (annual %)
2000 2,02 2,98
2001 3,03 0,00
2002 2,06 0,80
2003 6,09 1,98
2004 6,19 2,84
2005 6,23 2,56
2006 6,40 1,87
2007 6,05 0,91
2008 1,59 -1,08
2009 6,35 -3,39
2010 7,04 1,72
2011 3,89 0,82
2012 4,17 1,51
2013 513 1,15
2014 6,19 1,71
2015 6,80 2,13
2016 7,00 0,84
2017 6,04 1,57
2018 5,71 2,39

Fuente: Banco Mundial
Figura 15
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En lo referido a la inflacion, la hipotesis nula de la regresion (figura 16) seria la
falta de relacion directa entre los cambios en el IPC indio y el americano, mientras que,
la alternativa seria la existencia de dicha influencia. El valor p obtenido tras realizar dicha
regresion es de 0,1797, superior al 0,10 del intervalo de confianza. Por lo tanto, no se
puede rechazar la hipdtesis nula ni aceptar la alternativa. Al igual que en el caso de Brasil
y Alemania, si se hubiera obtenido una probabilidad 6ptima, la relacion entre la variable
de ambos paises habria sido inversa, ya que una alteracion del 1% en el IPC indio

provocaria un cambio en la direccién opuesta del 0,1246% del americano.

Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacion multiple 0,32137534
Coeficiente de determinaciéon R"2 0,10328211
RA2 ajustado 0,050534
Error tipico 1,07479818
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA
Grados de libertama de cuadradaedio de los cuadr F ‘alor critico de F
Regresion 1 2,261892889 2,261892889 1,95802482 0,17970659
Residuos 17  19,63824908 1,155191122

18  21,90014197

Coeficientes Error tipico Estadisticot  Probabilidad Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% superior 90,0%

Intercepcion 2,98217576 0,61792409 4,826119915 0,00015791 1,67846989 4,28588163 1,90723085 4,05712066
Inflation, consumer prices (annual %) -0,12460539  0,089048729  -1,399294401 0,17970659 -0,31248179 0,06327101 -0,27951516 0,03030438

Figura 16

Segun se observa en la figura 17, la variable del IPC, que muestra la evolucion de
la inflacion, sigue una tendencia distinta al PIB o al PIB per cépita. Durante los 19 afios
estudiados, unicamente en 6 de ellos, es decir el 32% de los afios, la direccion del IPC de
ambos paises fue la misma. En 2001y 2015 el IPC de ambos paises decayd, mientras que,
en 2005, 2008, 2010 y 2018 aumentd. Por otra parte, cabe destacar el hecho de que India
presenté inflacion durante los 19 afios estudiados, con picos de hasta el 12%, mientras
que Estados Unidos experiment6 deflacién en el afio 2009 como consecuencia de la crisis

financiera, teniendo un IPC negativo de 0,36%.
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Country Name |India United States

Country Code |IND USA

Indicator Name |Inflation, consumer prices (annual %) |[Inflation, consumer prices (annual %)
2000 4,01 3,38
2001 3,78 2,83
2002 4,30 1,59
2003 3,81 2,27
2004 3,77 2,68
2005 4,25 3,39
2006 5,80 3,23
2007 6,37 2,85
2008 8,35 3,84
2009 10,88 (0,36)
2010 11,99 1,64
2011 8,86 3,16
2012 9,31 2,07
2013 10,91 1,46
2014 6,35 1,62
2015 5,87 0,12
2016 4,94 1,26
2017 2,49 2,13
2018 4,86 2,44

Fuente: Banco Mundial

Figura 17

Por otra parte, la regresion de la tasa de desempleo de ambos paises (figura 18) ha

seguido la misma tendencia que las anteriores de este caso. La falta de influencia de la

India sobre Estados Unidos en relacién con los cambios en la tasa de desempleo seria la

hipétesis nula, mientras que la alternativa seria la existencia de una relacion directa entre

el cambio en la variable india sobre la americana. El valor p obtenido ha sido 0,3125,

superior al 0,10 escogido para los intervalos de confianza, por lo que, al igual que en los

casos anteriores, no es posible rechazar la hipétesis nula, ni aceptar la alternativa. En el

caso de haber obtenido un p valor viable, segun la regresion, la relacion entre el cambio

en la tasa de desempleo de ambas naciones es inversa, ya que por cada 1% de cambio en

la tasa de desempleo indio, el desempleo americano se moveria en la direccion opuesta

un 1,7%.
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Resumen

Estadisticas de la regresion
Coeficiente de correlar 0,24475778
Coeficiente de determ 0,05990637

RA2 ajustado 0,00460674
Error tipico 1,79420507
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertc Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados E ‘alor critico de F

Regresion 1 3,487345419 3,487345419 1,08330514 0,31253645
Residuos 17 54,72592135 3,219171844
Total 18 58,21326677

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%
Intercepcién 10,6801756 4,516171446 2,364873812 0,03019282 1,15188671 20,2084645 2,82381336 18,5365378
Unemployment, total -1,71748293 1,650125697 -1,040819458 0,31253645 -5,19894384 1,76397797 -4,5880527 1,15308683

Figura 18

En cuanto a la comparacion de los cambios en la tasa de desempleo de ambas
naciones (figura 19), la direccion de las tasas de desempleo de India y Estados Unidos
coincide en 13 de los 19 arfios, es decir, el 68% de los afios. La misma tendencia se repite
desde el afio 2000 hasta 2007, 2009, 2014 y de 2016 a 2018. Durante estos afios, la tasa
de desempleo crecié en ambas naciones de 2001 a 2003 y en 2009, decreciendo los afios
restantes. Al igual que en el caso anterior, ambas variables coinciden en su mayoria en

afnos donde la direccién del cambio es decreciente.

59



Country Name |India United States

Country Code |IND USA

Indicator Name |Unemployment, total (% of total labor force) |Unemployment, total (% of total labor force)
2000 2,73 3,99
2001 2,87 4,73
2002 3,05 5,78
2003 3,18 5,99
2004 3,10 5,53
2005 3,10 5,08
2006 2,74 4,62
2007 2,40 4,62
2008 2,27 5,78
2009 2,48 9,25
2010 2,44 9,63
2011 2,52 8,95
2012 2,69 8,07
2013 2,82 7,37
2014 2,77 6,17
2015 2,78 5,28
2016 2,73 4,87
2017 2,56 4,36
2018 2,55 3,90

Fuente: Statista
Figura 19

Por ultimo, la relacion entre las importaciones y exportaciones de India y Estados
Unidos seran las ultimas variables estudiadas. Las hip6tesis nulas serian la falta de
relacion entre las importaciones indias y exportaciones estadounidenses y viceversa. En
la figura 20, se muestra la relacién entre el cambio anual del nivel de las importaciones
de India y el de las exportaciones de Estados Unidos. Se ha obtenido un valor p inferior
al 10% del intervalo de confianza, por lo que se puede rechazar la hipétesis nula. Ademas,
se puede aceptar la tesis alternativa, afirmando asi que existe una influencia en el cambio
en el nivel de importaciones de India sobre el cambio en el nivel de las exportaciones
estadounidenses. Por ello, por cada 1% de que cambie la variable del pais asiatico, el nivel

de exportaciones americano cambiara en un 0,38%, teniendo una relacion positiva.
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Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficientede ¢ 0,77676113
Coeficiente de ¢  0,60335785
RA2 ajustado 0,58002596

Error tipico 0,06416004
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertcSuma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 0,106452119 0,106452119 25,8597921 9,17119E-05
Residuos 17 0,069980688 0,004116511
Total 18 0,176432807

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 90,0% superior 90,0%
Intercepcion -0,00899528 0,018973496 -0,474097254 0,64146273 -0,04902586 0,0310353 -0,0420017 0,02401114
Import Growth  0,38418958 0,075549757 5,08525241 9,1712E-05 0,224793528 0,54358564 0,25276272 0,51561645
Figura 20

En la figura 21 se aprecia el caso contrario, una regresion estadistica entre el
cambio en el nivel de las exportaciones indias y de las importaciones estadounidenses. Al
obtener una probabilidad inferior al 10%, se puede aceptar la hipotesis alternativa y
determinar que si hay una influencia entre las exportaciones indias e importaciones de
Estados Unidos. Por ello, por cada 1% que cambie el nivel de las exportaciones indias,

las importaciones del pais americano se moveran en la misma direccién en un 0,5186%.

Resumen

Estadisticas de la regresion
Coeficiente de ¢ 0,68753164
Coeficienteded 0,47269976
RA2 ajustado 0,4416821
Error tipico 0,08048788
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertc Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 0,098727304 0,098727304 15,239697 0,001142226
Residuos 17 0,110131072 0,006478298
Total 18 0,208858377

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%
Intercepcién -0,0128808 0,025257443 -0,509980298 0,61662241 -0,066169344 0,04040775 -0,05681882 0,03105722
Export Growth  0,51864619 0,132856566 3,90380545 0,00114223 0,238343334 0,79894904 0,28752801 0,74976436
Figura 21

En lo que a lacomparacion en las tendencias se refiere (figura 22), en primer lugar,
importaciones indias y exportaciones estadounidenses coinciden en 14 de los 19 afios
estudiados. De estos 14 afios, en 8 ambas variables coinciden con crecimiento, de 2002 a
2004, 2010, 2014 y de 2016 a 2018, mientras que decrecieron en los afios 2001, 2007,
2009, 2012, 2013 y 2015. Asimismo, la direccién de los cambios en el nivel de

exportaciones e importaciones coincidieron en 12 de los 19 afios. En 2001, 2006, 2007,
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2009, 2012 y 2015 descendieron y de 2002 a 2004, 2008, 2016 y 2017. Las 4 variables

coincidieron de 2001 a 2004, 2007, 2009, 2012 y de 2015 a 2017.

Reporter Name [India India United States |United States
Indicator Import Growth |Export Growth |Import Growth |Export Growth
2000 5,86% 14,73% 14,98% 12,85%
2001 -4,29% 3,59% -6,32% -6,75%
2002 13,39% 14,17% 5,19% -4,94%
2003 26,07% 18,49% 8,56% 4,57%
2004 36,66% 27,87% 17,08% 12,43%
2005 42,31% 32,21% 13,74% 10,58%
2006 26,52% 20,77% 10,61% 15,09%
2007 22,69% 20,38% 5,11% 12,10%
2008 44,39% 24,65% 7,32% 11,82%
2009 -15,62% -2,80% -26,00% -18,71%
2010 31,39% 24,69% 22,87% 20,95%
2011 32,10% 36,78% 15,01% 15,93%
2012 5,75% -3,95% 0,48% 4,27%
2013 -4,69% 16,25% -0,38% 2,11%
2014 -1,43% -5,66% 6,40% 2,67%
2015 -14,94% -16,74% -4,04% -7,28%
2016 -8,71% -1,53% -2,86% -3,39%
2017 24,49% 13,07% 7,04% 6,54%
2018 39,16% 9,49% 8,57% 7,73%

Fuente: Banco Mundial

Figura 22

5.3 El Caso de Ghana y Reino Unido

La relacion y comparacion de Ghana y Reino Unido es el Gltimo estudio realizado
en este trabajo. Siguiendo el proceso de Brasil y Alemania e India y Estados Unidos, se
han realizado regresiones y comparaciones directas del crecimiento del PIB de ambas
naciones, del PIB per capita, de la variacion del IPC, de la tasa de inflacion y la influencia

entre exportaciones e importaciones.

En primer lugar, en la primera regresion (figura 23) sobre el cambio anual del PIB
de ambas naciones, se ha obtenido una probabilidad del 44%, muy superior al 10%
establecido en los intervalos de confianza. De este modo, la hipdtesis nula, es decir, la
falta de influencia del crecimiento del PIB ghanés sobre el britanico no puede ser
rechazada, mientras que la alternativa, la existencia de dicha influencia, no puede ser
aceptada. Asimismo, al contrario que en casos anteriores, si el p valor hubiera sido
optimo, la relacién entre la variable de ambas naciones hubiera sido inversa, ya que por
cada 1% que el PIB del pais africano cambiase, el PIB del Reino Unido se moveria un

0,1121% en la direccion opuesta.
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Resumen

Estadisticas de la regresion
Coeficiented 0,18506309
Coeficiented 0,03424835
RA2 ajustadc -0,02256057

Error tipico 1,72581296
Observacione¢ 19
ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertc Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 1,795603842 1,795603842 0,60286917 0,448154451
Residuos 17 50,63331632 2,978430372
Total 18 52,42892017

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%

Intercepcion  2,5496705 0,960543453 2,654404115 0,01668717 0,523100955 4,57624004 0,87870264 4,22063835

GDP growth | -0,11214569 0,144434533

-0,776446501 0,44815445

-0,416875915 0,19258454 -0,36340497

0,1391136

Figura 23

Segun se observa en la figura 24, el PIB de ambos paises mostré un crecimiento

en la actividad econémica durante todos los afios estudiados excepto en 2008 y 2009

donde, debido a la crisis financiera, el Reino Unido experimentd recesién econdmica,

teniendo un crecimiento del PIB negativo de 0,28% Yy 4,25% respectivamente, un caso

similar al de Alemania y Estados Unidos. Ademas, al igual que India, Ghana tuvo un

crecimiento positivo en todo el periodo estudiado, gracias a su mayor clase media

formada, una mayor educacion entre sus habitantes y la mayor explotacion en los recursos

disponibles.

Country Name |Ghana United Kingdom

Country Code |GHA GBR

Indicator Name |GDP growth (annual %) |GDP growth (annual %)
2000 3,70 3,44
2001 4,00 2,97
2002 4,50 2,32
2003 5,20 3,29
2004 5,60 2,37
2005 5,90 3,18
2006 6,40 2,79
2007 4,35 2,43
2008 9,15 (0,28)
2009 4,84 (4,25)
2010 7,90 1,95
2011 14,05 1,54
2012 9,29 1,48
2013 7,31 2,14
2014 2,90 2,61
2015 2,18 2,36
2016 3,45 1,92
2017 8,14 1,89
2018 6,26 1,39

Fuente: Banco Mundial

Figura 24

63



La segunda variable estudiada mediante una regresion (figura 25) ha sido el
cambio anual en el PIB per capita. Al igual que en la variable anterior, la hipdtesis nula
es la falta de relacion directa entre el cambio del PIB per cépita de un pais sobre otro,
mientras que la alternativa seria la existencia de una relacion directa entre los cambios
del PIB per capita de ambos paises. El p valor obtenido es de un 41,70%, superior al 10%
del intervalo de confianza por lo que no se puede aceptar la hipotesis alternativa ni
rechazar la nula. En el caso de poder hacerlo, la relacion entre ambas variables seria
inversa, ya que por cada 1% de cambio en el PIB per capita ghanés, el britanico se moveria
0,1270% en la direccion opuesta.

Resumen

Estadisticas de la regresion
Coeficiente de ¢  0,19776663
Coeficiente de ¢ 0,03911164
RA2 ajustado  -0,01741121

Error tipico 1,77405076
Observaciones 19
ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertcSuma de cuadrados Promedio de los cuadrados F /alor critico de F
Regresion 1 2,177780381 2,177780381 0,6919616 0,417030198
Residuos 17 53,50335388 3,14725611
Total 18 55,68113426

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%
Intercepcion 1,65425804 0,675245698 2,449860907 0,02542034 0,229614146 3,07890193 0,47959608 2,82892
GDP per capita| -0,12704213 0,152723821 -0,831842294 0,4170302 -0,44926123 0,19517696 -0,39272152 0,13863725
Figura 25

Por otra parte, comparando la direccién del PIB per cépita de Ghana y Reino
Unido (figura 26), sigue una tendencia similar a la variable explicada anteriormente. En
Ghana se muestra un crecimiento en todos los afios excepto en 2015, donde el PIB per
capita cay6 un 0,11% debido a la devaluacion de su moneda. En cuanto al PIB per cépita
britanico, crecié durante 17 afios y Unicamente se contrajo en 2008 y 2009 un 1,06% y un

4,97% respectivamente, periodo de la crisis economica.
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Country Name |Ghana United Kingdom

Country Code |GHA GBR

Indicator Name |GDP per capita growth (annual %) |GDP per capita growth (annual %)
2000 1,19 3,07
2001 1,48 2,58
2002 1,97 1,89
2003 2,65 2,81
2004 3,01 1,79
2005 3,27 2,47
2006 3,72 2,04
2007 1,69 1,64
2008 6,37 -1,06
2009 221 -4,97
2010 5,25 1,15
2011 11,32 0,75
2012 6,73 0,78
2013 4,85 1,46
2014 0,57 1,85
2015 -0,11 1,55
2016 1,15 1,15
2017 5,77 1,20
2018 3,96 0,77

Fuente: Banco Mundial

Figura 26

La tercera variable estudiada en el caso de Ghana y Reino Unido ha sido los

cambios en el IPC, es decir, la tasa de inflacién. En lo que a la regresion (figura 27) se

refiere, la hipotesis nula es la falta de relacion directa entre los cambios en el IPC de las

dos naciones, mientras que la hipétesis alternativa seria la existencia de una influencia

del cambio del IPC ghanés sobre el britanico. Observando lo resultados obtenidos, la

probabilidad es de un 2,35%, siendo inferior al 10% del intervalo de confianza, lo que

permite rechazar la hipétesis nula y aceptar la alternativa. Por lo tanto, por cada 1% que

cambie el IPC del pais africano, la tasa de inflacion del Reino Unido se movera en la

direccion contraria en un 0,066%.
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Resumen

Estadisticas de la regresion
Coeficiente de 0,51650772
Coeficiente de 0,26678022
RA2 ajustado 0,22364965
Error tipico 0,74876619
Observacione 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertc Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados

F

Valor critico de F

Regresion 1 3,467854264 3,467854264 6,18540844 0,023563797
Residuos 17 9,531063807 0,560650812
Total 18 12,99891807

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95% Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%
Intercepcion 3,0449307 0,447863611 6,798790138 3,1018E-06 2,100021079 3,98984033 2,26582415 3,82403725
Inflation, cons -0,06618973 0,02661377 -2,487048137  0,0235638 -0,122339872 -0,01003958 -0,11248722 -0,01989223

Figura 27

En cuanto a la direccion de la variable del IPC, como se aprecia en la figura 28,

solo 8 afios de los 19, la variacion en la tasa de inflacion de ambos paises coincidié. En
2001, 2005, 2008 y 2015 el IPC de ambas naciones crecio, mientras que, en 2002, 2007,
2012 y 2018 decrecit. Cabe destacar los altos valores de Ghana, con picos de hasta el

32,91%, y llegando casi a duplicarse entre 2002 y 2003. Asimismo, en ambos paises

muestran valores positivos en la evolucion del IPC, sin llegar a sufrir deflaciéon, al

contrario que Estados Unidos en el caso anterior.

Country Name |Ghana United Kingdom

Country Code |GHA GBR

Indicator Name |Inflation, consumer prices (annual %) |Inflation, consumer prices (annual %)
2000 25,19 1,18
2001 32,91 1,53
2002 14,82 1,52
2003 26,67 1,38
2004 12,62 1,39
2005 15,12 2,09
2006 10,92 2,46
2007 10,73 2,39
2008 16,52 3,52
2009 19,25 1,96
2010 10,71 2,49
2011 8,73 3,86
2012 7,13 2,57
2013 11,67 2,29
2014 15,49 1,45
2015 17,15 0,37
2016 17,45 1,01
2017 12,37 2,56
2018 9,84 2,29

Fuente: Banco Mundial

Figura 28
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En lo referido a la evolucidn de la tasa de desempleo, segun la regresion obtenida
(figura 29), el p valor es un 20%, siendo superior al 10% del intervalo de confianza. Por
ello, la hipotesis nula, la falta de influencia del cambio en la tasa de desempleo ghanesa
sobre la britanica, no es posible rechazarla. Asimismo, la hipotesis alternativa no es
aceptada, siendo esta la existencia de una relacion directa en el cambio de la tasa de
desempleo de Ghana con el cambio en la misma variable britanica. En el caso de poder
aceptarla, al igual que en el estudio del cambio en el IPC, la relacion habria sido inversa
y, por lo tanto, por cada 1% que cambiase la tasa de desempleo del pais africano, la

britanica se moveria un 0,2611% en la direccion opuesta.

Resumen

Estadisticas de la regresion

Coeficiente dec 0,30534128
Coeficienteded 0,0932333
RA2 ajustado 0,03989408
Error tipico 1,30406634
Observaciones 19

ANALISIS DE VARIANZA

Grados de libertc Suma de cuadrados Promedio de los cuadrados F Valor critico de F
Regresion 1 2,972513047 2,972513047 1,74793146 0,203651197
Residuos 17 28,91001328 1,700589016
Total 18 31,88252632

Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad  Inferior 95%  Superior 95% Inferior 90,0% Superior 90,0%
Intercepcion 7,43772274 1,321294866 5,629116511 3,0049E-05 4,650034254 10,2254112 5,13918931 9,73625618
Unemployment, -0,2611117 0,197498654 -1,322093591  0,2036512 -0,677797442 0,15557403 -0,60468169 0,08245828
Figura 29

La direccion de la variacion de la tasa de desempleo de Ghana y Reino Unido
(figura 30) coincide en en el 53% de los afios estudiados (10 de 19). En los afios 2001,
2003, 2004, de 2007 a 2011, 2016 y 2017, ambas tasas de desempleo tuvieron la misma
direccion. Destaca el periodo de 5 afios de 2007 a 2011 donde en ambas naciones hubo
un descenso inicial, mientras que tras el estallido de la crisis financiera de 2008 a 2011
ambos paises vieron como su tasa de desempleo crecio. El resto de los afios (2001, 2003,
2004, 2016 y 2017) la tasa de desempleo decrecié en ambos paises, siendo el periodo de
la crisis economica mundial mencionada anteriormente, el Unico periodo en el que

coincidi6 un crecimiento en la variable de ambas naciones.
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Country Name |Ghana United Kingdom

Country Code |GHA GBR

Indicator Name |Unemployment, total (% of total labor force) |[Unemployment, total (% of total labor force)
2000 10,36 5,56
2001 9,29 4,70
2002 8,58 5,04
2003 7,57 4,81
2004 6,47 4,59
2005 5,54 4,75
2006 4,64 5,35
2007 4,57 5,26
2008 4,66 5,61
2009 5,17 7,54
2010 5,32 7,79
2011 5,91 8,04
2012 6,01 7,88
2013 6,43 7,52
2014 6,48 6,11
2015 6,81 5,30
2016 6,67 4,81
2017 6,63 4,33
2018 6,71 4,00

Fuente: Statista
Figura 30

Finalmente, la relacion entre importaciones y exportaciones de ambos paises son
las Ultimas variables fruto de estudio. Cabe destacar el hecho de no realizar regresiones
estadisticas debido a la falta de datos fiables con respecto a las importaciones y
exportaciones ghanesas en los afios 2014 y 2015, ya que tras consultar bases de datos
como WITS, TrendEconomy o la OEC, ha sido imposible reunir nimeros viables. Por lo
tanto, se hard inicamente una comparacion de las tendencias entre las variables durante

los afos disponibles.

Tal y como se observa en la figura 31, las importaciones ghanesas y las
exportaciones britanicas coincidieron en 7 de los afios estudiados. En 2003, 2004, 2010,
2011y 2014 crecieron ambas, mientras que en 2009 y 2012 se redujeron. Por otra parte,
la direccion en el cambio de las exportaciones de Ghana y las importaciones del Reino
Unido coincidieron en 7 afios también. Ambas variables decrecieron en 2001, 2007, 2012
y 2013, mientras que crecieron en 2002, 2003 y 2011. Unicamente en 2003, 2011 y 2012
coincidieron las cuatro variables con la misma tendencia, aumentando estos dos primeros

afios mencionados y decreciendo en el Gltimo.
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Reporter Name |Ghana Ghana United Kingdom United Kingdom
Indicator Import Growth Export Growth Import Growth Export Growth
2000 -3,44% 23,97% 18,83% 11,10%
2001 8,73% -34,03% -4,27% -5,25%
2002 -14,13% 44,46% 3,72% 2,35%
2003 18,53% 54,95% 14,33% 9,11%
2004 26,91% 5,43% 18,22% 13,77%
2005 19,75% 24,86% 5,09% 10,62%
2006 9,23% 18,11% 16,34% 16,77%
2007 36,58% -2,22% 10,59% -1,00%
2008 24,45% 14,12% 3,74% 6,17%
2009 -28,63% 25,73% -21,73% -25,39%
2010 24,63% 3,21% 13,69% 17,35%
2011 56,42% 246,75% 14,34% 22,58%
2012 7,74% -13,15% -3,97% -6,97%
2013 -5,82% -19,78% -4,63% 13,88%
2014|- - 5,65% -6,73%
2015)- - -9,23% -8,77%
2016|- - 0,97% -11,76%
2017 11,95% 34,75% 0,78% 7,44%
2018 -6,59% 19,09% 4,73% 11,03%

Fuente: Banco Mundial
Figura 31

6.Conclusiones

Este trabajo naci6 con la intencion de investigar y determinar hasta qué punto
economias emergentes estudiadas influyen sobre el rendimiento de otros paises ya
desarrollados con los que tengan o hayan tenido relacién. El estudio ha determinado la
existencia de influencia en ciertas variables mientras que en otras no se ha podido
certificarse semejante afirmacion. De igual manera, el impacto de una nacion sobre otra
es de un porcentaje minimo debido a los multiples factores que forman la economia de

un pais.

Durante este trabajo se ha estudiado el impacto de Brasil sobre Alemania, India
sobre Estados Unidos y Ghana sobre el Reino Unido, siendo los dos primeros casos
basados principalmente en relaciones comerciales, mientras que este tltimo mas centrado

en relaciones historicas.

En lo que a las conclusiones generales se refiere, debido al proceso de
globalizacion en el cual nuestra sociedad esta inmersa, la dependencia de unos paises

sobre otros se ha visto reducida debido a las multiples alternativas que esto ha traido. Por
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ello, el impacto a nivel individual de una variable de las naciones en desarrollo observadas

sobre la misma de un pais ya emergido es relativamente pequefio.

Observando los datos y las regresiones obtenidas, en la mayoria de las variables
no ha sido posible afirmar la influencia directa de las variables de un pais sobre otro. En
lo que al crecimiento de la actividad econdmica se refiere, Gnicamente el cambio en PIB
per cépita brasilefio influye sobre la misma magnitud de Alemania, mientras que en el
resto de los casos no se ha podido determinar tal poder. Pese a esto, el PIB per cépita
brasilefio apenas influye en un 0,3779% un valor bajo teniendo en cuenta la importancia

de Brasil en el mercado global durante los ultimos afios.

Variables como las tasas de inflacion y el desempleo han tenido un resultado muy
similar a las relacionadas con la actividad econdmica. En este caso los resultados eran
mas esperados puesto a que estas variables macroecondmicas no tienen la misma relacion
con otros paises extranjeros, ya que, por ejemplo, el control de la inflacion depende de
cada pais o region econdémica a la cual la nacion pertenezca y no tiene por qué afectar a
otros paises. No obstante, en la comparacion de la inflacion de Ghana y Reino Unido se
puede concluir, debido a la regresién estadistica, la existencia de una relacién inversa
entre la variable de ambos paises ya que por el cambio en 1% de la tasa de inflacién

ghanesa, la variable britdnica se movera en la direccion opuesta un 0,066%.

En cuanto a las importaciones y exportaciones, la influencia es mayor ya que
consiste en una relacion directa entre dos naciones, razon por la cual si ha sido posible

rechazar la hipétesis nula y aceptar la alternativa en los casos estudiados.

Asimismo, los resultados obtenidos mediante las regresiones determinan, como
esperado, una relacion positiva entre las variables, ya que mientras dos naciones
mantengan relaciones comerciales, si las importaciones de una crecen, las exportaciones
de la otra tenderan a crecer también. De esta manera, por cada 1% de cambio en las
importaciones brasilefias, las exportaciones alemanas se moveran en la misma direccién

en un 0,3787%, mientras que, en el caso contrario, por cada 1% de cambio en las
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exportaciones brasilefias, las importaciones de Alemania se mueven en la misma
direccion un 0,6811%. En el caso de India y Estados Unidos, en la primera situacion, por
cada 1% de cambio de las importaciones del pais asiatico, las exportaciones americanas
se moveran un 0,3841% en la misma direccion, mientras que en el segundo caso por cada
1% de cambio en las exportaciones indias, las exportaciones de Estados Unidos se

moveran un 0,5186% en la misma direccion.

En cuanto a las conclusiones sobre las comparaciones directas de las variables y
las tendencias de crecimiento o decrecimiento anuales, demuestran que, junto con los
resultados obtenidos en las regresiones, existe una pequefia influencia de las naciones
emergentes sobre aquellas que ya estan desarrolladas. Por otra parte, todas estas variables
dependen de los ciclos econdmicos propios del sistema capitalista, por lo que para que
pueda haber influencia de un pais sobre otro es necesario que coincidan en la misma fase
del ciclo. Las naciones al estar en un mundo conectado es probable que estén en
situaciones similares, sobre todo aquellas naciones méas desarrolladas, mientras que las
naciones emergentes tienen que afrontar otros ciclos econémicos propios debido a su
mayor industrializacion y crecimiento. Como se aprecia en los casos de Brasil o0 Ghana,
al tener inestabilidad econdmica, la influencia sobre Alemania o Gran Bretafia es distinta

durante ese periodo.

En definitiva, tienen que darse maltiples condiciones para que los cambios en una
variable de una nacion emergente estudiada afecten a su pais desarrollado
correspondiente. Asimismo, el impacto que tienes Brasil, India 0 Ghana sobre Alemania,
Estados Unidos y Reino Unido es positivo, ya que, en vez de lastrar su economia, la
potencian, sobre todo mediante importaciones y exportaciones y planes de cooperacion
comdun e inversion extranjera. Pese a esto, gracias a la sociedad globalizada actual, los
paises tienen maultiples conexiones por lo que, en el caso de los paises desarrollados
estudiados, la dependencia en los paises con un mayor crecimiento, pero menos
desarrollo, es menor y sus variables macroeconomicas se ven menos afectadas por los
cambios. Los tres casos estudiados muestran como en la situacion de poder afirmar cierto
poder de las naciones emergentes sobre Alemania, Estados Unidos o Ghana, las variables

de los paises desarrollados se mueven por debajo del 1%.
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7.Futuras Lineas de Investigacion

Tras realizar este estudio han aparecido numerosas nuevas vias de investigacion
en relacion con el &mbito macroeconémico de los paises incluidos en este trabajo. En
primer lugar, seria interesante poder determinar el impacto a nivel individual del COVID-
19 en cada nacion y los lastres que puede acarrear para un futuro a largo plazo. Ademas,
se podria estudiar como el virus a influenciado en las relaciones comerciales entre los

paises y con el resto del mundo en un escenario mas global.

Por otra parte, la economia sumergida es un apartado interesante con buen
potencial para ser investigado, por lo que observar y estudiar el impacto de la economia

sumergida a nivel individual de cada pais y entre naciones podria ser excitante.

Finalmente, durante la realizacion de este trabajo se ha observado el gran impacto
que tenia China a nivel global, especialmente sobre otras naciones en desarrollo, por lo
que investigar en términos macroecondomicos el impacto del pais asiatico sobre

economias emergentes podria ser un trabajo interesante.
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