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Objetivo  

Este trabajo pretende estudiar las fuentes de financiación pública y privada, investigando hasta 
qué punto son una buena opción para las PYMES en España en tanto en cuanto sirvan a los fines 
del empresario y si, en el caso de la financiación pública, tienen el efecto incentivador buscado. 
Después de profundizar en ambas, se tratará cuándo es el momento adecuado para cada uno de 
estos tipos de financiación dependiendo del tipo de empresa y la etapa de su vida en la que se 
encuentre, con el fin de encontrar la elección óptima en cada caso 

 

Metodología 

Elegir el tipo de financiación para el proyecto, decidiendo si optar por la pública o la privada, es el 
primer paso de la estrategia financiera de la empresa que deberá planificarse en cada ciclo de la 
vida. La obtención de dicha financión es una tarea importante, que dependerá del tamaño de la 
empresa, su función, el riesgo que suponga para sus inversores y para la empresa, el grado de 
innovación, y otras variables.  

Este trabajo busca definir con detalle ambos tipos de financiación, apoyándose en documentos 
gubernamentales y de las propias empresas, de estudios realizados sobre el tema recogidos de 
fuentes de información como Google Scholar, además de testimonios obtenidos de primera mano 
de empresarios que hayan optado por una u otra manera de financiación. 

Partimos de la idea de que los fondos públicos apoyan la I+D+I (Investigación, desarrollo e 
innovación), dado que esta inversión comporta los réditos de mayor impacto socioeconómico a la 
vez que un elevado grado de incertidumbre en sus resultados.  Además, dado que el rendimiento 
no siempre se ve directamente reflejado en los beneficios en el corto plazo, las empresas tienden 
a  invertir menos en investigar o innovar si no disponen de una ayuda. Por tanto, la ayuda pública 
es necesaria, con el fin de incentivar a las pequeñas y medianas empresas a aumentar su inversión 
en innovación. Hasta qué punto esta financiación es mejor que la privada y aporta la incentivación 
buscada son los temas que tambien se desarrollarán en este trabajo.  
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