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Con este trabajo pretendo reflejar, desde un punto de vista actual, la innovadora 
concepción del mundo hacia los emprendedores, cómo se ha comenzado a percibir 
la creación de empresas como un instrumento que beneficia enormemente a las 
economías, algo que aporta un valor a la sociedad.  
 
Además, y como consecuencia de esta nueva percepción del concepto de 
emprendimiento, mi objetivo esencial, como bien se desprende del título del trabajo, 
es comprender lo que las novedosas figuras de la incubación y aceleración social 
implican. Mi objetivo, es estudiar en profundidad las causas que han hecho surgir 
esta nueva concepción y las consecuencias que tienen en las economías sociales, 
empezando por comprender los aspectos claves que las caracterizan. 
 
Alrededor del mundo cada vez son más las personas que ven del emprendimiento un 
negocio, por lo que es merecido un estudio cauteloso de esta revolucionaria y 
novedosa situación, que, aunque es de reciente creación, queda evidenciado que nos 
va a acompañar de ahora en adelante. 
 

1.2 METODOLOGÍA 
 
Para llevar a cabo dicho objetivo, y concretar la forma en que pretendo alcanzarlo, 
la metodología a emplear va a ser la siguiente.  
 
En primer lugar, pretendo detallar minuciosamente los aspectos claves de las 
incubadoras y aceleradoras sociales, así como las diferencias entre ambas. Para ello, 
cuando sea oportuno para una correcta comprensión, realizaré una distinción entre 
dichas figuras. 
 
Por otro lado, como quiero que este trabajo sea actual y refleje la realidad, voy a 
basar parte de mis estudios en la experiencia de los creadores de una startup (“Cash 
the closet”) que se encuentran actualmente en la aceleradora del conocido 
empresario Juan Roig, la Lanzadera. Les realizaré un cuestionario, que permita 
orientar mi trabajo.  
 
En la misma línea, me pondré en contacto con “la otra cara de la moneda”, una 
persona que trabaja en una aceleradora social, y puede ayudarme a aportar al trabajo 
esa otra perspectiva.  
 
Para terminar, quiero dar una perspectiva nacional y compararla a nivel 
internacional, así como analizar la situación actual tras la crisis económica y 
sanitaria, que en mi opinión a día de hoy debe ser considerada en todo momento, se 
estudie lo que se estudie.  
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