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1- TÍTULO PROVISIONAL 

 
Inverting: start-up Fintech de inversión y ahorro para jóvenes. 

 
2- OBJETIVO 

 
Los jóvenes somos grandes desconocedores del sector financiero y de todas las 

oportunidades que nos ofrece. La vida estudiantil se ha alargado en los últimos 

años, convirtiendo en habitual que cumplamos 23-24 años y sigamos dependiendo 

económicamente de nuestros padres; algo que condiciona nuestro futuro y retrasa 

el primer acercamiento real al mundo financiero. Este hecho podría mitigarse 

fomentando la formación y facilitando el ahorro y la inversión de pequeñas 

cantidades. 

 

Inverting busca acercar el mundo financiero a los jóvenes, a través de una 

aplicación que les permita invertir sus ahorros, de manera clara, intuitiva y 

personalizada. Todo ello, acompañado de formación sobre los conceptos básicos, 

información actualizada del mercado y explicaciones sencillas de cada una de las 

opciones de inversión. 

 

Objetivos concretos: 

 

- Análisis del sector Fintech: situación actual, oportunidades de negocio y hacia 

dónde se dirige. 

 

- Estudio de las oportunidades financieras para jóvenes y para la inversión de 

pequeñas cantidades.  

 

- Análisis de la relevancia de los pequeños inversores, especialmente de los jóvenes, 

en el sector financiero. 

 

- Análisis de las posibilidades de formación financiera y su simplificación. 

 

- Exposición de la misión, visión, valores y propuesta de valor. 

 

- Desarrollo de un plan de negocio. 

 



 

 

3- METODOLOGÍA 

 
El desarrollo de la start-up constará de dos fases principales: 

 

En la primera, se realizará una investigación de mercado, que incluirá una revisión 

de la literatura sobre el sector Fintech, su tendencia, sus posibilidades de negocio, 

las características de la competencia… Además, se llevará a cabo un análisis 

exhaustivo sobre los productos financieros para jóvenes y las opciones de 

formación financiera simplificada. Finalmente, se estudiará la importancia del 

pequeño inversor, prestando especial atención a los jóvenes, dentro del sector 

financiero. 

 

En segundo lugar, se procederá al desarrollo de un plan de negocio completo, 

siguiendo el Canvas Business Model. Para ello, el equipo se apoyará en la 

herramienta Adventurees y en la metodología Lean Startup, que se basa en la 

retroalimentación de los clientes, para el desarrollo de productos que se adecúen 

a sus necesidades. 
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