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1. Pregunta de Investigacion: ¢, En qué medida es rentable la transicién a un modelo
B2B de Cele a través implementacién de GenAl?
2. Objetivos:

El propésito principal de este trabajo es el analisis de la deseabilidad, viabilidad,
factibilidad y adaptabilidad de la transicion a un modelo de negocio B2B a través de la
implementacion de GenAl. Este propdsito se plasmaria en los siguientes objetivos:

e Elanalisis de la deseabilidad de este cambio.

e Elanalisis de laviabilidad de la transicion del modelo de negocio.

e Elanalisis de la factibilidad.

e Elanalisis de la adaptabilidad.

e Proponer un plan de transicion para Cele cumpliendo con los cuatro
objetivos anteriores.

3. Metodologia:
En cuanto a la metodologia aplicable, se pueden distinguir dos partes fundamentales:

En primer lugar, para analizar si la transicion a un modelo B2B es deseable realizaré
entrevistas a empresas que tengan interés actual o futuro en Cele. A través de estas
entrevistas se sacaran conclusiones acerca del servicio actual de Cele, de opiniones de
consumidores acerca de la empresay posibles dareas de mejora que los consumidores
identifiquen. De esta manera, observaremos si esta transicién satisface las necesidades
de los actuales o futuros consumidores.

En segundo lugar, para analizar la factibilidad utilizaré fuentes secundarias de
informacién como libros, reportes académicos para analizar transiciones similares en
negocios y para analizar el poder de la inteligencia artificial generativa y las oportunidades
que proporciona.

En tercer lugar, para analizar la viabilidad se realizara un analisis de mercado para
identificar la oportunidad de mercado y las caracteristicas relevantes para poder realizar
modelos financieros con esta informacion.

Por ultimo, para analizar la adaptabilidad de la empresa se realizaran entrevistas a los
CEOs para obtener esta informacién y analizar las capacidades de la empresa
actualmente.

Una vez obtenida la informacidn, sea realizara el anéalisis a través de los cuatro objetivos y
se elaboraran conclusiones.
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